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I. HANDEL ZAGRANICZNY FEDERACJI ROSYJSKIEJ W 2000 R. ORAZ POZYCJA POLSKI JAKO PARTNERA HANDLOWEGO

W 2000 r. po raz pierwszy od czasu wprowadzania rynkowych reform w gospodarce rosyjskiej, wartość eksportu rosyjskich towarów przekroczyła poziom100 mld USD. Tak dynamicznie rosnącemu eksportowi sprzyjały rekordowo wysokie ceny kontraktowe na ropę naftową, znaczący wzrost cen eksportowych na inne rodzaje produktów paliwowo-energetycznych, a także wzrost cen na metale żelazne i kolorowe oraz inne towary zaliczane do grupy podstawowych w strukturze towarowej eksportu.

Wg statystyki celnej w 2000 r. obroty handlowe Federacji Rosyjskiej z zagranicą wynosiły ogółem 136,6 mld USD (bez wwozu/ wywozu nierejestrowanego), co w porównaniu do wyników handlu zagranicznego za 1999 r. stanowiło 132,4% (wzrost o 32,4%). Eksport rosyjskich towarów osiągnął wartość 102,8 mld USD (wzrost o 41%), natomiast import również wyższy niż w 1998 r. i wynosił 33,8 mld USD (wzrost o 11,5%).

Saldo bilansu handlowego Rosji na koniec 2000 r. było dodatnie i wynosiło 69 mld USD (w 1999 r. saldo dodatnie wynosiło 41,6 mld USD).

W tabeli poniżej przedstawiono eksport i import FR zrealizowany w 2000 r., w podziale na miesiące.
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1.372
683

754
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W ciągu całego ubiegłego roku narastała w okresach kwartalnych wartość realizowanych operacji eksportowo-importowych.

W rezultacie obroty handlowe w IV kwartale były wyższe o 23% w porównaniu do obrotów zrealizowanych w I kwartale. Taka sytuacja związana była z wzrastającymi cenami kontraktowymi na eksportowane z Rosji nośniki energetyczne.

Głównym partnerem handlowym Rosji są kraje tzw. „dalszej zagranicy”, na które przypada 81% ogólnych obrotów handlowych.

Obroty handlu zagranicznego Rosji w 2000 r., w układzie stosowanym przez Państwowy Komitet Ceł FR, przedstawiały się następująco:

· obroty z krajami „dalszej zagranicy” wynosiły 111,3 mld USD, co stanowi wzrost o 32,2% w porównaniu do 1999 r., w tym: 
· eksport – 89,1 mld USD (wzrost o 43,2%)
· import – 22,2 mld USD (wzrost o 1,1%) 
· obroty z krajami  WNP wynosiły 25,3 mld USD, co stanowi wzrost o 33%, w tym:
· eksport – 13,7 mld USD (wzrost o 28,2%)
· import -   11,6 mld USD (wzrost o 39,0%).
1. Eksport – struktura towarowa

W ubiegłym roku w rosyjskim eksporcie najważniejszą pozycję stanowiły tradycyjnie towary paliwowo-energetyczne. Bardzo wysokie średnie ceny kontraktowe na ropę naftową i produkty naftowe, które utrzymały się od 1999 r., sprzyjały wzrostowi wartości eksportu produkcji paliwowo-energetycznej o 80%, w tym w wyniku wzrostu cen o 71%, oraz w wyniku wzrostu fizycznych wielkości eksportu tych towarów o 5%. W efekcie udział tych towarów w ogólnej wartości eksportu do krajów „dalszej zagranicy” wzrósł w porównaniu do 1999 r. o 9,2 punktu i wynosił 53,5%.

Podstawowym towarem eksportowanym w 2000 r. do krajów „dalszej zagranicy” była surowa ropa naftowa, której udział wynosił ponad 25% eksportu do tych państw. W porównaniu z 1999 r. fizyczna wielkość dostaw ropy naftowej wzrosła o 10%, a średnia cena kontraktowa o 62%. Należy zaznaczyć, iż tendencja wzrostowa ceny kontraktowej utrzymywała się w ciągu całego ubiegłego roku – w I półroczu około 174 USD/tonę, w III kwartale 183 USD/tonę, a w IV kwartale 187 USD/tonę. Dwukrotnie cena na ropę przekroczyła granicę 200 USD/tonę – we wrześniu i listopadzie, przy czym w całym 2000 r. realizowano dostawy eksportowe stosunkowo stabilnie po około 31-33 mln ton w kwartale.

Analogiczne tendencje występowały i w eksporcie produktów naftowych. Cena eksportowa produktów ropopochodnych w porównaniu do 1999 r. wzrosła o 81%, olej napędowy o 92%, benzynę o 70% oraz mazut o 66%.

W drugiej połowie roku ubiegłego cena eksportowa produktów ropopochodnych w porównaniu do pierwszej połowy wzrosła o 17%.


Dostawy eksportowe gazu ziemnego w wyrażeniu fizycznym wzrosły w porównaniu do 1999 r. o 2%, a węgla kamiennego o 68%.   

 W warunkach znacznego wzrostu cen światowych na ropę naftową i szereg innych towarów stanowiących podstawę rosyjskiego eksportu, systematycznie wzrastał dopływ waluty wymienialnej, co z kolei umożliwiało finansowanie programów socjalnych i obsługę długu zagranicznego.

Drugą pod względem wielkości grupą towarową w rosyjskim eksporcie są metale i ich wyroby. Udział tej grupy w ogólnej wielkości eksportu do krajów „dalszej zagranicy” zmniejszył się z 22,2% w1999 r. do 17,9 % w 2000 r. Równocześnie pod względem wartościowym eksport tych towarów zwiększył się o 16% w wyniku wzrostu średnich cen kontraktowych o 22%. Przykładowo ceny na węgiel kamienny wzrosły o 21%, półfabrykaty z żelaza i stali o 34%, surówkę o 23%, miedź o  11%, nikiel o 49%, aluminium o 12%. 

Eksport maszyn i urządzeń wzrósł o 14%, a udział tych dostaw w ogólnej wielkości eksportu do państw „dalszej zagranicy” wynosił 7,7% wobec 9,6% w 1999 r.

Produkty przemysłu chemicznego stanowią 6,7% w ogólnym eksporcie do „dalszej zagranicy”, a wartość dostaw tej grupy towarów wzrosła o 17%. Wzrosły fizyczne wielkości dostaw eksportowych nawozów sztucznych o 6%, amoniaku o 14%, złomu metali o 57%, kauczuku syntetycznego o 13%.

Podobna sytuacja wystąpiła w eksporcie drewna i jego wyrobów, odnotowano wzrost wartości eksportu o 17%, a udział tych towarów w eksporcie ogółem do „dalszej zagranicy” wynosił 4,5% ( w 1999 r. 5,5%). Wynik ten osiągnięto zwiększając znacznie fizyczne wielkości dostaw  poszczególnych rodzajów w tej grupie towarowej (tabela poniżej). Średnie ceny kontraktowe na drewno i jego wyroby w 2000 r. również były wyższe niż w 1999 r.

Poniżej przedstawiono towary i wskaźniki wzrostu fizycznych wielkości dostaw na eksport do państw „dalszej zagranicy” w 2000 r., w porównaniu do 1999 r.:

nazwa towaru
wskaźnik wzrostu dostaw 


nazwa towaru
wskaźnik wzrostu dostaw

produkty naftowe

benzyna

mazut

gaz ziemny

węgiel kamienny

surówka żelaza

walcówka stalowa

złom metali
8 %

dwukrotnie

8 %

2 %

68 %

27 %

5 %

57 %
nawozy sztuczne

amoniak

drewno surowiec 

tarcica

płyty wiórowe

celuloza

kauczuk syntetyczny
6 %

14 %

11 %

21 %

6 %

23 %

13 %

W strukturze towarowej rosyjskiego eksportu do WNP produkty paliwowo - energetyczne stanowiły 48% całego eksportu do WNP wobec 57% w 1999 r. (spadek o 9 punktów). Wartość dostaw tej grupy towarów do WNP pozostała na poziomie 1999 r.  Przy czym średnie ceny kontraktowe wzrosły o 37%, a fizyczna wielkość dostaw zmniejszyła się o 27%.  Eksport ropy naftowej do WNP zmniejszył się pod względem fizycznych wielkości o 44%, gazu ziemnego o 26%.

Zwiększyły się dostawy do WNP (w wyrażeniu fizycznym) węgla kamiennego o 3% i produktów naftowych o 6%. 

 Również dostawy eksportowe maszyn i urządzeń do WNP wzrosły o 30%, a ich udział w eksporcie ogółem do tych państw wynosił 20,3 % (w 1999 r. 18,5%).

Eksport produktów chemicznych do WNP zwiększył się w 2000 r. o 41%, a metali i ich wyrobów o 79%. Udział tych grup towarów w eksporcie ogółem do WNP wynosił odpowiednio 10% i 7,5% ( w 1999 r. 8,4% oraz 5%).


Przytoczone powyżej liczby i wskaźniki wyraźnie wskazują, że w rosyjskim eksporcie, pod względem strukturalnym nie zachodzą większe zmiany, a podstawą  eksportu są towary surowcowe. Taka struktura towarowa powoduje określone ograniczenia w zakresie szybkich zmian wielkości tego eksportu, a w okresie dobrej koniunktury cenowej na rynkach światowych w zasadzie nie zachęca do jakichkolwiek zmian w kierunku zwiększenia eksportu towarów przetworzonych. W 2000 r. ukształtowała się na rynkach światowych wyjątkowo korzystna koniunktura na surowce, co dodatnio wpłynęło na zwiększenie dopływu waluty z eksportu rosyjskich surowców. Zwiększone wpływy walutowe pozwoliły rządowi FR na obsługę długu zagranicznego bez zaciągania nowych kredytów zagranicznych.

Należy jednak zaznaczyć, iż wzrost eksportu rosyjskich towarów jest niejednokrotnie hamowany w wyniku stosowanej przez państwa zachodnie polityki antydumpingowej wobec szeregu rosyjskich towarów, np. metali żelaznych, niektórych produktów chemicznych.

2. Import do Rosji – struktura towarowa

Import towarów do Rosji w 2000 r. był wyższy niż w 1999 r. o 11,5% i wynosił ogółem 33,8 mld USD,  w tym: 

· z państw „dalszej zagranicy”  wartość importu wynosiła 22,2 mld USD; wzrost o 1,1 %
· z krajów WNP wartość importu wynosiła  11,6 mld USD;  wzrost o  39 %
Najważniejszą pozycję w imporcie z „dalszej zagranicy” stanowią maszyny i urządzenia. Udział tych towarów w ogólnej wartości importu z „dalszej zagranicy” wynosił ponad 36% i w porównaniu z 1999 r. nie zmienił się, jak również wartość importu tych towarów pozostała na poziomie 1999 r. (w 1999 r. zanotowano spadek o 38%).

W strukturze towarowej importu towarów przemysłu maszynowego z „dalszej zagranicy”  75% stanowią urządzenia technologiczne, 13% - narzędzia oraz 9% - środki transportu lądowego. W porównaniu z 1999 r. o 21% wzrosły zakupy z zagranicy środków transportu lądowego, a dwukrotnie wzrósł import statków i urządzeń instalowanych na statkach/ okrętach.  Dostawy pozostałych rodzajów maszyn i urządzeń pozostały na poziomie poprzedniego roku. 

W zakresie importu żywności nastąpił dalszy spadek dostaw z zagranicy o 16% w porównaniu do 1999 r., który to rok odznaczał się szczególnie niskimi zakupami żywności z importu. Udział tych towarów w ogólnej wartości importu z „dalszej zagranicy” zmniejszył się odpowiednio do 23,9% wobec 28,8% w 1999 r. 

W tym miejscu należy zauważyć, iż eksport towarów rolno-spożywczych na rosyjski rynek w 2000 r. stanowił 27% ogólnego eksportu do Rosji, co oznacza utrzymywanie się  polskich dostaw tych towarów na poziomie średniego udziału w imporcie. 

Poniżej przedstawiono niektóre pozycje towarowe, których spadek wartości zakupu z państw „dalszej zagranicy” był relatywnie wysoki (w porównaniu do 1999 r.):

nazwa towaru
wskaźnik spadku wartości importu
Nazwa towaru
wskaźnik spadku wartości importu

mięso świeże i mroż.

mleko w proszku


masło śmietankowe

olej słonecznikowy
2,4 krotny

4,1 krotny

 24% 

 3,9 krotny
Produkty mineralne

metale i ich wyroby

papierosy

cukier półsurowiec


14 % 

6 %

38%

21%

W szeregu pozycji towarowych importu z „dalszej zagranicy” nastąpił w 2000 r. wzrost dynamiki dostaw, np.: mięsa drobiowego 2,9 krotnie, ryby świeżej i mrożonej o 6%, owoców cytrusowych o 18%, kawy 2,2 krotnie, konserw mięsnych o 33%, cukru białego 3,8 krotnie, ziarna kakaowego o 45%, a także napojów alkoholowych i bezalkoholowych o 17%.

W 2000 r. znacząco (o 25%) wzrosły dostawy towarów przemysłu chemicznego z „dalszej zagranicy”, których brak odczuwany był na rosyjskim rynku pod koniec 1999 r. (po kryzysowym załamaniu importu). Udział  produktów chemicznych w imporcie ogółem z „dalszej zagranicy” w 2000 r. wzrósł do 20,7%. Z podstawowej grupy towarów chemicznych należy wyodrębnić lekarstwa, których dostawy wzrosły o 42%, środków ochrony roślin o 43% , a dostawy kauczuku o 100%.

Import z krajów WNP rozwija się bardziej dynamicznie niż z „dalszą zagranicą”. W 2000 r. wartość importu z WNP na rosyjski rynek wynosiła 11,6 mld USD, co stanowi wzrost o 39%. Przeważały dostawy żywności i surowców rolno-spożywczych (21% ogólnej wartości importu z WNP). W szczególności wzrosły dostawy takich towarów, jak: masło śmietankowe 3,4 krotnie (w porównaniu do 1999 r.), pszenica o 28%, wyroby czekoladowe 3 krotnie, napoje alkoholowe i bezalkoholowe o 40%, bawełna o 29%, odzież tekstylna i trykotaż 2,2 krotnie, rury stalowe o 70%, węgiel kamienny o 59%.

W rosyjskim imporcie wyraźnie można zaobserwować tendencję polegającą na ograniczaniu importu towarów konsumpcyjnych żywnościowych i przemysłowych. W ciągu ostatnich dwu lat zaktywizowano wiele branż i gałęzi przemysłu pracujących na rynek wewnętrzny i produkujących towary zastępujące importowane wyroby, szczególnie w zakresie żywności i przemysłu lekkiego. 

Wg oceny Ministerstwa Rozwoju Gospodarczego i Handlu FR w II połowie ubiegłego roku nastąpiło spowolnienie tempa produkcji w gospodarce rosyjskiej, co może pośrednio wpłynąć na zwiększenie zainteresowania  importerów rosyjskich dostawami z zagranicy. W znacznym stopniu tendencje wzrostowe w imporcie będą w 2001 r. uzależnione od poziomu kursu walutowego rosyjskiego rubla. Jeśli kurs rubla do USD nie będzie radykalnie zmieniał się, to wówczas należałoby oczekiwać stopniowego zwiększania importu do Rosji. 

W miarę możliwości finansowych przedsiębiorstw, utrzymywany jest stosunkowo duży import maszyn i urządzeń. Ministerstwo RG i H  zapowiada wprowadzenie niższych stawek celnych na import maszyn i urządzeń technologicznych (nawet stawka „0”), jednakże ten projekt nie jest akceptowany przez Państwowy Komitet Ceł FR ze względu na zadania określone w budżecie federalnym (dochody budżetowe z opłat celnych). 

3. Struktura geograficzna obrotów handlowych

W strukturze geograficznej obrotów handlowych Rosji z zagranicą utrzymują się relacje wypracowane w ciągu kilku ostatnich lat. Podstawowa część rosyjskich obrotów handlowych z zagranicą przypada na kraje Unii Europejskiej i kraje członkowskie WNP.

Poniżej w tabeli przedstawiono udział poszczególnych ugrupowań gospodarczych i krajów, które zajmują znaczącą pozycję wśród partnerów handlowych Rosji.


Wielkość obrotów i wskaźnik udziału w rosyjskich obrotach 


1999 r.
2000 r.


mld USD
% udział
mld USD
% udział

1. Unia Europejska

2. WNP

3. Europa Centralna i Wschodnia

4. APEC (АТЭС)
ogółem obroty FR
36,1

18,9

13,1

17,3

102,0
34,5

18,5

12,8

17,0

100
47,8

25,3

20,4

20.8

136,6
35,0

18,5

14,9

15,3

100

źródło: statystyka celna GTK FR

Najważniejszymi partnerami handlowymi Rosji spośród krajów „dalszej zagranicy” są Niemcy, Włochy i Stany Zjednoczone. Na wymienione trzy kraje przypadało w sumie 28 mld USD obrotów handlowych Rosji, co stanowiło 22,7% obrotów.

W tabeli poniżej przedstawiono 20 krajów – najważniejszych partnerów Rosji w zakresie handlu zagranicznego, na które przypada 73,3% rosyjskich obrotów.








(wartość obrotów w mld USD)

nazwa kraju
2000 r.
Nazwa kraju
2000 r.


obrót handlowy
% udział

obrót handlowy
% udział

1. Niemcy

2. Białoruś

3. Ukraina

4. Włochy

5. USA

6. Chiny

7. Wielka Bryt.

8. Polska

9. Holandia

10. Kazachstan
13,1

9,3

8,6

8,5

7,4

6,2

5,3

5,2

5,1

4,4
9,6

6,8

6,3

6,2

5,4

4,5

3,9

3,8

3,7

3,2
11. Finlandia

12. Turcja

13. Japonia

14. Francja

15. Węgry

16. Słowacja

17. Litwa

18. Szwecja

19. Czechy

20. Cypr
4,1

3,4

3,3

3,1

2,9

2,2

2,2

2,2

2,0

1,8
3,0

2,5

2,4

2,3

2,1

1,6

1,6

1,6

1,5

1,3

źródło: statystyka celna GTK FR

Wg rosyjskiej statystyki celnej Polska zajmuje 8 miejsce pod względem wielkości obrotów z Rosją. 

Polsko-rosyjskie obroty wynosiły 5.165 mln USD, w tym eksport do Rosji 715 mln USD, import z Rosji 4.450 mln USD.

Porównując powyższe wyniki z danymi statystycznymi wg statystyki polskiej (eksport z Polski – 862 mln USD, import z Rosji – 4.619 mln USD), należy zwrócić uwagę na znaczącą różnicę w wartości polskiego eksportu; rosyjskie dane wykazują niższy import z Polski o 147 mln USD.

/WŁ/

II. ROZWÓJ GOSPODARCZY FEDERACJI ROSYJSKIEJ W STYCZNIU-KWIETNIU 2001 ROKU. ELEMENTY PROGNOZY DO KOŃCA ROKU

1. Podstawowe tendencje

W okresie styczeń-kwiecień (szczególnie w lutym-kwietniu) w rosyjskiej gospodarce zdołano przełamać osłabienie dynamiki wzrostu większości podstawowych wskaźników makroekonomicznych obserwowane w IV kwartale 2000 roku. 
Według szacunków Ministerstwa Rozwoju Gospodarczego i Handlu FR (MRGiH) tempo wzrostu PKB, po okresie obniżenia się w IV kwartale ub.r. i w styczniu 2001 r., wykazało wzrost w kolejnych 3-ch miesiącach osiągając w okresie styczeń-kwiecień poziom 1,4%, a w porównaniu do tego samego okresu ub.r. 4,4%. Uzyskano więc ponownie tempo wzrostu rejestrowane w III kwartale ub.r.   

Podobny charakter mają pozytywne zmiany dynamiki produkcji przemysłowej. Po spadku w IV kwartale ub.r. o 1,8%, nastąpił wzrost w styczniu-kwietniu br. o 3%, a porównywalnie do pierwszych 4 -ch miesięcy ub.r. o 3,8%.

Wzrost gospodarczy na początku br. w istotnym stopniu wynikał ze wzrostu popytu wewnętrznego, w tym inwestycyjnego i gospodarstw  domowych.

Dynamika inwestycji w kapitał trwały, po półrocznym okresie obniżenia (sierpień-styczeń), w czasie ostatnich dwóch miesięcy wykazuje tendencje wzrostowe w oparciu o nagromadzone wcześniej środki finansowe przedsiębiorstw. Według szacunku Goskomstatu, w porównaniu do stycznia-kwietnia ub.r., wyniosła ona 104%. MRGiH wskazuje na pozytywny wpływ sytuacji społeczno-gospodarczej w Rosji oraz aktywnej polityki reformatorskiej władz. Jednakże nie osiągnięto jeszcze tempa wzrostu inwestycji notowanego w III kwartale ub.r.

Dodatnie tempo wzrostu w ostatnich 3-ch miesiącach wykazywały także  dochody realne ludności (wzrost  w porównywalnym do ub.r. okresie styczeń-kwiecień  o 4,8%),  chociaż nie osiągnęły poziomu sprzed kryzysu. 

Stało się ono podstawą odbudowania dynamiki dodatniej obrotów handlu detalicznego   (w porównywalnym do ub.r. okresie wzrost o 9%), przy czym w odróżnieniu od dochodów realnych ludności, osiągnięto w tej dziedzinie przedkryzysowy poziom. Wynika to z optymalizacji w okresie pokryzysowym struktury obrotów handlu detalicznego na korzyść towarów tańszych, ale dla konsumenta względnie równowartościowych oraz ze zmniejszenia się oszczędności ludności.

W okresie grudzień 2000 r.-I kwartał 2001 r. dynamika eksportu osłabła znacząco w porównaniu do III kwartału ub.r., mimo iż koniunktura handlu zagranicznego pozostawała nadal dość sprzyjająca, choć gorsza niż w 2000 r.  Ceny baryłki ropy naftowej typu Urals wynosiły w okresie styczeń-kwiecień średnio 23,8 USD wobec średniej ceny za rok 2000 - 26,8 USD. Natomiast średnia cena na rosyjski gaz wzrosła w styczniu-kwietniu b.r. w stosunku do prównywalnego okresu ub.r. o ponad 60%. Według szacunku MGRiH uzyskano w tym okresie wzrost eksportu o  3,7% w stosunku do porównywalnego okresu ub.r.

Import towarów w styczniu b.r. odnotował spadek związany przede wszystkim ze zmianami zasad odpraw celnych. W lutym wznowiona została dynamika dodatnia. W ciągu pierwszych 4-rech miesięcy br. nastąpił wzrost w stosunku do tego samego okresu ub. r. o 11,9%.

W związku z osłabieniem wpływu czynnika zewnętrznego na gospodarkę FR, zmieniła się struktura gałęziowa wyników finansowych przedsiębiorstw. Udział gałęzi eksportowych w  dodatnim wyniku finansowym gospodarki w I kwartale br. spadł do 38,9% ( w I kw. 2000 r. 58,7%). Wzrósł natomiast udział gałęzi zorientowanych głównie na rynek wewnętrzny.

Jednym z najostrzejszych aktualnych problemów ekonomicznych jest inflacja. Przyrost cen konsumenckich w kwietniu wyniósł 1,8%, a za okres styczeń-kwiecień – 9% ( w porównywalnym okresie ub.r. 5%). Wynika to, przede wszystkim, ze znaczącego wzrostu masy pieniężnej w 2000 roku (wywołanego dużym napływem walut zagranicznych) oraz z przewidywanej dewaluacji rubla w warunkach dużych kosztów obsługi  długu zagranicznego. 

Trwało umocnienie realnej wartości rosyjskiej waluty zarówno w stosunku do dolara,  jak i do „koszyka” walut krajów podstawowych partnerów gospodarczych FR. Stopniowy wzrost realnego kursu rubla skompensował około połowy jego spadku po kryzysie sierpnia 1998 r. 

 Poniżej w tabeli przedstawiono podstawowe wskażniki makroekonomiczne osiągnięte przez gospodarkę rosyjską w okresie styczeń-kwiecień 2001 i prognozowane do końca roku w porównaniu do wielkości ubiegłorocznych w % (dane MRGiH):


Styczeń-kwiecień 2001 r.
2001 rok – prognoza

Produkt Krajowy Brutto
104,4
                        104,0

Przyrost cen konsumenckich

(do grudnia 2000 r.)
9,0
14 –16

Produkcja przemysłowa
103,8
104,0

Produkcja rolnicza
100,1
103,0

Inwestycje w kapitał trwały
104,0
106,0

Realne dochody ludności
104,8
105,5

Obroty handlu detalicznego
109,0
108,5

Eksport 

mld USD

w  %
33,6

103,7
99,5

94,3

Import

mld USD

w  %
15,0

111,9
48,7

108,5

2. Przemysł

W okresie styczeń-kwiecień br. wartość produkcji przemysłowej osiągnęła wartość 1816 mld RUR, co stanowi 103,8% wartości za tenże okres ub.r.

Wszystkie podstawowe gałęzie przemysłu odnotowały wzrost, poza czarną metalurgią i przemysłem medycznym.

Wzrostowi produkcji przemysłowej sprzyjał:

· stopniowy wzrost realnych dochodów ludności,

· zachowanie się stosunkowo wysokiego tempa wzrostu wydobycia i przeróbki ropy naftowej zarówno z powodu nadal dość wysokich cen światowych na surową ropę jak i zwiększenie popytu na produkty przeróbki ropy naftowej na rynku wewnętrznym,

· utrzymanie się względnie wysokiego popytu konsumenckiego na rynku krajowym na wyroby przemysłu budowy maszyn – samochody osobowe, lodówki i telewizory.


Zaobserwowano także następujące negatywne tendencje:


- spadek tempa wzrostu produkcji gałęzi zorientowanych na eksport (metalurgia, przemysł leśny, obróbki drewna i celulozowo-papierniczy oraz przemysł chemiczny) z   powodu względnego pogorszenia się koniunktury w handlu zagranicznym i trwającego umocnienia się kursu rubla wobec dolara USA,


- zaostrzenie się zjawiska deficytu krajowych surowców rolnych i surowców dla przemysłu lekkiego.


Największy wkład we wzrost rosyjskiego przemysłu o 3,8% miał :

- kompleks paliwowo-energetyczny (1,3%), w którym wzrost w elektroenergetyce osiągnął poziom 2,4%, a w przemyśle paliwowym 5,0%,


- inne gałęzie zorientowane eksportowo (0,72%), w których wzrost w metalurgii kolorowej wyniósł 3,5%,  w przemyśle chemicznym i petrochemicznym 5,2%, a  w leśnym, obróbki drewna i celulozowo-papierniczym 2,6%,


- gałęzie inwestycyjne (0,73%), w których wzrost w budowie maszyn wyniósł 3,7%, a w przemyśle materiałów budowlanych 1,8%,

· gałęzie produkujące towary rynkowe (0,39%), sposród których w przemyśle lekkim 

nastąpił wzrost o 5,2%, a w spożywczym o 2,4%. 

Analiza dynamiki produkcji przemysłowej wykazuje, iż intensywny rozwój przemysłu 
który nastąpił od października 1998r., ulegał potem kilka razy przyhamowaniu. I tak w 2000 roku w okresie luty-kwiecień oraz sierpień-październik  notowano zerowe miesięczne tempo wzrostu, a w listopadzie i grudniu ujemny wskaźnik wzrostu.

3. Rolnictwo

Produkcja rolnicza w okresie styczeń-kwiecień osiągnęła wartość 175,8 mld RUR, co stanowi 100,1 poziomu uzyskanego w porównywalnym okresie ub.r. 


Nadal trwa spadek pogłowia zwierząt. Na początek maja br. w stosunku do 1 maja ub.r. pogłowie bydła spadło o 3,1%, a trzody chlewnej o 12,2 %. Wzrosło nieznacznie (o 0,8%) pogłowie owiec i kóz. W produkcji zwierzęcej w pierwszych 4-ch miesiącach br. wyprodukowano 1,9 mln ton mięsa ( wzrost o 0,2%), mleka 9,0 mln ton (+ 1,1%) i 10,8 mld szt. jaj (spadek o 1,0%).Znacznie lepsze niż w ubiegłym roku jest zabezpieczenie paszowe hodowli (o 58%) w przedsiębiorstwach rolnych.


 W produkcji roślinnej, na dzień 15 maja, zniszczeniu uległy zasiewy zbóż ozimych na powierzchni 1060,5 tys. ha  (w roku ubiegłym na powierzchni 1174,3 tys. ha). Zasiewy zbóż jarych przebiegają sprawniej niż w roku 2000. Aktualnie zasiano o 16,5% większy areał niż w tym samym czasie w ubiegłym roku.

4. Budownictwo

W okresie styczeń-kwiecień wykonano robót budowlanych o wartości 171,1 mld RUR, co oznacza wzrost o 6,8% w stosunku do porównywalnego okresu ub.r. ( w styczniu-kwietniu 2000 r. - 10,3% w porównaniu do tego samego okresu 1999 r.), w tym w kwietniu o 6,4% (w ub.r. o 13,1%). 

O ile osłabienie tempa wzrostu produkcji budowlanej w styczniu i lutym można wyjaśnić warunkami klimatycznymi, to według MRGiH, w marcu i kwietniu wskazuje ono na negatywne tendencje na rynku robót budowlanych, kształtowane przede wszystkim wzrostem cen w budownictwie oraz osłabieniem tempa wzrostu inwestycji.


Oddano do użytku mniej (96,8%) niż w ub.r. powierzchni mieszkaniowych - 5,2 mln m2 wobec 5,3 mln m2 w porównywalnym okresie ub.r. 

5. Inwestycje

Wartość inwestycji w kapitał trwały (ze wszystkich źródeł finansowania) osiągnęła w 

omawianym okresie poziom 331,0 mld RUR. Stanowi to wzrost o 4% w porównaniu do tego samego okresu roku poprzedniego.


Niemniej zachowuje się tendencja osłabienia tempa wzrostu w porównaniu do roku ubiegłego.


Najwięcej inwestycji w kapitał trwały przeznacza się na utrzymanie istniejących zdolności produkcyjnych.


W I kw. br. zwiększono zakres inwestowania w elektroenergetyce, przetwórstwie ropy naftowej, chemii i petrochemii oraz w przemyśle lekkim i spożywczym, zmniejszono natomiast w przemyśle wydobywczym ropy naftowej, gazu i węgla oraz w przemyśle materiałów budowlanych.


Budżet federalny przewiduje finansowanie przez państwo inwestycji na kwotę 28,19 mld RUR (w tym na opłacenie zadłużeń wobec wcześniej wykonanych robót – 4,3 mld RUR).

Dotychczas sfinansowano 5,22 mld RUR (21,9% limitu rocznego).

 
Ocenia się,że poziom aktywności inwestycyjnej jest zbyt niski. Wpływa on na zahamowanie tempa wzrostu kompleksu gospodarczego związanego z inwestycjami, a więc przemysłu materiałów budowlanych oraz budownictwa.


Na kształtowanie klimatu inwestycyjnego znaczny wpływ ma wysoki poziom inflacji, a szczególnie zachowujące się zjawisko podwyższania taryf na nośniki energii oraz inflacyjne zachowania producentów dóbr inwestycyjnych.


Sytuację w sferze inwestycji komplikuje deficyt mocy produkcyjnych (o wysokim poziomie konkurencyjności) w szeregu dziedzinach, między innymi w przemyśle chemicznym i petrochemicznym, spożywczym oraz w kolorowej metalurgii.     


 Nadal niewykorzystane są w pożądanej wielkości rezerwy inwestowania w postaci kredytów bankowych czy też emisji akcji.

 
Czynnikiem wyzwalającym aktywność inwestycyjną jest wzrost produkcji przemysłowej.


W I kw. br. poziom zagranicznych inwestycji w gospodarkę rosyjską wyniósł 2,7 mld USD i wzrósł o 11,1% w porównaniu z analogicznym okresem ub. r. Wartość inwestycji bezpośrednich stanowiła 1,0 mld USD ( wzrost o 12,8%), portfelowych - 45 mln USD  (5,6-krotny wzrost) oraz inwestycji pozostałych 1,7 mld USD (wzrosto 7,9%).

6. Transport

W okresie styczeń-kwiecień br. dokonano 1212,7 mld tonokilometrów (tkm) 

przewozów towarowych, co stanowi przyrost w porównaniu do porównywalnego okresu ub.r. o 1,3%.


Przewozy poszczególnymi rodzajami transportu kształtowały się następująco:

-  kolejowy

- 461,2 mld tkm, wzrost o   2,4%

-  samochodowy
-   42,0 mld tkm, wzrost o   0,4%

-  morski

-   40,0 mld tkm, wzrost o   5,3%

-  wodny wewnętrzny -   10,4 mld tkm, wzrost o 11,0%

-  lotniczy

-     0,8 mld tkm, wzrost o   8,8%

-  rurociągowy

- 658,4 mld tkm, wzrost o   0,2%


Przewozy pasażerskie wzrosły w omawianym okresie o 1,6% w porównaniu do analogicznego okresu ub.r.

7. Handel detaliczny i usługi

W okresie styczeń-kwiecień 2001 r. oboty handlu detalicznego  zwiększyły się o 9% 

w stosunku do porównywalnego okresu 2000 r. i osiągnęły wartość 226,3 mld RUR.

W ciągu ostatniego roku wzrósł udział w obrocie organizacji handlowych do 72,9% (w kwietniu 2000 r. 71,1%), a spadł udział towarów sprzedawanych na rynkach do 27,1%.Sprzedaż towarów nieżywnościowych wzrastała w tempie szybszym od towarów żywnościowych – odpowiednio o 11,5% i 6,1%. Doprowadziło to do dalszego spadku udziału towarów żywnościowych w strukturze sprzedaży – 46,8%.

W omawianym okresie wartość usług dla ludności wzrosła o 3,7%, przy czym kwiecień wpłynął na spadek dynamiki (w I kw. 104,5%). MRGiH tłumaczy to zmniejszeniem się zakresu usług, na które w tym czasie nastąpił znaczny wzrost cen (transport pasażerski, usługi mieszkaniowe).

8. Inflacja 

Począwszy od stycznia po kwiecień inflacja na rynku konsumenckim wyniosła 9%, a

 więc o 4,0% więcej niż w tymże czasie w 2000 r (5%). Wzrost cen i taryf na usługi dla ludności wyniósł 16 % (w ub.r. 10,3%), na towary żywnościowe – 9,4% (3%) oraz na towary nieżywnościowe – 4,9% (6,5%).


 Wysokie tempo inflacji wywołane było następującymi czynnikami:

· dynamiką wzrostu agregatów pieniężnych w końcu 2000 r., której odłożone działanie 

zachowuje się w br.,

· wzrostem popytu ludności na towary i usługi, w tym ludności o niskim poziomie 

dochodów w wyniku systematycznego ich podwyższania,

· wysokim wzrostem taryf na płatne usługi dla ludności, związanym w znacznej mierze 

z podwyższeniem regulowanych dotowanych taryf na usługi komunalno-mieszkaniowe i usługi monopoli naturalnych dla ludności, a także wzrostem popytu na pozostałe usługi.

      -     większym niż w ub.r. wzrostem cen
producentów towarów rynkowych (5,2% wobec ubiegłorocznych 1,2%) i producentów rolnych (12,5% wobec 5,5%). 


W 2001 r. zachowuje się tendencja wysokiego wzrostu cen na towary żywnościowe (w marcu 1,8%, w kwietniu 2%). Związane jest to ze wzrostem popytu podstawowej części ludności na produkty droższe, których podaż jest niewystarczająca. I tak na przykład:

· mięso i drób podrożały w kwietniu o kolejne 4,2%, a od początku roku o o14,7%,

· kiełbasy odpowiednio o 3,2% i 10,2%,

· ryby 2,9% i 10,0%,

· ser o 2,3% i 17,6%.

Ceny na inne produkty żywnościowe praktycznie nie rosną (wyroby mączne i makarony, 

olej słonecznikowy itd.), a na niektóre trwa ich obniżanie się (cukier, margaryna, mąki i kasze).


Na rynku towarów nieżywnościowych tempo wzrostu cen wolno spada – w kwietniu wzrost cen wyniósł 0,9%, a w marcu 1,3%. Wygaszanie dynamiki cen w tym sektorze rynku powodują ograniczenia popytu – na towary produkcji krajowej ze względu na rozbieżność cen i jakości , a na towary importowane z powodu niedostępnego dla podstawowej części ludności poziomu cen. Trwa stopniowe obniżanie się cen na benzyny – od początku roku o 4,8%


W zakresie usług dla ludności wzrastają taryfy regulowane większości usług – od początku roku wzrosły opłaty za usługi komunalno-mieszkaniowe o 23,9%, łączności o 14,7%, transportu pasażerskiego o 12,3% oraz na usługi świadczone dla ludności przez monopole naturalne o 23%.



Szacuje się, iż w związku ze słabnięciem wpływu podstawowych parametrów wpływających na inflację (obniżona dynamika agregatu pieniężnego M2 w roku bieżącym, spadek tempa wzrostu dochodów realnych ludności, a także tempa wzrostu cen usług dla ludności) inflacja w roku 2001 ukształtuje się na poziomie 14-16%.
9. Poziom życia ludności

Realne dochody ludności wzrosły w okresie styczeń-kwiecień br. o 4,8% ( w 2000 r.

o 8,7%). Nadal są one jednak znacząco niższe od przedkryzysowego poziomu, ponieważ osiągnęły  zaledwie 84,9% ich wartości z okresu styczeń-kwiecień 1998 r. 

Przewiduje się,że za cały 2001 rok dochody realne wzrosną o 5,5% w porównaniu do ub.r.

Zmienia się także struktura wykorzystania dochodów przez ludność. Spadł  udział zakupu walut zagranicznych z 7,5% w I kw. ub.r. do 6,3% w I kw. br. Zwiększył się udział zakupu towarów i usług z 82,1% w I kw. ub.r. do 83,6% w I kw. br.

Znacznie szybciej rosną płace realne. W omawianym okresie wzrosły one o 19,4% (w ub.r. o 24,5%). Aktualnie średnia płaca w Rosji wynosi 2994 RUR.

Na dzień 1 maja br. zadłużenia dotyczące wypłat zarobków wynoszą 32,4 mld RUR (na 1 maja 2000 r. – 38,7 mld RUR), w tym w gałęziach produkcyjnych gospodarki 26,4 mld RUR. Udział zadłużeń wynikających z niedofinansowania przez budżety wszystkich szczebli stanowi 14,6%.

Z dniem 1 lutego wszystkie emerytury zostały podwyższone o 10%. Średnia emerytura wynosiła w kwietniu 916,5 RUR i nominalnie wzrosła w porównaniu do kwietnia ub.r. prawie półtora raza. Zadłużeń  w wypłacie emerytur nie ma.

10. Rynek pracy

Liczba ludności zawodowo czynnej wynosiła w kwietniu br. 71,7 mln osób. 

Bezrobotnych, według metodologii MOP, było 6,85 mln osób. Stopa bezrobocia wynosi więc 9,6% ( w kwietniu ub.r. 7,77 mln osób – 10,8%).


Prognozuje się, że pomimo oczekiwanego wzrostu gospodarczego, na koniec roku nastąpi niewielki wzrost bezrobocia (wg. MOP) ze względu na znaczący przyrost ludności czynnej zawodowo spowodowany wyżem demograficznym.


Liczba zarejestrowanych bezrobotnych wynosiła w końcu kwietnia 1,1 mln osób i wzrośnie do 1,3 mln osób na koniec roku (1,8% ludności czynnej zawodowo). Na koniec kwietnia było 900 tys. zgłoszonych ofert miejsc pracy.


Zachowuje się nierównomierność zarejestrowanego bezrobocia w regionach. Najniższe jest ono w Obwodzie Orenburskim (0,5%). W Moskwie wynosi ono 0,8%, a w Skt Petersburgu 0,7%.

11. Finanse przedsiębiorstw

Dodatni rezultat finansowy (suma zysków i strat) wielkich i średnich organizacji gospodarczych (bez rolnych, kredytowych i ubezpieczeniowych) wyniósł w I kw. br. 290,7 mld RUR (103,7 % wyniku za I kw. ub.r.).

 
W czasie kwartału poziom zysku spadał ( w lutym o 10% w porównaniu do stycznia, a w marcu o 17,4% w porównaniu do lutego).


Poziom zysku w I kw. br. w organizacjach przemysłowych obniżył się o 6,1% w porównaniu do I kw. ub.r. i w konsekwencji udział przemysłu w ogólnym zysku spadł z 73,6% do 55,1% w porównywalnych okresach. Wynikało to ze wzrostu kosztów produkcji spowodowanego wyprzedzającym wzrostem cen na materialne czynniki produkcji (przede wszystkim energię elektryczną) w porównaniu do cen na produkcję finalną.

W I kw. br. udział zysku w PKB zmniejszył się o 0,6% i wynosi 15,5% PKB.

Zmniejszył się jednak, w porównaniu do I kw. ub.r., udział deficytowych organizacji gospodarczych  o 1,8% do poziomu 39,9%.

Pomimo względnego pogorszenia wskaźników określających stan finansowy organizacji gospodarczych, wzrósł udział produkcji opłacanej środkami pieniężnymi do 77,2%.

12. Budżet federalny


Dochody budżetu federalnego w okresie styczeń-kwiecień br. (wg. wstępnych danych Ministerstwa Finansów) wyniosły 452,8 mld RUR (17,6% PKB, a w porównywalnym okresie ub.r. 15,7% PKB). Podstawową część tych dochodów – 93,4%, stanowiły wpływy podatkowe.


Wzrost dochodów budżetu federalnego wynikał: 

· ze względnie sprzyjającej koniunktury handlu zagranicznego,

· wzrostu wpływów z ceł eksportowych,

· wzrostu wpływów z VAT (HDC)w związku ze zwiększeniem od początku tego roku 

do 100% udziału budżetu federalnego w tych wpływach (zwiększono udział budżetów regionalnych w innych podatkach),

· wzrostu akcyzy na gaz,

· poprawy poboru podatków,

· poprawy stanu finansowego przedsiębiorstw.


Wydatki budżetu federalnego  zostały zrealizowane w wysokości 385,4 mld RUR (15% PKB, o 1,9% wyżej niż w I kw. ub.r.).


Struktura procentowa wydatków budżetu federalnego kształtowała się w ostatnich latach w okresie I kw, następująco:



1999
2000
2001

1
Zarządzanie państwem i samorząd terytorialny
2,2
2,2
2,3

2
Działalność międzynarodowa
11,4
6,0
1,3

3
Obrona narodowa
15,1
21,9
15,4

4
Ochrona praw i sądownictwo
7,3
9,9
9,7

5
Produkcja
3,1
2,4
3,2

6
Sfera socjalna 
13,8
13,0
13,5

7
Obsługa długu państwowego
28,4
20,9
32,9

8
Pomoc dla budżetów niższych 

Szczebli
10
8,4
18

9
Inne wydatki włącznie z funduszami celowymi
8,8
15,3
3,9


Na obsługę długu zagranicznego wydano 78,4 mld RUR, w tym w lutym na obsługę zadłużenia wobec Klubu Paryskiego 34 mld RUR.


W okresie styczeń-kwiecień 2001 r. proficyt budżetu federalnego wyniósł 67,4 mld RUR, co stanowi 2,6% PKB (podobnie jak w r.ub).

 Proficyt pierwotny osiągnął w tymże czasie 162 mld USD, czyli 6,3% PKB (w ub.r. w porównywalnym okresie 5,3% PKB).
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III. WYNIKI HANDLU ZAGRANICZNEGO FEDERACJI ROSYJSKIEJ ZA I KWARTAŁ 2001 R.

Obroty handlowe z zagranicą Federacji Rosyjskiej za I kwartał 2001 r. (wg statystyki celnej) wynosiły ogółem 33,3 mld USD (bez wwozu/ wywozu nierejestrowanego), co w porównaniu do wyników za I kw. 2000 r. stanowi wzrost o 6,3%, w tym eksport – 24,8 mld USD (wzrost o 4,0 %), import – 8,5 mld USD (wzrost o 13,6 %). 

W układzie stosowanym przez Państwowy Komitet Ceł FR, obroty handlowe z zagranicą za styczeń-marzec 2001 r. przedstawiają się następująco:

· obroty z krajami „dalszej zagranicy”    -     27,1 mld USD;   wzrost o 7,6 %
· obroty z krajami  WNP                          -      6,2 mld USD;   wzrost o 1 %
Saldo bilansu handlowego Rosji na koniec marca 2001 r.  było dodatnie i osiągnęło wartość 16,3 mld USD. 

W bieżącym roku rząd FR przewiduje osiągnięcie dodatniego salda obrotów handlowych z zagranicą na poziomie 70-75 mld USD, co będzie możliwe do zrealizowania w przypadku utrzymania się wysokich cen kontraktowych w eksporcie nośników energetycznych na rynki „dalszej zagranicy” oraz do krajów członkowskich WNP.

Wyniki eksportu w podziale na kierunki przedstawiają się następująco:  

· eksport do państw „dalszej zagranicy” wynosił 21,4 mld USD (dynamika 106 %),  co stanowi 86,3 % eksportu ogółem

· eksport do krajów Wspólnoty Niepodległych Państw wynosił 3,4 mld USD (dynamika 93,1%), co stanowi 13,7 % eksportu ogółem

Wzrost eksportu do krajów „dalszej zagranicy” nastąpił w wyniku znacznego wzrostu średnich cen kontraktowych na ważniejsze towary rosyjskiego eksportu. 

W strukturze towarowej rosyjskiego eksportu do państw „dalszej zagranicy” znacznie wzrósł udział towarów paliwowo – energetycznych do poziomu ponad 58,6 % eksportu ogółem do „dalszej zagranicy”. Równolegle wzrosły fizyczne wielkości dostaw eksportowych produktów paliwowo-energetycznych do państw „dalszej zagranicy”. 

Główną pozycję towarową w rosyjskim eksporcie do krajów członkowskich WNP stanowią również produkty paliwowe i energetyczne - około 51,1% całego eksportu do WNP (nastąpił spadek udziału tych towarów z 68,4% do 51,1%).

W zakresie importu towarowego do Rosji od 1 stycznia br. wprowadzono zaostrzenie procedur odpraw celnych przez służby celne, co zdaniem ustawodawcy, powinno wpłynąć na wyeliminowanie z działalności handlowej firm- importerów niesolidnych i często pracujących na granicy prawa.

W dalszym ciągu kontynuowana była polityka ograniczania zakupów z państw zaliczanych do „dalszej zagranicy”, w tym z Polski. Jednakże rosyjski rynek wewnętrzny zaczął odczuwać braki towarów importowanych, co w istotny sposób wpłynęło na wielkość przywozu w I kwartale br. do Rosji towarów z „dalszej zagranicy”. 

Ogółem wartość importu towarowego do Rosji w okresie styczeń-marzec  2001 r. wzrosła o 13,6% (w porównaniu do I kw. 2000 r.) i osiągnęła kwotę 8,5 mld USD. Dynamika zrealizowanego importu towarów prawie równomiernie rozkłada się pod względem geograficznym:

· z państw „dalszej zagranicy”    -    5,7 mld USD, wzrost dostaw o 14,1%

· z krajów członkowskich WNP -    2,8 mld USD, wzrost dostaw o 12,7%
W wielu pozycjach towarowych importu do Rosji odnotowano w I kwartale br. wzrost dynamiki fizycznych wielkości zakupów, np.: mięsa świeżomrożonego o 91%, napojów alkoholowych i bezalkoholowych o 33%, wyrobów czekoladowych o 16%. Rekordowe wskaźniki wzrostu wartości importu odnotowano w grupie towarów również żywnościowych, takich jak mięso drobiowe mrożone, masło śmietankowe i ryba mrożona. W tabeli poniżej przedstawiono import ważniejszych towarów do Rosji w I kwartale br.

Impot ważniejszych towarów do Rosji w I kwartale 2001 r.

Wyszczególnienie
I kwartał 2000 r.
I kwartał 2001 r.


tys ton
Wartość

mln USD
Cena

USD/tona
tys ton
Wartość

mln USD
Cena

USD/tona

Ogółem:
-
6720,8
-
-
7623,3


    w tym: z państw „dalszej zagranicy”
-
5059,2
-
-
5771,2
-

              z państw    WNP
-
1661,5
-
-
1852,0
-

Mięso świeżomrożone
114,2
139,8
1223,6
170,3
162,2
957,5

Mięso drobiowe mrożone
56,4
42,7
757,4
251,8
128,0
508,5

Ryba świeżomrożona
61,7
21,5
348,8
124,9
45,2
362,3

Mleko i śmietana zgęszczone
20,0
15,4
769,1
14,7
20,4
1385,8

Masło śmietankowe
6,6
9,5
1421,0
22,6
29,9
1320,3

Cytrusy
163,8
47,4
289,7
186,5
51,5
276,2

Kawa
3,4
5,1
1497,7
3,3
4,4
1338,1

Herbata
38,3
60,6
1579,3
28,4
39,6
1393,1

Kultury zbożowe
1,7
2,0
1206,2
1,0
0,9
937,9

Pszenica
924,1
81,2
87,9
218,7
22,6
103,5

Cukier biały
15,6
4,o
257,0
73,9
20,5
277,8

Wyroby czekoladowe
12,2
13,3
1089,7
23,9
27,8
1163,3

Napoje alkoholowe i bezalkoh.
82,0
84,9
1035,0
120,2
101,1
840,9

Papierosy i tytoń
2,9
28,7
9864,4
1,7
18,1
10667,9

Lekarstwa
9,6
231,0
23930,7
11,8
329,1
27822,8

Odzież
2,7
23,6
8991,7
4,0
44,5
10987,9

Samochody osobowe tys sztuk
7,4
57,0
7708,5
16,1
139,9
8679,4

Meble
11,5
39,1
3390,2
17,7
43,6
2457,5

Źródło: statystyka celna GTK FR

Jak wynika z powyższych danych w kilku pozycjach towarów żywnościowych średnie ceny transakcyjne w I kwartale br. obniżyły się o kilka punktów w porównaniu do cen z I kw. 2000 r.(mięso mrożone, mięso drobiowe mrożone, cytrusy, kawa, herbata, kultury zbożowe, napoje).

Mimo spadku cen transakcyjnych w imporcie i obniżenia z dniem 1.01.2001 r. stawek celnych w niektórych pozycjach towarowych, to na rosyjskim rynku wewnętrznym nie obserwuje się stabilizacji cen detalicznych, a wręcz przeciwnie ceny żywności wzrastają ponad oficjalny wskaźnik inflacji. 

Przedstawiciel USA na Rosję ds. eksportu drobiu domowego i jaj, oficjalnie wypowiedział się, że jego zdaniem znaczący wzrost importu mięsa drobiowego jest wynikiem legalizacji wwozu tego towaru, a nie efektywnym wzrostem zapotrzebowania rynku rosyjskiego.

W rezultacie zastosowanych obniżek stawki podatku NDS ( z 20% do 10%) oraz stawki celnej (z 30% do 25%), import mięsa drobiowego do Rosji przestał być w jakiejś części kontrabandą, a zaczął być legalnym wwozem towaru.  

Tradycyjnie głównymi partnerami handlowymi Rosji w I kwartale br. były kraje Unii Europejskiej, na które przypadało 37,3% rosyjskiego obrotu handlowego. Obroty z Unią Europejską wynosiły 12,4 mld USD (dynamika – 114%), w tym z Niemcami obroty wynosiły – 3,5 mld USD, Włochami – 2,4 mld USD, Wielką Brytanią – 1,3 mld USD.

Udział krajów Europy Środkowo-Wsch.  w obrotach handlowych z Rosją praktycznie nie zmienił się i wynosi tak jak w 2000 r. około 15%.

Według rosyjskiej statystyki celnej za I kwartał br. obroty handlowe pomiędzy Polską i Rosją kształtowały się następująco:

· eksport z Polski  do Rosji        164,7 mln USD – dynamika 110%
· import z Rosji do Polski          1.157,7 mln USD – dynamika 112%

· ogółem obroty                         1.322,4 mln USD

· saldo ujemne dla Polski   (-)   993,0 mln USD 

Pod względem wielkości obrotów handlowych zrealizowanych z Rosją, Polska zajmuje 8-9 pozycję wśród partnerów handlowych Rosji. Nasza pozycja  jest wynikiem stosunkowo wysokiej wartości importu nośników energetycznych z Rosji.

Eksport polskich towarów na rynek rosyjski osiągał w I kwartale br. nieco niższą dynamikę - 110%, niż import ogółem do Rosji z krajów „dalszej zagranicy” – 114,1%.

/WŁ/

IV. AKTUALNY STAN I PROGNOZA ROZWOJU HODOWLI W FEDERACJI ROSYJSKIEJ W ROKU 2001.

Reformy przeprowadzone w ostatnim dziesięcioleciu w Rosjii wywołały istotne zmiany strukturalne w rosyjskim sektorze rolno-spożywczym. Spowodowały m.in. zmianę istniejących proporcji między produkcją roślinną i zwierzęcą.  Przykładem może być produkcja zwierzęca, której udział  w całej produkcji rolnej roku 2000 spadł do poziomu  39% z 54% w roku 1990. 

Zjawisku temu  towarzyszyły również  zmiany  wewnątrz sektora produkcji zwierzęcej. W minionym czasie wzrósł  o 25% udział prywatnych gospodarstw pomocniczych w strukturze produkcji zwierzęcej, a zwłaszcza  pogłowia bydła. Obecnie prawie połowa pogłowia krów i 40% trzody chlewnej znajduje się w tego typu gospodarstwach. 

Jeszcze w połowie lat 90-tych podstawowymi producentami mięsa były przedsiębiorstwa 

rolne, obecnie ponad połowa mięsa pochodzi z gospodarstw pomocniczych. 

Równocześnie wystąpiły także zmiany w samej strukturze produkcji mięsa. W latach 80-tych 40% mięsa stanowiła wołowina, a 35% mięso wieprzowe. Obecnie dominujące miejsce zajmuje produkcja wieprzowiny. 

W oparciu o oficjalne dane Państwowego Komitetu Statystycznego FR opublikowne w lutym br., Centrum Koniunktury Gospodarczej  przy Rządzie Federacji Rosyjskiej (CKG) dokonało oceny aktualnego stanu i opracowało prognozę produkcji hodowlanej w roku 2001.  

Wg jego oceny, w Rosji  od 10 lat panuje negatywne zjawisko corocznego spadku pogłowia zwierząt i drobiu. Przy czym największe spadki przypadły na lata 1993-1997. W roku 1998 tendencja ta uległa zahamowaniu, a produkcja jaj nawet wzrosła o 2%.  W roku następnym  wystąpił wzrost pogłowia trzody chlewnej o ponad 6%, a produkcja jaj wzrosła o 1,2%.  W roku 2000  o 2,3% wzrosła produkcja mięsa i jaj. Pozostała produkcja wykazała spadek.

Kształtowanie się pogłowia bydła i produkcję podstawowych produktów zwierzęcych w Rosji w latach 1990-2001 przedstawia poniższa tabela: 

Rok
Bydło
W tym krowy
Trzoda chlewna
Owce i kozy
Mięso

(waga rzeźna)
Mleko
Jaja


Mln ton (na koniec roku)
Mln  t
Mld szt

1
2
3
4
5
6
7
8

1990
57,0
20,5
38,3
58,2
10,1
55,7
47,5

1997
31,5
14,5
17,3
18,8
4,9
34,1
32,2

1998
28,5
13,5
17,2
15,6
4,7
33,3
32,7

1999
28,0
13,1
18,3
14,8
4,3
32,3
33,1

2000
27,2
12,7
16,4
14,4
4,4
31,9
33,9

2001
26,0
12,1
15,8
14,2
4,4
31,9
33,6

  % zmiany

(2001:2000)
95,6%
95,3%
96,3%
98,6%
100%
100%
99,1%

Z powyższego zestawienia wynika również, iż w roku 2001 nadal utrzymywać się będzie spadkowa tendencja pogłowia: bydła o 4,4% (w tym krów o 4,7%), trzody chlewnej o 3,7%, owiec i kóz o 1,4%. Produkcja mięsa i mleka utrzyma się na poziomie dotychczasowym, natomiast produkcja jaj obniży się o prawie 1%.

Wyniki dotyczące pogłowia bydła i drobiu w roku 2001 zależeć będą w głównej mierze od możliwości zabezpieczenia zwierząt w pasze. Na przełomie roku 2000 i 2001 w Rosji wystąpiła poprawa zaopatrzenia w pasze w związku ze wzrostem urodzaju zbóż. 

Na początku lutego br. - w porównaniu do tego samego okresu roku 2000 – w przeliczeniu na umowną jednostkę bydła rogatego, ilość paszy wzrosła o 28,7%, w tym pasz skoncentrowanych o 34,8%.  W związku z powyższym szacuje się, iż średnia ilość pasz przypadająca w FR na umowna jednostkę bydła, w roku bieżącym powinna wzrosnąć do 9,9 q/szt. (w roku 2000 wynosiła 7,7 q/szt.). 

Należy jednak pamiętać, iż zasoby pasz nie są na terenie Rosji rozłożone jednakowo. Do obszarów, które w roku bieżącym  dysponować będą  największą ilością pasz należeć będą: Okręg Przywołżański, Syberyjski i Północny – odpowiednio: 11,1;  10,8;  9,7 q/szt. O połowę mniej pasz przypada w Okręgu  Dalekowschodnim (5,3) i Północno-Zachodnim (5,4).  

Wzrost produkcji pasz budzi nadzieje na zahamowanie tempa spadku pogłowia zwierząt w I półroczu 2001 r., a także na zwiększenie wydajności i poprawę wskaźników reprodukcji. 

Przy szacunku wielkości pogłowia i produkcji zwierzęcej w roku 2001, Centrum Koniunktury Gospodarczej brało pod uwagę także wydajnośc uzyskiwaną przez rosyjskich rolników w hodowli bydła i drobiu.

Od roku 1997 dostrzega się systematyczny wzrost dojności krów, który w roku ubiegłym wyniósł prawie 3%. W br. zwiększy się on prawdopodobnie do 10%.

W okresie tym systematycznie wzrastała także nośność kur. W roku 2000 wynosiła ona 262 szt. tj. na poziomie takich krajów jak: USA, Wielka Brytania, Niemcy i Francja.  Najwyższy wskaźnik osiągnięto w obwodzie Świerdłowskim, Leningradzkim, Nowosybirskim i Wołogodskim – po 300 szt. Wyniki te świadczą o istnieniu jeszcze dużego  nie wykorzystanego potencjału w innych obwodach. 

W prowadzonej analizie Centrum postarało sie uwzględnić również  poziom cen produktów zwierzęcych.  W ostatnich latach ceny te wzrastały znacznie wolniej niż ceny innych produktów i taryf transportowych, co miało negatywny wpływ na stan  finansowy tej dziedziny. 

W roku 2000 ceny na produkty zwierzęce wzrosły w porównaniu do roku poprzedniego 1,2 raza. Natomiast na:

· mazut i kombajny paszowe prawie 2-krotnie, 

· energię elektryczną i gaz  1,6 raza, 

· olej napędowy, węgiel, samochody dostawcze, cz. zamienne do maszyn rolniczych, materiały budowlane 1,5 raza,

· maszyny i urządzenia do przeróbki mięsa 1,4 raza,

· kolejowe taryfy przewozowe 1,7 raza. 

Wyprzedzajacy wzrost cen produktów przemysłowych nie pozwala na zgromadzenie w rosyjskim rolnictwie  wolnych środków obrotowych, a następnie  skierowanie ich na tworzenie i odnowienie podstawowych funduszy. 

Rok 2001 będzie kolejnym rokiem, w którym produkcja zwierzęca w Rosji  znajdować się będzie w przedłużającym się głębokim kryzysie. Mimo podejmowanych działań, nadal spadać będzie pogłowie wszystkich rodzajów zwierząt hodowlanych, a produkcja mięsa i mleka z trudnością utrzyma się na poziomie roku ubiegłego. 

Pomimo, iż rosyjskie lobby rolnicze domaga się większego interwencjonizmu ze strony państwa (m.in. regulowania cen na żywność, obniżek taryf przewozowych i opłat za energię elektryczna, zahamowania importu za pomocą ceł), to jednak powstała sytuacja spowoduje, że Federacja Rosyjska ponownie będzie zmuszona do poważnych zakupów produktów zwierzęcych za granicą.

Nadal stwarzać to będzie  duże możliwości eksportu dla zagranicznych dostawców  żywności. Dotyczy to również firm polskich, zwłaszcza w zakresie eksportu wołowiny, wieprzowiny i produktów mleczarskich. 

(CHR)

V. AKTUALNE MOŻLIWOŚCI DOSTAW EKSPORTOWYCH POLSKIEJ ŻYWNOŚCI DO FEDERACJI ROSYJSKIEJ

1. Sytuacja na rosyjskim rynku żywnościowym

Kryzys roku 1998 spowodował poważny spadek realnych dochodów ludności, co  z kolei wywołało niemal całkowite wyparcie z rynku towarów drogich o wysokiej jakości. Wywarło to istotny wpływ na spadek importu żywności i jego udziału w zaspokajaniu potrzeb konsumpcyjnych ludności. Udział ten z 30-50% spadł obecnie średnio do 20%.

W latach 1998-2000 wystąpił  w Rosji spadek produkcji wielu własnych produktów żywnościowych np: mięsa i jego półproduktów po około 6%, a kasz o 20%.

Jednocześnie dewaluacja rubla stała się czynnikiem  rozwoju niektórych działów rosyjskiego przemysłu spożywczego. I tak na przykład w  okresie tym produkcja serów tłustych i  słodyczy wzrosła o 15%,  makaronów o 20%, lodów i konserw warzywnych po 35%, olejów roślinnych i margaryny odpowiednio o 67% i 200%.

Stało się to też m.in. bodźcem do przeniesienia na terytorium FR produkcji wielu znanych firm (np. Nestle, Mars, Cadbury, Unilever, Coca-Cola, Pepsi-Cola, Danone).  Dzięki temu na rosyjskim rynku pojawiło się wiele produktów mających międzynarodową markę, ale wytwarzanych na terenie Rosji. Dało się to szczególnie zauważyć w takich segmentach produkcji jak: słodycze, jogurty, margaryny, majonezy, oleje roślinne, napoje chłodzące, piwo.  
Aktywny rozwój branży żywnościowej stymuluje obecnie wzrost importu surowców spożywczych i dodatków do żywności, a także opakowań oraz maszyn do ich produkcji. 

Szacuje się, że w rosyjskich rodzinach średnie wydatki na zakup żywności stanowią 48% wydatków konsumpcyjnych (bez alkoholu). Najwięcej na żywność wydaje się w Moskwie – w przeliczeniu na 1 osobę 2-krotnie więcej niż wynosi średnia krajowa. 

Na przykład spożycie owoców jest tu 2,7 raza wyższe, mięsa 2 razy, jaj i ryb 1,8 raza, ziemniaków i mleka – 1,5 raza. 

Struktura spożycia (śr. konsumpcja roczna na osobę) w Rosji  przedstawia się następująco: 

pieczywo                  - 120 kg,                                                mleko                - 245 kg,

ziemniaki                  - 111 kg,                                                jaja                    - 198 szt.

warzywa                   -   83 kg,                                                ryby                    – 15 kg,

owoce                       -   27 kg (Obwód Saratowski 96 kg),    olej                      – 10 kg,

mięso i jego produkty - 58 kg (    „               „        117 kg),    cukier i słodycze – 44 kg.

Należy jednak  zaznaczyć, że w różnych regionach FR  spożycie w/w produktów znacznie różni się. 

2. Pozycja Polski w rosyjskim  imporcie żywności.

Polska jest tradycyjnym dostawcą na rosyjski rynek produktów mięsnych i mleczarskich, warzyw i owoców (świeżych, mrożonych, konserwowanych), a także słodyczy.  

W roku 2000 Rosja importowała z Polski (wg rosyjskiej statystyki celnej): 

- mięso i jego przetwory                  27 mln $

- produkty mleczne, jaja, miód        14     „    

- warzywa                                        46     „

- tłuszcze, masła i oleje                   12     „

- cukier i słodycze                            20     „

- kakao i jego przetwory                  10     „

- przetworzone warzywa i owoce    31     „

Łączna wartość rosyjskiego importu żywności z Polski w 7 w/w najważniejszych grupach wyniosła 160 mln $ i stanowiła 19% całego rosyjskiego importu z Polski.    

W okresie pokryzysowym Polsce udało się umocnić swą pozycję na rosyjskim rynku żywnościowym (wzrost dostaw) w zakresie następujących towarów:

produkty mleczne, jaja, miód      -   5,5% rosyjskiego importu (w 1997 roku 2,5%),

warzywa                                      - 14,6%          „            „         (         „          7,7%),

tłuszcze, masła, oleje                  -   2,9%          „            „         (         „          1,3%),

kakao i jego przetwory                 -   4,9%          „            „         (         „          3,8%),

przetworzone warzywa i owoce   - 12,9%         „             „         (         „        10,2%).

Jednocześnie spadł nasz udział w rosyjskim imporcie żywności w zakresie mięsa i jego przetworów  z 3,4% w roku 1997 do 2,6% w roku 2000 oraz cukru i słodyczy z 4% do 2,1%. 

3. Perspektywy rozwoju polskiego eksportu żywności do Federacji Rosyjskiej

Czynnikiem sprzyjającym rozwojowi polskiego eksportu do Rosji jest, rosnąca siła nabywcza rubla dostrzegana we wszystkich grupach towarów spożywczych.

Poza tym zmieniające się ciągle przepisy podatkowe i celne powodują, że w niektórych segmentach towarowych występują okresowo niedostatki, które mogą wykorzystać polscy eksporterzy, stosując odpowiednio agresywną politykę cenową. 

Natomiast podstawowym czynnikiem utrudniającym rozwój polskiego eksportu jest 

fakt, że towary polskie pod względem cenowym zajmują dokładnie środkowe położenie pomiędzy cenami towarów wytworzonych w Rosji i cenami towarów importowanych z krajów zachodnich. 

Poważnym problemem jest też słaba prezentacja polskiej żywności na rosyjskim rynku, zwłaszcza w sferze handlu hurtowego. Badania wykazują, że większość hurtowni nigdy nie współpracowała z polskimi dostawcami i tylko nieznaczna ich część  widzi możliwość nawiązania kontaktu z polskimi eksporterami. 

Mimo istniejących trudności w eksporcie żywności z Polski do FR, na rynku rosyjskim występują towary, które posiadają od dawna swą ugruntowaną pozycję. 

W pierwszej kolejności należą do nich mrożonki warzywne i owocowe. Polskie firmy wykorzystując ceny wyparły z rynku swych najgroźniejszych konkurentów belgijskich. Obecnie najważniejszymi dostawcami tych produktów są: „Hortex” (30%) i „Zgoda” (20%). Ich sytuacja nie jest lekka, gdyż ostatnio na rynku pojawili się konkurencyjni   rosyjscy producenci („Wkus Lieta” , „Jantarnoje”), a także kompanie zajmujące się rozfasowywaniem produkcji importowej („4 sezona”, „Smak”, „Snieżana”).  Firmy te należy traktować jako bardzo poważnych konkurentów.

Stosunkowo dużą popularnością cieszą się polskie słodycze. Rynek ten rozwija się obecnie bardzo dynamicznie, a przyczyniają się do tego systematyczne zmiany asortymentu i poprawiająca się jakość. Największym zainteresowaniem cieszą się słodycze wytwarzane przez rosyjskie holdingi, a także dostarczane przez polskie firmy np. „Wikont”, „Atis”, „Solidarność”, „Tomczyk”, „Jantex”, „Kowis”. Głównymi konkurentami zagranicznymi dla polskich firm są eksporterzy ukraińscy. 

W roku 2000 polskie firmy kontrolowały ponad 30% dostaw do Rosji wyrobów wędliniarskich (szynka, parówki, kiełbasy). Najważniejszym dostawcą był „Animex”. 

Dużą popularnościa cieszą się też pasztety firm „Marko”, „Mewa” i „Aardo”. 

Ograniczenie popytu na  polskie produkty wiąże się z faktem,  że wielu konsumentów wybiera tradycyjne równie smaczne wędliny rosyjskie. 

Natomiast dostawy mięsa ograniczają się głównie do półtusz wieprzowych.  

Polska zajmuje też silną pozycję w dostawach na rosyjski rynek świeżych warzyw, głównie kapusty (45% importu), marchwi i buraków (po 40%), ziemniaków (65%). Głównymi konkurentami dla naszych eksporterów są Holendrzy i Belgowie. 

Nie wypełnioną niszę stanowi dziecięca żywność, której głównymi dostawcami są rosyjskie firmy. 

Istnieją też duże możliwości eksportu artykułów mlecznych. Obecnie najwięcej dostarczamy serów i twarogów (ponad 17%), głównie „Hochland Polska”.
W tej grupie towary polskie najsilniej konkurują z towarami pochodzącymi z krajów nadbałtyckich (m.in. władze Moskwy zawarły porozumienie z rządem Litwy na dostawy art. mlecznych). 

Także  polskie przyprawy cieszą się dużym popytem (głównie firma „Kamis”).

Aby zwiększyć napływ polskich towarów na rosyjski rynek, zdaniem rosyjskich hurtowników, należy: 

· rozwinąć reklamę na szczeblu handlu hurtowego,

· wprowadzić nowe formy rozszerzonej sprzedaży np. Domy Handlowe, Centrum Wystawienniczo-Handlowe,

· rozwiązać problem cen tak, aby towary polskie były bardziej konkurencyjne w stosunku do dotowanych towarów zachodnich,

Ponadto podkreślają oni, iż wzorem innych zagranicznych eksporterów należy  organizować więcej specjalnych akcji promujących polskie towary, a także  rozszerzyć sprzedaż żywności również na obszary położone poza Moskwą.

4. Eksport  żywności z Polski do Federacji Rosyjskiej  w okresie I-II 2001 r. 

Kształtowanie się eksportu art. rolno-spożywczych z Polski do Rosji w okresie styczeń-luty  2001 r. (wg polskiej statystyki celnej) obrazuje poniższe zestawienie:
                                                                                                    wartość w mln $

L.p.
Sekcja
Nazwa sekcji
           I – II

2001          2000
Dynamika

    w %
% udział  w całym eksp. Żywności 

(I-II 2001r.)

1
2
3
4
5
6
       7

1
I
Zwierzęta żywe
  4,77  
8,31 
57,40 
19,05  

2
II
Produkty roślinne
  3,95
9,23
    42,80
 15,77

3 
III
Tłuszcze i oleje
  0,85
2,75
30,91   
   3,40     

4
IV
Gotowe art. spożywcze
15,47
  17,58
88,00   
61,78    



Razem 
25,04
  37,87
66,12   
    100,00

Z tabeli wynika, że łączna wartość dostaw polskiej żywności do FR w omawianym okresie nieznacznie przekroczyła 25,0 mln $, co stanowi 66,12 % dostaw tego samego okresu roku 2000. 

Największy udział w tym eksporcie miały  gotowe art. spożywcze. Ich wartość wyniosła prawie 15,5  mln $. Dynamika osiągnęła poziom 88 %. Towary te są ważną pozycją  w polskim eksporcie żywności do FR, gdyż ich udział stanowi 61,78%. 

Drugie miejsce zajmują dostawy zwierząt żywych - prawie 4,8 mln $. Ich eksport do FR obniżył się o prawie 43%.  

W porównywanym okresie o ponad 57% % spadł eksport produktów roślinnych - do poziomu 3,95 mln $. 

Najmniejszy udział w polskim eksporcie do FR (3,4%) mają tłuszcze i  oleje. Wartość ich dostaw osiągnęła 0,85 mln $, a dynamika  wskaźnik poniżej 31%.

Reasumując można stwierdzić, iż w okresie pierwszych dwóch miesięcy  2001 r. eksport polskiej żywności do Rosji obniżył się we wszystkich czterech grupach towarowych (od 12% do 69%). Znalazło to wyraz w  prawie 34% spadku całego eksportu żywności z Polski na ten obszar. 

Odbiło sie też na ponad 11% spadku udziału żywności w całym polskim eksporcie do Federacji Rosyjskiej. Osiągnął on poziom 21%. 
/CHRU/

VI. REFORMOWANIE „UNII CELNEJ” WNP

W dniach 6-10 października 2000 r. w stolicy Kazachstanu Astana, pięć państw członkowskich wchodzących w skład „Unii Celnej” w ramach WNP, porozumiały się w sprawie utworzenia Euroazjatyckiej Wspólnoty Gospodarczej /EWG/. 

Założeniem projektu utworzenia nowej struktury gospodarczej było zwiększenie stopnia integracji, współdziałania i efektywności współpracy gospodarczej Rosji, Białorusi, Kazachstanu, Kirgyzstanu i Tadżykistanu. 

Jak przyznali przedstawiciele władz pięciu wymienionych krajów „Unia Celna” utworzona w  1995 r. w praktyce nie spełniła ekonomicznych oczekiwań. W ocenie ekspertów poszczególnych państw członkowskich Unia nie wypełniła większości najważniejszych zadań przyjętych w porozumieniu założycielskim z 1995 r. Nie zdołano wdrożyć zasad funkcjonowania strefy wolnego handlu w ramach WNP, która miała być jednym z najważniejszych rozwiązań integracyjnych w gospodarce państw WNP. Kraje członkowskie Unii podzieliła rozbieżność interesów – np. Rosja nie ratyfikowała porozumienia o utworzeniu Unii przewidując znaczne obciążenia finansowe, a Kirgyzstan wstąpił do WTO jako pierwsze państwo post radzieckie, co spowodowało, iż kraj ten musiał dostosować swoje ustawodawstwo do norm obowiązujących w WTO (bez uwzględnienia specyfiki strefy wolnego handlu w ramach WNP). Ponadto Unia nie była uznawana w sensie prawnym jako organizacja gospodarcza o znaczeniu międzynarodowym.

Nowa międzynarodowa struktura gospodarcza powinna, zdaniem założycieli, zapewnić integrację gospodarczą oraz warunki sprzyjające tworzeniu wspólnego rynku w ramach „piątki”. Dalszy rozwój wymiany handlowej i współpracy gospodarczej uzależniony jest od odpowiednio szybkiego doprowadzenia do unifikacji ustawodawstwa poszczególnych państw „piątki” oraz zbliżenia kierunków wewnętrznej i zagranicznej polityki gospodarczej tych krajów.

Mimo optymistycznych wypowiedzi przedstawicieli władz poszczególnych państw założycielskich, istnieją obawy, iż utworzenie nowej struktury nie doprowadzi do przełomu w zakresie rozwoju współpracy gospodarczej „piątki” uczestniczącej we Wspólnocie.

Założyciele Wspólnoty dokonali podstawowych ustaleń dotyczących podejmowania decyzji. W toku długotrwałych negocjacji Rosja zgodziła się objąć zaniżoną liczbę głosów uprawniających do podejmowania decyzji na forum nowej organizacji (PKB Rosji za 1999 r. stanowi 80% Produktu Krajowego Brutto wytwarzanego przez całą „piątkę”). Ostatecznie głosy we Wspólnocie podzielono następująco - Rosja 40%, Białoruś i Kazachstan po 20%, Kirgyzstan i Tadżykistan po 10 %.


Cele i zadania do osiągnięcia przez nową organizację nie odbiegają od wcześniej formułowanych zadań. Główny nacisk położono na:

· efektywność przebiegu procesu formowania jednolitej przestrzeni gospodarczej oraz celnej

· realizację celów określonych w umowach i dokumentach założycielskich „Unii Celnej” i dot. funkcjonowania jednolitej przestrzeni gospodarczej oraz w umowie o pogłębianiu integracji gospodarczej i społecznej

Wcześniej zawarte umowy pomiędzy krajami członkowskimi „piątki”, a także decyzje organów zarządzających integracją, zachowują swoją ważność w części nie stanowiącej sprzeczności z postanowieniami nowej umowy o utworzeniu Euroazjatyckiej Wspólnoty Gospodarczej (EWG).
Dla zapewnienia realizacji celów EWG zostały powołane następujące struktury:

· Rada Międzypaństwowa

· Komitet Integracyjny

· Zespół Międzyparlamentarny

· Sąd Wspólnoty

Wspólnota nie ogranicza możliwości przystępowania do tej organizacji nowych członków, a także rezygnowania z członkostwa. Językiem roboczym ustanowiono język rosyjski. Umowa o utworzeniu EWG zawarta została na czas nieokreślony. Z punktu widzenia prawnego ważność umowy rozpocznie się z dniem złożenia przez kraje członkowskie ostatniego zawiadomienia (w Komitecie Integracyjnym) o dopełnieniu wewnątrzpaństwowych procedur, niezbędnych do uznania ważności podpisanej umowy.

Siedzibą nowej organizacji ustanowiono Moskwę i Astanę. Organem wykonawczym jest Komitet Integracyjny, którego pierwszym generalnym sekretarzem ustanowiono N. Nazarbajewa.

W ostatnich dniach maja 2001r. w Mińsku na Białorusi odbyło się spotkanie na szczycie państw członkowskich Wspólnoty Niepodległych Państw. W czasie spotkania przyjęto wszystkie dokumenty dotyczące utworzenia Euroazjatyckiej Wspólnoty Gospodarczej pięciu państw (wcześniej nastąpiły ratyfikacje umów przez poszczególne państwa Wspólnoty). Zdaniem komentatorów nowa struktura powinna być realnym czynnikiem wpływającym na wzrost gospodarczy pięciu państw założycielskich.

/WŁ/
VII. ROSYJSKIE REGIONY W 2001 R. – PROGNOZA ROZWOJU SPOŁECZNO-GOSPODARCZEGO

Poniższy tekst jest streszczeniem/ skrótem analitycznego opracowania, opublikowanego przez Ministerstwo Rozwoju Gospodarczego i Handlu Federacji Rosyjskiej

1. Zadania priorytetowe 

Ożywienie gospodarcze w Rosji, jakie nastąpiło po kryzysie 1998 r., jest widoczne i stanowi zachętę do rozwijania współpracy gospodarczej nie tylko z Moskwą czy Sankt Petersburgiem, ale również z innymi regionami rosyjskimi. Zakładany roczny przyrost PKB w 2001 r. na poziomie 4% oraz tworzenie sprzyjającego klimatu do inwestowania w Rosji, mogą stworzyć pozytywne perspektywy zwiększania polskiego eksportu na rosyjski rynek.

Jak wiadomo regiony gospodarcze w Rosji są silnie zróżnicowane nie tylko pod względem zasobów ludzkich, ale przede wszystkim pod względem posiadanego potencjału gospodarczego, zasobów naturalnych, poziomu infrastruktury urbanistycznej, transportowej i telekomunikacyjnej. 

Federację Rosyjską tworzy 89 podmiotów administracyjnych, które zgrupowane zostały w 11 regionach gospodarczych. 

Rozwój społeczno-gospodarczy w regionach Federacji Rosyjskiej, w 2001 r. będzie charakteryzował się zbliżeniem wskaźników tempa rozwoju w dużych, gospodarczych rejonach. Wg założeń opracowanej prognozy utrzyma się znaczna dyferencjacja regionalnego rozwoju wewnątrz regionów gospodarczych. Przykładowo w Północno-Zachodnim rejonie przyrost PRB (produkt regionalny brutto) w Sankt Petersburgu i obwodzie leningradzkim wyniesie 10-11%, a w obwodzie pskowskim tylko 3%.

Stabilizacja gospodarki rejonu Północnego będzie związana z rozwojem handlu zagranicznego w bazowych kompleksach, np.: przemyśle drzewnym, metalurgii, górnictwie, rybołówstwie, a także z orientacją tych gałęzi przemysłu na rosyjski rynek wewnętrzny oraz koniecznością realizacji szeregu państwowych programów celowych (rozwój przemysłu paliwowo-energetycznego, zagospodarowanie szelfu morza Barentsa, funkcjonowanie portów północnych, projekty transportowe w ramach programu „Region Barents”). 

Wielkość regionalnego PRB w 2001 r. wyniesie 106% w porównaniu do 1999 r.

Wielkość realnych dochodów pieniężnych ludności wzrośnie o 9-10%.

Perspektywy rozwoju Północno-Zachodniego rejonu będą zależały między innymi od charakteru i dynamiki procesów pogłębiania ukształtowanej specjalizacji. 

Stabilizacja produkcji przemysłowej związana jest z realizacją zamierzeń w zakresie priorytetowego rozwoju produkcji wymagającej nowych technologii. Przede wszystkim dotyczy to zastosowania w przemyśle biotechnologii, nowych rozwiązań w produkcji narzędzi precyzyjnych, produkcji nowych materiałów z określonymi właściwościami. Ważnym elementem stabilizacji rozwoju tego regionu będzie zachowanie wiodącej roli w produkcji wybranych typów środków transportu, w tym jednostek pływających. 

Regiony położone na Północnym-Zachodzie Rosji będą miały priorytet w wykorzystywaniu unikalnego, szczególnie w północnej części tego rejonu, geograficznego położenia dróg transportowych o znaczeniu ogólnorosyjskim i międzynarodowym, z „wyjściem” na morze Bałtyckie. Przyszłością tego rejonu, w sensie ekonomicznym, będzie handel przygraniczny i współpraca międzyregionalna z Finlandią i krajami nadbałtyckimi.

Priorytetowym kierunkiem rozwoju gospodarczego Centralnego rejonu Rosji w 2001 r. będzie zdynamizowanie rozwoju gałęzi przemysłu produkujących wyroby na bazie nowoczesnych technologii (laserowa, technika aerokosmiczna, kontrolno-pomiarowa), a także rozwój gałęzi produkujących konkurencyjne towary dla rynku wewnętrznego. Przewiduje się utrwalenie wiodącej roli tego regionu w sferze usług finansowo-kredytowych, ubezpieczeniowych, informacyjnych, a także w zakresie usług szkoleniowych i turystycznych.

Wielkość Produktu Rejonowego Brutto (PRB) wzrośnie o 8%, przy czym w strukturze PRB zwiększać się będzie udział wartości dodanej, wypracowanej w gałęziach produkujących towary. Produkcja przemysłowa tego rejonu w 2001 r. powinna wzrosnąć o około 10% (w porównaniu do 1999 r.).

W rejonie Wołgo-Wiackim przewiduje się strukturalną przebudowę produkcji i modernizację techniczną bazy produkcyjnej, w tym przede wszystkim kompleksu przemysłu obronnego. Głównym zadaniem będzie stworzenie ekonomicznych przesłanek do przyspieszonego rozwoju przemysłu maszynowego i na jego podstawie odnowienie parku maszynowego w przemyśle maszynowym, budownictwie, metalurgii. Zakłada się również zmianę struktury wyżej wymienionych gałęzi przemysłu z równoczesnym obniżeniem materiałochłonności przy pomocy zastosowania nowych technologii i materiałów.

Planowana wielkość PRB w 2001 r. powinna być wyższa o 9 % w porównaniu do 1999 r., głównie dzięki wynikom gospodarczym obwodów Kirowskiego i Niżegorodzkiego. Realne dochody pieniężne ludności powinny wzrosnąć o 9-10% (w porównaniu do poziomu 1999 r.). 

W rejonie Centralno-Czarnoziemnym  w 2001 r. będzie dokonywana przebudowa strukturalna przemysłu. Pozytywne tendencje w gospodarce tego rejonu w perspektywie będą zależeć od tempa i kierunków strukturalnej przebudowy w przemyśle maszynowym oraz w kompleksie przemysłu rolno-spożywczego. 

W pierwszej kolejności rozwój tego rejonu zależy od poziomu rozwoju przemysłu chemicznego i lotniczego. W zakresie przemysłu spożywczego oczekuje się zwiększenia konkurencyjności produkcji tego sektora.

Istniejąca, w tym rejonie, wysokoefektywna baza rudy żelaza i rentowne przedsiębiorstwa produkcyjne w sektorze metalurgii, a także potencjalna konkurencyjność na wewnętrznym i zagranicznych rynkach wyrobów wysoko przetworzonych (przemysł lotniczy, radioelektronika, maszyny i urządzenia dla przemysłu chemicznego), stanowią realną podstawę wzrostu przemysłu i całej gospodarki w tym rejonie Rosji.

Niewątpliwym atutem tego rejonu, pod względem gospodarczym, jest rozwinięty szlak transportowy na kierunku Centrum - Północny Kaukaz-Zakaukazie.

Przewiduje się, że w 2001 r. wielkość PRB dla rejonu Centralno-Czarnoziemnego będzie wyższa w porównaniu do 1999 r. o 7-8%, przy wzroście realnych dochodów pieniężnych ludności o 8%.

W rejonie Powołża w najbliższym okresie zakłada się zrestrukturyzowanie i odnowienie, pod względem technologicznym, całego kompleksu przemysłu maszynowego. Przewiduje się, że ten kierunek w strukturze przemysłu będzie w przyszłości najważniejszą pozycją w rozwoju regionu. Pierwsze miejsce w sektorze przemysłu maszynowego powinien zajmować przemysł lotniczo-kosmiczny obwodu samarskiego i republiki Tatarstan. 

W celu bardziej efektywnego wykorzystania zasobów surowcowych i paliwowo-energetycznych w gałęziach przemysłu chemicznego i przetwórstwa naftowego, przewiduje się w 2001 r. i dalszych latach zwiększenie udziału nowych rodzajów produktów w produkcji ogółem, które będą mogły konkurować, pod względem jakościowym i cenowym, na rynkach zagranicznych i wewnętrznym.  

Decydujący wpływ na rozwój rejonu Powołża będzie w dalszym ciągu wywierać czynnik transportowy. Wraz z rozwojem systemu przewozów mieszanych/ kombinowanych, pojawi się potrzeba budowy nowoczesnych terminali, które będą współtworzyć transeuropejski system przewozów, łączący rosyjskie regiony z państwami nadbałtyckimi oraz basenami Azowsko-Czarnomorskim i Kaspijskim. 

W 2001 r. rejon Powołża powinien wypracować PRB wyższy o 10% w porównaniu do 1999 r., a realne dochody pieniężne ludności tego rejonu powinny również wzrosnąć o około 11% (w porównaniu do 1999 r.). 

Rozwój gospodarczy rejonu Północnego Kaukazu będzie w 2001 r. ukierunkowany na produkcję przeznaczoną na rynek konsumencki, w tym przede wszystkim rozwijany będzie przemysł rolno-spożywczy ze szczególnym uwzględnieniem upraw zbóż, kultur technicznych, hodowli zwierząt. W prognozie przewidziano, że rozwijana będzie w tym rejonie baza rekreacyjno-sanatoryjna, a także niektóre gałęzie przemysłu, jak np.: chemiczny, wybrane sektory przemysłu maszynowego i budownictwo. 

Jednym z ważniejszych kierunków rozwoju kompleksu rolno-spożywczego w tym rejonie będzie poprawa sytuacji finansowej producentów rolnych. Natomiast w przemyśle, przede wszystkim w maszynowym, główny nacisk położony zostanie na restrukturyzację mocy przerobowych w celu uzyskania wzrostu konkurencyjności produkcji i rozszerzenia dostępu do rynków zbytu dla tej produkcji.

W dalszej perspektywie przewiduje się wzrost zagospodarowania nowych źródeł ropy naftowej na M. Kaspijskim oraz rozwój sieci przesyłowych ropy naftowej po terytorium tego rejonu. Z tym zadaniem wiąże się również budowa terminali naftowych w Noworosyjsku i Tuapse (porty na wybrzeżu M.Czarnego).

W związku z niedawnymi (początek lat 90-tych) zmianami politycznymi, zmieniło się położenie geopolityczne tego rejonu, co wywołuje konieczność tworzenia bazowych stref gospodarczych oraz kompleksów przemysłowych, których status sprzyjałby rozwojowi zagranicznych powiązań regionów Północnego Kaukazu.

Coraz większą rolę odgrywać będzie rekreacyjny charakter tego rejonu. Po oczekiwanym zakończeniu wszelkich działań wojskowo-porządkowych i normalizacji życia, konieczna będzie odbudowa i modernizacja kompleksu rekreacyjno-turystycznego. Trudności w sferze społecznej tego rejonu w 2001 r. utrzymają się,  na co znaczący wpływ wywiera migracja ludności w regiony Północnego Kaukazu, a także wciąż nie rozwiązane problemy przesiedleńców i stosunków narodowościowych.

Wielkość PRB w 2001 r. w rejonie Północnego Kaukazu, wg oficjalnej prognozy, powinna wzrosnąć o około 8-9% (w porównaniu do 1999 r.), a realne dochody pieniężne ludności wzrosną o 6-8%.

W rejonie Uralu istnieją pozytywne przesłanki do zachowania i utrwalenia wiodącej pozycji w gospodarce rosyjskiej. Pozycja ta związana jest głównie z posiadaniem przez ten rejon znaczącego potencjału infrastrukturalnego (sieć kolei elektrycznych, magistrale rurociągów, sieć nowoczesnej łączności i inne), który pozwoli na realizację nowych funkcji integracyjnych na kierunkach: Ural-Syberia, Ural-Daleki Wschód, Ural – Daleka Północ, Ural – Kazachstan, Ural – Północna Azja. 

Prognoza na 2001 r. dla rejonu Uralu zakłada wzrost PRB o 8-10% (w porównaniu do 1999 r.). Przewidywany wzrost będzie możliwy jeżeli nastąpi dalsze rozszerzenie popytu wewnętrznego i dywersyfikacja eksportu, normalizacja stosunków finansowo-kredytowych w gospodarce oraz zwiększenie aktywności inwestycyjnej w tym rejonie gospodarczym. Struktura produktu rejonowego brutto (PRB) powinna w bieżącym roku ukształtować się następująco: produkcja towarowa – 55,7%, usługi – 37,5%, podatek od towarów – 6,8%.  

Jeżeli prognozowany wzrost PRB zostanie osiągnięty 8-10%, to w 2001 r. realne dochody pieniężne ludności tego rejonu powinny wzrosnąć o 7-8% (w porównaniu do 1999r.).

Rejon Zachodniej Syberii powinien utrzymać w 2001 r. pozycję podstawowego dostawcy produktów paliwowo-energetycznych i spełniać w dalszym ciągu wiodącą rolę w przemyśle metalurgicznym, chemicznym i drzewnym. 

Przewiduje się, że w tym rejonie będzie rozwijany przemysł maszynowy, w którym zastosowane zostaną nowoczesne technologie i osiągnięcia naukowe. Ten kierunek rozwoju dotyczy najbardziej rozwiniętych pod względem przemysłowym regionów, przylegających do transsyberyjskiej magistrali oraz w następnych latach, po 2001 r., również regionów południowych, w których rozwijany będzie przemysł przetwórczy.

Przewiduje się, że rozpoczęta restrukturyzacja przemysłu maszynowego, obronnego i spożywczego w połączeniu ze wzrostem udziału wysokiej technologicznie produkcji w przemyśle przetwórstwa chemicznego, w tym naftowego, w sektorze przerobu drewna i w metalurgii, pozwoliłoby w perspektywie zapewnić duży stopień zbilansowania gałęzi wydobywczych i przetwórczych w rozwoju gospodarczym Zachodniej Syberii. 

Dynamika rozwoju gospodarczego Zachodniej Syberii, wg oficjalnej prognozy na 2001 r., będzie nieco niższa niż średnia dynamika w Rosji. Niższy wskaźnik związany jest z inercyjnością rozwoju bazowej gałęzi jaką jest przemysł paliwowy.  Wielkość produkcji tej gałęzi nie może być gwałtownie zwiększana bez znaczących inwestycji, niezbędnych do odnowienia tego sektora.

W 2001 r. planowana wielkość PRB wyniesie około 104-105% w porównaniu do wielkości osiągniętej w 1999 r., a realne dochody pieniężne ludności wzrosną również o około 4-5%.

Pozycja rejonu Wschodniej Syberii w gospodarce rosyjskiej związana jest z jej integracyjną rolą jaką spełnia w stosunkach z Dalekim Wschodem i europejską częścią Rosji oraz Europą i azjatyckimi rejonami Rosji.  Wschodnia Syberia wyróżnia się również unikalnymi złożami zasobów mineralnych. Oddalenie Wsch. Syberii od podstawowych rejonów przemysłowych oraz związane z tym podrożenie transportu, określają zasadniczy kierunek w rozwoju gospodarczym i wywołują konieczność zwiększenia poziomu kompleksowości gospodarki. Przede wszystkim rozwijana będzie produkcja na bazie zagospodarowywania wolnych mocy przerobowych w sektorze produkcji konsumpcyjnej, wykorzystywania miejscowych surowców i dostosowywania podaży towarów do poziomu popytu wewnętrznego tego rejonu.

Dodatnią dynamikę PRB tego rejonu w 2001 r. określać będzie wzrost produkcji przemysłowej i rolniczej, a także pozytywne wyniki jakie osiągać powinna branża transportowa.

W 2001 r. tempo wzrostu PRB i realne dochody pieniężne ludności wyniosą około 105% (w porównaniu do 1999 r.)

Polityka gospodarcza państwa w odniesieniu do rejonu Dalekiego Wschodu w 2001 r. będzie kształtowana z uwzględnieniem szczególnej roli w zapewnianiu strategicznych interesów Rosji. Ten kierunek rozwoju gospodarczego obejmuje między innymi realizację na poziomie federalnym i regionalnym, kompleksu przedsięwzięć zmierzających do przezwyciężania procesów dezintegracyjnych i wyprowadzenia regionu z kryzysu gospodarczego.  Zaplanowane dla tego rejonu przedsięwzięcia  stanowią część składową szerszego programu rozwoju gospodarczego i społecznego Dalekiego Wschodu i Zabajkala na okres do 2005 r.

Do końca 2001 r. powinny być zrealizowane następujące, podstawowe zadania – zmniejszenie deficytu paliwowo-energetycznego (deficyt utrzymuje się od kilku lat), wypracowanie nowych stosunków gospodarczych i stworzenie warunków rozszerzenia współpracy z państwami sąsiadującymi z Dalekim Wschodem.

Wielkość PRB dla Dalekiego Wschodu w 2001 r. powinna osiągnąć 103-104% (w porównaniu do 1999 r.), a realne dochody pieniężne ludności 104-105%.  

2. Prognoza zatrudnienia w rejonach

Prognoza na 2001 r. przewiduje zmniejszenie liczby ludności w większości podmiotów administracyjnych Federacji Rosyjskiej. Największy spadek liczby mieszkańców nastąpi w regionach położonych na Dalekim Wschodzie i Północy – zmniejszenie o około 2-3%.

Rząd FR przewiduje, że w bieżącym roku nastąpi zwiększenie liczby bezrobotnych oficjalnie zarejestrowanych. Do głównych czynników wpływających na poziom bezrobocia w regionach zaliczono wzrost liczby ludności w wieku produkcyjnym, wzrost produkcji realizowanej w wyniku wzrostu zatrudnienia, które obecnie angażowane jest w niepełnym wymiarze godzin pracy. Ponadto poziom zatrudnienia w 2001 r. będzie również zależał od stopnia zmniejszenia liczby zatrudnionych w szeregu przedsiębiorstw rozmieszczonych w rozwiniętych przemysłowo regionach, w których funkcjonuje przemysł obronny, maszynowy i produkcja przetwórcza. 

Najwyższy wzrost wskaźnika bezrobocia wystąpi w takich rejonach, jak republika Inguszetia i autonomiczny okręg Koriak 10-11%, w okręgach nienieckim – 8%, czukotskim, tajmyrskim oraz w obwodach murmańskim, archangielskim, rep. Komi, Karelii i Dagestanie po 5-6%.

Średni poziom bezrobocia w całej Rosji w 2001 r. może osiągnąć 2,4%. Najniższe wskaźniki bezrobocia wystąpią jak zawsze w centralnej Rosji – poniżej 2%.

3. Inwestycje

W zakresie inwestycji prognoza zakłada znaczący wzrost nakładów w kapitał podstawowy. Dynamika rozwoju rosyjskiej gospodarki w perspektywie długookresowej będzie określana stopniem aktywności inwestycyjnej jaka nastąpi w najbliższych latach.

Największe tempo wzrostu inwestycji w 2001 r. oczekiwane jest w rejonach Północnym (121% w porównaniu do 1999 r.) i Północno – Zachodnim (116%), a także w Uralskim, Zachodnio-Syberyjskim i Wschodnio-Syberyjskim (112-113%).

W pozostałych rejonach gospodarczych tempo wzrostu inwestycji będzie znacznie niższe i wyniesie około 107% w Powołżskim rejonie, oraz do 101% na Dalekim Wschodzie. Zasadnicze zwiększenie inwestycji nastąpi w wyniku rozwoju sfery produkcji przemysłowej i transportu.

Prognoza przewiduje ponadto, że w działalności inwestycyjnej będzie następował wzrost zróżnicowania aktywności inwestycyjnej w zależności od regionu. W regionach mogą nastąpić ostre wahania i obniżenie wielkości inwestycji z roku na rok, co związane jest z różnorodnością stopnia finansowych zachęt do inwestowania, a także z nierównym ponoszeniem nakładów na inwestycje w czasie (zakończenie dużych projektów inwestycyjnych równa się okresowemu spadkowi inwestycji).  

Inwestycje zagraniczne będą lokowane głównie w 11 podmiotach administracyjnych FR, w tym przede wszystkim w Moskwie i obwodzie moskiewskim oraz w Sankt Petersburgu i obwodzie leningradzkim. Ponadto oczekuje się wzrostu inwestycji zagranicznych w obwodach tiumeńskim, swierdłowskim, sachalinskim, samarskim, czelabińskim, a także w krajach krasnojarskim i krasnodarskim. Na wymienione 11 podmiotów administracyjnych FR przypadać będzie 75% inwestycji zagranicznych, przy czym 30% ogólnej wielkości inwestycji w tych regionach przypadnie na Moskwę.

4. Handel zagraniczny

W zakresie działalności handlu zagranicznego w regionach, prognoza na 2001 r. zakłada utrzymanie się na rynkach światowych dobrej koniunktury na towary będące przedmiotem rosyjskiego eksportu – na ropę naftową i gaz ziemny. Przewiduje się, że wzrost eksportu osiągnięty zostanie przede wszystkim w regionach, które posiadają tzw. specjalizację surowcową - Syberia, Ural i Powołże, rejon Centralny.

Wzrost eksportu w wymienionych rejonach ekonomicznych powinny zapewnić takie gałęzie przemysłu, jak metalurgiczny, chemiczny i maszynowy. Rosyjski handel zagraniczny będzie tradycyjnie koncentrował się w 4 rejonach gospodarczych: centralnym (wzrost o 38%), zachodniosyberyjskim (13%), uralskim (38%), północnosyberyjskim (9%). 

W niektórych rejonach należy oczekiwać pewnej stabilizacji poziomu działalności handlu zagranicznego. Stabilizacja taka wystąpi w Moskwie i obwodzie moskiewskim w zakresie tworzenia i funkcjonowania wspólnych przedsiębiorstw (JV).  W kilku innych rejonach (obwody: tiumeński, samarski, Krasnojarsk) nastąpi stabilizacja ogólnej wielkości operacji eksportowo-importowych na poziomie lat 1999-2000.

Współpracy międzyregionalnej Rosji z krajami WNP będzie sprzyjać rozwój związków produkcyjno-technologicznych w zakresie kooperacji produkcyjnej. Zakłada się stymulowanie wzajemnych dostaw produkcji kooperacyjnej poprzez zwalnianie towarów z podatku VAT. Dalszemu rozwojowi współpracy międzyregionalnej Rosji i WNP powinno, według rządowej prognozy, sprzyjać tworzenie wspólnych przedsiębiorstw, w tym międzynarodowych (transnarodowych) grup przemysłowo-finansowych oraz wspólnych struktur organizacyjno-gospodarczych.

W celu zapewnienia rozwoju potencjału produkcyjnego rosyjskich regionów konieczna będzie aktywizacja prac w zakresie włączania regionalnych organów władzy wykonawczej w proces formowania wspólnych międzypaństwowych programów współpracy gospodarczej, produkcyjnej i handlowej.

Nawiązywanie współpracy gospodarczo-handlowej z poszczególnymi regionami Rosji wiąże się nie tylko z koniecznością dobrego rozpoznania potencjału gospodarczego i finansowego partnerów, ale również podejmowaniem efektywnych działań akwizycyjnych i promocyjnych. Każdy z 89 podmiotów Federacji Rosyjskiej ma swoją specyfikę, którą należałoby uwzględniać w naszych działaniach promocyjno-informacyjnych. Regionalizacja naszych działań akwizycyjnych powinna sprzyjać dalszemu rozwojowi wymiany handlowej. 

WEH organizuje misje gospodarcze i handlowe do regionów z udziałem polskich eksporterów i przedsiębiorców zainteresowanych rynkiem rosyjskim. Celem tych misji jest nie tylko promowanie polskiej gospodarki w poszczególnych regionach, ale również prezentacja polskich firm i polskiej oferty towarowej. Mamy nadzieję, że aktywność polskiego biznesu zaowocuje w bieżącym roku znacznym zwiększeniem eksportu. 


Szczegółowe informacje o składzie podmiotowym/administracyjnym rosyjskich regionów gospodarczych można uzyskać w Wydziale Ekonomiczno-Handlowym w Moskwie lub w materiałach wcześniej publikowanych (1999-2000) na stronie internetowej www.sbnet.ru/brhmsk.

/WŁ/

VIII. REPUBLIKA KOMI FEDERACJI ROSYJSKIEJ

1. Ogólna informacja o Republice


Republika Komi leży w północno-wschodniej części Federacji Rosyjskiej. Terytorium Republiki Komi obejmuje Nizinę Pieczorską, Równinę Miezeńsko-Wyczegodzką, Środkowy i Południowy Timan oraz zachodnie stoki Uralu w granicach Północnego i Polarnego Uralu.


Republika graniczy na zachodzie, północnym zachodzie i północy z Obwodem Archangielskim, na wschodzie z Jamało-Nienieckim i Chanty-Mansijskim Okręgami Autonomicznymi wchodzącymi w skład Obwodu Tiumenskiego, na południowym wschodzie z Obwodem Swierdłowskim, na południu z Obwodem Permskim i na południowym zachodzie z Obwodem Kirowskim.


Powierzchnia Republiki wynosi 416,8 tysiąca  km2 (2,44% powierzchni Federacji Rosyjskiej)  i rozciąga się na długości 785 km z południa na północ i 695 km z zachodu na wschód. Stolicą Republiki jest Syktywkar, który znajduje się w odległości 1410 km od Moskwy.


Republikę Komi zamieszkuje 1135 tys. ludności, w tym w miastach 842 tys. mieszkańców (w stolicy Syktywkarze 229,6 tys.), a na terenach wiejskich 293 tys. Ludność Republiki stanowi 0,8% ludności Rosji. W Republice zamieszkuje ponad 100 narodów i narodowości. Najliczniejszymi grupami ludności są Rosjanie (57,7%) i Komi (23,3%). Średnia długość życia  mężczyzn wynosi 55,2 lat,  kobiet 68,4 lat. Językami urzędowymi w Republice są język rosyjski i komi.


Republika dzieli się administracyjnie na 20 rejonów.

2. Bogactwa naturalne


Podstawowymi bogactwami naturalnymi Republiki są surowce paliwowo-energetyczne. Ocenia się, że potencjalne ich zapasy na terytorium Republiki wynoszą 170 mld ton paliwa umownego.


Całkowite  zapasy ropy naftowej w Komi wynoszą 1,7 mld ton na 103 złożach. Większość złóż (78%) stanowią złoża drobne, natomiast 8 złóż posiada zapasy eksploatacyjne powyżej 30 mln ton paliwa umownego. 70% zapasów ropy kwalifikuje się do trudnych do wydobycia. Przy zachowaniu aktualnych wielkości wydobycia ropy zapasy te wystarczą na 65 lat.


Zapasy gazu wynoszą 1,4 tryliona m3 w 32 złożach. 74% tych zapasów znajduje się w 12 eksploatowanych i przygotowywanych do eksploatacji złożach. Zapasy przemysłowe zapewniają wydobycie na 52 lata.


W Republice Komi znajduje się 83% Pieczorskiego Zagłębia Węglowego o zapasach geologicznych 203 mld ton, z których 58,4 mld ton kwalifikuje się jako możliwe do wydobycia, a rozpoznane zapasy przemysłowe stanowia 8,8 mld ton. Aktualnie przygotowuje się do eksploatacji i eksploatuje się złoża o zapasach 4,537mld ton węgla. Dotyczy to pięciu  złóż eksploatowanych przemysłowo, w tym podstawowych  – Workutinskiego ( węgle koksujące i energetyczne), Worgaszorskiego (węgle koksujące) i Intinskiego (węgle energetyczne).  Aktualny roczny poziom wydobycia stanowi około 20 mln ton.


W Republice odkyto bogate złoża boksytów, które zalegają na głębokości 0,5 do 300 metrów. W rejonie Srednietimanskim prowadzone jest od 1998 roku ich wydobycie przemysłowe.


Rozpoznano ponadto złoża  rud manganowych, tytanowych a także innych czarnych, kolorowych i rzadkich metali. Odkryto również wiele złóż surowców wykorzystywanych w budownictwie ( żwiry, dolomity, marmury, piaskowce, gipsy, gliny) i w chemii (fosforyty, siarka, sól kamienna i potasowa, baryty).


W Republice znajduje się 40% zapasów drzewa europejskiej części Rosji, z których 75% nadaje się do eksploatacji. Przemysłowe ich wykorzystanie obejmuje szeroki zakres od przygotowania drzewa poprzez produkcję celulozy, papieru i kartonu.

3. Sytuacja gospodarcza


W roku 2000, w wyniku ożywienia działalności podstawowych gałęzi gospodarki, Republika Komi zanotowała wzrost Regionalnego Produktu Brutto o 8,0%  ( w Rosji o 7,6%).


 Produkcja przemysłowa wzrosła w cenach porównywalnych o 6,3% (w Rosji o 9,0%) osiągając wartość 50,7 mld RUR. Tradycyjnie niewielki był udział produkcji towarów rynkowych (2,4 mld RUR – 4,7%). W strukturze produkcji przemysłowej dominuje przemysł paliwowy (64,1%), leśny i celulozowo-papierniczy (20,3%) oraz elektroenergetyka (8,2%). W 2000 roku wszystkie podstawowe gałęzie przemysłu odnotowały wzrosty poza elektroenergetyką, budową maszyn i obróbką skrawaniem oraz przemysłem materiałów budowlanych.


 Produkcja rolna wzrosła o 4,2% (w Rosji o 5,0%). Ze względu na położenie geograficzne wielkości produkcji rolnej mają nieznaczny udział w ogólnorosyjskiej produkcji (0,3% w produkcji mięsa i mleka, a zbóż wyprodukowano tylko 500 ton w 2000 roku). Niski jest w związku z tym udział produkcji rolnej (2%) w strukturze gałęziowej wytworzonego Regionalnego Produktu Brutto. 


Wyraźne ożywienie nastąpiło w budownictwie i inwestycjach. W 2000 roku wartość wykonanych robót budowlanych wyniosła 7,9 mld RUR, co stanowiło wzrost o 49% w porównaniu do poprzedniego roku (w Rosji o 11,5%). Natomiast wartość inwestycji w kapitał podstawowy wzrosła do poziomu 15,5 mld RUR, a więc o 68% (w Rosji o 17,7%). Źródłem finansowania 57,2% zrealizowanych inwestycji były środki własne przedsiębiorstw, a 7,6% środków pochodziło z budżetów federalnego i regionalnego. 


Znaczący jest  udział Republiki w zakresie usług transportowych w skali Rosji. Transportem kolejowym przewieziono 24,9 mln ton, co stanowi 2,4% rosyjskich przewozów kolejowych. W Republice Komi udział transportu rurociągowego w ogólnych wielkościach transportu towarowego wynosił 85%.    

 
Obroty handlu detalicznego osiągnęły w 2000 roku wartość 16,7 mld RUR i wzrosły w porównaniu do 1999 roku o 2,7% (w Rosji o 8,9%). Wartość płatnych usług dla ludności osiągnęła wartość 3,6 mld RUR i spadła o 4,2% (w Rosji wzrosła o 5,7%). Republika Komi zaliczana jest do regionów północnych objętych federalnym programem zaopatrzenia w szereg produktów żywnościowych. W 2000 roku Republika otrzymała 6561 ton mięsa i produktów mięsnych (o 4,7% więcej niż w poprzednim roku), 285 ton serów (wzrost o 45,7%), 1171 ton olejów roślinnych (wzrost o 2,6%) oraz 4217 ton cukru (mniej o 5,8%).


Inflacja w 2000 roku  w Republice Komi wyniosła 19,8% i była nieco niższa niż ogólnorosyjska (20,2%). Także nieco niższe były wzrosty cen producentów przemysłowych (odpowiednio w Komi o 29,5% i w Rosji o 31,2% ). Znacznie niższy był wzrost  taryf na przewozy towarowe (odpowiednio o 35,9% i o 53,6%).


Wpływy budżetowe ogółem w Republice wyniosły 13,5 mld RUR, w tym do budżetu federalnego 5,9 mld RUR (na 1.12.2000) i stanowiły w obu przypadkach 1,1% wpływów budżetowych Rosji. Zadłużenia podatkowe stanowią 8,2 mld RUR ogółem, w tym 6,0 mld RUR wobec budżetu federalnego (odpowiednio1,6% i 1,9% zadłużenia w Rosji).

Saldo zysków (+) i strat (-) przedsiębiorstw Republiki wyniosło  +13,7 mld RUR, co stanowiło poprawę w stosunku do roku 1999 o 91,1% ( w Rosji o 82,5%). Niemniej 49,1% przedsiębiorstw Republiki zanotowało straty.    

Nastąpiły także pozytywne zmiany w poziomie życia ludności. Wzrosły o 6% jej realne dochody (w Rosji o 12,7%). Średnie dochody na głowę ludności osiągnęły poziom 2836 RUR wobec średniorosyjskich 2398 RUR, a średnia płaca wzrosła o 29,8% do wartości 3901 RUR ( w Rosji 2508 RUR).

Ilośc oficjalnie zarejestrowanych bezrobotnych wynosi 15,8 tys. ludzi, co stanowi 2,7% aktywnej zawodowo ludności (w Rosji 1,5%, niemniej w statystyce federalnej podaje się również bezrobotnych nie rejestrujących się – łączna stopa bezrobocia wynosiła w 2000 roku 10,2%).

W republice zarejestrowanych jest 18916 przedsiębiorstw i organizacji, w tym 3882 małe przedsiębiorstwa. Udział małych przedsiębiorstw i indywidualnych przedsiębiorców w produkcji przemysłu  jest nieznaczny (2,2%), a także rolnictwa (1,3%). Natomiast w budownictwie wynosi on 41%, a w handlu i usługach 66,5%.

Pozytywne tendencje rozwoju gospodarczego Republiki obserwuje się również w bieżącym roku w okresie styczeń – kwiecień. 

W przemyśle nastąpił wzrost produkcji i usług w porównaniu do porównywalnego okresu roku ubiegłego o 6,2%. Największe wzrosty odnotowano w przemysłach wydobycia i przerobu ropy naftowej oraz w przemyśle lekkim (wydobycie ropy naftowej i kondensatu gazowego, produkcja mazutu opałowego,płyt wiórowych, kartonów, wyrobów tekstylnych i obuwia).Spadła natomiast produkcja przemysłu materiałów budowlanych.

W produkcji rolnej odpowiedni wzrost wyniósł 7,1%.

Spadło tempo wzrostu w zakresie inwestycji, które obniżyło się do 15% w porównaniu do ubiegłorocznego w porównywalnym okresie 51%. 

Wielkość przewozów towarowych obniżyła się o 1% w porównywalnym okresie. Mniej towarów przewieziono transportem kolejowym i samochodowym.

Zyski przedsiębiorstw Republiki wzrosły w I kwartale o 46% w porównaniu do I kwartału roku ubiegłego i osiągnęły wartość 4,8 mld RUR. Obniżył się do 46% udział przedsiębiorstw uzyskujących straty. 

Znaczna dynamika w okresie styczeń-kwiecień nastąpiła w obrotach handlu detalicznego. Wyniosła ona w porównywalnym okresie 24%. 

 Ważnym dla władz Republiki jest przemysł gazowy i gazyfikacja. W związku z tym podpisane zostało porozumienie z Gazpromem ustalające wzajemne zainteresowanie stron budową gazociągu Jamał-Europa, gazyfikacją zaludnionych miejscowości, realizacją wspólnego programu budowy i eksploatacji gazowych elektrowni małej i średniej mocy, wspólnych programów udostępniania złóż, budowy zbiorników podziemnych oraz rozwoju mocy produkcji skroplonych i sprężonych gazów dla motoryzacji

W opracowanej przez Ministerstwo Rozwoju Gospodarczego i Handlu FR ocenie rozwoju gospodarczego rosyjskich regionów Republika Komi została zaliczona do grupy regionów o wysokim i wyższym niż średni poziomie rozwoju. 

W ustawie budżetowej FR na rok 2001 (podobnie jak w latach poprzednich) nie przewidziano wspomagania Republiki Komi transferami z budżetu federalnego. 

4. Handel zagraniczny

Obroty handlu zagranicznego Republiki Komi wyniosły w 2000 roku (bez uwzględnienia handlu nierejestrowanego) 576 mln USD, co stanowiło wzrost w porównaniu do 1999 roku o 36,2%. Eksport w tym czasie wzrósł o 36,0% do wielkości 441,7 mln USD, a import o 36,8% do134,3 mln USD. Dodatnie saldo bilansu handlowego wzrosło o 80,7 mln USD do wartości 307,3 mln USD.

Saldo dodatnie w 97% ukształtowało się w handlu z krajami spoza WNP. Obroty handlowe z tymi krajami osiągnęły wartość 554 mln USD, w tym eksport 426 mln USD, import 128 mln USD, saldo 298 mln USD.

Największy udział w obrotach handlowych Republiki ma Polska. Polska w 2000 roku zaimportowała z Republiki Komi 705 tys. ton ropy naftowej (120,8 mlnUSD), 66,5mln ton skroplonego gazu (16,3 mln USD) i 7 tys m3 drewna (0,6 mln USD). Wyeksportowała natomiast 268 ton rur (0,23 mln USD) i maszyn elektrycznych oraz części do nich na kwotę 0,2 mln USD.

   W tabeli przedstawione są informacje o udziale w obrotach handlowych Republiki jej głównych partnerów handlowych:

Kraj
Obroty handlowe mln USD
Udział w obrotach Republiki w %
Eksport mln USD
Udział w eksporcie Republiki w %
Import mln USD
Udział w imporcie Republiki

Republika Komi ogółem
576,0
100
441,7
100
134,3
100

Polska
138,0
24,5
137,7
31,3
0,5
0,4

Finlandia
58,6
10,2
40,7
9,2
17,9
13,3

USA
52,9
9,2
3,1
0,7
50,8
37,8

Holandia
29,5
5,1
27,9
6,3
1,6
1,2

Niemcy
26,0
4,5
13.0
2,9
13,0
9,7

Włochy 
19,2
3,3
15,6
3,5
3,6
2,7

Szwajcaria
16,2
2,8
13,9
3,1
2,3
1,7

Ukraina
15,2
2,6
9,5
2,1
5,7
4,2

Szwecja
13,6
2,4
1,0
0,2
12,6
9,4

Węgry 
12,7
2,2
11.8
2,7
0,9
0,7


W towarowej strukturze eksportu towary produkowane przez kompleks paliwowo-energetyczny stanowią 65,1%, a drewno i wyroby z drzewa oraz papier i karton 33,8%. 


W strukturze importu przeważały maszyny i urządzenia 59,4%, towary produkowane przez kompleks petrochemiczny 16,1%, metale czarne i kolorowe 9,4% oraz  produkty spożywcze i surowce dla ich produkcji 3,2%.


W 2000 roku skokowo obniżyły się obroty handlowe realizowane w formie barteru. Spadły one z 14,9 mln USD do 1,4 mln USD, w tym w eksporcie z 5,0 mln USD do 0,9 mln USD, a w imporcie z 9,9 mln USD do 0,5 mln USD. Barterowa wymiana handlowa z krajami WNP prowadzona jest również w niewielkim zakresie (0,3 mln USD). Udział barteru w obrotach handlowych Republiki obniżył się z 3,6% w 1999 roku do 0,2% w 2000 roku. 

5. Inwestycje zagraniczne 


Wartość inwestycji zagranicznych ulokowanych w Republice Komi stanowi 625 mln USD, z czego 125 mln USD napłynęło w 2000 roku. Udział inwestycji bezpośrednich wynosi 28%. 


Największy udział w inwestycjach na terytorium Republiki mają inwestorzy z Cypru (45,7%), Francji  (36,5%), USA (16,5%), Finlandii (0,6%) i Anglii (0,2%).


Władze Republiki podejmują wiele działań stymulujących napływ inwestycji zagranicznych. Jak wynika z wypowiedzi Ministra Gospodarki Republiki 
szczególną uwagę  zwracają one na projekty inwestycyjne związane z racjonalnym rozwojem bazy mineralno-surowcowej. 

 Przede wszystkim chodzi tu o zapasy węgla Zagłębia Pieczorskiego, które w perspektywie pozwolą rozwijać, zdaniem Rządu Republiki, energetykę w oparciu o węgiel jako paliwo strategiczne. Dalszy rozwój przemysłu węglowego zakłada budowę nowych kopalń, rekonstrukcję istniejących i modernizację sprzętu i urządzeń. Rozpracowywany jest nowy program energetyczny zakładający uruchamianie nowych mocy energetycznych w oparciu o paliwo węglowe. Obecnie organizowana jest realizacja projektu budowy elektrowni na bazie węgla ze złoża Intinskiego.


W 2000 roku zakończono prace nad projektem federalnego programu kompleksowego udostępnienia zapasów ropy i gazu Timano-Pieczorskiego złoża.


 Republika posiada bogatą i perspektywiczną bazę surowcową rud ropotytanowych, boksytowych i manganowych.  Za obiecujący uważany jest projekt kompleksowego udostępnienia Jagierskiego ropotytanowego złoża. 


W związku ze znacznym udziałem w strukturze produkcji Republiki przemysłu drzewnego, uważa się za strategiczną potrzebę stworzenie nowych i rekonstrukcję istniejących mocy produkcji celulozy i płyt wiórowych. Potrzeby inwestowania w tym zakresie ocenia się na wartość 1 mld USD.

Rząd Republiki uważa za niezbędne pełne i terminowe wykonywanie swoich zobowiązań, szczególnie w zakresie istniejących zadłużeń. Pomimo kryzysu z 1998 roku ogólne zadłużenie Republiki zmniejszyło się ze 114,0 mln USD w 1998 roku do 37,5 mln USD  aktualnie, w związku z czym Republika nie ma przeterminowanych zobowiązań wobec kredytodawców.


Poza rosyjskim ustawodawstwem inwestycyjnym regulującym zasady inwestowania przez zagranicznych inwestorów w Rosji (w szczególności ustawa Nr 160 z lipca 1999 roku), władze Komi w lokalnej ustawie „ O działalności inwestycyjnej na terytorium Republiki Komi” gwarantują prawa inwestorów i określają zakres wsparcia ich działalności. Przewidywana jest modyfikacja ustawy umożliwiająca uzyskanie m.in. ulg w podatku dochodowym (50%) i w płaceniu podatków lokalnych. Rząd Republiki Komi gotów jest udzielać inwestorom gwarancji na pozyskiwane dla realizacji inwestycji kredyty. 


W opublikowanej w tygodniku ekonomicznym „Ekspert” ocenie klimatu inwestycyjnego rosyjskich regionów Republika Komi została zakwalifikowana do grupy regionów o mniej niż średni potencjale i wysokim ryzyku (3C1)

6. Możliwości pogłębienia  współpracy gospodarczej Polski z Republiką Komi


W związku z głębokim niezrównoważeniem obrotów handlowych z Republiką Komi ewentualny udział w realizacji zamierzeń inwestycyjnych Republiki może wpłynąć na wzrost jej importu z Polski.

 Poziom rozwoju polskiego przemysłu maszyn górniczych i  wieloletnia obecność wyrobów tego przemysłu na rosyjskim rynku powinny umożliwić konkurowanie w uzyskiwaniu zamówień na realizację inwestycji górniczych. Rozważyć należałoby również podjęcie się realizacji inwestycji kompleksowej budowy nowych kopalń lub rekonstrukcji już istniejących (np. włącznie z procesem projektowania, budowy, wyposażenia w oparciu o polskie urządzenia i wdrożenia do eksploatacji) z wykorzystaniem gwarancji Rządu Republiki Komi i ubezpieczeń KUKE.

Pomimo wyraźnego spadku wymiany barterowej Republiki Komi w roku ubiegłym wskazane byłoby wiązanie kontraktów na importowane surowce z dostawami towarów dla Republiki (szczególnie z zakresu towarów importowanych przez nią lub uzyskiwanych w ramach federalnego programu zaopatrzenia regionów północnych Rosji), nie tylko w formie barteru, ale dla przykładu w ramach kontraktów wiązanych lub innych form rozliczeń. Dla wsparcia takich prób WEH gotowe jest realizować misje wyjazdowe do Republiki Komi, których uczestnikami byliby polscy importerzy i potencjalni, wskazani przez nich eksporterzy.

Dla zapoznania importerów z Republiki Komi z polską ofertą eksportową, celowe byłoby również zorganizowanie ich pobytu w Polsce. Podczas pobytu mieliby oni możliwość zapoznania się z procesami i możliwościami produkcyjnymi  polskich przedsiębiorstw, ich poziomem technicznym i możliwościami zabezpieczenia potrzeb gospodarki Republiki Komi oraz potrzeb jej mieszkańców.  

/BR/

IX. OBWÓD JAROSŁAWSKI

Obwód Jarosławski został utworzony w 1936 roku. Leży w północnej części Centralnego Okręgu Federalnego, w odległości ok. 300 km od Moskwy.

Powierzchnia i ludność:

Powierzchnia 
– 36,4 tys. km2 

Liczba mieszkańców 
– ok. 1400 tys.

Centrum obwodu – miasto Jarosław – liczba mieszkańców – 616,7 tys.

Obwód graniczy z Władimirskim, Kostromskim, Wołogodskim, Moskiewskim, Iwanowskim i Twerskim Obwodem.

Podział obwodu – 17 rejonów administracyjnych.

Większe miasta  (liczba ludności w tys. wg stanu na 01.01.2000r.)

· Rybinsk 
– 239,6

· Tutajew 
– 45,2

· Piereslawl-Zaljeskij 
– 44,9

· Uglicz 
– 37,5

· Rostow 
– 35,7.

Struktura administracyjno-polityczna

Obwód Jarosławski wchodzi w skład Federacji Rosyjskiej jako podmiot FR. Status obwodu określony jest Konstytucją FR oraz konstytucją obwodu. Organy władzy państwowej obwodu są w granicach swoich kompetencji niezależne.


Władze miejscowe obwodu zorganizowane są na zasadzie podziału władzy ustawodawczej, wykonawczej i sądowniczej. Władza ustawodawcza należy do Dumy Obwodowej.


Gubernator - Szef Administracji obwodu, wybierany przez społeczeństwo  w wyborach bezpośrednich, jest najwyższym urzędnikiem obwodu i kieruje organami władzy wykonawczej. Aktualnie gubernatorem obwodu jest Lisicyn Anatolij Iwanowicz (od grudnia 1995r., w grudniu 1999r. wybrany ponownie - ponad 63% głosów). Skład, kompetencje, zasady formowania i działalności organów władzy wykonawczej leżą w gestii gubernatora zgodnie z ustawodawstwem obwodu. 
Klimat i zasoby naturalne
Klimat - umiarkowanie kontynentalny. Średnia temperatura okresu wegetacyjnego - powyżej 10 stopni C.  Liczba dni z temperaturą poniżej zera - 134. Suma opadów 602 mm, z czego w okresie wegetacyjnym - 427 mm. 
Surowce naturalne: obwód nie jest bogaty w surowce naturalne. Występują jedynie duże pokłady żwiru - 188 mln m3, surowca do produkcji cegły i dachówek -  25 mln m3 oraz torfu - 124,6 mln m3.
Ogólne zasoby wód powierzchniowych i głębinowych wynoszą 5681 mln m3/rok, natomiast mineralnych – 117 tys. m3/rok.

Powierzchnia lasów - 1807,3 tys. hektarów. Zasoby drewna  - 45,2 mln m3. 
Transport.

 Przez terytorium obwodu przechodzi północna część Transsyberyjskiej magistrali kolejowej - dwutorowa kolej w kierunku Archangielska, Workuty, Północnego Uralu i Syberii (most na rzece Wołga). Długość linii kolejowych - 696km., z czego 408 zelektryfikowanych. Sieć kolejowa została zbudowana dawno. W ostatnim czasie nie budowano żadnych nowych linii. Ważniejsze węzły kolejowe - Jarosławski , Daniłowski i Rybinski. W Jarosławiu znajduje się Dyrekcja Północnej Drogi Kolejowej i duże przedsiębiorstwa zajmujące się remontem lokomotyw i wagonów.
Drogi samochodowe. Federalne: Moskwa - Jarosław - Archangielsk, Jarosław - Kostroma Zabezpieczają łączność drogową między centralnymi i północnymi regionami Rosji.

Podstawowe drogi lokalne: Jarosław - Rybińsk, Preczistoje - Ljubim, Uglicz - Rybińsk - Czerepowiec, Uglicz - Rostow. Długośc dróg - około 7 000 km.

Drogi wodne. Długość dróg wodnych – 789 km, z czego 251 km na Wołdze i Rybińskim Zbiorniku Wodnym. Główne porty śródlądowe: - Jarosławski, Rybiński, Ugliczeski. Wszystkie trzy posiadają urządzenia umożliwiające szybki rozładunek i załadunek towarów. Okres żeglugi - 200-220 dni w roku.
Charakterystyka ekonomiczna obwodu.

Obwód Jarosławski zajmuje silną pozycję wśród regionów Centralnej Rosji ze względu na swój potencjał gospodarczy i naukowy. W okręgu znajduje się ponad trzysta przedsiębiorstw mających ogólnorosyjskie znaczenie. Struktura gospodarcza obwodu jest typowa dla większości regionów Rosji Centralnej. Podstawę gospodarki Obwodu Jarosławskiego stanowi kompleks przemysłowy. Wiodącą rolę zajmuje przemysł maszynowy (113 tys. zatrudnionych). Do podstawowych gałęzi przemysłu należy także przemysł chemiczny, paliwowy, przeróbki drewna, lekki i spożywczy.

Obroty handlu zagranicznego okręgu wynoszą prawie miliard USD rocznie (2000r.). W informacyjnej bazie danych administracji okręgowej znajduje się ponad 200 projektów inwestycyjnych  propozycji przedsiębiorstw oraz ponad 80 programów kierunkowych. 

Podstawowe wskaźniki ekonomiczne.

Produkcja przemysłowa w 2000r. -  48 788 mln rubli. (w stosunku do roku 1999 wzrost o 16,7%).


2000r.
2000r./1999r.

(w %)
XII 2000r./XII 1999r. (w %)

Przerób ropy naftowej (mln ton)
10,9
111,3
121,7

Smoły syntetyczne i masy plastyczne (tys. ton)
41,0
102,1
55,0

Farby i lakiery (tys. ton)
118
123,7
91,5

Opony samochodowe (mln sztuk)
6,2
108,8
95,1

Silniki prądu przemiennego (tys. sztuk) 
110,0
100,5
77,7

Maszyny i urządzenia dla budownictwa, remontów dróg i lotnisk (szt.)
586
117,2
 2,9 razy

Konstrukcje i wyroby żelazobetonowe (tys. m3)
95,1
75,2
90,4

Cegła budowlana (mln szt.)
179,0
111,4
86,2

Tkaniny lniane (mln m2)
18,5
124,6
152,5

Pieczywo (tys. ton)
129,0
96,4
88,0

Wódka i likiery (tys. hektolitrów)
768,0
65,7
87,8

Mięso i wyroby mięsne I kategorii (tys. ton)
11,9
89,8
82,3

Produkcja mleczarska (tys. ton)
60,4
119,8
114,9

Sery tłuste (w tym bryndza) (tys. ton)
7,3
136,3
126,0

Obroty handlu detalicznego w 2000r. wyniosły 13 988,8 mln rubli (w stosunku do roku 1999 wzrost o 1,5 %).

Udział usług transportowych obwodu w skali Federacji Rosyjskiej wyniósł w 2000r. 1,4%. Transportem kolejowym przewieziono 14 802 tys. ton towarów (wzrost o 11,7%): 

Produkcja rolna  w 2000r. stosunku do roku 1999 wzrosła o 5,5% (w Rosji o 5%). Plony zbóż wyniosły 153,5 tys. ton  (0,23% udział w ogólnych zbiorach FR). Nastąpił znaczący wzrost w stosunku do roku 1999 - 2,9 raza (nieurodzaj w 1999r). Zebrano także 335,5 tys. ton ziemniaków (0,99% udziału w całkowitych zbiorach FR), wzrost o 2,7%. Plony warzyw w 2000r. wyniosły 229,8 tys. ton (1,89% udziału w ogólnych zbiorach FR), wzrost w stosunku do roku 1999 o 9,2%. Produkcja mleka (349,8 tys. ton) wzrosła o 1,3%. Udział obwodu w całkowitej rosyjskiej produkcji mleka wyniósł 1,1%.

 Inflacja w 2000r. w Obwodzie Jarosławskim wyniosła 20,1% i była prawie taka sama jak ogólnorosyjska (20,2%). Ceny towarów spożywczych wzrosły o 18,1% (w Rosji o 17,9%), towarów przemysłowych o 16,7% (w Rosji 18,5%). Ceny usług wzrosły o 39,4% (w Rosji o 33,7%).

W okresie styczeń – listopad 2000r. saldo dodatnie dochodów dużych i średnich przedsiębiorstw wyniosło 5747 mln rubli (wzrost w stosunku do analogicznego okresu 1999r. o 20,2%). 65,9% przedsiębiorstw wykazało wzrost, natomiast 34,1% straty.


W zestawieniu na 1 grudnia zaległości budżetowe przedsiębiorstw obwodu wynosiły 4842,3 mln rubli, z czego w budżecie federalnym 3157,8 mln rubli (1% wszystkich zaległości budżetowych FR). Zadłużenie kredytowe dużych i średnich przedsiębiorstw wynosiło 26 655,5 mln rubli (w tym  kredyty długoterminowe – 29,6%).

Wg danych Departamentu Finansów Centralnego Banku Rosji proficyt budżetu regionalnego za styczeń – listopad 2000r. wynosił 47,1 mln rubli.

Średnia płaca w listopadzie 2000r. wynosiła 2160,3 rubla przy średniej krajowej 2508,3. W Okręgu Centralnym wyższą średnią płacę miał jedynie Obwód Moskiewski i Moskwa.

Wystąpiły także niewielkie pozytywne zmiany w poziomie życia ludności. Realne dochody ludności obwodu wzrosły o 8,5% (w Rosji o 12,5%).


W opracowaniu wykonanym przez Ministerstwo Rozwoju Gospodarczego i Handlu FR dot. rozwoju gospodarczego rosyjskich regionów Obwód Jarosławski został zaliczony do grupy regionów o średnim poziomie rozwoju. 


W ustawie budżetowej na 2001 rok  tak jak i w latach poprzednich nie jest przewidziane wspomaganie budżetu obwodu transferami z budżetu federalnego.

Handel zagraniczny

Obroty w handlu zagranicznym obwodu Jarosławskiego (w tys. USD)

Wskaźniki
1999
2000
W % w stosunku do poprzedniego okresu

Obroty w handlu zagranicznym
536 232,8
985 972,5
183,9

W tym






Eksport
352 257,6
840 456,0
238,6

Import
183 975,2
145 516,5
79,1

Saldo obrotu handlowego
168 282,4
694 939,5
413,0

Współczynnik pokrycia importu eksportem (w %)
191,5
577,6
301,6

Obroty w handlu zagranicznym  w 2000 roku zwiększyły się o 83,9% w porównaniu z 1999 rokiem. W tym czasie eksport wzrósł o 138,6%, а import zmalał o 20,9%.

Wzrost eksportu związany jest ze wzrostem sprzedaży produktów przemysłu paliwowo-energetycznego i petrochemicznego.

Obniżenie importu wiąże się ze zmianami popytu przedsiębiorstw na surowce importowane oraz urządzenia. 

Obroty w handlu zagranicznym Obwodu Jarosławskiego w latach 1997-2000 (mln USD).

(mln USD)


1997
1998
1999
2000

Obrót w handlu zagranicznym
729,8
557,2
536,2
986,0

W tym










Eksport
561,4
377,1
352,3
840,5

Import
168,4
180,1
183,9
145,5

Saldo obrotu handlowego
393,0
197,0
168,4
695,0

Współczynnik pokrycia importu eksportem (w %)
333,3
209,3
191,6
577,6

Podstawowe rodzaje towarów eksportowych 

Tabela zawiera materiały pochodzące z organów celnych okręgu Jarosławskiego oraz okręgowego Komitetu Statystyki Państwowej.

(tys. USD)

Nazwy towarów
1999r.
Udział (%)
2000r.
Udział

(%)
W % w stosunku do poprzedniego okresu

Produkty kompleksu paliwowo-energetycznego
223 348,1
63,4
729 927,9
86,8
326,8

Wyroby przemysłu budowy maszyn 
68 276,4
19,4
37 568,7
4,5
55,0

Produkty przemysłu petrochemicznego
25 459,4
7,2
35 018,1
4,2
137,5

Drewno i wyroby z drewna
8 254,7
2,3
7 964,9
0,9
96,5

Metale czarne i kolorowe, wyroby z nich
5 716,5
1,6
5 151,9
0,6
90,1

Surowce ze skóry, futra i ich wyroby
3 060,8
0,8
3 631,2
0,4
118,6

Odzież, obuwie
696,7
0,2
399,7
-
57,4

Towary spożywcze i surowce potrzebne do ich  produkcji
318,5
0,1
956,7
0,1
300,3

Inne
17 126,5
5,0
  19 836,9
2,5
115,8

OGÓŁEM
352 257,6
100
840 456,0
100
238,6

Ogółem eksport w 2000 roku w porównaniu z rokiem 1999 wzrósł o 138,6%. W strukturze towarowej eksportu 86,8% stanowiła produkcja z zakresu kompleksu paliwowo-energetycznego. Znaczący udział w strukturze dostaw eksportowych przypadł wyrobom przemysłu budowy maszyn (4,5%) i produktom przemysłu petrochemicznego (4,2%).

Podstawowe rodzaje towarów importowanych

(tys. USD)
Nazwy towarów
1999r.
Udział 

(%)
2000r.
Udział  (%)
W % w stosunku do poprzedniego okresu

Wyroby przemysłu budowy maszyn
73 070,4
39,7
56 738,2
39,0
77,6

Towary spożywcze i surowce potrzebne do ich  produkcji
49 624,3
26,9
45 942,9
31,6
92,6

Produkty przemysłu

petrochemicznego
31 785,6
17,3
20 479,0
14,1
64,4

Metale czarne i kolorowe, wyroby z nich
6 058,2
3,3
4 042,6
2,8
66,7

Drewno i wyroby z drewna
3 856,8
2,1
3 297,2
2,3
85,5

Odzież, obuwie
409,6
0,2
266,8
0,2
65,1

Produkty kompleksu paliwowo-energetycznego
363,4
0,2
108,3
0,0
29,8

Surowce ze skóry, futra i ich wyroby
0,5
0,0
38,8
0,0
77 razy

Inne
18 806,4
10,3
14 602,7
10,0
77,6

OGÓŁEM
183 975,2
100
145 516,5
100
79,1

Dostawy importowe za rok 2000 składały się głównie z towarów spożywczych oraz surowców dla ich produkcji (31,6%), wyrobów przemysłu budowy maszyn (39,0%) i produktów przemysłu petrochemicznego (14,1%).

Ogółem import w roku 2000 w porównaniu z 1999 rokiem zmniejszył się o 20,9%.

Partnerzy handlowi Obwodu Jarosławskiego - eksport.

(eksport)
Państwa
Eksport 1999r.

Eksport 2000r.

W % w stosunku do poprzedniego okresu


tys. USD
Udział

(%)
tys. USD
Udział

(%)


1. Holandia
175 627,3
49,9
645 470,5
76,8
3,7 razy

2. Ukraina
22 076,4
6,3
30 271,1
3,6
137,1

3. Łotwa
6 476,9
0,9
17 739,4
2,1
273,9

4. Estonia
6 259,1
1,8
17 984,6
2,1
287,3

5. Belgia
395,4
0,1
16 667,3
2,0
42,1 razy

6. Wielka Brytania
15 362,2
4,4
9 779,1
1,2
63,6

7. Włochy
6 472,1
1,8
10 394,4
1,2
160,6

8. Finlandia
7 925,4
2,2
10 460,9
1,2
132,0

9. Polska
7 044,5
2,0
8 360,8
1,0
118,7

10. Kazachstan
3 404,9
1,0
6 894,7
0,8
202,5

Przedsiębiorstwa obwodu eksportują produkcję do ponad 70 krajów. Znaczący udział w eksporcie obwodu mają: Holandia (76,8%), Ukraina (6,3%), Łotwa (2,1%), Estonia (2,1%), Belgia (2%).

Partnerzy handlowi Obwodu Jarosławskiego - import.

(import)
Państwo
Import 1999 r.

Import 2000 r.

W % w stosunku do poprzedniego okresu 


Tys.USD
Udział (%)
Tys. USD
Udział (%)


1. Niemcy
51 535,2
28,0
28 584,1
19,6
55,5

2. Francja
6 197,8
3,4
10 107,3
6,9
163,1

3. Włochy
17 179,1
9,3
10 024,1
6,9
58,3

4. Каzachstan
5 116,2
2,8
7 707,6
5,3
150,6

5. Uzbekistan
6 913,2
3,8
6 048,6
4,2
87,5

6. Indie
3 834,4
2,1
6 003,9
4,1
156,6

7. Finlandia
3 708,8
2,0
4 265,0
2,9
115,0

8. Zimbabwe
2 068,0
1,1
4 144,3
2,8
200,4

9. Mołdawia
4 667,2
2,5
3 907,3
2,7
83,7

10. Grecja
3 662,7
2,0
3 857,6
2,7
105,3

Przedsiębiorstwa obwodu importują towary z ponad 60 krajów. Znaczny udział w imporcie obwodu mają: Niemcy (19,6%), Francja (6,9%), Włochy (6,9%), Kazachstan (5,3%), Uzbekistan (4,2%).

Inwestycje.

Zamierzenia inwestycyjne – kierunki działalności inwestycyjnej

W obwodzie w ciągu ostatnich kilku lat stworzono system wspierania działalności inwestycyjnej. Podstawowe zasady wyrażają ogólna politykę federalną, ale w dużym stopniu są one adaptowane na poziomie regionalnym i biorą pod uwagę regionalne cechy gospodarki, geografii i kultury.

Na terytorium obwodu działa ustawodawstwo stymulujące inwestycje. Zgodnie z nim, w zeszłym roku inwestorzy zostali zwolnieni z miejscowych podatków na sumę 36 mln rubli, przy czym do budżetu obwodu wpłynęło dodatkowo 240 mln rubli. 

W obwodzie przyjęta została ustawa „O państwowo-prawnych gwarancjach Obwodu Jarosławskiego”.

W okresie do końca 2001 roku planuje się m.in.: zakończenie budowy centrum kulturalno-sportowego, rekonstrukcję lotniska, mostu przez Wołgę, sieci hoteli, realizację międzyrządowych programów dot. produkcji turbin gazowych, silników samolotowych i samochodowych oraz szereg innych mniejszych obiektów i projektów.

Utworzona jest baza danych projektów inwestycyjnych (ok. 280) i socjalnych programów rozwoju obwodu (ponad 100). Szczegółowy opis wszystkich projektów dostępny jest w internecie http://www.adm.yar.ru/invest/inv/.

Został opracowany i jest wdrażany mechanizm regionalnego funduszu kredytowego pozwalający na udzielanie wysokich pożyczek na poziomie podmiotu Federacji.

W opublikowanym w tygodniku ekonomicznym „Ekspert” ocenie klimatu inwestycyjnego rosyjskich regionów Obwód Jarosławski został zakwalifikowany do grupy regionów o mniej niż średnim potencjale i umiarkowanym ryzyku (3B1).

Zgodnie z prawem obwodu priorytetowe projekty i programy otrzymują pomoc państwową w formie ulg podatkowych, gwarancji państwowych, pomocy informacyjnej, udziału państwa w opracowaniu, ekspertyzie i realizacji projektu lub programu. Na każdy rubel inwestycji państwowych przypada 10-12 rubli inwestycji prywatnych, 5-6 rubli dodatkowych podatków wpłacanych do budżetu regionalnego. Co roku tworzy się od nowa lub zachowuje ponad 1500 nowych miejsc pracy.

W 2000 roku wzrost inwestycji wyniósł 132,8%.

Suma inwestycji w kapitał podstawowy (mln rubli)

1998r.
1999r.
2000r.

2643,6
6026,6
8004,3

W tym przy pomocy państwa:

1043,0
1251,3
1900*

Wskaźniki efektywności priorytetowych projektów i programów inwestycyjnych Obwodu Jarosławskiego


1998r.
1999r.
2000r.

Dodatkowe wpływy do budżetu regionalnego (w formie podatków) z projektów włączonych w poczet priorytetowych projektów inwestycyjnych i programów  (mln rubli)
69,15
138,1
245

Dla porównania:






Nakłady budżetowe na rozwój obwodu (mln rubli)
49,2
66,98
72,7

Finansowanie programów regionalnych z budżetu obwodu (mln rubli)
26,3
22,1
13,9

Suma ulg podatkowych (mln rubli).
7,513
50,5
36,02*

* - dane wstępne

Inwestycje zagraniczne w Obwodzie Jarosławskim

W ciągu trzech ostatnich lat inwestycje zagraniczne w obwodzie wyniosły odpowiednio:

(mln USD)

1998r.
1999r.


2000r.




76,7
40,1


7,7




W tym przy pomocy państwa (na podstawie projektów włączonych do priorytetowych projektów inwestycyjnych obwodu)

(mln USD)

1998r.
1999r.


2000r.




76,7
27,2


5,5




Możliwości współpracy gospodarczej Polski z Obwodem Jarosławskim.

Obroty handlowe Polski z obwodem są niewielkie. Eksport w 2000r. do Polski wyniósł 8360,8 tys. USD (1% ogólnego eksportu obwodu), wzrost w stosunku do roku 1999 o 18,7%. 

Ewentualny udział polskich firm w realizacji planów inwestycyjnych obwodu mógłby wpłynąć na wzrost polskiego eksportu. 

Potencjalne możliwości polskiego eksportu do obwodu:

· wyroby przemysłu maszynowego,

· towary spożywcze i surowce potrzebne do ich produkcji,

· odzież i obuwie.

(A.Z.)

X. OBWÓD SARATOWSKI.

Obwód saratowski, położony w południowo-wschodniej części europejskiego regionu  Rosji, utworzony został w 1934 roku.  Stolicą  obwodu  pozostaje  miasto  Saratow /liczba mieszkańców sięga 900 tys. osób/,  oddalone od Moskwy o ponad  850 km. 

Terytorium obwodu  zajmuje 100,2 tys.km kwadratowych, zaś liczba ludności zamieszkującej  ten obwód przekracza 2,7 mln. osób.

Pod względem rozwoju  produkcji przemysłowej  obwód zajmuje czołowe miejsce wśród regionów Powołża. W strukturze przemysłowej obwodu wiodące miejsce zajmuje kompleks paliwowo-energetyczny /40%/, przemysł maszynowy /17%/ oraz przemysł chemiczny i petrochemiczny /14%/.

Głównymi bogactwami naturalnymi pozostają : gaz ziemny, ropa naftowa, i fosforyty.

Wydobywanie ropy naftowej w obwodzie trwa już ponad 55 lat i w tym okresie uzyskano blisko 70 mln ton ropy i ponad 110 mld metrów sześć. gazu.

Ocenia się, iż w obwodzie istnieje znaczny potencjał dla zwiększenia w przyszłości poziomu wydobycia wymienionych nośników energii / złoża ropy w obwodzie oceniane są  na 1.500 mln ton.

Wśród ponad 5.000 przedsiębiorstw przemysłowych działających na terenie obwodu do wiodących zaliczyć należy saratowskie zakłady  lotnicze, produkujące m.in. znane samoloty Jak-42 i ich kolejne modyfikacje.

Obwód znany jest też z produkcji trolejbusów, łożysk, obrabiarek , przyrządów kontrolno – pomiarowych  oraz  aparatury  medycznej. 

Rozwinięta sieć energetyczna / blisko 7 tysięcy MW/ pozwala wytwarzać 25% elektroenergii całego regionu Powołża.

Dobrze rozwinięta produkcja materiałów budowlanych, oparta na własnej bogatej bazie surowcowej, sprzyja dynamicznemu rozwojowi budownictwa mieszkaniowego .

Rolnictwo obwodu  zalicza się  również do wiodących  działów Federacji Rosyjskiej,

zwłaszcza pod względem rozwoju systemów produkcji zbóż, nasion słonecznika oraz hodowli zwierzęcej.  

Znaczny  areał  upraw rolnych / 8,5 mln ha/ i  dobra  jakość  gleby  /50% stanowi  tzw.czarnoziem/ stwarzają przesłanki dla zaliczenia rolnictwa do podstawowych działów gospodarki obwodu.

Zwrócić należy uwagę na fakt, iż obwód saratowski , jako pierwszy w  Federacji Rosyjskiej , przyjął Ustawę „O ziemi”, pozwalającą m.in. na dokonywanie operacji kupna – sprzedaży ziemi i  wykorzystywanie  jej  jako zastaw pod pożyczki i  kredyty. Ustawa ustala prawo na przejęcie na  własność ziemi w obwodzie i dysponowanie nią . W odniesieniu do zagranicznych osób fizycznych i prawnych – ustawa pozwala na  przejęcie ziemi jedynie na zasadach arendy. 

Inicjatorem tej ustawy, zatwierdzonej następnie przez  Obwodową Dumę, był Gubernator Obwodu  D.F. Ajackow. 

Obwód zalicza się także do ważnych węzłów transportowych Rosji, wiążących jej centrum z Uralem, Syberią i  Azją. Dotyczy to zarówno transportu wodnego, lotniczego, jak i kolejowego.

Przedstawiona krótka charakterystyka obwodu saratowskiego pozwala zaliczyć go do wiodących i perspektywicznych regionów gospodarczych nie tylko regionu Powołża, ale i Federacji Rosyjskiej.

Kontakty gospodarcze Obwodu Saratowskiego z zagranicą.

W sferze stosunków gospodarczych z zagranicą – na uwagę zasługuje fakt odnotowanego w 2000 roku wzrostu  aż o 60% / w porównaniu do 1999 r./ poziomu obrotów handlowych z zagranicą do ponad 660 mln USD.

Wzrost ten nastąpił głównie w wyniku dynamicznego zwiększenia eksportu / o 2,5 raza/.  W 2000 roku eksport ten osiągnął kwotę 485 mln USD.

Decydowały o tym nie tylko rosnące ceny nośników energii, ale także zwiększenie  eksportu produktów przemysłu chemicznego, zwłaszcza włókien i nici syntetycznych  

oraz nawozów sztucznych. 

Odnotowany został także wzrost eksportu wyrobów przemysłu maszynowego, szkła, cementu, wyrobów bawełnianych oraz nasion słonecznika.

Równoczesny  20% spadek importu, głównie artykułów spożywczych, pozwolił na zwiększenie dodatniego salda w obrotach handlowych obwodu z zagranicą w roku 2000 do kwoty 309 mln USD.

Wg. danych z listopada 2000 roku klimat inwestycyjny w obwodzie oceniany był jako średni z umiarkowanym ryzykiem. W rankingu regionów o  najmniejszym ryzyku pozycja obwodu uległa poprawie / z 13 na 7 miejsce/.

W 2000 roku do obwodu napłynęły inwestycje zagraniczne szacowane na łączną sumę 127 mln rubli i 6,8 mln USD. Większość tych inwestycji przeznaczona była na rozwój produkcji i zakup nowych urządzeń.

Dokonana analiza potencjału eksportowego przedsiębiorstw obwodu, uwzględniająca  aktualną koniunkturę światową, pozwoliła wytypować najbardziej perspektywiczne z nich, mające największe szanse na dalszy rozwój produkcji eksportowej.

Zaliczona została do nich m.in.  grupa zakładów przemysłu produkującego cenione na rynkach zagranicznych trolejbusy. Dostawy ich np. na Olimpiadę w Atenach /200 szt/ realizowane są w oparciu o program Unii Europejskiej. Prowadzone są też rozmowy z Rządem Kuby o budowie linii trolejbusowych i dostawach trolejbusów na Kubę. 

Zaawansowane są też rozmowy o współpracy z  Izraelem  przy montażu radiostacji.

Wiodącymi partnerami obwodu pozostają jednak nadal państwa WNP, co potwierdzają organizowane regularnie w Saratowie targi i wystawy. 

Jednak odnotowywany ostatnio brak stabilności polityczno-społecznej tych państw, jak też ich protekcjonizm, brak gwarancji państwa, niewypłacalność oraz generalnie wysoki stopień ryzyka gospodarczego  powodują, iż udział  partnerów z WNP we współpracy i  handlu z obwodem saratowskim - systematycznie maleje. 

Ważnym dla  produkcji eksportowej obwodu pozostaje kompleks obronno – przemysłowy , zwłaszcza jego produkcja części zamiennych, remont i obsługa  techniki  wojennej, dostarczanej za granicę za czasów b. ZSRR. 

Aktualnie wpłynęły do obwodu zamówienia od partnerów zagranicznych na ten rodzaj usług , realizowanych przez „Rosoboronoeksport” na łączną kwotę ponad  100 mln USD. 

Na uwagę zasługuje też planowana realizacja, wspólnie ze Szwecją i Francją, budowy pierwszego w Rosji zakładu utylizacji broni chemicznej w miasteczku Gornyj.

Dotychczas zainwestowano w w/w budowę kwotę 5 mln euro / 20% planowanej inwestycji/. Oczekuje się zwiększonego udziału w realizacji projektu ze strony  zagranicznych inwestorów. 

Pomyślnie rozwija się współpraca obwodu z regionem Turyngii  oraz Meklemburgii – w zakresie przyszłego dostępu  firm saratowskich do linii kredytowej Hermes.

Władze obwodu poświęcały w 2000 roku znaczną uwagę współpracy realizowanej  w ramach programów różnorodnych europejskich i amerykańskich funduszy, jak „Eurazja” czy „Tasis” /strategia rozwoju stosunków gospodarczych z zagranicą i w zakresie wykorzystania potencjału inwestycyjnego regionu/.

W 2000 roku w obwodzie saratowskim wizytę składało 58 delegacji zagranicznych na różnych szczeblach. W wyniku tych wizyt wzrosło zainteresowanie zagranicznych kół biznesu współpracą z tym regionem. Oczekuje się, iż  proces ten kontynuowany będzie w bieżącym roku.

Stan i perspektywy współpracy obwodu z Polską.

W ocenie władz  obwodu  stosunki gospodarcze z Polską rozwijają się dynamicznie.

Szacuje się, iż w rezultacie wspólnych inicjatyw podejmowanych w latach 1999-2001 zwiększył się udział polskich dostawców na rynku obwodu, zaś obroty handlowe rosną rocznie średnio o 30%.

· W I kwartale br. osiągnięto porozumienie w zakresie projektu leasingowego na dostawy urządzeń dla przemysłu spożywczego , między UNIPAK i Spółką „Saratowskij Żirokombinat”- na sumę 1,5 mln USD. 

· - Przedsiębiorstwo „Bumar” pozostaje stałym partnerem „Lukoil-Saratow” w zakresie dostaw urządzeń dla wydobycia i transportu ropy naftowej  na sumę   2 mln USD.

· „Bat-Polska” dostarcza firmie „Bat-STF”  komponenty do produkcji wyrobów tytoniowych na sumę 2 mln USD rocznie. 

· Współpraca „Bartimpex-u” z „Saratofnieft” w zakresie dostaw produktów naftowych i kondensatów gazowych zamyka się sumą 4 mln USD rocznie.

· Szereg odbiorców saratowskich rozprowadza wyroby polskich firm kosmetycznych, rocznie na sumę 1,8 mln USD.

· W ramach współpracy obwodu z województwem podkarpackim zawarte zostały kontrakty na dostawy do Saratowa i sąsiednich obwodów szkła stołowego i kolorowego produkowanego przez  Zakłady w Krośnie – na sumę 1,5 mln USD rocznie. Wyroby te stanowią już 25%  całości dostaw na rynek saratowski. W ramach tej współpracy regionalnej podjęta została także współpraca w zakresie produkcji autobusów „Autosan”.

· Współpraca polskich firm Atlas,Polo i Gulfiber z hurtownikami saratowskimi w zakresie dostaw materiałów budowlanych i wykończeniowych oraz  techniki  sanitarnej  umacnia  stopniowo  pozycję  polskich  producentów  na  rynku  obwodu /aktualnie 10% udział w sprzedażach/.

· Firma „Frontal” zamierza podjąć wspólną produkcję wyrobów z aluminium z  saratowską firmą „Toros”. Wartość projektu inwestycyjnego 1,1 mln USD.

· Za pośrednictwem f-my „INTEK” sprzedawane są na rynku obwodu artykuły szkolne i zabawki , na sumę 0,7 mln USD rocznie / 27% udział w rynku/.

· Na rynku obwodu dominują także dostawy polskich urządzeń dla produkcji kiełbas,  wyrobów mlecznych i napojów bezalkoholowych / 30% rynku/. Ponadto 90% rynku w zakresie dostaw osłonek dla produkcji wyrobów mięsnych zdominowanych jest przez polskich producentów.

· Wzrósł również  do 22%/ udział polskich artykułów gospodarstwa domowego na rynku saratowskim.

Podkreślana jest także pomyślna współpraca podjęta przez saratowskie firmy turystyczne  z  polskimi firmami / Gromada, LOT, Juwenta- Tur  i in./.

Perspektywy dalszej współpracy obwodu saratowskiego z Polską, w ocenie strony rosyjskiej , winny obejmować :

· Włączenie obwodu saratowskiego w realizację linii kredytowej KUKE, co pozwoli przyciągnąć średnie i większe środki inwestycyjne polskich banków,  uwzględniające interesujące stronę polską projekty współpracy.

· Dostawy do obwodu saratowskiego kombajnów „Bizon” i innych maszyn rolniczych  . Wartość projektu ca 4 mln USD.
· Budowa i wspólna eksploatacja statku-tankowca typu „rzeka-morze” / projekt firmy „Sartankier”/. Wartość projektu 7-8 mln USD.
· Rekonstrukcja zakładów „Metallist” / w Wołsku/. Wartość projektu 3,5 mln USD.
· Utworzenie wspólnego przedsięwzięcia w zakresie produkcji  polipropylenowych worków na bazie Koncernu RT. Wartość projektu 1,5 mln USD.
W ocenie strony rosyjskiej przewaga linii kredytowej KUKE nad niemieckim Hermesem ,włoskim  Sace czy też pozostałymi innymi propozycjami zagranicznymi sprowadza się do tego, iż dla otrzymania kredytu KUKE nie wymagane są gwarancje rządu FR bądź Ministerstwa Finansów FR, jak też uproszczone są  nieodzowne procedury . Ponadto, istnieje możliwość włączenia banków saratowskich do wykazu partnerów KUKE.

Wg. informacji strony rosyjskiej w czerwcu br. oczekuje się otwarcia Biura Polskiej Gospodarki w Saratowie. 
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