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WYNIKI ROZWOJU GOSPODARCZEGO ROSJI W 2004 R.

/wstępne dane/

Podstawowe wnioski

· W 2004 r. Produkt Krajowy Brutto / PKB / Rosji wzrósł o 7,1% w porównaniu z 7,3% w 2003 r. Wygasanie tempa rozwoju gospodarczego / początkowo przewidywano, że PKB wzrośnie w granicach 6,5-6,7% / zauważalne było szczególnie w III i IV kwartale, kiedy to średniomiesięczne tempo wzrostu PKB po wyeliminowaniu czynnika sezonowego spadło z 0,9% w II kwatale do 0,5% w III i IV kwartale. 

· Spowolnienie tempa rozwoju następowało mimo bardzo sprzyjających uwarunkowań zewnętrznych, związanych z rekordowo wysokimi cenami na rynkach międzynarodowych, przede wszystkim ropy naftowej, gazu i metali kolorowych. Według szacunków na ten czynnik przypada ponad połowa wzrostu PKB, tj. 3,6 punktu procentowego. Ważnym czynnikiem w tym procesie okazał się również wzrost popytu wewnętrznego i to zarówno w wymiarze konsumpcyjnym jak i inwestycyjnym. Dwie trzecie przyrostu tego popytu było przy tym zaspokajane towarami z importu. Wiązało się to z pogorszeniem konkurencyjności towarów krajowych wobec towarów zagranicznych o ok. 20%, co wiązać można bezpośrednio zarówno z umocnieniem się realnego kursu rubla jak również ze znaczącym wzrostem cen producentów i kosztów produkcji. Sektor produkcji towarów i usług dla potrzeb rynku wewnętrznego wzrósł w 2004 r. jedynie o 5% / jego wkład w przyrost PKB wyniósł ok. 1 punkt procentowy /, podczas gdy eksport w wymiarze fizycznym zwiększył się o 13,1% / jego wkład w przyrost PKB wyniósł 6,4 punktu procentowego / 

· Istotnym czynnikiem zwiększenia popytu wewnętrznego był popyt gospodarstw domowych na towary i usługi. Wysokie tempo przyrostu obrotów handlu detalicznego / o 12,1% / w porównaniu z dużo skromniejszym przyrostem realnych dochodów ludności / o 7,8% / świadczy o znaczącym wzroście skali kredytowania zakupów konsumpcyjnych. 

· W odróżnieniu od popytu konsumpcyjnego popyt inwestycyjny odnotował spadek tempa. Inwestycje w 2004 r. wzrosły o 10,9%, w porównaniu z 12,5% w 2003 r. Zjawisko to wystąpiło we wszystkich podstawowych działach gospodarki, tj. 

sektorze naftowym, gazowym, metalurgii, przemyśle spożywczym, budownictwie komunalnym i in. 

· Produkcja przemysłowa wzrosła o 6,1% w porównaniu z 7,0% w 2003 r. Złożył się na to znaczący wzrost w pierwszym półroczu oraz prawie stagnacja produkcji w wielu branżach w III i IV kwartale. Wiązało się to ze spowolnieniem procesu inwestycyjnego oraz zmniejszającym się przyrostem wydobycia ropy i gazu. 

· W rolnictwie przyrost produkcji wyniósł 1,6% w porównaniu z 1,3% w roku 2003. Zebrano 78 mln ton ziarna, co w pełni zabezpieczyło potrzeby kraju oraz dostawy na eksport w wysokości 6-9 mln ton. 

· Rok 2004 był kolejnym rokiem umacniania się finansów publicznych. Do rekordowych rozmiarów wzrosła nadwyżka budżetowa, przekraczając 4% PKB. Niezależnie od tej nadwyżki, w ramach procesu sterylizacji rynku finansowego, w Funduszu Stabilizacyjnym zgromadzono ponad 520 mld rubli / ok. 18,4 mld USD / a rezerwy walutowe Banku Rosji przekroczyły 124 mld USD / wzrost o 47,6 mld USD tj. o prawie 62,0 % /. 

· Mimo prowadzonego na szeroką skalę procesu sterylizacji przy pomocy instrumentów podatkowych / nadwyżka w budżecie, środki zgromadzone w Funduszu Stabilizacyjnym / oraz skupu walut przez Bank Rosji, jak również umocnienia się rubla, tempo inflacji w 2004 r. osiągnęło 11,7%, przekraczając w sposób znaczący górną granicę zakładanego na ten rok poziomu / 8-10% /. Wzrost cen producentów w roku ubiegłym o 28 3% wskazuje, że odłożony potencjał wzrostu inflacji jest ciągle bardzo duży. 

Rok 2004 był szóstym kolejnym rokiem szybkiego wzrostu gospodarczego w Rosji, chociaż w porównaniu z 2003 r. wystąpiły tu symptomy pewnego spowolnienia. Ilustrują to dane z tablicy 1. W 2004 r. PKB zwiększył się o 7,1%, wzrastając 7,5% w I kwartale, 7,4% w II, 6,4% w III i 6,9% w IV kwartale. Od strony komponentów tworzących PKB zauważalny był w 2004 r. spadek tempa przyrostu produkcji towarów / 6,3% w porównaniu z 8,2% w 2003 r. /, podczas gdy w produkcji usług nastąpiło przyspieszenie tempa rozwoju / 7,9% w 2004 r. w porównaniu z 6,9% w 2003 r. /. 

Tabl. 1. Podstawowe wskaźniki rozwoju gospodarczego

( w %% w stosunku do odpowiedniego okresu roku ub.)


2003
2004

           I               II            III           IV           cały

     kwartał   kwartał   kwartał   kwartał      rok

PKB

PKB ( mld USD )

Produkcja przemysłowa 

Produkcja rolna

Inwestycje

Budownictwo

Inflacja

Dochody realne ludności

Płace realne

Obroty handlu detalicznego

Eksport

Import

Stopa bezrobocia


107,3

430

107

101,3

112,5

114,4

112,0

114,9

110,9

108,4

126,7

124,8

8,6
       107.5       107,4       106,4      106,9       107,1

       125,7       136,6       158,2      161,8       582,3

       107,6       107,1       104,8      104,8       106,1

         98,6         98,8       104,4      101,o       101,6

       113,1       112,3       110,3      109,4       110,9

       113,8       114,6       106,8      107,8       110,1

       103,6       102,5       101,7      103,3       111,7

       111,7       106,2       107,9      106,0       107,8

       115,0       113,5       111,4      104,9       110,8

       110,4       111,7       112,5      113,6       112,1

       120,0       136,0       139,2      138,5       133,9

       122,8       124,9       125,1      124,7       124,6

         8,9           7,5            7,7         8,5            8,2

Źródło: I, II, III kwartał dane Rosstatu, IV kwartał oceny Ministerstwa Rozwoju Gospodarczego i Handlu

Analiza PKB w 2004 r. od strony jego podziału wskazuje, że w odróżnieniu od poprzednich lat, wysokim tempem wzrostu charakteryzował się nie tylko popyt zewnętrzny ( w warunkach rekordowo sprzyjającej koniunktury na rynkach międzynarodowych ), ale i wewnętrzny. Jeśli w 2002 i 2003 r. tempo przyrostu popytu wewnętrznego ( odpowiednio 4,6% i 7,9% ) w sposób istotny odbiegało od tempa przyrostu popytu zewnętrznego ( odpowiednio 10,3% i 12,5% ) to w 2004 r. wskaźniki dla obu tych kategorii znacznie się zbliżyły, kształtując się na poziomie 

10,4% dla popytu wewnętrznego i 13,1% dla zewnętrznego. W II kwartale 2004 r. po raz pierwszy od wielu lat dynamika popytu wewnętrznego była nawet wyższa niż zewnętrznego. Wystąpiło to w warunkach z jednej strony zwiększonej aktywności inwestycyjnej, z drugiej natomiast okresowego spadku dynamiki przyrostu fizycznych rozmiarów eksportu. 

Wysokim tempem wzrostu charakteryzowały się oba składniki popytu wewnętrznego tj. zarówno popyt inwestycyjny ( akumulacja zwiększyła się o 10,8% ) jak i popyt konsumpcyjny ze strony gospodarstw domowych ( wzrost o 11,3% ). 

Tabl. 2. Dynamika wzrostu czynników podziału PKB.

( w %% w stosunku do odpowiedniego okresu roku ub. )


2002     2003                                   2004

                                I              II              III              IV          cały

                          kwartał    kwartał    kwartał    kwartał      rok

PKB

Popyt wewnętrzny

   gosp. domowe

   akumulacja

Popyt zew. ( eksport )


   4,7       7,3          7,5            7,4           6,4           6,9          7,1

   4,6       7,9        10,2          11,4           9,8          10,1       10,4

   8,5       7,5        12,0          12,7          12,3         12,6       11,3

   2,8      12,8       12,9          13,1          10,6           9,1       10,8

  10,3     12,5       12,6            8,5          11,5          12,0      13,1

Źródła pokrycia popytu wewnętrznego 

Import

Produkcja wewnętrzna:

· z uwzględ. usług

· bez uwzględ. usług
   100      100         100          100           100          100        100

  87,6      63,6        64,0         48,1          61,7         62,5       64,1

  12,4      36,4        36,0         51,9          38,3         37,5       36,9

    5,0      11,6        14,4         20,8          15,3         15,0       11,5

Źródło: jak w tabl. 1.

Podstawowa część przyrostu popytu wewnętrznego ( prawie dwie trzecie ) zaspokajana była dostawami z importu. Na produkcję wewnętrzną przypadało mniej niż 36% tego przyrostu i to jedynie z uwzględnieniem usług, które praktycznie nie mają konkurencji ze strony importu. Na same towary produkcji krajowej przypadało zaś jedynie 11,5% zaspokajanego przyrostu popytu wewnętrznego. Świadczy to o niskiej konkurencyjności towarów rosyjskich. Według ocen Ministerstwa Rozwoju Gospodarczego i Handlu (MRGiH), pogorszenie konkurencyjności produkcji krajowej wobec towarów z importu przekroczyło w 2004 r. 20%, na co wpływ miało nie tylko umocnienie się kursu rubla, ale również wzrost cen producentów oraz kosztów produkcji. W globalnym wymiarze sektor produkcji towarów i usług dla potrzeb rynku wewnętrznego wykazał wzrost jedynie w wysokości 5% ( odpowiada to jego wkładowi w przyrost PKB w wysokości 1 punktu procentowego ) podczas gdy eksport w wymiarze fizycznym wzrósł o 13,1% ( jego wkład w przyrost PKB wyniósł 6,4% ). 

W 2004 r. wartość rosyjskiego eksportu osiągnęła rekordowe rozmiary 182 mld USD, co oznacza wzrost o 33,9% w porównaniu z rokiem 2003, w tym do krajów dalszej zagranicy 152,2 mld USD ( wzrost o 32,8% ), a do państw WNP 29,8 mld USD ( wzrost o 39,3% ).

Wysoka dynamika eksportu w podstawowej części związana była z rekordowo wysokimi cenami na rynkach światowych, przede wszystkim ropy naftowej, metali kolorowych, gazu ziemnego i innych towarów eksportowanych przez Rosję. 

Tabl.3. Dynamika cen, wolumenu oraz wartości rosyjskiego eksportu

( w %% w stosunku do odpowiedniego okresu roku ub. )


2003


                                   2004

       I                 II               III              IV          cały 

  kwartał      kwartał     kwartał     kwartal     rok

Wartość
126,7
    120,0          136,0        139,2         138,5     133.9

Ceny
114,6
    108,1          123,2        128,7         122,0     120,5

Wolumen
110,5
    111,0          110,4        108,2         113,6     111,1

Średnia cena ropy marki Urals, eksportowanej przez Rosję wyniosła w 2004 r. 34,4 USD za baryłkę, tj. o 26,7% wyżej niż w roku 2003. W ciągu roku na światowym rynku ropy notowano coraz nowe rekordy cenowe, z apogeum w środku października, kiedy to ceny na giełdzie w Nowym Yorku osiągnęły 55 USD. 

Średnia cena eksportowanego przez Rosję gazu do krajów dalszej zagranicy wzrosła w 2004 r. o 1,7%. Bardzo wysokie wzrosty cen odnotowano również w czarnej jak i kolorowej metalurgii. W całym 2004 r. ceny aluminium w rosyjskim eksporcie wzrosły o 19,7%, miedzi o 61,2%, niklu o 43,3%, armatury stalowej o 57,4%, walcówki o 49,3%, stali zbrojeniowej o 80,8%, blach grubych o 54,1%, blach stalowych o 55,3%. 

Czynnik cenowy w eksporcie przyczynił się – według szacunków MRGiH – do wzrostu PKB Rosji o 3,6 punktu procentowego, tj. był siłą sprawczą ponad połowy jego przyrostu.

Utrzymuje się w dalszym ciągu zdecydowanie surowcowy charakter rosyjskiego eksportu. Udział surowców paliwowo-energetycznych w 2004 r. wyniósł 56,8% ( w 2003 r. 56,7% ), metali 16,9% ( w 2003 r. 13,8% ), produktów przemysłu chemicznego 6,6% ( 6,8% ), maszyn i urządzeń 7,5% ( 9,0% ). 

W 2004 roku wartość rosyjskiego importu osiągnęła 94,8 mld USD, zwiększając się w porównaniu z rokiem poprzednim o 24,6%, w tym z krajami dalszej zagranicy 75,1 mld USD ( wzrost o 24,5 % ) oraz krajami WNP 19,7 mld USD ( wzrost o 30,5% )
.* Wzrostowi importu sprzyjało rozszerzenie popytu krajowego przy jednoczesnym spadku konkurencyjności produkcji krajowej wobec dóbr importowanych. Na spadek konkurencyjności wpłynęło wspomniane już umocnienie się kursu rubla, jak również wzrost cen producentów oraz kosztów produkcji. Umocnienie się kursu rubla wobec dolara w wyrażeniu realnym wyniosło 14%, do euro 5,5% a realnego efektywnego kursu rubla 4,7%. Podstawowym czynnikiem wzrostu importu w 2004 r. był, w odróżnieniu od eksportu, wzrost wolumenu, przy bardzo skromnym wzroście cen.

Tabl. 4. Dynamika cen, wolumenu oraz wartości rosyjskiego importu.

( w %% w stosunku do odpowiedniego okresu roku ub. )


2003
2004

        I               II               III              IV             cały

   kwartał     kwartał     kwartał     kwartał       rok

Wartość
124,8
    122,8         124,9        126,1         124,7         124,6

Ceny
97,9
      99,8         101,6        105,3         105,9         103,1

wolumen
127,5
    123,1         122,9        119,7          117,5        120,8

W strukturze towarowej importu udział maszyn i urządzeń wyniósł 40,9% ( w 2003 r. 37,3% ), towarów rolno-spożywczych 18,1% ( 21,0% ), wyroby chemiczne 15,9% ( 15,1% ),Wyroby tekstylne i obuwie 4,5% ( 4,8% ). Import maszyn, urządzeń i środków transportu zwiększył się przy tym o 50% w porównaniu z 2003 r. 

W strukturze geograficznej importu zaszły niewielkie zmiany. Udział krajów WNP wzrósł do 17,9% ( wzrost o 0,7% ), krajów dalszej zagranicy nieznacznie spadł do 82,8% ( spadek o 0,7% ). 

W 2004 r. odnotowano rekordowo wysokie saldo bilansu handlowego. Osiągnęło ono 87,2 mld USDw porównaniu z 59,9 mld USD w 2003 r. Wpłynęło to w sposób bezpośredni na wzrost rezerw walutowych ( w rezerwach tych ok. 3 mld USD to zasoby złota ), które zwiększyły się o 47,65 mld USD tj. o 61,9% i według stanu na 1 stycznia 2005 r. wyniosły 124,5 mld USD. Podstawową część tych rezerw zgromadzono przy tym w IV kwartale 2004 r., kiedy to wzrosły one o 29,5 mld USD, podczas gdy po I półroczu zwiększyły się o 11,3 mld USD, a w III kwartale o 6,86 mld USD. Rezerwy walutowe przewyższyły przy tym zadłużenie zagraniczne Rosji, które na dzień 1 stycznia 2005 r. wyniosło 113,7 mld USD ( na dzień 1 stycznia 2004 r. wynosiło ono 119,7 mld USD ).

Istotnym czynnikiem zwiększenia popytu wewnętrznego był popyt na towary i usługi kreowany przez gospodarstwa domowe. Materialną podstawę tego popytu stanowił wzrost realnych dochodów ludności, chociaż zwiększyły się one znacznie skromniej ( o 7,8% ) niż w roku 2003 ( o 14,9% ). 

W 2004 r. zmniejszyła się liczba ludności z dochodami poniżej minimum określającego próg socjalny z 29 mln ( 20,3% ludności ) w 2003 r. do 25,5 mln ( 17,8% ). 

Obroty handlu detalicznego wzrosły o 12,%, co w konfrontacji ze znacznie skromniejszym wzrostem dochodów świadczy o rozszerzeniu zakresu kredytowania zakupów. 

W odróżnieniu od popytu konsumpcyjnego, popyt inwestycyjny uległ spowolnieniu. Inwestycje w 2004 r. wzrosły o 10,9% w porównaniu z 12,5% w roku 2003. Spadek aktywności inwestycyjnej dotyczył większości działów gospodarki, zarówno sektora eksportowego, jak i przetwórczego, pracującego na potrzeby rynku wewnętrznego. Zmniejszenie inwestycji w sektorze naftowym wyniosło 6,2% ( dane za okres styczeń – wrzesień 2004 r. ), gazowym o 2,2%, metalurgii kolorowej o 8,5%, przemyśle spożywczym o 18%, budownictwie o 17,1%, gospodarce komunalnej o 7,1%, przemyśle poligraficznym o 26,9%, młynarskim i paszowym o 5,8%. 

Mimo poprawy klimatu inwestycyjnego w IV kwartale w dalszym ciągu utrzymuje się znaczący rozziew między globalnymi oszczędnościami w gospodarce ( 32,6% PKB ), a poziomem akumulacji i inwestycji ( odpowiednio 21,4% i 17,0% ). 

Produkcja przemysłowa w 2004 r. wzrosła o 6,1% w porównaniu z 7% w 2003 r. Struktura przyrostu charakteryzowała się  zwiększeniem się udziału gałęzi przetwórczych ( przemysł maszynowy, spożywczy i lekki ), na które przypadało 50% całego przyrostu ( w 2003 r. - 40,2% ) i spadkiem gałęzi zorientowanych na eksport ( przemysł paliwowy, metalurgia, chemiczny i petrochemiczny, drzewny i celulozowo-papierniczy ) do 45,4% ( w 2003 r. – 53,6% ) 

W przemyśle wydobycia ropy naftowej, po utrzymaniu wysokiego tempa przyrostu produkcji w pierwszym półroczu 2004 r., w drugim zauważalne jest wygasanie dynamiki wzrostu. z 108,7% w lipcu do 108,3% w sierpniu, 107,8% we wrześniu, 107,4% w pażdzierniku, 107,0% w listopadzie i 105,8% w grudniu. Tendencję tą wiązać można bezpośrednio ze spadkiem ilości odwiertów o charakterze eksploatacyjnym ( o 1,3%.) i poszukiwawczym ( o 18,9% ) oraz zmniejszeniem się ilości nowych szybów wydobywczych wprowadzanych do eksploatacji ( o 3,1% ). 

Tabl.5. Dynamika produkcji przemysłowej według gałęzi.

( w %% )


2003
2004

Przemysł

Elektroenergetyka

Paliwowy

Metalurgia ( czarna )

Metalurgia ( kolorowa )

Chemia i petrochemia

Maszynowy

Drzewny i cel.-papierniczy

Materiałów budowlanych

Lekki

Spożywczy
107,0

101,0

109,3

108,9

106,2

104,4

109,4

101,5

106,4

97,7

105,1
106,1

100,3

107,1

105,0

103,6

107,4

111,7

103,0

105,3

92,5

104,0

Źródło: Rosstat.

Podobne tendencje i zjawiska jak w przemyśle naftowym wystąpiły w sektorze wydobycia gazu. Dynamika wydobycia wyniosła 103,0% w lipcu, 99,5% w sierpniu, 102,6% we wrześniu, 100,7% w październiku, 97,1% w listopadzie i 101,0 w grudniu. 

W całości przemysł i poszczególne jego gałęzie, oprócz przemysłu lekkiego, który zanotował spadek o 7,5%, odnotowały wzrost produkcji. Najwyższy wskaźnik przyrostu o 11,7% wystąpił w przemyśle maszynowym. 

Produkcja rolna wzrosła w 2004 r. o 1,5%, w porównaniu z 1,3% w 2003 r.. Szczególnie pozytywne tendencje wystąpiły w produkcji roślinnej. Produkcja zboża, którego zebrano 78 mln ton zwiększyła się o 16,2%, co pozwoliło zaspokoić potrzeby wewnętrzne oraz eksport w wysokości 6-9 mln ton. Spadła produkcja mleka o 4,2%, stagnację odnotowano w produkcji mięsa wołowego i drobiu ( spadek o 0,3% ). 

Ważnym czynnikiem wzrostu gospodarczego było zwiększanie się wydajności pracy oraz zatrudnienia odpowiednio o 6,3 % i o 2,7%. W kolejnym 

roku wzrost wydajności pracy nie nadążał jednak za wzrostem płac, które zwiększyły się o 10,8%. Jedynie w sektorze łączność relacje te były nieznacznie na korzyść wydajności. W całym przemyśle stosunek obu tych wielkości spadł z 1,12 w 2003 r. do 1,10 w 2004 r. W przemyśle naftowym, jedynym sektorze, w którym występuje szybszy wzrost wydajności pracy niż płac, stosunek wzrostu płacy do wydajności spadł z 0,97 w 2003 r. do 0,92 w 2004 r. Odwrotne tendencje wystąpiły w przemyśle wydobycia gazu, gdzie współczynnik ten wzrósł z 1,19 w 2003 r. do 1,36 w 2004 r., w sytuacji gdy średniomiesięczna płaca wzrosła tam ( za 11 miesięcy 2004 r. ) o 37,5%, podczas gdy wydajność o 1,2%. 

We wszystkich gałęziach przemysłu ( oprócz gazowego ) wystąpiło zmniejszenie zatrudnienia. Szczególnie znaczące było ono w w przemyśle lekkim i naftowym, gdzie odnotowano spadek zatrudnienia w okresie styczeń – listopad 2004 r. o 11-13%. 

W strukturze kosztów produkcji utrzymuje się wysoki udział kosztów materialnych przy względnie niskim udziale kosztów pracy ( odpowiednio 56,2% i 14,5% ). 

W 2004 r. dalszemu umocnieniu uległa sytuacja budżetu federalnego Rosji. Dochody budżetowe stanowiły 20,4% PKB, tj. o 0,8% więcej niż w 2003 r. Zwiększenie dochodów wiązało się przede wszystkim ze wzrostem wpływów ( przede wszystkim podatkowych ), uwarunkowanych wzrostem cen paliw i surowców oraz stawek podatków z tym związanych. Wydatki budżetu federalnego stanowiły 16,2% PKB ( w 2003 r. 17,9% ), co w konfrontacji z dochodami pozwoliło wypracować nadwyżkę budżetową w wysokości ok. 25 mld USD, tj. ok. 4,2% PKB ( w 2003 r. 1,7% ). Jednocześnie w Funduszu Stabilizacyjnym zgromadzono na koniec 2004 r. 522,3 mld rubli ( ok. 18,4 mld USD ). Oba te elementy w sposób istotny wzmacniały akcję Banku Rosji w ramach sterylizacji rynku z nadwyżek finansowych. 

W 2004 r. inflacja osiągnęła 11,7% ( w 2003 wyniosła 12,0% ), przekraczając o 1,7% górny pułap zakładany na ten rok ( 8-10% ). Największy wpływ na przyspieszenie tempa inflacji miały trzy czynniki:

· wzrost cen paliw ( benzyna, olej napędowy i in.) o 30 – 35%. Według szacunków wzrost ten przełożył się na dodatkowy wzrost inflacji o 1,2 punkta procentowego. 

· wzrost cen mięsa i produktów mięsnych, co miało bezpośredni związek z wprowadzonymi kwotami importowymi i ograniczeniem importu. Ceny mięsa wzrosły o 29,3%. 

· wzrost taryf i cen płatnych usług dla ludności. Wzrost ten wyniósł 17,7%, w tym ceny usług komunalnych o 23,5%. 

Udział poszczególnych czynników w poziomie inflacji w 2004 r. kształtował się następująco: ceny żywności 5,4 punkta procentowego ( 46,0% ), ceny towarów nieżywnościowych 2,8 p.p. (24,0% ), taryfy i ceny usług 3,5 p.p. ( 30,0% ), w tym usługi komunalne 1,7 p.p. 

Wśród towarów żywnościowych oprócz mięsa szczególnie wysoko wzrosły ceny chleba i wyrobów piekarniczych o 16,7% ( w 2003 r. o 30,4% ). Ceny usług komunalnych wzrosły o 23,5% ( w 2003 0 28,7% ), a taryfy przewozowe w ruchu pasażerskim o 18,0% ( o 13,7% w 2003 r. )

Ceny producentów wzrosły w 2004 r. o 28,3%. Najwyższe wzrosty odnotowano, przy tym w metalurgii o 65,8%, przemyśle węglowym o 51,4%, petrochemi o 48,9%, przemyśle chemicznym o 29,4%. 

Na tle porównań międzynarodowych Rosja – obok Chin, gdzie wzrost PKB wyniósł 9,5% - należała w 2004 r. do państw o najwyższej dynamice rozwoju. PKB Rosji wzrosło o 7,1%, podczas gdy w tym samym okresie wzrost ten w UE wyniósł 1,9%, w USA - 4,4%, Japonii – 4,2%. Jednak wśród krajów WNP dynamika rozwoju gospodarczego Rosji należała do najniższych ( w 2003 r. średnie tempo wzrostu dla tej grupy krajów wyniosło 8,0%, w tym dla Ukrainy – 12%, Białorusi – 11% ). Również tempo wzrostu produkcji przemysłowej w Rosji ( 6,2% w okresie styczeń-listopad 2004 r. ) przewyższało odpowiednie wskaźniki dla Japonii ( 6,0% ), USA ( 4,5% ), UE ( 2,0% ). 

Opr. Jerzy Rutkowski

          Radca

ZADŁUŻENIE ZAGRANICZNE ROSJI.

Sprzyjająca koniunktura zewnętrzna, w tym przede wszystkim utrzymywanie się rekordowo wysokich cen ropy naftowej ( średnie ceny ropy naftowej marki Urals eksportowanej przez Rosję w 2004 r. wyniosły 34,4 USD za baryłkę, tj. o 26,7% wyżej niż w 2003 r., kiedy to ceny wyniosły 27,3 USD, i o 45,1% wyżej niż w 2002 r. kiedy to ceny wyniosły 23,7 USD ) skutkowała napływem do Rosji zagranicznych środków dewizowych w rozmiarach, które nie były przewidywane, nie tylko w średnio okresowych planach rozwoju społeczno – gospodarczego ( w Rosji są to 3 letnie plany kroczące ), ale nawet w corocznych założeniach do budżetu. W sytuacji „nadmiaru bogactwa” pojawiła się konieczność podjęcia działań i dyskusji w odniesieniu do wielu aspektów tego zagadnienia, w tym przede wszystkim pilnych w odniesieniu do:

· zapobieżeniu powstania symptomów „choroby holenderskiej” 

· zagospodarowania szybko zwiększających się zasobów dewizowych w Rosji

W odniesieniu do pierwszego aspektu sprawa dotyczyła skutecznej sterylizacji rynku finansowego z nadmiaru dewiz. Podstawowym podmiotem pozostaje zwykle w takiej sytuacji Bank Centralny, który przy pomocy dostępnych sobie narzędzi, w tym przede wszystkim przy pomocy skupu dewiz, zapobiega nadmiernemu umacnianiu sie kursu waluty narodowej. W tym przypadku jednak, ze względu na rozmiary zjawiska klasyczne interwencje Banku Rosji nie mogłyby być skuteczne. Stąd też zostały one wzmocnione narzędziami sterylizacji podatkowej, wprowadzanymi przez rząd. W tej sytuacji proces sterylizacji rynku dokonywany był przy przy pomocy trzech instrumentów: 

· interwencji Banku Centralnego ( BC ) i skupu dewiz. W 2004 r. rezerwy walutowe BC zwiększyły się o 47,65 mld USD, tj. o 61,9% i według stanu na dzień 1 stycznia 2005 r. wyniosły 124,5 mld USD. Podstawową część tych rezerw zgromadzono przy tym w IV kwartale 2004 r., kiedy to wzrosły one o 29,5 mld USD, podczas gdy po I półroczu zwiększyły się o 11,3 mld USD, a w III kwartale o 6,86 mld USD. 

· budżetu. Dochody budżetowe stanowiły w 2004 r. 20,4% PKB, tj. o 0,8% więcej niż w 2003 r. Zwiększenie dochodów wynikało przede wszystkim ze wzrostu wpływów podatkowych, uwarunkowanych wzrostem cen paliw i surowców oraz stawek podatków z tym związanych, w tym w szczególności eksportowych. Nadwyżka budżetowa osiągnęła rekordową wysokość ok. 25 mld USD, tj. ok. 4,2% PKB ( w 2003 r. 1,7% ). 

· Funduszu Stabilizacyjnego. W Funduszu tym gromadzono środki pochodzące z eksportu, przede wszystkim ropy, gdy jej cena eksportowa przekraczała 20 USD za baryłkę. Na koniec 2004 r. w Funduszu zgromadzono środki o wartości 522,3 mld rubli ( ok. 18,4 mld USD ). Przekroczenie sumy 500 mld rubli, powyżej której dopuszczono ustawowo korzystanie z zasobów Funduszu na finansowanie potrzeb bieżącej polityki gospodarczej, planowano pierwotnie na przełom roku 2005 i 2006. Od początku 2005 r. napływ środków na rachunki Funduszu uległ dalszemu przyspieszeniu i według szacunków juz w I połowie lutego przekroczyły one wartość 740 mld rubli, tj. przeszło 26,5 mld USD. 

Szybki i ciągle zwiększający się napływ dewiz przyspieszył i znacznie ożywił dyskusję w kręgach rządowo-gospodarczych Rosji o zagospodarowaniu tych środków, w tym w szczególności w odniesieniu do środków gromadzonych na rachunkach Funduszu Stabilizacyjnego. Chociaż dyskusja na ten temat ciągle trwa ( szczególnie ożywione jej aspekty dotyczą finansowania programów socjalnych i reform podatkowych ), to na początku 2005 r. wydawało się, że najwięcej zwolenników znajduje koncepcja wcześniejszej spłaty ze środków Funduszu zadłużenia zagranicznego Rosji, ocenianego – według stanu na 1 stycznia 2005 r. – na 113,7 mld USD. W ramach realizacji tej koncepcji Rosja ze znaczącym wyprzedzeniem spłaciła swe zobowiązania wobec Międzynarodowego Funduszu Walutowego ( MFW ) Ostatnia rata zobowiązań 3,3 mld USD przelana została na rachunek MFW 31 stycznia 2005 r. Spłacając swe zobowiązania w tym terminie, zamiast do końca 2008 r. Rosja zaoszczędziła na odsetkach 240 mln USD.

Historia zaciągania kredytów przez Rosję w MFW sięga sierpnia roku 1992, kiedy to Rząd premiera Gajdara otrzymał pierwszą pożyczkę. W sumie Rosja wykorzystała 9 transz kredytowych MFW, o łącznej wartości 15,3 mld USD. Ostatnie środki z kredytów MFW wpłynęły do Rosji w 1999 r. 

W Rosji toczy się dyskusja o wcześniejszej spłacie zobowiązań wobec Banku Światowego i innych międzynarodowych instytucji finansowych i przede wszystkim 

wobec Klubu Paryskiego. Wobec tego ostatniego Rosja planowała spłatę swych zobowiązań w najbliższych trzech latach po ok. 10 mld EURO, spodziewając się przy tym określonego dyskonta, sprowadzającego się w praktyce nawet do 20% zmniejszenia poziomu zadłużenia. W praktyce jednak wielu członków Klubu Paryskiego nie zgodziło się na takie rozwiązanie, warunkując wcześniejszą spłatę zwiększeniem sumy podstawowej o część należnych odsetek. Rosja spodziewała się natomiast zaoszczędzenia na wcześniejszej spłacie ok. 870 mln USD na odsetkach. Niezależnie od takich decyzji gremiów międzynarodowych, również w Rosji toczy się dyskusja o celowości wcześniejszej spłaty zadłużenia zagranicznego.

Zagraniczny Dług Rosji

( w mld USD )


01.01.2004
01.01.2005

Klub Paryski, w tym:
47,6
46,1

     NIemcy
21,5
20,7

     Włochy
5,7
5,7

     Japonia
3,7
3,5

     USA
3,5
3,2

     Francja
3,4
3,4

     Austria
3,0
3,1

     Kanada
1,6
1,5

     Wlk. Brytania
1,5
1,4

     Hiszpania
1,1
1,1

     Holandia
0,6
0,7

     Finlandia
0,6
0,6

     Australia
0,4
0,3

     Szwajcaria
0,3
0,3

     Belgia
0,2
0,2

     Dania
0,2
0,2

     Portugalia
0,1
0,1

     Szwecja
0,1
0,1

     Norwegia
0,1
-

Pozostałe zadłużenie dwustronne
7,0
6,5

Zadłużenie komercyjne
3,8
0,3

Zadł. wobec międz. org. finansowych
12,1
10,1

Eurobondy
35,7
37,9

Obligacje rządowe
7,3
7,3

Zadł. Wnieszekonombanka pod gwarancje Banku Rosji
6,2
5,5

Razem
119,7
113,7



Źródło: Szacunki „Trojka Dialog”.

Wśród alternatywnych kierunków wykorzystania szybko narastających środków Funduszu Stabilizacyjnego ( według przewidywań na koniec 2005 r. mogą one przekroczyć 1000 mld rubli, tj. ok. 36,4 mld USD ) ostatnio pojawiają się propozycje ich przeznaczenia na finansowanie przedsięwzięć związanych z programem prezydenckim podwojenia PKB Rosji do 2012 r. ( rok 2002=100 ), w tym m.in. finansowania strat budżetu związanych z proponowanym obniżeniem podatku VAT z 18% do 13% ( ok. 400 mld rubli ).

Szybki wzrost gospodarczy w Rosji w ostatnich latach oraz przyspieszone spłaty zadłużenia zagranicznego nie pozostają bez wpływu na oceny wiarygodności Rosji, dokonywane przez międzynarodowe agencje ratingowe. W bezpośrednim związku ze spłatą ostatniej raty zadłużenia wobec MFW postrzegać należy ostatni rating agencji Standard & Poor’s, która podwyższyła z dniem 31 stycznia 2005 r. rating kredytowy Rosji z poziomu spekulacyjnego do inwestycyjnego. Wcześniej takie oceny wystawiły inne znane agencje ratingowe Moody’s ( 8.10.2003 r. ) i Fitch ( 18.11.2004 r. ).

Opr. Jerzy Rutkowski

         Radca

OBROTY TOWAROWE POLSKI Z ROSJĄ W 2004 R.

 ( dane wstępne )

Lata 1993 – 1997 to okres dynamicznego wzrostu polskiego eksportu na rynek rosyjski W 1997 r. osiągnął on poziom. 2155 mln USD. Rok 1998, do miesiąca sierpnia włącznie to kontynuacja tego trendu. Jednakże w wyniku załamania finansowego w Rosji w sierpniu 1998 roku, eksport ten uległ drastycznemu spadkowi, osiągając w roku następnym poziom zaledwie 710 mln USD, tj. ok. 31% wartości sprzed dwóch lat. Od roku 2000 stopniowo następowała odbudowa pozycji polskich eksporterów na rynku rosyjskim.. W roku 2003 eksport polskich towarów na rynek rosyjski osiągnął 1512,3 mln USD, tj. nieznacznie przekroczył poziom 70% wartości z roku 1997. 

Do niedawna wydawało się, że osiągnięcie poziomu polskiego eksportu do Rosji z roku 1997 będzie możliwe dopiero na koniec 2005 r. W roku 2004 jednak, mimo wielu obaw związanych z faktem wejścia Polski do UE z dniem 1 maja, obroty wzajemne, w tym w szczególności polski eksport rozwijały się bardzo dynamicznie. Na koniec roku eksport, odnotowując niespotykaną dotychczas dynamikę wzrósł o 88,8%, osiągając rekordowy poziom 2854,6 mln USD, a więc znacząco większy niż w najlepszym dotychczas 1997 r. Import, wzrastając o 23,0% osiągnął również rekordowy poziom 6415,2 mln USD. Oznacza to, że obroty osiągnęły nie notowany dotychczas poziom prawie 9,3 mld USD. 

Polsko-rosyjskie obroty handlowe (wg polskiej statystyki) w latach 2001-2004 /dane wstępne/ przedstawiają się następująco:











(wartości w mln USD)
Wyszczególnienie
2001r.
2002r.
dynamika 2002/2001
2003r. 
Dynamika
2003/2002
2004
dynamika 2004/2003

Eksport do Rosji
1 059
1 331,8
125,8
1 512,3
113,6
2 854,6
188,8

Import z Rosji
4 422
4 407,4
99,7
5 214,7
118,3
6 415,2
123,0

Obroty
5 481
5 739,2
104,7
6 727,0
117,2
9 269,8
137,8

Saldo
-3 363
-3 075,6

-3 702,4

-3 560,6


źródło: polska statystyka celna
W praktyce więc nie tylko że nie potwierdziły się obawy, wypowiadane zarówno po polskiej jak i po rosyjskiej stronie, związane z możliwością wystąpienia negatywnych zjawisk, hamujących obroty wzajemne po 1 maja 2004 r., ale wręcz przeciwnie po tym okresie można było obserwować znaczące przyspieszenie w zakresie dynamiki współpracy.

Dynamika obrotów towarowych Polski z Rosją w 2004 r.
/Odpowiedni okres roku 2003=100 /


I-IV
I-V
I-VI
I-VII
I-VIII
I-IX
I-X
I-XI
I-XII

eksport
127,4
135,7
148,1
160,6
169,7
171,3
181,0
185,1
188,8

import
106,8
109,0
103,5
114,2
116,9
119,0
119,9
121,7
123,0

O ile dynamika polskiego eksportu do Rosji po pierwszych czterech miesiącach 2004 r. wynosiła 127,4, przy wskaźniku dla całego polskiego eksportu 144,3, to na koniec roku, przy występującej ciągłej tendencji wzrostu tego pierwszego, osiągnęła ona poziom 188,8, w porównaniu z 137,7 dla całego eksportu. Podobne tendencje, choć w mniejszym zakresie wystąpiły po stronie importu.

Saldo ujemne obrotów handlowych z Rosją w 2004 r. mimo bardzo wysokiej dynamiki wzrostu eksportu, spadło jedynie o 141,8 mln USD w porównaniu z 2003 r. i osiągnęło wartość –3 560,6 mln USD. Deficyt obrotów handlowych z Rosją na koniec 2004r. stanowił 25,2% ogólnego ujemnego salda handlu zagranicznego Polski (14 117,2 mln USD).. 

Udział rynku rosyjskiego w polskim eksporcie w 2004 r. wyniósł 3,9% (2003 r. – 2,8%), po stronie importu wielkość ta osiągnęła natomiast 7,3% /2003 r. – 7,7%/. Oznacza to, że Rosja jest siódmym co do wielkości polskim rynkiem eksportowym / w 2003 r. dziesiątym / oraz zajmuje podobnie jak w 2003 roku trzecie miejsce jako partner handlowy po stronie importu.

W imporcie z Rosji przeważają dostawy ropy naftowej i gazu ziemnego, których wartość w 2004 r. stanowiła 87,1% całego importu z tego rynku. Udział produktów mineralnych w imporcie z Rosji od kilku lata pozostaje bez większych 

zmian. Na wszystkie pozostałe grupy towarowe w imporcie przypada zaledwie 12,9% wartości dostaw. 

W strukturze towarowej polskiego eksportu do Rosji następują zmiany, które można zaliczyć do korzystnych tendencji, szczególnie z punktu widzenia interesu polskich producentów-eksporterów artykułów rolno-spożywczych. Cztery grupy towarowe (sekcje I-IV), w których klasyfikowane są artykuły rolno-spożywcze już trzeci rok z rzędu odnotowują wysoką dynamikę wzrostu. Po wzroście o 26,8% w 2002r. i o 28,1% w roku 2003 odnotowano tu dalszy przyrost` o 40,8%. W efekcie udział artykułów rolno-spożywczych w eksporcie do Rosji wzrósł z 21% w 2002r. do 23,8% w roku 2003. W 2004 r. mimo znaczącej dynamiki ich udział spadł do 17,7%. Wartość dostaw w ramach tej grupy towarowej osiągnęła 504,7 mln USD w porównaniu z 358,5 mln USD w roku 2003. Odnotowane dobre wyniki w eksporcie art. rolno-spożywczych do Rosji wystąpiły mimo znanych trudności jakie pojawiły się w tej dziedzinie w związku z zaostrzonymi żądaniami strony rosyjskiej odnośnie certyfikatów weterynaryjnych w zakresie art. mięsnych i mleczarskich. / eksport mięsa spadł prawie o połowę /. 

Do załamania finansowego w Rosji wymienione powyżej sekcje towarowe stanowiły podstawę polskiego eksportu do Rosji. Udział towarów zaliczanych do sekcji I-IV stanowił w latach 1997-1998 ponad 40% polskiego eksportu na rynek rosyjski ,a ich wartość znacznie przekraczała 900 mln USD. Wyraźne spowolnienie strumienia dostaw tych towarów do Rosji w latach 1998-2001 niekorzystnie wpłynęło na naszą pozycję na rynku rosyjskim. Trzy ostatnie lata wskazują na przełamywanie tych tendencji.

W polskim eksporcie na rynek rosyjski w 2004r. szczególnie pozytywne tendencje szybkiego wzrostu eksportu wystąpiły w takich grupach towarowych jak: 

· maszyny i urządzenia mechaniczne (dynamika 340,0 przy wielkości dostaw 571,1 mln USD), 

· wyroby metalurgiczne (245,6 i wartości 223,1 mln USD), 

· tworzywa sztuczne (222,6 i wartości 207,5 mln USD), 

· wyroby przemysłu chemicznego (209,4 i wartości 436,6 mln USD), 

· materiały i wyroby włókiennicze (191,3 i wartości 97,0 mln USD). 

Wysoką dynamikę wzrostu 178,9 utrzymały również meble / wartość eksportu prawie 100 mln USD /. Ponad trzykrotnie wzrosła wartość eksportu obuwia / dynamika 323,0 przy wartości 21,2 mln USD /. Ważną pozycją w polskim eksporcie pozostaje papier, tektura i wyroby z nich / wartość 251,2 mln USD, dynamika 140,5 / oraz książki i wyroby przemysłu poligraficznego / wartość 43,0 mln USD, dynamika 172,7 /.

Stabilizacja sytuacji gospodarczej i finansowej w Rosji, wzrost płac realnych oraz aprecjacja rubla powinny sprzyjać zwiększaniu importu towarowego, zarówno towarów o charakterze konsumpcyjnym, jak i towarów przemysłowych i dóbr inwestycyjnych. Ten kierunek powinien być brany pod uwagę przez polskich producentów/eksporterów. Szczególnie w świetle prognoz gospodarczych Rosji na lata 2005-2007, które zakładają szybki rozwój, należy przewidywać, że przy utrzymaniu się wysokiego popytu na towary o charakterze rynkowym, w tym na art. rolno-spożywcze, wzrośnie import ukierunkowany na zakup nowych technologii,  maszyn i urządzeń. Wyniki roku 2004 potwierdziły te tendencje. 

Warunkiem coraz większego udziału polskich towarów w szybko rosnącym imporcie Rosji jest przechodzenie od drogich, gotówkowych form płatności do bardziej atrakcyjnych dla importera kredytowych form płatności. Zwiększone zaangażowanie ubezpieczeniowe Korporacji Ubezpieczeń Kredytów Eksportowych sprzyjać powinno tym tendencjom. 

Ważnym czynnikiem warunkującym wzrost polskiego eksportu jest zwiększenie polskiego zaangażowania inwestycyjnego w Rosji. 

Oprac. Jerzy Rutkowski


Radca

MIEJSCE ORAZ POZIOM KONKURENCYJNOŚCI POLSKIEGO EKSPORTU NA RYNKU ROSYJSKIM W 2004 R.

Generalnie w 2004 roku nastąpiła znacząca poprawa konkurencyjności polskiego eksportu ( mierzona dynamiką i udziałem polskich towarów w dostawach do Rosji ), chociaż nadal występowało zróżnicowanie konkurencyjności poszczególnych pozycji towarowych.

W grupie artykułów rolno – spożywczych wysoka konkurencyjność (według rosyjskiej statystyki celnej) dotyczyła m.in. takich towarów jak: jabłka (zwiększenie eksportu w stosunku do 2003 r. o 72% oraz wzrost udziału w łącznym imporcie jabłek FR z 15,3% w 2003 r. do 20,7% w 2004 r.), wiśnie, śliwki (3,3 – krotny wzrost eksportu oraz udziału z 9,5% do 14,3%), a także inne owoce świeże (ponad 20 – krotny wzrost wartości dostaw, wzrost udziału z 0,3% do 4%), serwatka itp. produkty mleczne (2,4 – krotny wzrost wartości dostaw, przy utrzymaniu udziału na poziomie 31%), rośliny i sadzonki (+65%, wzrost udziału z 14,6% do 19,4%), kwiaty (19 – krotny wzrost eksportu, wzrost udziału z 0,14% do 1,4%), mrożone przetwory warzywne (+56%, wzrost udziału z 37% do 45,6%), przetwory warzywne nie mrożone (+41%, wzrost udziału z 14,3% do 17,4%), dżemy, galaretki, przeciery owocowe (+49%, wzrost udziału z 36,2% do 41,3%), sosy, przyprawy i różnorodne przetwory spożywcze (+46%, wzrost udziału z 11,6% do 14,8%), zupy (+35%, wzrost udziału z 11,3% do 17,6%) i pozostałe przetwory spożywcze (+64%, wzrost udziału z 3,8% do 5,5%), pomidory (2,2 – krotny wzrost eksportu, wzrost udziału z 2,2% do 3,2%), herbata (prawie 3 – krotny wzrost eksportu, wzrost udziału z 0,7% do 1,8%), pieprz (+76%, wzrost udziału z 10,7% do 15%), skrobie, inulina (3,9 – krotny wzrost eksportu i wzrost udziału z 5,5% do 13,6%), rośliny i części roślin stosowane w perfumerii i farmacji (+90%, wzrost udziału z 11,1% do 19,3%), wyroby cukiernicze (ponad 3 – krotny wzrost eksportu, wzrost udziału z 5,4% do 12,8%).

Relatywnie mocną pozycję na rynku rosyjskich zachowały również: warzywa mrożone (+12,4%, stabilny 76% udział), warzywa pozostałe (+91%, wzrost udziału w rosyjskim imporcie z 26,4% do 27,7%), koncentraty kawy i herbaty (2 – krotny wzrost eksportu, wzrost udziału z 2,1% do 3,6%), jogurty, kefiry (+7,6%, jednak przy spadku udziału z 46,9% do 40,1%), sery (+19,5%, przy spadku udziału z 4,5% do 4,1%), ogórki (wzrost eksportu o 35%, jednak przy spadku udziału z 10,8% do 7,5%). Powróciło na rynek rosyjski polskie masło (0,8% udział w rosyjskim imporcie), a także odnotowano eksport słodu z Polski na poziomie 2,5 mln USD (1,7% udział w rosyjskim imporcie). Należy jednak zwrócić uwagę, że w dostawach artykułów pochodzenia zwierzęcego (a więc również produktów mlecznych) od września 2004 r. wystąpiły problemy związane z koniecznością kontroli polskich zakładów w celu uzyskania świadectw weterynaryjnych dopuszczających do eksportu na rynek rosyjski, co może ujemnie wpływać na poziom eksportu w 2005 roku (m.in. jogurtów i kefirów, serów, masła i innych produktów mleczarskich). 

W 2004 roku zwiększyły się dostawy cukru o 27% (wzrost udziału z 0,8% do 1,6%), jednak perspektywy wzrostu eksportu tego towaru są ograniczone, w tym z uwagi na skuteczną konkurencję produkcji wytwarzanej w Rosji i dostaw z krajów WNP, a także wysoką ochronę celną FR w odniesieniu do importu cukru (dodatkowo, strona rosyjska wszczęła postępowanie ochronne przed nadmiernym przywozem cukru białego na obszar celny Federacji Rosyjskiej).

Ponadto, w zakresie eksportu artykułów rolno – spożywczych do Rosji, w 2004 roku wystąpiły relatywnie pozytywne tendencje związane ze wzrostem bądź utrzymaniem konkurencyjności m.in.: trzody chlewnej (ponad 5,3 – krotny wzrost wartości dostaw i wzrost udziału w rosyjskim imporcie z 69% w 2003 r. do 91% w 2004 r.), owoców mrożonych (+36%, stabilny 63% udział), podrobów mięsnych (+8,1%, stabilny 2,5% udział), czekolady i wyrobów czekoladowych (+22,4%, stabilny ponad 11% udział), wyrobów piekarniczych (+46%, stabilny ok. 15% udział), pozostałego tytoniu i namiastek tytoniu, ekstraktów i esencji tytoniowych (+47%, wzrost udziału z 9,5% do 10,1%).

Nastąpił wzrost dostaw soków owocowych (+91%, wzrost udziału z 1,3% do 2,1%) oraz wód mineralnych (ponad 10 – krotny wzrost eksportu, wzrost udziału z 1,8% do 13,7%).

Na poziomie 2003 roku utrzymany został poziom dostaw warzyw, owoców i innych jadalnych części roślin przetworzonych lub zakonserwowanych za pomocą octu (przy spadku udziału z 3,9% do 3,4%) oraz proszków do pieczenia i drożdży (przy spadku udziału z 6,8% do 5,7%).

Niekorzystne tendencje (spadek konkurencyjności) w grupie artykułów rolno – spożywczych dotyczyły w 2004 roku m.in.: tłuszczy zwierzęcych (spadek eksportu o 5% i udziału w rosyjskim imporcie z 6,9% w 2003 r. do 4,8% w 2004 r.), tłuszczu wieprzowego i drobiowego (-41%, spadek udziału z 88,3% do 71,9%), kiełbas i wyrobów mięsnych (- 19%, spadek udziału z 21,1% do 17,3%), konserw mięsnych (-10%, spadek udziału z 6,5% do 4,2%), przetworów rybnych (-33%, spadek udziału z 3,4% do 2,5%), cebuli (spadek eksportu o 29% i udziału z 1,4% do 0,9%), kapusty i innych warzyw kapustnych (-5%, spadek udziału z 30% do 28,6%), marchwi, selerów i podobnych korzeni jadalnych (-61%, spadek udziału z 7% do 2,9%), tłuszczy kakaowych (-89%, spadek udziału z 6,6% do 0,7%).

Ponadto, spadkiem konkurencyjności w 2004 roku charakteryzowały się dostawy: mięsa – dostawy wieprzowiny obniżyły się o 58% (spadek udziału w rosyjskim imporcie z 11,9% do 5,1%), dostawy wołowiny mrożonej obniżyły się o 52% (spadek udziału z 0,9% do 0,4%), eksport mięsa drobiowego zmniejszył się o 35% (spadek udziału z 1,5% do 1%), dostawy mięsa ryb obniżyły się o 27% (spadek udziału z 6,3% do 3,2%). Problemy w dostawach mięsa mogą się pogłębić z uwagi na wspomnianą powyżej kontrolę polskich zakładów produkujących towary pochodzenia zwierzęcego (w tym mięso) w celu uzyskania świadectw weterynaryjnych dopuszczających do eksportu do Rosji.

Zmniejszyły się również polskie dostawy do FR: ziemniaków (spadek eksportu w 2004 roku o 49%, ale przy wzroście udziału w rosyjskim imporcie z 7,5% do 10,1%, co oznacza, że Rosja generalnie odchodzi od importu tego towaru), warzyw suszonych (spadek eksportu o 7% i udziału z 18% do 16,2%), przetworów zbożowych (-31%, spadek udziału z 67,1% do 51,2%), owoców i jadalnych części roślin przetworzonych lub zakonserwowanych (-33%, spadek udziału z 5,3% do 3,2%), mączek mięsnych (-68%, spadek udziału z 3,8% do 1,5%), lodów (-80%, spadek udziału z 9,9% do 1,6%), piwa (-30%, spadek udziału z 2,3% do 1,4%), preparatów do karmienia zwierząt (-30%, spadek udziału z 7,3% do 4%), nie przetworzonego tytoniu (-11%, spadek udziału z 1% do 0,8%).

Dostawy polskich leków zwiększyły się w 2004 roku o 52%, co pozwoliło na zwiększenie udziału w rosyjskim imporcie z 3,1% w 2003 r. do 3,7% w 2004 roku.  

Wysoka konkurencyjność utrzymała się w eksporcie takich polskich towarów rynkowych jak: środki higieniczne (podpaski, chusteczki, pieluszki itp.) - wzrost dostaw w 2004 roku o 24% (stabilny ponad 40% udział w rosyjskim imporcie), preparaty piorące i czyszczące – wzrost dostaw o 60% (wzrost udziału z 17,4% do 22,4%), wyroby ze szkła (+47%, wzrost udziału z 4% do 4,7%), papier i niektóre wyroby papiernicze. 

Zdecydowanie zwiększyły się dostawy takich towarów jak książki, broszury, ulotki (6,3 – krotny wzrost eksportu), gazety, dzienniki, czasopisma (+57%), pozostałe wyroby drukowane (+78%). Łączny przyrost polskiego eksportu w wymienionych pozycjach towarowych w 2004 roku wyniósł ponad 25 mln USD.

Ponadto, wzrosły dostawy artykułów gospodarstwa domowego z żeliwa lub stali (+56%, 2,8% udział), zabawek, w tym modeli, łamigłówek (+35%), a także lamp i opraw oświetleniowych (+35%, stały ok. 6% udział).

Znacznie zwiększył się w 2004 roku eksport wózków dziecięcych (9,6 – krotnie), jednak z uwagi na ponad 15 – krotny wzrost rosyjskiego importu ogółem, udział dostaw z Polski zmniejszył się z 65,9% w 2003 r. do 42% w 2004 roku.

Jednocześnie, w 2004 roku obniżyły się o 47% dostawy folii aluminiowej, co spowodowało spadek udziału w rosyjskim imporcie z 7,2% w 2003 r. do 3,5% w 2004 roku.

Nadal korzystnie (wzrost konkurencyjności) rozwijała się w 2004 roku sytuacja w zakresie dostaw polskich towarów branży kosmetycznej.  Dotyczyło to w szczególności perfum i wód toaletowych (wzrost eksportu o 51,2% i wzrost udziału w rosyjskim imporcie z 12,4% do 13,9%) oraz preparatów do włosów (ponad 2 – krotny wzrost wartości eksportu, wzrost udziału z 11,3% do 17,6%). Zwiększyły się również dostawy preparatów do upiększania i makijażu oraz pielęgnacji skóry o 35% (przy utrzymaniu udziału w rosyjskim imporcie na poziomie ponad 25%), preparatów do higieny zębów o 98% (wzrost udziału z 3,1% do 4,2%), preparatów do golenia, kąpieli, dezodorantów o 35% (wzrost udziału z 15,8% do 16,8%), a także mydła i preparatów do mycia o 49,5% (wzrost udziału z 11,8% do 14,3%).

Zdecydowanie gorzej w 2004 roku charakteryzowała się sytuacja w zakresie dostaw towarów z branży opakowań. Dostawy opakowań z papieru i tektury zmniejszyły się  o 15% (nastąpił spadek udziału w rosyjskim imporcie z 21% w 2003 r. do 16,6% w 2004 roku). W dalszym ciągu kontynuowane były negatywne tendencje z 2003 roku w zakresie eksportu butelek i pojemników szklanych (spadek dostaw o 7,5% oraz udziału z 17,2% do 13,5%), a także puszek i pojemników aluminiowych (spadek dostaw o 82% oraz udziału z 63% do 11,7%).

Jednocześnie o 57% wzrosły dostawy korków, pokrywek, wieczek, kapsli i innych akcesoriów metalowych do opakowań (wzrost udziału z 7,8% do 12,2%).

Nadal silną pozycję na rynku rosyjskim zachowały materiały budowlane i wykończeniowe oraz komponenty wykorzystywane m.in. w budownictwie. W 2004 roku wzrosły dostawy: mas uszczelniających, kitów itp. artykułów chemii budowlanej o 35,3% (stabilny ponad 14% udział), klejów o 51% (wzrost udziału z 7,9% do 9,4%), płyt wiórowych o 32% (wzrost udziału z 29,9% do 32,7%), sklejki i płyt fornirowanych – 17,5 – krotny wzrost wartości dostaw (wzrost udziału z 0,6% do 8,1%), drewnianych wyrobów stolarskich i ciesielskich, w tym dla budownictwa – o 10% (przy spadku udziału z 6% do 5,5%), materiałów izolujących, wełny mineralnej – ponad 2 – krotny wzrost wartości dostaw (wzrost udziału z 19% do 22,5%), wyrobów z gipsu o 10% (stabilny ponad 28% udział), wyrobów z cementu, betonu o 82% (jednak przy spadku udziału z 28,8% do 15,7%, co wiązało się z dynamicznym wzrostem eksportu do Rosji z innych kierunków), wyrobów z kamieni – ok. 2 – krotny wzrost wartości dostaw (wzrost udziału z 3,8% do 6,9%), płytek ściennych, kafli, płyt chodnikowych ceramicznych nie szkliwionych o 56% (wzrost udziału z 12,8% do 14,5%), płytek ściennych, kafli, płyt chodnikowych ceramicznych szkliwionych o 35% (wzrost udziału z 16,2% do 19,2%), opraw, okuć itp. artykułów metalowych stosowanych m.in. w budownictwie o - 39% (stały 10% udział), konstrukcji, profili i części konstrukcji stalowych – o 44% (stały 7% udział).

Obniżyły się natomiast dostawy z Polski płyt pilśniowych o 6% (spadek udziału z 30% do 19,8%), włókien szklanych o 62% (spadek udziału z 22,4% do 8,3%), budynków prefabrykowanych o 54% (spadek udziału z 3% do 1,7%).

Również tworzywa i wyroby z tworzyw sztucznych zachowały silną pozycję na rynku rosyjskim. Wzrosły dostawy m.in. rur i przewodów o 61% (wzrost udziału z 11,3% do 13,5%), samoprzylepnych płyt, arkuszy, folii, taśm – wzrost wartości dostaw o 84% (wzrost udziału z 1,3% do 1,9%), pozostałych płyt, arkuszy, folii, taśm o 40% (stały ok. 9% udział), artykułów budowlanych z tworzyw sztucznych o 62% (wzrost udziału z 12,2% do 12,6%), artykułów do transportu i pakowania towarów o 34% (wzrost udziału z 14,5% do 16%).

Dostawy naczyń stołowych, kuchennych i innych artykułów gospodarstwa domowego z tworzyw sztucznych wzrosły o 9% (przy spadku udziału w rosyjskim imporcie z 19% do 16,6%).

Znaczący wzrost dostaw osiągnięty został w grupie artykułów gumowych. Zwiększył się eksport płyt, taśm, arkuszy, prętów – wzrost wartości dostaw o 65% (stały ok. 10% udział), taśm przenośnikowych i pasów napędowych – 2,8 – krotny wzrost wartości dostaw (wzrost udziału z 10,8% do 20,7%), opon pneumatycznych – wzrost wartości dostaw o 55% (stały 2,5% udział).

Podobnie jak w 2003 roku, również w 2004 roku niejednorodnie kształtowała się sytuacja w zakresie dostaw sprzętu i części AGD, RTV, ceramiki mieszkaniowej.

Wzrósł eksport m.in. kuchenek, kuchni i pieców (2,3 – krotny wzrost eksportu, wzrost udziału z 5,7% do 9,2%), grzejników, nagrzewaczy powietrza (+63%, wzrost udziału z 5,8% do 6,6%), chłodziarek i zamrażarek (+41%, udział ok. 3%), zmywarek do naczyń (5,2 – krotny wzrost wartości dostaw, wzrost udziału z 0,5% do 1,6%), maszyn pralniczych (+22%, udział 2,3%), elektrycznych podgrzewaczy wody, grzałek, suszarek itp. grzewczych urządzeń elektrycznych (2,7 – krotny wzrost wartości dostaw, wzrost udziału z 1,4% do 2,6%).

Relatywnie wysoką konkurencyjnością charakteryzowały się zlewy, umywalki, wanny itp. wyroby sanitarne – wzrosły dostawy takich towarów ceramicznych (+21%, jednak przy spadku udziału z 16,6% do 15,2%), żeliwnych (2,6 – krotny wzrost wartości eksportu, wzrost udziału z 6,5% do 11,2%), z tworzyw sztucznych (+50%, udział 12%).

Z kolei spadek konkurencyjności dotyczył sprzętu i części RTV – dostawy urządzeń TV zmniejszyły się o 31% (spadek udziału z 5,1% do 1,8%), eksport części i komponentów do urządzeń RTV wzrósł o 18% (jednak udział w rosyjskim imporcie zmniejszył się z 7% do 4,8%), dostawy kineskopów i lamp elektronowych obniżyły się o 33% (spadek udziału z 5,5% do 2,6%).

Zwiększyły się natomiast dostawy elektromechanicznego sprzętu gospodarstwa domowego z własnym silnikiem elektrycznym o 37% (stały ok. 0,6% udział).

Rok 2004 był kolejnym okresem wzrostu dostaw mebli – eksport mebli kuchennych i biurowych oraz ich części i komponentów zwiększył się o 91% (wzrost udziału z 7,7% do 9,4%), mebli do siedzenia o 20% (stały ok. 9% udział).

W 2004 roku zdecydowanie poprawiła się sytuacja w zakresie dostaw polskich maszyn i urządzeń oraz innych towarów elektromaszynowych. Wzrost eksportu i udziału w rosyjskim imporcie dotyczył m.in. maszyn i urządzeń odlewniczych dla hutnictwa (dana pozycja praktycznie nie występowała w 2003 roku, natomiast w 2004 roku dostawy wyniosły 48,5 mln USD, co stanowiło 55,2% rosyjskiego importu), maszyn i urządzeń mechanicznych przeznaczonych do wykonywania funkcji specjalnych (6,4 – krotny wzrost wartości dostaw, wzrost udziału z 2,3% do 8,5%), silników spalinowych tłokowych (ponad 2 – krotny wzrost wartości dostaw, wzrost udziału z 3,8% do 6,4%), pozostałych silników (prawie 7 – krotny wzrost wartości dostaw, wzrost udziału z 0,8% do 4%), pomp powietrznych i próżniowych, sprężarek, wentylatorów (+74%, wzrost udziału z 1,2% do 1,8%), klimatyzatorów (+21%, wzrost udziału z 8% do 10,7%), pieców, palenisk przemysłowych i laboratoryjnych (ponad 9 – krotny wzrost wartości eksportu, wzrost udziału z 0,3% do 1,8%), urządzeń mechanicznych do rozpylania cieczy lub proszków – gaśnice, pistolety natryskowe itp. (2,2 – krotny wzrost eksportu, wzrost udziału z 1,6% do 2%), żurawi, dźwignic, wózków do transportu wewnętrznego z urządzeniami dźwigowymi (22 – krotny wzrost wartości dostaw, wzrost udziału z 0,2% do 2,8%), pozostałych urządzeń do podnoszenia, przenoszenia, załadunku i rozładunku (2,4 – krotny wzrost eksportu, wzrost udziału z 1% do 2,1%), spycharek, koparek, ładowarek (+77%, wzrost udziału z 3,2% do 4,4%), pozostałych maszyn do przemieszczania, kopania itp. (3,2 – krotny wzrost eksportu, wzrost udziału z 2,4% do 5,4%), maszyn rolniczych, ogrodniczych, leśnych (+86%, jednak przy spadku udziału z 4,4% do 3,7%), maszyn żniwnych i omłotowych, urządzeń do czyszczenia i sortowania produktów rolnych (6,3 – krotny wzrost eksportu, wzrost udziału z 0,7% do 3,1%), maszyn do montażu żarówek i innych lamp elektrycznych (nowa, w stosunku do 2003 roku, pozycja, 4,1% udział), maszyn do obróbki gumy i tworzyw sztucznych (+50%, stały 0,7% udział), skrzynek formierskich dla odlewni metalu, form odlewniczych itp. (2 – krotny wzrost wartości dostaw, wzrost udziału z 3,5% do 4,5%), łożysk tocznych (4 – krotny wzrost eksportu, wzrost udziału z 0,6% do 1,5%), wałów napędowych, obudów łożysk itp. mechanizmów (+85%, wzrost udziału z 2,6% do 3,5%), transformatorów elektrycznych (ponad 2 – krotny wzrost wartości dostaw, wzrost udziału z 2% do 3%), ogniw i baterii galwanicznych (+26%, ok. 12% udział), urządzeń elektrycznych dla przełączania i zabezpieczania obwodów elektrycznych – bezpieczniki, wyłączniki itp. (+50%, stały 1,8% udział), tablic, paneli, pulpitów i innych układów wspornikowych (2,3 – krotny wzrost eksportu, wzrost udziału z 0,9% do 1,6%), izolowanych drutów, kabli itp. przewodów elektrycznych (+76%, stały 3,6%), części do taboru kolejowego (2 – krotny wzrost wartości dostaw, stały ok. 2,5% udział), elektrod węglowych i innych wyrobów z grafitu lub innego rodzaju węgla (24,6 – krotny wzrost wartości dostaw, wzrost udziału z 0,6% do 8,5%), przyczep, naczep i ich części (2,7 – krotny wzrost wartości eksportu, wzrost udziału z 2,5% do 4,2%), statków rybackich (w 2004 roku wznowione zostały polskie dostawy, które osiągnęły w rosyjskim imporcie 60,3%, a ich wartość wyniosła 11,4 mln USD).

W 2004 roku wznowione zostały dostawy z Polski pojazdów samochodowych, zarówno osobowych (9,6 mln USD, 0,2% udział w rosyjskim imporcie), jak i do transportu towarów (3,1 mln USD, 0,8% udział). 

Jednocześnie jednak znacząco zmniejszył się eksport części i akcesoriów samochodowych (-35%, spadek udziału w rosyjskim imporcie z 5,9% do 2,2%).

Poza statkami rybackimi, zmniejszyły się w 2004 roku polskie dostawy produkcji przemysłu stoczniowego. Obniżyły się również dostawy dojarek mechanicznych i urządzeń mleczarskich (pozycja ta praktycznie wypadła z dostaw w 2004 roku), a także maszyn i urządzeń do przetwórstwa spożywczego (-29%, spadek udziału z 1,3% do 0,9%), obrabiarek do obróbki metalu (-38%, spadek udziału z 1,8% do 0,9%), akumulatorów elektrycznych (-4%, spadek udziału z 3,9% do 3,5%), maszyn i instalacji przemysłowych do obróbki termicznej materiałów (-37%, spadek udziału z 2,8% do 1,4%), wirówek, suszarek, urządzeń i aparatury do filtrowania i oczyszczania cieczy lub gazów (-7%, spadek udziału z 2,1% do 1,7%).

Na poziomie 2003 roku utrzymane zostały dostawy gazomierzy, liczników cieczy i energii elektrycznej (spadek udziału z 9,5% do 8,9%). 

Nadal nieznaczący pozostawał udział polskich wyrobów przemysłu lekkiego, jednak obserwowany w 2003 roku spadek dostaw został zahamowany i w 2004 roku nastąpił łączny wzrost eksportu. 

Zwiększyły się dostawy tkanin z przędzy z włókien syntetycznych (+87%, udział 1,4%), waty z materiałów włókienniczych i artykułów z waty (+11%, stały ponad 10% udział), włóknin (+46%, stały ok. 10% udział), podkoszulków z dzianin (+53%, stały ok. 6,6% udział), wyrobów pończoszniczych (wzrost wartości dostaw o 54%, wzrost udziału z 5,9% do 7,3%), męskich zestawów ubraniowych (2,1 – krotny wzrost wartości dostaw, wzrost udziału z 1,4% do 2,1%), damskich zestawów ubraniowych (2,3 – krotny wzrost wartości dostaw, wzrost udziału z 1,4% do 2%), pozostałego obuwia z tworzyw sztucznych (6,5 – krotny wzrost wartości dostaw, wzrost udziału z 0,4% do 1,9%), obuwia skórzanego (2,4 – krotny wzrost wartości dostaw, wzrost udziału z 1,9% do 4,3%).

Z kolei zmniejszyły się dostawy m.in. dzianin osnowowych (-71%, spadek udziału z 5,4% do 1,9%), części obuwniczych (-25%, ale na tle głębokiego łącznego spadku importu FR, nastąpił wzrost udziału z 3,5% do 6,6%). 

Wśród pozostałych (znaczących wartościowo) pozycji polskiego eksportu, wzrost bądź stabilizacja konkurencyjności w 2004 roku dotyczyły m.in. wyrobów z asfaltu, pił ręcznych, farb i lakierów, sody kaustycznej, żywic, związków azotowych, kwasów i polimerów, różnorodnych wyrobów z żeliwa i stali (rur, przewodów, profili, śrub, nakrętek itp.), żarówek i lamp wyładowczych, szkła oraz luster.

W 2004 roku odnotowano polski eksport żelazostopów na poziomie 3,1 mln USD (0,8% udział w rosyjskim imporcie).

Z kolei spadek udziału polskich dostaw w rosyjskim imporcie objął m.in. środki ochrony roślin.

Według rosyjskiej statystyki celnej, w 2004 roku największy wartościowo (w porównaniu z 2003 rokiem) przyrost eksportu do Rosji dotyczył: maszyn i urządzeń odlewniczych dla hutnictwa (+48,5 mln USD), maszyn i urządzeń mechanicznych przeznaczonych do wykonywania funkcji specjalnych (+40,6 mln USD), preparatów farmaceutycznych (+31,9 mln USD),  jabłek, gruszek (+29,4 mln USD), artykułów higienicznych – podpasek, pieluszek, chusteczek itp. (+25,7 mln USD), preparatów do upiększania i makijażu oraz do pielęgnacji skóry (+23,9 mln USD), preparatów do włosów (+20,8 mln USD), mebli pozostałych (kuchennych i biurowych) i ich części (+16,2 mln USD), preparatów do prania i czyszczenia (+14,7 mln USD), papieru, tektury, waty celulozowej i wstęg z włókien celulozowych, powlekanych, impregnowanych (+13,2 mln USD), trzody chlewnej (+12,3 mln USD), świeżych wiśni, śliwek, brzoskwiń, morel (+11,8 mln USD), statków rybackich (+11,3 mln USD), wełny żużlowej, wełny skalnej i podobnej wełny mineralnej, mieszanin i wyrobów z wełny mineralnej izolujących cieplnie, akustycznie (+10,9 mln USD), materiałów drukowanych – książki, broszury, ulotki itp. (+10,3 mln USD). 

Z kolei największy wartościowo spadek polskiego eksportu do Rosji w 2004 roku objął: mięso wieprzowe (-44,0 mln USD), puszki i inne pojemniki aluminiowe (-13,8 mln USD), części i akcesoria samochodowe (-10,1 mln USD), włókna szklane (-9,0 mln USD), kartony, pudła i pozostałe pojemniki opakowaniowe z papieru i tektury (-8,0 mln USD), maszyny, instalacje przemysłowe lub laboratoryjne do obróbki termicznej materiałów (-5,3 mln USD).

Wśród polskich towarów dostarczonych do Rosji w 2004 roku (o wartości powyżej 5 mln USD) największy udział w rosyjskim imporcie posiadały: trzoda chlewna (91,4%), warzywa mrożone (76,7%), owoce mrożone (63,5%), statki rybackie (60,3%), maszyny i urządzenia odlewnicze dla hutnictwa (55,2%), mrożone przetwory warzywne (45,6%), dżemy, galaretki, przeciery owocowe (41,3%), artykuły higieniczne – podpaski, pieluszki, chusteczki itp. (40,7%), jogurty, kefiry (40,1%), płyty wiórowe (32,7%), serwatka i produkty z mleka (31,0%), wyroby z gipsu lub z mieszanek na bazie gipsu (28,9%), kapusta i inne warzywa kapustne (28,6%), pozostałe warzywa, świeże lub chłodzone (27,7%), wyroby z asfaltu lub podobnego materiału (27,4%), preparaty do upiększania i makijażu oraz pielęgnacji skóry (25,1%).

Należy zwrócić uwagę, że w 2004 roku (podobnie jak w ostatnich latach) w wielu branżach i sektorach kontynuowany był wzrost konkurencyjności towarów produkowanych w Rosji (przez przedsiębiorstwa rosyjskie i zagraniczne), co wpływało na zmniejszenie udziału importu w łącznym zaopatrzeniu rosyjskiego rynku. Dotyczyło to m.in. niektórych artykułów rolno – spożywczych, leków, chemii gospodarczej, mebli, niektórych wyrobów elektromaszynowych i towarów rynkowych.

Oprac. Aleksander Milota


Radca

SPECJALNE STREFY EKONOMICZNE W ROSJI

Pierwsze 9 specjalnych stref ekonomicznych (SSE) było utworzonych w oparciu o decyzje Rady Najwyższej RSFRR z 14 lipca i 13 września 1990 r., a następnie dołączono do nich 2 dalsze. Oficjalny status w oparciu o odpowiednie akty prawne uzyskały 22 SSE w 20 podmiotach Federacji Rosyjskiej.

Tworzone były także substrefy. Na terytorium SSE obowiązywały ulgowe zasady ekonomiczne, sprowadzające się z reguły do:

· rejestracji przedsiębiorstw z udziałem kapitału zagranicznego bezpośrednio w administracji SSE, 

· ulgowego podatku dochodowego (7-20% w zależności od SSE i rodzaju działalności)

· gwarancji,

· ulg celnych na operacje eksportowo-importowe.

Każda SSE powinna działać jako samofinansująca się jednostka autonomiczna, która z reguły była zwolniona na okres 5 lat od opłat na rzecz budżetu.

W niektórych podmiotach FR władze miejscowe (mimo sprzeciwu władz federalnych) tworzyły strefy wewnątrzregionalne, w których udzielano ulg w zakresie opłat i podatków lokalnych (Republiki Tatarstan, Kałmykia i Buriatia, Obwody Jarosławski, Kaliningradzki, Wołgogradzki i Kurski).

Prawie dziesięcioletnia praktyka działalności SSE w FR wykazała istotne trudności w ich funkcjonowaniu. Przygotowany kilka lat temu przez Ministerstwo Gospodarki i Pracy FR projekt ustawy federalnej „ O swobodnych strefach ekonomicznych” był co prawda przyjęty przez Dumę Państwową i zaakceptowany przez Radę Federacji, lecz ustawa nie została podpisana przez Prezydenta Putina. W tym momencie rozpoczął się odwrót od programów udzielenia ulg podatkowych i celnych, a utworzone dotychczas SSE w oparciu o akty prawne Prezydenta lub Rządu FR zostały zlikwidowane. Po uchwaleniu w 1999r. nowej ustawy N 160 ФЗ „O zagranicznych inwestycjach w FR” utraciła moc prawną poprzednia ustawa z 1991r., która w rozdz. 7 przewidywała utworzenie SSE w celu przyciągnięcia inwestycji zagranicznych. Nowa ustawa o inwestycjach zagranicznych nie zawiera regulacji dotyczących SSE, a ponieważ projekt ustawy o SSE został odrzucony, powstała „próżnia prawna” w regulacji problemu SSE w Federacji Rosyjskiej. Ponadto badająca w regionach problem SSE Izba Obrachunkowa FR wskazała na gospodarczą niecelowość ich istnienia. 


Dodatkowe komplikacje wywołały SSE, które zdołały umocnić swój szczególny status jeszcze przed rozpatrywaniem projektu ustawy o SSE. Dotyczy to ustaw federalnych „O szczególnej strefie ekonomicznej” Obwodów Kaliningradzkiego i Magadańskiego, które zostały przyjęte przed opisanym wyżej procesem odchodzenia od SSE i w związku z tym nie odpowiadały „duchowi” ustawodawstwa przyjmowanego później. Chodzi tu między innymi o drugą część Kodeksu Podatkowego FR (weszła w życie od 1.01.2001 r.), a szczególnie o rozporządzenie wykonawcze Państwowego Komitetu Celnego (ГТК) FR (realizujące ustalenia Kodeksu) Nr 01-99/1405 z 27.12.2000 r., które uznało terytoria podmiotów FR posiadające odmienny od obowiązującego na terytorium FR status podatkowy i celny za „nierezydentów”, a więc przy przekroczeniu przez towary ich granic poleciło pobierać w pełnej wysokości cła i opłaty celne. Później wstrzymano obowiązywanie w/wym. rozporządzenia ГТК, a status prawny i podatkowy omawianych dwóch SSE był nadal w stadium rozpatrywania.

Niezależnie jednak od w/wym. trudności i krytyki istnienia SSE, Ministerstwo Rozwoju Gospodarczego i Handlu opracowało nowy projekt Ustawy o Specjalnych Strefach Ekonomicznych,  który został zatwierdzony przez Rząd Federacji Rosyjskiej do dalszych prac parlamentarnych w dniu 10 marca 2005 roku. Projekt Federalnej ustawy „O wolnych strefach ekonomicznych w Federacji Rosyjskiej” przewiduje utworzenie dwóch rodzajów stref:

· przemysłowo-produkcyjnych (od 10 do 15), każda o powierzchni nie większej niż 10km2 , posiadająca na swoim terytorium 30-50 firm rezydentów,

· techniczno-wdrożeniowych (od 7 do 10), każda o powierzchni do 2 km2.

Decyzję o powstaniu WSE podejmuje Rząd FR. W momencie powstania strefy na jej terytorium nie powinny znajdować się jakiekolwiek obiekty należące do osób fizycznych lub prawnych (z wyłączeniem obiektów państwowych lub władz miejskich). Specjalny status na terytorium stref będą miały wyłącznie osoby prawne (rosyjskie i zagraniczne), które w określonym porządku zostaną zarejestrowane w charakterze rezydentów WSE. Rezydentem WSE może być osoba prawna zarejestrowana na jej terytorium, po podpisaniu z Dyrekcją WSE Porozumienia Inwestycyjnego. 

W przypadku strefy przemysłowo-produkcyjnej kapitał przewidziany Porozumieniem Inwestycyjnym musi przekroczyć 10 mln Euro, przy czym w pierwszym roku funkcjonowania strefy rezydent musi zainwestować co najmniej 1 mln Euro. W przypadku stref techniczno-wdrożeniowych rezydent nie będzie miał prawa do dotacji, subsydiów i subwencji z budżetu federalnego.

Projekt przewiduje także wprowadzenie 10 letniego terminu (od rejestracji rezydenta) w ciągu którego rezydent będzie miał zagwarantowaną stabilność prawną, tzn. podstawy prawne jego działalności nie mogą być gorsze niż w momencie rejestracji.

Na terytorium stref mogą prowadzić działalność firmy i osoby nie będące rezydentami WSE. Nie będą posiadały jednak żadnych ulg i preferencji przedstawionych rezydentom.

Rezydenci WSE mogą być zwolnieni z tej części podatku z zysku a także od majątku firmy i podatku ziemskiego, która pozostaje w budżecie regionalnym i miejscowym. W strefach techniczno-wdrożeniowych planuje się zniżenie maksymalnej stawki Jedynego Podatku Socjalnego do 14% (przy zachowaniu zasad progresywności) jak również zwolnienie z podatków od majątku i nieruchomości na okres 5 lat.

Na terytorium WSE przewidziane jest utworzenie wolnego obszaru celnego. Rezydenci będą mogli wwozić (bez opłat celnych i podatkowych) do strefy urządzenia i materiały konieczne dla realizacji projektu inwestycyjnego.

Możliwa będzie wyłącznie dzierżawa terenu pod inwestycje. Rezydent, który na podstawie projektu inwestycyjnego wybuduje nieruchomość, po rozwiązaniu strefy będzie miał prawo do pierwokupu działki wg jej wartości rynkowej.

Na terytorium WSE zabronione będzie budowanie obiektów o obronnym znaczeniu. Nie będzie także możliwa działalność firm z sektora wydobywczego, elektroenergetycznego, metalurgii metali czarnych i kolorowych a także produkcja towarów, na które obowiązuje akcyza (z wyjątkiem samochodów osobowych i motocykli) oraz sprzętu i techniki wojskowej. Rezydent nie będzie miał prawa prowadzić innej działalności gospodarczej niż przewidzianej w Projekcie Inwestycyjnym.


Minister Herman Gref przewiduje, iż tworzenie Specjalnych Stref Ekonomicznych w Rosji zacznie się już w 2006 roku. Aktualnie trwają również prace nad projektem Ustawy „O Specjalnej Strefie Ekonomicznej w Obwodzie Kaliningradzkim”. Wg uzyskanej od władz Obwodu Kaliningradzkiego informacji, obecnie prowadzone są konsultacje międzyresortowe oraz prace nad projektem w komisji Dumy Państwowej FR. W marcu br. Ustawa zostanie przedstawiona do zatwierdzenia Rządowi Federacji Rosyjskiej, zaś wg planów wejdzie w życie na początku 2006 roku.

Głównym celem nowych rozwiązań prawnych jest przyśpieszenie rozwoju gospodarczego Obwodu Kaliningradzkiego, czego efektem ma być osiągnięcie – w ciągu 25 lat, co zakłada projekt ustawy – wyrównania poziomu życia obywateli Obwodu z państwami Unii Europejskiej. Władze OK FR chcą ten cel osiągnąć poprzez:

· zwiększenie inwestycyjnej atrakcyjności Obwodu poprzez zliberalizowanie zasad dostępu inwestorów do rynku kaliningradzkiego oraz zniesienie barier administracyjnych;

· aktywizację importu.


W tym celu określono nowe zasady inwestowania w Obwodzie Kaliningradzkim podmiotów zagranicznych (zwanych w projekcie ustawy „Uczestnikami Wolnej Strefy Ekonomicznej”). Wg definicji „uczestnikiem” może być osoba prawna (za wyjątkiem organizacji finansowo-kredytowych), jak również 

organizacje o charakterze niekomercyjnym powołane w celu realizacji projektu inwestycyjnego,  które otrzymały status uczestnika od władz Wolnej Strefy Ekonomicznej i zadeklarują spełnienie niżej wymienionych warunków:

· zobowiążą się do zainwestowania kapitału o wartości nie mniejszej niż 150 mln rubli 

· w/wym. kwota winna być zainwestowana w okresie 3 lat od otrzymania prawnego tytułu „Uczestnika Wolnej Strefy Ekonomicznej”.

Uczestnik objęty będzie przywilejami podatkowymi oraz celnymi (wyłącznie w stosunku do towarów wwożonych na obszar celny Obwodu w celu realizacji projektu inwestycyjnego). Prawo do ulgi celnej ma wygasać w przypadku wywozu w/wym. towarów poza obszar celny OK FR, w tym również do pozostałych subiektów Federacji Rosyjskiej – towar taki podlegał będzie normalnym procedurom i stawkom określonym Kodeksem Celnym FR.

Oprac. Marek Reszuta


  II Sekretarz 

INWESTYCJE ZAGRANICZNE W ROSJI W 2004 R.

Według danych Federalnej Służby Statystyki Państwowej FR, w 2004 roku napłynęło do Rosji 40.509 mln USD inwestycji zagranicznych, w tym bezpośrednie inwestycje zagraniczne stanowiły 9.420 mln USD (tj. 23,3%). Największy udział (75,9%) miały tzw. inwestycje pozostałe, których napływ w 2004 roku wyniósł 30.756 mln USD.

W 2004 roku najwięcej inwestycji zagranicznych na rynku rosyjskim napłynęło do następujących sektorów:

· przemysłu (48,5%), w tym głównie do przemysłu paliwowego (41,5% inwestycji zagranicznych w przemyśle FR), przemysłu metali kolorowych (16,3%), przemysłu metali żelaza (15,4%), przemysłu maszynowego i obróbki metali (8,1%), przemysłu celulozowo – papierniczego i obróbki drewna (5,0%), przemysłu spożywczego (4,9%), przemysłu chemicznego i petrochemicznego (4,5%);

· handlu i żywienia zbiorowego (32,1%);

· łączności (3,4%);

· ogólnej działalności komercyjnej (3,0%);

· zarządzania (2,6%).

Na koniec 2004 roku zakumulowana wartość inwestycji zagranicznych w Rosji wyniosła 81.997 mln USD (w tym inwestycje bezpośrednie stanowiły 36.147 mln USD, tj. 44,1%). Zakumulowane inwestycje zagraniczne w Rosji (według stanu na koniec 2004 roku) skierowane zostały głównie do następujących sektorów:

· przemysł (44,5%);

· handel i żywienie zbiorowe (25,9%);

· łączność (5,1%);

· finanse, kredyty, ubezpieczenia (4,7%);

· ogólna działalność komercyjna (4,4%);

· transport (3,9%);

· zarządzanie (3,3%).

Wśród zakumulowanych na koniec 2004 roku inwestycji zagranicznych w Rosji, najwięcej zainwestowały przedsiębiorstwa zarejestrowane w następujących państwach:

· Cypr (16,8%),

· Holandia (14,6%),

· Luksemburg (14,5%),

· Niemcy (11,4%),

· Wielka Brytania (10,6%),

· USA (8,1%),

· Francja (4,7%).

Z kolei w zakumulowanych bezpośrednich inwestycjach zagranicznych wiodące miejsce zajmowali inwestorzy zarejestrowani w następujących krajach:

· Cypr (27,9%),

· Holandia (24,4%),

· USA (11,9%),

· Niemcy (7,1%),
W latach 2000 - 2004 napływ polskich inwestycji do Rosji według danych Federalnej Służby Statystyki Państwowej FR w poszczególnych okresach kształtował się następująco:

· 2000 rok: 11,2 mln USD (w tym bezpośrednie 7,5 mln USD, tj. ok. 67%, pozostałe 3,7 mln USD, portfelowych brak),

· 2001 rok:   9,5 mln USD (w tym bezpośrednie 7,0 mln USD, tj. ok. 74%, pozostałe 3,7 mln USD, portfelowych brak),

· 2002 rok:   5,2 mln USD (w tym bezpośrednie 4,1 mln USD, tj. ok. 79%, pozostałe 1,1 mln USD, portfelowych brak),

· 2003 rok: 20,1 mln USD (w tym bezpośrednie 17 mln USD, tj. ok. 85%, pozostałe 3,1 mln USD, portfelowych brak),

· I – II kwartał 2004 roku: 9,3 mln USD,

· I – III kwartał 2004 roku: 14 mln USD (w tym bezpośrednie 11,38 mln USD, tj. ok. 81%, pozostałe 2,5 mln USD, portfelowe 0,3 mln USD).

W całym 2004 roku napłynęło do Rosji 39,5 mln USD polskich inwestycji (w tym inwestycje bezpośrednie stanowiły 33 mln USD, tj. 83,5%, natomiast pozostałe 6,5 mln USD, portfelowe 0,3 mln USD).

Powyższe dane wskazują na aktywizację działalności inwestycyjnej polskich firm w Rosji w latach 2003 – 2004, przy czym plany inwestycyjne polskich przedsiębiorstw (m.in. Toruńskich Zakładów Materiałów Opatrunkowych – „Bella – Jegoriewsk” w Obwodzie Moskiewskim (materiały higieniczne), GRAJEWA i FORTE w Wielkim Nowgorodzie (odpowiednio płyty wiórowe i meble), firmy Hanplast (produkcja wyrobów z tworzyw sztucznych w Stupino w Obwodzie Moskiewskim) oraz plany produkcyjne niektórych innych polskich przedsiębiorstw (m.in. w zakresie produkcji rowerów, wyrobów ceramiki sanitarnej, okien dachowych, chemii budowlanej, wyrobów kosmetycznych i higienicznych, przetwórstwa rolno – spożywczego), wręcz wskazują na możliwość ich zwiększenia w perspektywie 2005 roku.
Polskie inwestycje na rynku rosyjskim na koniec 2004 roku kształtowały się według  w.wym. źródła na poziomie 73,1 mln USD. W strukturze polskich inwestycji w Rosji przeważają inwestycje bezpośrednie (87,7%), co jest wskaźnikiem znacznie wyższym niż średni dla inwestycji zagranicznych w FR.

Z kolei Ministerstwo Rozwoju Gospodarczego i Handlu FR ocenia poziom polskich inwestycji w Rosji na ponad 90 mln USD. W opinii Wydziału Ekonomiczno – Handlowego Ambasady RP w Moskwie, bardziej wiarygodne są dane MRGiH FR, zwłaszcza uwzględniając obserwowaną w ostatnim czasie aktywizację działalności inwestycyjnej polskich przedsiębiorstw.

Zakumulowane polskie inwestycje (według stanu na koniec 2004 roku)  skierowane zostały głównie do następujących sektorów (według Federalnej Służby Statystyki Państwowej FR):

· przemysłu (63,7%), w tym głównie do przemysłu celulozowo – papierniczego i obróbki drewna (41,5% polskich inwestycji w przemyśle FR), przemysłu lekkiego (25,3% polskich inwestycji w przemyśle FR), materiałów budowlanych (13,8% polskich inwestycji w przemyśle FR), przemysłu maszynowego i metalurgicznego (10,5%), przemysłu chemicznego i petrochemicznego (6,2%), przemysłu spożywczego (2,4%);

· handlu hurtowego produkcją o przeznaczeniu produkcyjno – technicznym – 19%,

· handlu i żywienia zbiorowego – 13,5%.

Polskie inwestycje w Rosji są stosunkowo rozdrobnione. W Rosji zarejestrowano ok. 400 przedsiębiorstw z udziałem polskiego kapitału (z uwzględnieniem wszystkich firm zarejestrowanych w Obwodzie Kaliningradzkim FR i nie uwzględnionych w rejestrze centralnym, liczba ta jest zdecydowanie wyższa), ok. 200 przedsiębiorstw ze 100% polskim kapitałem, ponad 20 filii polskich firm, a także ponad 70 przedstawicielstw polskich przedsiębiorstw. Stosunkowo duża część polskich inwestycji w Rosji ulokowana została w sferze pośrednictwa i handlu (wewnętrznego i zagranicznego), przy czym są one z reguły niewielkie wartościowo. 
Przykłady inwestycji w sektorze produkcyjnym:„Bella – Jegoriewsk” miasto Jegoriewsk Obwodu Moskiewskiego (materiały higieniczne), „Atlas – Ruś” miasto Dubna Obwodu Moskiewskiego (chemia budowlana), firmy GRAJEWO i FORTE w rejonie Wielkiego Nowgorodu (odpowiednio produkcja płyt wiórowych i mebli), „Plast – Projekt” (inwestycja polskiej firmy „Hanplast”) w mieście Stupino Obwodu Moskiewskiego (wyroby z tworzyw sztucznych). 

Coraz więcej polskich przedsiębiorstw wyraża zainteresowanie utworzeniem spółek handlowych w Rosji. Pozwala to m.in. na dokonywanie transakcji w rublach, 

bezpośredniej akwizycji oferty w Rosji, realizację sprzedaży ze składów celnych itp. W konsekwencji prowadzi to do poszerzenia kręgu potencjalnych klientów, w tym mniejszych firm rosyjskich zainteresowanych zakupem często niewielkich partii towaru za ruble bezpośrednio na terytorium FR. Aktualnie minimalny udział w spółce z ograniczoną odpowiedzialnością wynosi w Rosji 100 minimalnych płac. W przypadku spółki akcyjnej analogiczny wkład wynosi ekwiwalent 1.000 minimalnych płac.

Przykłady inwestycji w sektorze handlowym to KROSNO w Moskwie (sprzedaż wyrobów dekoracyjnych ze szkła), SIB-DAMEL-NOWOMAG (spółka polskiej firmy Damel) w mieście Leninsk – Kuznieckij Obwodu Kiemierowskiego (serwisowanie i remonty maszyn i urządzeń górniczych). W tej kategorii polskich inwestycji mieszczą się również inicjatywy tworzenia tzw. Domów Polskich. Kolejnym etapem rozwoju spółek handlowych jest z reguły zakup lub dzierżawa odpowiednich magazynów i składów – celnych, konsygnacyjnych itp.
Regionalna lokalizacja polskich inwestycji w FR

Znaczącą aktywność wykazują polscy przedsiębiorcy w Moskwie i Obwodzie Moskiewskim. W Obwodzie Moskiewskim zarejestrowano ok. 30 przedsiębiorstw z udziałem polskiego kapitału. Zakres ich działalności jest szeroki i obejmuje m.in. opracowywanie, produkcję i sprzedaż wodomierzy i innej aparatury (ZAO „Wodomierz” w mieście Mytyszcze); uruchomiony został zakład produkcji klejów i budowlanych materiałów wykończeniowych (ATLAS – RUŚ w mieście Dubna), produkcji artykułów higienicznych w Obwodzie Moskiewskim („BELLA-Jegoriewsk”) – w grudniu 2004 roku uruchomiona została produkcja w drugim budynku produkcyjnym „Belli” w Jegoriewsku; podejmowane są inicjatywy utworzenia Handlowych Domów Polskich - poza Moskwą – również w Kaliningradzie, Sankt Petersburgu, Saratowie, Tomsku, Jekaterinburgu, Tule/Szczokino. 

Polskie firmy uczestniczą oraz prowadzą rozmowy w sprawie udziału w realizacji szeregu obiektów budowlanych, w tym w Moskwie, Obwodzie Kaliningradzkim, Obwodzie Moskiewskim, Obwodzie Smoleńskim, Sankt Petersburgu, Astrachaniu, Irkucku, Nowosybirsku, Rostowie i innych ośrodkach regionalnych. W mieście Gagarin w Obwodzie Smoleńskim polskie przedsiębiorstwo Trasko – Inwest – R buduje terminal logistyczny dla firmy Classen, natomiast BUDIMEX realizuje budowę Centrum Sprzedaży i Obsługi Volkswagena w Moskwie. Prowadzone są rozmowy w sprawie budowy zakładów przetwórstwa rolno – spożywczego (w tym produkcji soków i napojów oraz jogurtów w Obwodzie Moskiewskim), produkcji budowlanej, armatury sanitarnej, wyrobów opakowaniowych, montażu rowerów, produkcji wyrobów higienicznych i chusteczek nawilżanych i innych branżach.

Polscy inwestorzy i firmy usługowe działają m.in. w Północno – Zachodnim Okręgu Federalnym Rosji, prowadząc stałą współpracę z ok. 50 przedsiębiorstwami regionu. W regionie funkcjonuje m.in. salon meblowy firmy Studio-Rustica z Gdańska.  Polsko – rosyjska spółka „MEDPOL”  produkuje  ozdoby choinkowe i artykuły higieniczne w Kronsztadzie.  Przedstawiciel polskiej firmy BOLIX w Sankt Petersburgu zrealizował wiele projektów budowlanych w technice dociepleń budynków metodą Bolix. W  rejonie gatczinskim Obwodu Leningradzkiego funkcjonowały m. in. spółki NOVOL-u (produkcja szpachlówek samochodowych) i Lukullussa z Nowego Dworu Mazowieckiego ( produkcja wyrobów mięsnych). W pobliżu Wielkiego Nowgorodu (Obwód Nowgorodzki) rozpoczęte zostały dwie znaczące inwestycje polskich przedsiębiorstw – firma GRAJEWO (spółka polsko – niemiecka) uruchamia duży zakład produkcji płyt wiórowych, a spółka FORTE: fabrykę mebli (m.in. na bazie płyt wiórowych Grajewa). Docelowe plany inwestycyjne dwóch w.wym. firm oceniane są nawet na kilkaset mln USD.

Z kolei w Obwodzie Kaliningradzkim zarejestrowanych jest ponad 500 firm z udziałem kapitału polskiego, ale są to z reguły  firmy niewielkie działające w sektorze budowlanym, handlu i usług. Wśród bardziej znaczących firm działających na rynku Obwodu Kaliningradzkiego można wymienić między innymi  „Budimex”, „Construction”, „Alwa” (budownictwo), „Chołod System” (produkcja sprzętu chłodniczego), „Dospel” (wentylacja), „Maspex” (produkcja kawy). W pierwszej połowie 2004 r. podpisany został duży kontrakt na budowę fabryki krochmalu w Bagrationowsku, a także otwarte zostało biuro przedstawicielstwa polskiej firmy, 

która zamierza uruchomić w regionie montaż liczników gazowych. Potencjał współpracy inwestycyjnej w tym regionie jest znacznie szerszy, co wynika z przedsięwzięć przewidzianych do realizacji w ramach przyjętego Federalnego Programu Celowego „Rozwoju Obwodu Kaliningradzkiego w okresie do 2010 roku” oraz priorytetowych projektów inwestycyjnych, których wykaz został uzgodniony podczas ostatnich posiedzeń Wspólnej Polsko – Rosyjskiej Komisji ds. Handlu i Współpracy Gospodarczej. 

Znaczący potencjał współdziałania inwestycyjnego obejmuje także Republikę Tatarstan – w ramach realizacji projektów przewidzianych w Federalnym Programie Celowym „Społeczno – Gospodarczy Rozwój Republiki Tatarstan do 2006 roku”.

Mniejsze wartościowo przedsięwzięcia z udziałem polskiego kapitału realizowane w ostatnim okresie - poza sferą handlu i pośrednictwa - występują najczęściej w sferze materiałów budowlanych, opakowań z tworzyw sztucznych, budownictwa, a także w przemyśle papierniczym, przetwórstwie owocowo-warzywnym, przemyśle lekkim, produkcji farb i lakierów. 

Dla wzrostu polskiego zaangażowania inwestycyjnego na rynku rosyjskim ważne znaczenie ma stabilizacja warunków prowadzenia działalności inwestycyjnej w FR, czemu sprzyjałoby uzgodnienie i zawarcie polsko – rosyjskiej Umowy w sprawie popierania i wzajemnej ochrony inwestycji, prace nad którą zostały aktualnie wznowione. 

W celu rozpowszechnienia informacji na temat warunków prawnych i praktycznych aspektów możliwości rozwoju polskich inwestycji w Rosji wśród polskich przedsiębiorców, WEH Ambasady RP w Moskwie (we współdziałaniu z Izbą Gospodarczą Rynków Wschodnich) zorganizował w dniach 30 listopada – 1 grudnia 2004 roku w Jachrance k.Warszawy Konferencję „Rosja – Inwestycje 2005”. Konferencja odbywała się pod patronatem Wiceprezesa Rady Ministrów, Ministra Gospodarki i Pracy, a w jej pracach uczestniczyli przedstawiciele kierownictwa i departamentów MGiP. W przedsięwzięciu wzięli udział przedstawiciele rosyjskich urzędów, pięciu regionów (obwodów: Moskiewskiego, Kaliningradzkiego, Jarosławskiego, Kurskiego i Smoleńskiego), organizacji samorządu gospodarczego, sektora bankowego, kręgów biznesu, a także konsultant prawny z Rosji. Ze strony polskiego biznesu w Konferencji uczestniczyli przedstawiciele ok. 50 przedsiębiorstw i banków. 

Oprac. Aleksander Milota

Radca
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* 94,8mld USD to szacunkowa wartość importu z uwzględnieniem importu nie rejestrowanego. Wartość importu z uwzględnieniem jedynie statystyki celnej wyniosła 75,1 mld USD. Wartość eksportu według tej statystyki wyniosła 180,2 mld USD, saldo natomiast 105,1 mld USD. 
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