20       Wydział Ekonomiczno-Handlowy Ambasady RP w FR

Przegląd Gospodarczo-Rynkowy nr 84      3

	[image: image1.wmf]Federacja Rosyjska

Przegląd

Gospodarczo-Rynkowy
BIULETYN EKONOMICZNY NR 4/2005 (84)

Wydział  Ekonomiczno – Handlowy

Ambasady Rzeczypospolitej Polskiej

	
	Moskwa, grudzień 2005 roku
	


)
Ambasada Rzeczypospolitej Polskiej

Wydział Ekonomiczno-Handlowy

123557 Moskwa, ul. Klimaszkina 4

%
(495) 
231-16-11

Fax 
(495) 
231-16-15

254-34-22

Internet:
E-mail: poland@.polweh.ru
http: www.polweh.ru 

Przegląd Gospodarczo-Rynkowy

opracowany przez pracowników WEH

pod redakcją Radcy-Ministra Marka Ociepki
2005 WEH Ambasady RP w Moskwie 

Publikowanie w całości lub w części materiałów zawartych w niniejszym opracowaniu jest dozwolone wyłącznie przy powołaniu się na źródło informacji.
SPIS TREŚCI

1. WYNIKI ROZWOJU GOSPODARCZEGO ROSJI PO III KWARTAŁACH 2005 R........................................................................4

2. PROGRAM ZWALCZANIA INFLACJI W ROSJI .........................14
3. PROGRAM MIESZKANIOWY .........................................................24
4. INWESTYCJE ZAGRANICZNE W FEDERACJI ROSYJSKIEJ. POLSKIE INWESTYCJE W ROSJI W OKRESIE TRZECH KWARTAŁÓW 2005 R. ......................................................................26
5. POLSKO – ROSYJSKIE OBROTY TOWAROWE .........................36
6. PERSPEKTYWY ROZWOJU  POLSKIEGO EKSPORTU  DO ROSJI .................................................................................................. 39
7. REGIONY FEDERACJI ROSYJSKIEJ – PROPOZYCJE WSPÓŁPRACY  DLA POLSKICH PRZEDSIĘBIORCÓW ...........56
WYNIKI ROZWOJU GOSPODARCZEGO ROSJI PO III KWARTAŁACH 2005 r.

Podstawowe wnioski

· W okresie styczeń – wrzesień 2005 r. PKB wzrósł według szacunków Ministerstwa Rozwoju Gospodarczego i Handlu o 5,9% w porównaniu z 7,4% wzrostem w analogicznym okresie roku 2004.
· Spadkowi tempa wzrostu PKB towarzyszyły istotne zmiany wśród czynników wzrostu gospodarczego w Rosji. Spadło tempo wzrostu popytu zewnętrznego z 11,8% w pierwszych trzech kwartałach 2004 r. do 7,3% w analogicznym okresie 2005 r. oraz popytu wewnętrznego w części dotyczącej popytu inwestycyjnego odpowiednio z 11,5% do 9,9%, przy jednoczesnym wzroście popytu wewnętrznego kreowanego przez gospodarstwa domowe z 10,4% do 11,1%.

· Spadek tempa wzrostu popytu zewnętrznego ( eksportu ) wiązał się   przede wszystkim ze spadkiem fizycznych rozmiarów eksportu ropy naftowej o 1,6% ws porównaniu z III kwartałami roku 2004. W warunkach rekordowo pomyślnej koniunktury na rynku międzynarodowym 90,5% przyrostu eksportu w wyrażeniu wartościowym wiązało się ze wzrostem cen a jedynie 9,5% wynikało ze wzrostu wolumenu eksportu.

· W okresie styczeń – wrzesień 2005 r. w porównwniu z analogicznym okresem roku 2004 odnotowano spadek tempa wzrostu importu w wyrażeniu fizycznym odpowiednio z 23,0% do 17,1%. Mimo tego zjawiska w dalszym ciągu ponad połowa przyrostu popytu wewnętrznego pokrywana była dostawami z importu, chociaż udział importu obniżył się tu z 59,7% w okresie III kwartałów 2004 r. do 51,2% w tym samym okresie 2005 r. Elastyczność dochodowa importu mimo spadku  w analizowanum okresie ( z poziomu 2,2 w 2004 r. do poziomu 2,0 w 2005 r. ) pozostawała wciąż na wysokim poziomie, co świadczy o niskiej konkurencyjności produkcji krajowej w stosunku  do dostaw z importu zarówno dóbr konsumpcyjnych jak i inwestycyjnych..

· Wzrost gospodarczy w analizowanym okresie 2005 r. w dalszym ciągu bazował przede wszystkim na wzroście popytu ze strony gospodarstw domowych ( obroty handlu detalicznego wzrosły o 11,7% a a usług dla ludności o 7,0% ). Utrzymujący się boom 

popytowy w dużej mierze miał swe  źródło w realizowanych przez budżet różnego rodzaju wypłatach  i podwyżkach świadczeń dla sfery budżetowej. Proces ten był dodatkowo wzmacniany zwiększeniem się akcji kredytowej dla ludności ze strony banków. Po 8 miesiącach 2005 r. skala kredytów dla ludności wzrosła półtora raza, a udział tych kredytów w aktywach banków zwiększył się do 10,0% w porównaniu z 7,0% w analogicznym okresie roku 2004.

· Popyt inwestycyjny wzrastał wolniej niż w roku poprzedzjącym. Inwestycje w pierwszych trzech kwartalach roku 2005 zwiększyły się o 9,9% w porównaniu z 11,5% wzrostem w analogicznym okresie roku 2004.

· Znacząco spadla dynamika wzrostu produkcji przemysłowej. Zwiększyła się ona jedynie o 4,0% w porównaniu  z  7,4% w okresie styczeń – wrzesień roku 2004. Wiązało się to przede wszystkim ze spowolnieniem przyrostu produkcji paliw i surowców. Przyrost wydobycia ropy naftowej w analizowanym okresie roku 2005 wyniósł na przykład jedynie 2,1%.

· Produkcja rolna zwiększyła się o 2,6% ( za trzy kwartały 2004 r. o 3,2% ), odzwierciedla wzrost produkcji roślinnej, przy jednoczesnym spadku o 2,1% produkcji zwierzęcej.

· W warunkach znaczącego wzrostu cen paliw i surowców oraz stawek podatkowych związanych z ich wydobyciem i eksportem utrzymywała się bardzo dobra sytuacja w budżecie. Po trzech kwartałach 2005 r. nadwyżka budżetow wyniosła 7,6%  PKB. Jednocześnie środki zgromadzone w Funduszu Stabilizacyjnym przekroczyły 34,0 mld USD, a a rezerwy walutowo-złote Banku Rosji 162,0 mld USD.

· Przyspieszeniu uległo tempo wzrostu inflacji. Ceny w okresie styczeń – wrzesień 2005 r. wzrosły o 8,6% w porownaniu z 8.0% wzrostem w analogicznym okresie 2004 r. Ceny żywności wzrosły przy tym o 7,1% ( w 2004 r. o 7,2% ), a towarów nieżywnościowych o 4,5% ( w 2004 r. o 5,5% ). Podstawowy wpływ na wzrost inflacji miał wzrost cen usług ( wzrost o 18,5% w porównaniu z 14,3% w 2004 r. ), w tym przede wszystkim usług komunalno-mieszkaniowych, które odnotowywały 31,2% wzrost w analizowanym okresie roku 2005 w porownaniu z 21,8% wzrostem w porównywalnym okresie roku 2004.

· Występujące uwarunkowania wskazują, że wzrost PKB w roku 2005 może osiągnąć 5,9-6,0%.

Tabl. 1.  Podstawowe wskaźniki wzrostu gospodarczego
( w %% w stosunku do odpowiedniego okresu roku ub. )

	
	2004

I-IX            rok


	2005

I-IX             rok1

	PKB

Inflacja

Produkcja przemysłowa

Produkcja rolna

Inwestycje

Budownictwo

Dochody realne ludności

Płace realne

Obroty handlu detalicznego

Usługi dla ludności

Eksport

Import
	107,4         107,2

108,0         111,7

107,4          107,3

103,2          103,1

111,5          110,9

111,1          110,1

108,6          108,4

113,2          110,6

111,9          112,5

107,3          107,0

131,9          135,0

124,7          126,6


	      105,9         105,9-106,0               108,6              111,0

104.0              104,1

102,6              101,5

109,9               110,0

108,3               109,1

109,3               110,3

108,7               110,9

111,7               111,9

107,0               106,0

          138,3               136,8

127,7               126,7




Źródło: dane Ministerstwa Rozwoju Gospodarczego i Handlu.        1/ Prognoza

W okresie styczeń – wrzesień 2005 r. PKB wzrósł o 5,9%, w porównaniu z 7,4% wzrostem w analogicznym okresie roku 2004. Spadek tempa wzrostu PKB wiązać można z obniżeniem się tempa przyrostu popytu wewnętrznego o charakterze inwestycyjnym oraz fizycznych rozmiarów eksportu.. Szacowuje się, że na koniec 2005 r PKB wzrośnie o 6,0%.

W strukturze wytworzenia PKB maleje udział produkcji przemysłowej, której dynamika wzrostu uległa znacznemu oslabieniu. Lokomotywą wzrostu, z umacniającą się pozycją pozostaje handel hurtowy i detaliczny oraz usługi remontowe dóbr konsumpcyjnych trwałego użytku. 

W strukturze podzialu PKB, mimo spowolnienia tempa wzrostu popytu wewnętrznego w bieżącym roku w porównaniu z 2004 jego dynamika jest zauważalnie wyższa niż popytu zewnętrznego.

Tabl. 2. Tempo wzrostu czynników podzialu PKB
( w %% w stosunku do odpowiedniego okresu roku ub. )

	
	2004

I kw.     II kw.     III kw.    rok
	2005

I kw.     II kw.     III kw.    rok1

	PKB

Popyt wewnętrzny

   gosp. domowe

   inwesrycje

Popyt zew. ( eksport )


	  7,9        7,6          7,0          7,2

11,2       14,2         9,1          9,9

  8,6       10,2        12,2       10,7

13,1       12,1        10,0       10,9

11,5       12,1        11,7       12,3
	5,2         6,0          6,5            6,0

8,2        10,9         9,2            8,9

8,1       13,0        12,1          11,3

8,4         8,6        10,0            9,4

6,8         7,5          7,6           7,2

	Źródła pokrycia przyrostu popytu wewn.

Import

Produkcja wewnętrzna

   Usługi

   Towary
	100,0     100,0     100,0    100,0

59,1       58,4        61,5     63,4

40,9       41,6        38,5     36,6

24,5       25,0        23,1     22,0

16,4       16,6        15,4     14,6
	100,0      100,0      100,0    100,0

52,0        53,3        48,9      50,1

48,0        46,7        51,1      49,9
28,8        28,0        30,7      29,9

19,2        19,7        20,4      20,0


Źródło: jak w tabl. 1.

Według szacunków eksport towarów w okresie styczeń - wrzesień 2005 r. osiągnął wartość 175,2 mld USD, tj. o 35,8% więcej niż w analogicznym okresie roku 2004, w tym do krajów dalszej zagranicy 150,8 mld USD ( wzrost o 39,8% ) oraz do krajów WNP 24,1 mld USD ( wzrost o14,4% ).

W bieżącym roku w sposób znaczący zmniejszyło się tempo wzrostu eksportu w wyrażeniu fizycznym. W okresie trzech kwartałów 2005 r. wzrósł on jedynie o 3,4%, podczas gdy w tym samym okresie 2004 r. wzrost ten wyniósł  10,3%, a w całym ubiegłym  2004 roku 10,7%.

Tabl. 3. Dynamika cen, wolumenu oraz wartości eksportu towarów
( %% w stosunku do odpowiedniego okresu roku ub. )

	
	Wartość

2004           2005
( I-IX )       ( I-IX )


	Wolumen

2004           2005
( I-IX )       ( I-IX )


	Ceny

2004           2005
( I-IX )       ( I-IX )

	Eksport ogółem

   Dalsza zagranica

   Kraje WNP


	     132,4         135,8

     130,8         139,8

     141,3         114,4
	    110,3          103,4

    109,2          105,0

    116,8            95,1
	     120,0         131,3

     119,8         133,1

     121,0         120,3


Źródło: jak w tabl. 1.

Podstawowy wpływ na na spadek dynamiki eksportu w wyrażeniu fizycznym wiązał się z sytuacją  w sektorze naftowym, w którym mimo niespotykanie wysokich i ciągle rosnących cen na rynku międzynarodowym, nastąpiło wyhamowanie eksportu. W okresie styczeń – wrzesień 2005 r.. fizyczne rozmiary eksportu ropy naftowej zmniejszyły się o 1,6%, podczas gdy dla porównania w latach 2000 – 2004 wzrost ten wynosił 14% średniorocznie.

Utrzymywała się natomiast wysoka i ciągle wzrastająca dynamika cen w eksporcie. Podstawowy wpływ miała tu sytuacja na rynku ropy naftowej. We wrześniu 2005 r. cena eksportowanej przez Rosję ropy naftowej marki Urals na rynku międzynarodowym osiągnęła 58,2 USD/bar., a średnio w okresie styczeń – wrzesień 2005 r.. 49,4 USD/bar., tj. o 49,1% wyżej niż w analogicznym okresie roku poprzedzającego. Wzrosly również ceny gazu ziemnego ( o 23,3% ) oraz metali kolorowych ( aluminium, miedź, nikiel ).

W strukturze towarowej eksportu umocniła się jeszcze bardziej rola sektora paliwowo-energetycznego .Jego udział w wartości eksportu zwiększył się z 57,7% do 63,5%. Praktycznie prawie cały przyrost wiązał się ze wzrostem cen. Niska konkurencyjność eksportu maszyn i urządzeń skutkowała natomiast spadkiem tego eksportu o 7,5% i w efekcie dalszym obniżeniem się jego udziału w rosyjskim eksporcie z 7,8% do 5,1%.

Według szacunków import towarów  osiągnął w okresie trzech kwartałów 2005 r. 86,7 mld USD, co oznacza jego wzrost w porównaniu z analogicznym okresem ubiegłego roku o 29,4%, w tym z krajów dalszej zagranicy 71,8 mld USD ( wzrost o 35,6% ) oraz z krajów WNP – 15,4 mld USD ( wzrost o 9,4% ). W odróżnieniu od eksportu podstawowy wpływ na te tendencje miał wzrost wolumenu przy skromnym wzroście cen.

Tabl. 4. Dynamika cen, wolumenu oraz wartości importu towarów
( %% w stosunku do odpowiedniego okresu roku ub. )

	
	Wartość

2004           2005
( I-IX )       ( I-IX )


	Wolumen

2004           2005
( I-IX )       ( I-IX )


	Ceny

2004           2005
( I-IX )       ( I-IX )

	Import ogółem

   Dalsza zagranica

   Kraje WNP


	131,9          129,4

130,4          135,6

137,0          109,4
	126,2        122,2

130,1        131,4

113,0          92,8
	104,5          105,9

100,2          103,2

121,2          117,9


Źródło: jak w tabl. 1.

Utrzymaniu wysokiego tempa wzrostu importu sprzyjała z jednej strony bardzo korzystna koniunktura na rynkach międzynarodowych, skutkująca wzrostem dochodów eksportowych przedsiębiorstw, a w efekcie ich możliwości zakupu towarów inwestycyjnych pochodzących z importu oraz wzrost ( o 9,3% ) dochodów realnych ludności z drugiej strony. Aprecjacja rubla dodatkowo wzmacniała te tendencje. 

W strukturze towarowej importu udział maszyn i urządzeń osiągnął 42,7%, art. rolno-spożywczych 17,9%.

W warunkach bardzo sprzyjającej koniunktury na rynkach międzynarodowych i szybkiego wzrostu eksportu ukształtowalo się w okresie styczeń – wrzesień 2005 r. rekordowo wysokie saldo obrotów handlu zagranicznego. Osiągnęło ono 88,5 mld USD w porównaniu z 61,9 mld USD w analogicznym okresie roku 2004. Wpłynęło to bezpośrednio na wzrost poziomu rezerw walutowych Banku Rosji, które zwiększyły się. o przeszło 35 mld USD, tj. 1,93 raza więcej niż w analogicznym okresie roku 2004 r. Według stanu na14 października poziom rezerw osiągnął kolejny historyczny poziom162,7 mld USD. 

Wzrost gospodarczy w Rosji w okresie styczeń - wrzesień  2005 r.miał swe źródło przede wszystkim we wzroście popytu wewnętrznego, o charakterze konsumpcyjnym kreowanym w szczególności przez gospodarstwa domowe. Ich wydatki wzrosły o 11,1%, w porównaniu z 10,4% analogicznym okresie roku 2004. W efekcie  obroty handlu detalicznego wzrosły o 11,7%. Na wysoki poziom obrotów handlu detalicznego wpływ miał nie tylko wzrost dochodów ludności, ale również znaczące rozszerzenie skali kredytowania zakupów konsumpcyjnych. Według szacunków ok. 30% przyrostu zakupów związane było z tym właśnie czynnikiem. 

Wzrost dochodów realnych ludności wynikał głównie z wypłat ze środków budżetowych, związanych  z realizacją procesu monetyzacji ulg, istotnego podwyższenia emerytur, płac w wojsku, stypendiów i różnych świadczeń socjalnych.

W odróżnieniu od popytu konsumpcyjnego, popyt inwestycyjny uległ osłabieniu. Inwestycje w okresie trzech kwartałów 2005 r. wzrosły o 9,9%, podczas gdy w analogicznym okresie roku 2004 wzrost ten wyniósł 11,5%.

 W 2005 roku wystąpiło znaczące spowolnienie dynamiki wzrostu produkcji przemysłowej. W okresie styczeń - wrzesień 2005 r. zwiększyła się ona o 4,0%, podczas, gdy w analogicznym okresie roku 2004 wzrost ten wyniósł 7,4%. W okresie styczeń-wrzesień. wydobycie ropy naftowej osiągnęło poziom 349 mln ton, tj. 102,1% poziomu z analogicznego okresu roku 2004. Na koniec tego  roku oczekuje się wydobycia na poziomie 470 mln ton. Według wstępnych danych  eksport ropy naftowej spadł o 1,6%. i osiągnął poziom 188,3 mln ton, w tym do krajów dalszej zagranicy 141,5 mln ton ( wzrost o 8,0%).Podstawową przyczyną spadku eksportu było zmniejszenie przesyłu ropy transportem kolejowym o 41,3% tj. z poziomu 31 mln ton w 2004 r. do 18,2 mln ton w 2005 r. Związane to było ze znaczącym spadkiem efektywności tej formy transportu ropy naftowej w wyniku wzrostu stawek podatkowych w eksporcie tego surowca z 83 USD/t w lutym 2005 r. do 140 USD/t w sierpniu wrześniu.

 Wydobycie gazu ziemnego zmniejszyło się w tym czasie o 0,1%, osiągając poziom 465 mld m3. Udział Gazpromu w tym wydobyciu wyniósł tak jak w roku 2004 – 86%.Według szacunków eksport gazu w okresie styczeń – wrzesień 2005 r. osiagnął 157,4 mld m3 tj. o 4,1% więcej niż w analogicznym okresie roku 2004, w tym do krajów dalszej zagranicy 119,5 mld m3 ( wzrost o 10,3% ), a do krajów WNP – 37,9 mld m3 ( spadek o11,7% ). Oczekuje się, że wydobycie gazu na koniec br. osiągnie 636 mld m3, tj. o 0,5% więcej niż w roku 2004.

W analizowanym okresie 2005 r. wzrost produkcji rolnej osiągnął o 2,6% w porównaniu z 3,2% w  analogicznym okresie roku ubiegłego. Produkcja zwierzęca obniżyła się przy tym o 2,1%, w tym produkcja mięsa wołowego i drobiowego o 1,9%.  Spadła również produkcja mleka o 3,7%.

Spadek dynamiki wzrostu PKB w br. wystąpił w warunkach znaczącego ożywienia tendencji inflacyjnych. Inflacja w okresie styczeń – wrzesień 2005 r.wyniosła 8,6% w porównaniu z 8,0% w analogicznym okresie 2004 roku. Wzrost cen wynikał głównie z działania czynników niemonetarnych. Podstawowy wpływ miał tu wzrost cen i taryf usług mieszkaniowo-komunalnych, regulowanych administracyjnie. Zwiększyły się one w okresie styczeń-wrzesień 2005 r. o 31,2% w porównaniu z 21,8% w analogicznym okresie roku poprzedniego i 23,5%  w całym roku 2004.

Tabl.5. Udział poszczególnych czynników w poziomie inflacji
( w %% )

	
	2004 I-IX

inflacja             struktura
	2005 I-IX

inflacja             struktura

	Inflacja ogółem

   Żywność

      Mięso

     Warzywa i owoce

   Towary nieżywnościowe

   Usługi

      Usługi komunalne
	8,0                    100.0

3,1                      38,8

0,8                      10,0

0,1                       1,3

2,1                      26,3

2,8                      35,0

1,6                      20,0


	8,6                   100,0

3,0                     34,9

1,0                     11,6

0,3                       3,5

1,7                     19,8

3,9                     45,3

2,3                     26,7


Źródło: jak w tabl. 1.

Na tle wysokiego wzrostu cen towarów i usług konsumpcyjnych, jeszcze szybciej  wzrosly ceny producentów 15,7%. Szczególnie wysokie były wzrosty cen w grupie paliw i  surowców energetycznych, tj. o 53,1%, w tym ceny ropy naftowej wzrosły o 62,9%.

Oprac. Jerzy Rutkowski


Radca

PROGRAM ZWALCZANIA INFLACJI W ROSJI.


Na tle pogarszających się, ale wciąż jednak wysokich parametrów rozwoju gospodarczego Rosji w ostatnich latach, inflacja należy do tych kategori, w odniesieniu do których występuje największe odchylenie między ambitnymi planami jej obniżania, a rzeczywistymi wynikami w tym zakresie. Do końca 2003 r. wskaźniki inflacji odnotowywały szybki spadek z 36,5% w 1999 r., do 20,2% w 2000 r., 18,6% w 2001 r.,15,1% w 2002 r. i 12,0 % w 2003 r.. W tym ostatnim roku wystąpiły już pierwsze symptomy wyhamowania szybkiego trendu spadkowego, chociaż 12% wskaźnik inflacji mieścił się jeszcze w przedziale planowanym dla wzrostu cen ( 10-12% ). W roku 2004 mimo założeń sprowadzenia inflacji poniżej 10% ( 8-10% ), osiągnęła ona 11,7%. W 2005 r. sytuacja w tej dziedzinie uległa dalszemu zaostrzeniu. Przewidywany wskaźnik inflacji na koniec br.  11-11,5% znacząco przewyższa wcześniejsze założenia, korygowane zresztą wraz z umacnianiem się impulsów inflacyjnych ( z poziomu 6-8% do 6,5-8,5%, a następnie do 8,5% ). 


Brak sukcesów w walce z inflacją stwarzać zaczyna realne zagrożenie dla przebiegu procesów gospodarczych i jeszcze większe dla realizowanych programów socjalno-społecznych. Stąd też w listopadzie 2005 r. przygotowany został program działań zmiarzających do ograniczenia inflacji w krótkiej perspektywie.
1. Czynniki inflacji w 2005 r.

W okresie styczeń – październik 2005 r. inflacja wyniosla 9,2%, co wskazuje, że inflacja 

na koniec br. osiągnie 11-11,5%  licząc grudzień do grudnia, a średnioroczny jej poziom wyniesie nawet 12,7%.


W stosunku do założeń inflacja w 2005 r. będzie wyższa o 2,5-3,0 punkty procentowe ( p.p. ). W około 56-60% ten dodatkowy impuls inflacyjny wiąże się ze wzrostem  wcześniej nie zakładanych  dochodów ludności. Wśród głównych czynników, które w 2005 r wpływały dodatkowo na tempo inflacji wymienić można:

· Czynniki monetarne, tj.wzrost dochodów ludności i podaży pieniądza, na który to czynnik przypada podstawowy wkład w poziom inflacji, tj. ok.6,8-7,2 p.p. z 11-11,5% , przy czym sam wzrost dochodów dał dodatkowy impuls inflacyjny 1,4-1,8 p.p. z 2,5-3,0%;

· Wzrost cen usług i opłat komunalno- mieszkaniowych. Przewiduje się, że wzrosną one w 2005 r. o 33-34%. Udział tego czynnika w poziomie inflacji szacuje się na 2,0-2,1 p.p.

· Wzrost kosztów produkcji towarów i usług,komunikacji miejskiej i ogrzewania w efekcie wysokich cen, jakie ukształtowały się od początku 2005 r. na paliwa, wtym przede wszystkim na benzynę, olej napędowy i in. Ceny producentów w okresie dziewięciu miesięcy 2005 r. wzrosły o 16,8%, co stwarza  w konsekwencji nacisk na wzrost cen na rynku towarów konsumpcyjnych.

Tabl.1. Udział poszczególnych czynników w kreowaniu inflacji w 2005 r.

	
	Założenia

%
	Udział czynników
	Przewid. poziom %
	Udział czynników
	Przekrocz-enie

	Inflacja


	108,5


	8,5


	111-111,5
	11-11,5
	2,5-3,0

	1.Czynniki monetarne

   Wzrost dochodów

    nomin. ludności  

   Masa pieniężna M2

   Średniorocz. kurs Rbl/USD               


	119,7

122,0

28,06
	5,4

0,9

4,9

-0,4
	123,3

135-138

28,3
	6,8-7,2

1,7-1,9

5,4-5,6

-0,3
	1.4-1,8

0,8-1,0

0,4-0,7

+0,1

	2.Czynniki niemonetarne

   Opłaty komunalno-mieszk.

   Gaz,energia,transport i in.
	122,0
	3,1-3,3

1,0-1,2

2,1
	133-134
	4,2-4,3

2,0-2,1

2,2


	1,0-1,1

0,9-1,0

0,1



	3. Pozostałe czynniki


	
	-0,3-0,0
	
	0,0
	0



Z punktu widzenia struktury inflacji  podstawowy wpływ na jej poziom wywiera wzrost cen towarów żywnościowych. Wkład tego czynnika szacować można na 41-42%. Znaczący, ok. 10,5-11% udział mają tu ceny mięsa i drobiu. Udział wzrostu cen usług w poziomie inflacji to ok. 38-40%. W tej grupie czynników inflacyjnych podstawowe znaczenie  mają ceny usług komunalno-mieszkaniowych, z udziałem 22,5-23,5% w całym poziomie inflacji. Ceny towarów nieżywnościowych kreują natomiast ok. 18-19% inflacji. W tej grupie ważnym czynnikiem sprawczym ożywienia tendencji inflacyjnych , szczególnie w drugiej połowie 2004 r. i poczatku roku 2005 był szybki wzrost cen benzyny, oleju napędowego i innych materiałów pochodnych przeróbki ropy naftowej.

Tabl. 2. Struktura czynników inflacyjnych w 2005 r.

	
	Przewidywania

na koniec roku


	Udział w inflacji

( p.p. )
	Udział w inflacji 

( % )

	Inflacja


	111,0-111,5
	11,0-11,5
	100,0

	Towary żywnościowe

w tym mięso i drób


	111,0-111,5

120,0-121,0
	4,6-4,7

1,2
	41,0-42,0

10,5-11,0

	Towary nieżywnościowe

     w tym benzyna


	106,5-107,0

115,6
	2,3-2,4

0,2-0,8*
	18,0-19,0

1,8-7,0*

	Usługi

    w tym komunalno-mieszk.


	120,5-121,0

133,0-134,0
	4,4

2,6**
	38,0-40,0

22,5-23,5**


* z uwzględnieniem wszystkich materiałow przeróbki ropy naftowej. ** z uwzględnieniem wzrostu opłat związanych z podwyżkami cen gazu i energii elektrycznej dla ludności (w tabl.1 efekt ten nie był uwzględniony).


Mimo znaczącego wzrostu inflacji w 2005 r., zauważalne było, w odróżnieniu od poprzednich lat, znaczące jej spowolnieniew drugiej połowie roku. I tak na przykład w okresie czerwiec-październik ceny wzrosły jedynie o 1,8%, tj. przeszło dwukrotnie wolniej niż w analogicznym okresie roku 2004. Było to głównie efektem administracyjnego nacisku na spowolnienie wzrostu cen materiałów napędowych i usług komunalno-mieszkaniowych. W rezultacie jednak pozwoliło to ograniczyć wzrost inflacji o co najmniej 2 p.p., gdyż po pierwszym półroczu poziom inflacji był szacowany nawet powyżej 14,0%.

2. Prognoza inflacji na 2006 r.


W programie rozwoju społeczno-gospodarczego oraz w założeniach do budżetu na rok 2006 poziom inflacji określony został w wysokości 8,5%.  Jest to więc kolejna próba sprowadzenia inflacji do wymiaru jednocyfrowego. 


Dla obniżenia inflacji poniżej 10% niezbędne jest jednak podjęcie szeregu działań, szczególnie w odniesieniu do tych obszarów, które w ostatnim okresie kreowały szczególnie silne bodżce inflacyjne. I tak przewidyje się, że wzrost cen gazu ziemnego nie powinien przekroczyć 11% ( w 2005 r. 23% ), a energii elektrycznej i taryf dla kolejowych przewozów towarowych 7,5%. Ceny usług komunalno-mieszkaniowych nie powinny przekroczyć poziomu 15-20%, co w efekcie skutkować powinno spadkiem wpływu tych czynników na poziom inflacji o 1,0-1,2 p.p. w porównaniu z 2005 r.. 


Zakłada się, że wraz ze spadkiem cen światowych na ropę naftową, obniży się również inflacjogenny efekt zmian cen materiałow napędowych.


Przy takich uwarunkowaniach podstawowy, znacznie większy niż w 2005 r. wpływ na inflację w 2006 r. będą miały czynniki monetarne, w tym przede wszystkim związane ze wzrostem dochodów realnych ludności. Wkład czynników niemonetarnych zmniejszy się z 37% w 2005 r. do 32%.


Pojawia się szereg czynników, które mogą negatywnie wpływać na możliwości ograniczenia inflacji. Do podstawowych zaliczyć mozna:

· Wyższy wzrost cen na usługi komunalno-mieszkaniowe ( o 25-30% ),co może nastąpić w przypadku nie podjęcia odpowiednich decyzji administracyjnych.

· Utrzymywanie się znaczącej różnicy między szybkim wzrostem dochodów ludności ( 20% w wyrażeniu nominalnym ) i znacznie wolniejszym wzrostem podaży towarów ( 6-7,5% ). Największe niezbilansowanie w tym zakresie występuje na rynku żywnościowym, w tym w szczególnosci w odniesieniu do rynku mięsa i drobiu.

· Zwiększenie  podaży pieniądza w 2005 r.. Według szacunków agregat pieniężny M2 odnotuje w 2005 r. wzrost o 35-38% ( program polityki pieniężnej przewidywał jego wzrost o 20-32% ). Szczególnie szybki wzrost wystąpił w II połowie 2005 r., co w konsekwencji wywierać będzie duży wpływ na poziom inflacji w I połowie 2006 r.


Istotnym czynnikiem inflacyjnym, o wzrastającej w ostatnich latach sile jest, bijący kolejne rekordy napływ środków dewizowych do Rosji. Rekordowo sprzyjająca koniunktura na rynku międzynarodowym skutkowała w 2005 r. ukształtowaniem się dodatniego salda obrotów bieżących Rosji na poziomie ok 95 mld USD ( ok. 13,5% PKB ). Szacuje się przy tym, że ok. 60 mld USD wiązać można ze wzrostem cen ropy naftowej powyżej 20 USD/baryłkę, który to poziom ceny postrzegać można jako bazowy dla lat 80-90-tych. Praktycznie cały ten dodatkowy napływ dewiz był sterylizowany poprzez  ich absorpcję przez fundusz stabilizacyjny.

W 2006 r.oczekuje się, że nawet przy spadku cen ropy naftowej do poziomu 40-50 USD/baryłkę saldo operacji bieżących wyniesie 65-93 mld USD. Pełna sterylizacja rynku finansowego z tym związana nastąpi poprzez zakladaną nadwyżkę budżetu federalnego oraz przyrost środków na rachunkach funduszu stabilizacyjnego.

Zgodnie z projektem założeń polityki pieniężno-kredytowej na rok 2006 oczekiwany przyrost pieniędzy gotówkowych w obrocie, przy cenie ropy naftowej na poziomie 40-50 USD/bar. wyniesie 19-20%. Zwiększony jednak napływ dewiz, w przypadku szczególnie jego jednoczesnego skorelowania z dodatkowym wzrostem dochodow ludności może kolejny raz nie pozwolić na obnizenie inflacji do zakładanego poziomu. Niebezpieczne staje się zaistnienie na znaczącą skalę obu tych czynnikow, gdyż samo utrzymanie się cen ropy naftowej marki Urals ( ropa eksportowana przez Rosję ) na poziomie 50-55 Usd/bar. może być, z punktu widzenia efektu inflacyjnego zminimalizowane poprzez dopuszczenie do umocnienia się kursu rubla ( wzrost nominalnego kursu na koniec 2006 r. do ok. 27 rbl/$ i realnego efektywnego kursu o 9-10% ).

Tabl. 3. Czynniki inflacji w 2006 r.

	
	        Wariant  

Parametry     %


	oczekiwany

Wkład

( p.p.)
	 Wariant 

Parametry

%
	innercyjny

Wkład

p.p.

	Inflacja


	8,5
	
	9,5-10,0
	

	Czynniki monetarne

   Agregat M2

   Docody nominalne ludności

   Średniorocz. kurs Rbl/USD


	21,0-24,0

19,0

28,0-28,3
	6,0-6,2

4,6-4,8

1,35

-
	26,0-28,0

19,5-20,0

28,0-28,3
	6,8-7,0

5,4-5,6

1,43

-

	Czynniki niemonetarne

   Wzrost cen

     - gazu

     - energi elektrycznej 

     - usług komunalno-mieszk.
	11,0

7,5

15,0-20,0
	2,5-2,6

1,6

0,9-1,0


	11,0

7,5

25,0-30,0
	3,0-3,2
1,6

1,4-1,6

	Pozostałe czynniki


	
	
	
	-0,2-03



W przypadku zaistnienia niesprzyjających uwarunkowań inflacyjnych, wzrost cen w 2006 r. może osiągnąć 9,5-10%. Osiągnięcie założonych celów inflacyjnych wymaga jednak szeregu działań zarówno po stronie podażowej jak i popytowej.

3. Działania pro podażowe.


W warunkach znaczącej nierównowagi popytu i podaży, szczególnie na rynku towarów żywnościowych, dodatkowy wypływ środków budżetowych na realizację programów socjalnych w sposób zasadniczy zaostrza problem zwalczania inflacji. Aktualnie nominalny wzrost dochodów ludności 2,5-3 razy wyprzedza przyrost podaży towarów konsumpcyjnych, w tym towarów produkcji krajowej 9-10 razy. Na rynku wyrobów mięsnych i mleczarskich przy tym, nawet w warunkach powrotu do szybkiego wzrostu importu, nierównowaga w znaczących rozmiarach utrzyma się w najbliższych 3-4 latach. To właśnie skala tej nierównowagi, nawet w warunkach dużej i ciągle wzrastającej nadwyżki budżetowej oraz zwiększających się środków kumulowanych na rachunkach funduszu stabilizacyjnego jest główną przeszkodą w zwalczaniu inflacji. 


Powyższe uwarunkowania wskazują, że zwalczanie inflacji wymaga równoległych działań ukierunkowanych zarówno na ograniczenie popytu ( zrównoważona polityka budżetowa i pieniężna, zwiększenie skłonności ludności do oszczędzania i in. ), jak również na wykorzystanie antyinflacyjnego efektu wzrostu podaży towarów i usług.

Tabl. 4. Wzrost dochodów realnych ludności i podaży towarów

( w % % w stosunku do roku poprzedniego )

	
	2005


	2006
	2007
	2008

	Dochody realne ludności


	109,4
	108,9
	108,7
	108,3

	Podaż towarów konsumpcyjnych 

   w tym pochodzących z :

   produkcji krajowej

   importu 
	107,2

101,4

116,3
	107,4

102,4

114,2
	106,4

101,5

112,2
	108,4

103,9

113,4


Tabl.5. Dynamika podaży mięsa i produktów mięsnych

( w %% w stosunku do roku poprzedniego )

	
	2005


	2006
	2007
	2008

	Produkcja krajowa

Import*

	99,1

100,5


	106,1

101,9
	105,7

101,9
	106,3

102,2


* Prognoza wzrostu importu uwzględnia oczekiwaną zmianę kwot importowych i opłat za import powyżej tych kwot  


Według szacunków Ministerstwa Rozwoju Gospodarczego i Handlu wydatki budżetu kreują efekty inflacyjne o różnej sile w zależności od tego czy  wydatki te mają charakter czysto socjalny czy inwestycyjny. Zwiększenie tych pierwszych o 1 punkt procentowy PKB skutkuje wzrostem inflacji o 0,6-0,7% oraz PKB o 0,1-0,15 p.p..W drugim przypadku, przy wydatkach inwestycyjnych efekt inflacyjny ulega obniżeniu do 0,3-0,4% a wkład we wzrost PKB zwiększa się do 0,2 p.p. w pierwszym roku i 0,3 p.p. w drugim.

4. Działania zmierzające do zahamowania inflacji.


Przewidywane działania mają charakter krótkookresowy i w przeważającej mierze administracyjny, których wprowadzenie  wymaga przygotowania odpowiednich aktów prawnych. Do podstawowych zaliczyć można działania ukierunkowane na:

· Zahamowanie wzrostu cen materiałów napędowych

· Wzrost podaży towarów żywnościowych. Do podstawowych działań w tym zakresie zaliczyć można przygotowywane postanowienie Rządu FR „O regulowaniu importu świeżej,schłodzonej i zamrożonej wołowiny, wieprzowiny i drobiu w latach 2006-2009”. Przewiduje się zwiększenie kwot oraz ułatwienia w imporcie powyżej kwot importowych.

· Ograniczenie wzrostu cen gazu i energii elektrycznej.

· Ograniczenie wzrostu cen usług komunalno-mieszkaniowych.


Wśród innych działań analizuje się możliwości stymulowania większego popytu na różnego rodzaju instrumenty finansowe. W celu zwiększenia skłonności do oszczędzania i zaufania do systemu bankowego przewiduje się zwiększenie ubezpieczenia kwoty wkładów oszczędnościowych ze 100 do 200 tys. rubli.

***


Inflacja w Rosji w ostatnich latach ma swe źródło w jednokierunkowo działających czynnikach popytowo-podażowych. Z jednej strony szybko warastające dochody realne ludności kreują szybko wzrastający popyt, z drugiej natomiast możliwości produkcyjne rosyjskiej gospodarki, w warunkach utrzymujących się ograniczeń importowych nie zabezpieczają adekwatnego strumienia podażowego, w szczególności w odniesieniu do dóbr konsumpcyjnych. Szacuje się, że o ile  po trzech kwartałach 2005 r. dochody realne ludności zwiększyły się o 8-9%, to podaż towarów zwiększyła się tylko o 6%, w tym dzięki  produkcji krajowej jedynie o 1,5-2%, co oznacza, że pozostały przyrost był zabezpieczony dostawami z importu. Podstawowy wzrost dochodów ludności ma swe źródło w wydatkach budżetu. Szacuje się, że w wyniku dodatkowych wypłat z budżetu na różnego rodzaju cele i programy socjalne  wykreowana została w 2005 r. dodatkowa inflacja w wysokości 1,4-1,8%. 


Przy takich uwarunkowaniach mało realnym wydaje się skuteczne zwalczanie inflacji, w sytuacji kiedy rząd postrzegany jako główny „winowajca” w jej ożywianiu ( Centralny Bank Rosji od wielu lat wskazuje na nadmierny wypływ pieniędzy budżetowych na rynek, jako podstawowe źródło wzrostu cen ), zamierza realizować dalsze programy socjalne i inwestycyjne finansowane ze środków budżetowych.


Przy istniejących ograniczeniach w działaniach antyinflacyjnych po stronie  popytu ( w 2006 r. do realizacji wchodzą następne programy socjalne, w tym cztery programy narodowe firmowane przez prezydenta Rosji ), ciężar działań z konieczności przeniesie się zapewne na stymulowanie podaży. Ograniczona wydolność przemysłu krajowego wskazuje, że kontynuowany będzie trend wzrastającej roli importu w tym zakresie. Stwarza to również dodatkowe szanse dla polskich eksporterów.

Oprac. Jerzy Rutkowski                                                           


Radca

PROGRAM MIESZKANIOWY

Budownictwo mieszkaniowe należy do najszybciej rozwijających się dziedzin gospodarczych w Rosji. Mimo to ciągle rosnące ceny na rynku nieruchomości, w tym na rynku mieszkaniowym w szczególności wskazują, że popyt w sposób znaczący przewyższa możliwości podażowe. O skali nierównowagi w tym zakresie świadczyć może analiza rządowa, która wskazuje, że „problem mieszkaniowy” dotyczy 61% rosyjskich rodzin, a jego rozwiązanie przy obecnym tempie budownictwa mieszkaniowego w Rosji wymagałoby 38 lat.

Wychodząc z takich uwarunkowań Rząd Rosji przyjął priorytetowy program narodowy „Dostępne i komfortowe mieszkanie – obywatelom Rosji”. W programie zwraca się uwagę zarówno na stronę podażową jak i popytową. Stąd też zgodnie z jego założeniami do 2010 r. w Rosji będzie się budować dwa razy więcej mieszkań niż obecnie, a wartość kredytów hipotecznych wzrośnie w tym czasie 20-krotnie. 

Aby rozwiązać problemy mieszkaniowe Rząd Rosji zamierza tylko w 2006 r. przeznaczyć na realizację programu mieszkaniowego 63,8 mld rbl, z tego 25 mld rbl  na bezpłatne mieszkania dla różnego rodzaju grup ludności, którym tego typu mieszkanie przysługuje ( weterani, inwalidzi, przesiedleńcy z rejonów Skrajnej Północy Rosji i in. ). Dla innych uprzywilejowanych grup, tj. młodych rodzin i specjalistów pracujących w rolnictwie przewiduje się 5 mld rbl w charakterze subsydiów wspierających kupno mieszkań. Stronę popytową silnie wspierać powinno również zwiększenie kapitału podstawowego Agencji Hipotecznego Kredytowania Mieszkalnictwa ( AHKM ) do 3,7 mld rbl. Jednocześnie w budżecie na rok 2006 zaklada się przeznaczenie 14 mld rbl na gwarancje państwowe dla kredytów udzielanych przez AHKM. Innym narzędziem wspierania budownictwa mieszkaniowego mają być gwarancje państwowe i subsydiowanie stawek procentowych kredytów przeznaczonych na przygotowanie infrastruktury komunalnej na nowych obszarach budownictwa.

Przewidziane w programie przedsięwzięcia powinny skutkować zwiększeniem rozmiarów budownictwa mieszkaniowego z 41,2 mln m2 w 2004 r. do 80 mln m2 w 2010 r. W tym samym okresie wartość kredytów hipotecznych powinna wzrosnąć z 20 mld rbl w 2004 r. do 415 mld rbl w 2010 r., przy jednoczesnym spadku stawek procentowych z obecnych 13-15% do 8%. W efekcie wzrosnąć powinna liczba rodzin, które stać na kupno mieszkania, z obecnych 9% do 30% za następne pięć lat.

Nowy program mieszkaniowy stymuluje  silnie przede wszystkim stronę popytową. Przy braku adekwatnych dzialań po stronie podażowej może to skutkować w pierwszej kolejności dalszym wzrostem cen na rynku mieszkaniowym, oddalając tym samym perspektywę istotnej poprawy sytuacji w tym zakresie. 

Sytuacja taka stwarza dodatkowe możliwości dla polskich firm budowlanych, oferujących potencjał wykonawczy, zwiększający realne możliwości realizacji programu rządowego. Jest to tym bardziej interesujące, że proponowane rozwiązania uzupełniają pakiet 27 aktów prawnych, przyjętych przez Dumę w końcu ubiegłego roku, które ukierunkowane były na uproszczenie procedur obowiązujących na rynku  budowlanym oraz rynku nieruchomości. Idące za obecnymi rozwiązaniami pieniądze z budżetu w sposób istotny zmniejszją ryzyko działalności firm budowlanych i instytucji im towarzyszących, tj. banków i KUKE na rosyjskim rynku usług budowlanych.

Oprac. Jerzy Rutkowski                                                    

Radca


INWESTYCJE ZAGRANICZNE W FEDERACJI ROSYJSKIEJ. POLSKIE INWESTYCJE W ROSJI W OKRESIE TRZECH KAWARTAŁÓW 2005 ROKU

Inwestycje zagraniczne w Federacji Rosyjskiej w okresie trzech kwartałów 2005 roku

Według danych Federalnej Służby Statystyki Państwowej FR, w okresie stycznia - września 2005 roku inwestycje zagraniczne w Rosji zmniejszyły się o 7,9% w porównaniu z analogicznym okresem 2004 roku. W okresie trzech kwartałów 2005 roku napływ inwestycji zagranicznych do Rosji wyniósł 26.829 mln USD, w tym inwestycje bezpośrednie 6.602 mln USD (24,6%), inwestycje portfelowe 365 mln USD (1,4%), inwestycje pozostałe 19.862 mln USD (74,0%).

Struktura bezpośrednich inwestycji zagranicznych kształtowała się w okresie trzech kwartałów 2005 roku następująco:

· wkłady kapitałowe: 4.718 mln USD (71,5% inwestycji bezpośrednich),

· leasing: 133 mln USD (2,0%),

· kredyty zagranicznych współwłaścicieli, odnoszące się do inwestycji bezpośrednich: 1.593 mln USD (24,1%),

· pozostałe inwestycje bezpośrednie: 158 mln USD (2,4%).

Struktura  inwestycji portfelowych w okresie trzech kwartałów 2005 roku:

· akcje i udziały: 262 mln USD,

· dłużne papiery wartościowe: 103 mln USD.

Struktura  pozostałych inwestycji zagranicznych w okresie trzech kwartałów 2005 roku:

· kredyty handlowe: 4.276 mln USD (21,5%),

· kredyty pozostałe: 15.377 mln USD (77,4%),

· inne: 209 mln USD (1,1%).

Większość kredytów pozostałych stanowiły kredyty powyżej 180 dni (13.343 mln USD, tj. 86,8%), natomiast kredyty krótkoterminowe – 2.034 mln USD (13,2%).

Najwięcej inwestycji zagranicznych skierowano w okresie trzech kwartałów 2005 roku do: handlu hurtowego i detalicznego oraz remontów (8.586 mln USD, 32,0%), sektorów przetwórczych (7.577 mln USD, 28,2%), , branży wydobywczej (4.594 mln USD, 17,1%), transportu i łączności (2.253 mln USD, 8,4%), operacji z nieruchomościami, dzierżawy i świadczenia usług (1.823 mln USD, 6,8%), sfery finansowej (1.376 mln USD, 5,1%).

W okresie trzech kwartałów 2005 roku najwięcej zainwestowały w Rosji firmy zarejestrowane: w Wielkiej Brytanii (5.003 mln USD, 18,6%), Holandii (4.055 mln USD, 15,1%), Luksemburgu (3.630 mln USD, 13,5%), na Cyprze (3.255 mln USD, 12,1%), Szwajcarii (1.546 mln USD, 5,8%), Niemczech (1.388 mln USD, 5,2%), USA (1.167 mln USD, 4,3%).

 
Jednocześnie, w okresie trzech kwartałów 2005 roku zaniechano inwestycje zagraniczne w Rosji o wartości 16.402 mln USD, a także nastąpiły korekty związane ze zmianami w ocenie aktywów i zobowiązań: +2.891 mln USD (głównie w sektorze przetwórczym: +2.690 mln USD). 

W konsekwencji, zakumulowane na koniec września 2005 roku inwestycje zagraniczne w Rosji wynosiły 96.474 mln USD, w tym inwestycje bezpośrednie 43.330 mln USD (44,9%), inwestycje portfelowe 1.888 mln USD (2,0%), inwestycje pozostałe 51.256 mln USD (53,1%).

Najwięcej zakumulowanych inwestycji skierowanych zostało do: sektorów przetwórczych (25.659 mln USD, 26,6%), handlu hurtowego i detalicznego oraz remontów (22.656 mln USD, 23,5%), branży wydobywczej (20.715 mln USD, 21,5%), transportu i łączności (8.528 mln USD, 8,8%), operacji z nieruchomościami, dzierżawy i świadczenia usług (7.810 mln USD, 8,1%), sfery finansowej (5.548 mln USD, 5,8%).

Według stanu na koniec września 2005 roku, najwięcej kapitału zainwestowały w FR firmy zarejestrowane na Cyprze: 17.576 mln USD (18,2%), w Luksemburgu: 16.101 mln USD (16,7%), Holandii: 15.586 mln USD (16,1%), Wielkiej Brytanii (9.642 mln USD, 10,0%), Niemczech: 9.321 mln USD (9,7%), USA (7.157 mln USD, 7,4%), Francji (3.483 mln USD, 3,6%), Szwajcarii (2.179 mln USD, 2,3%).

W zakresie inwestycji bezpośrednich najwięcej kapitału pochodzi z następujących krajów: Cypr (12.682 mln USD, 29,3% inwestycji bezpośrednich), Holandia (12.085 mln USD, 27,9%), USA (4.361 mln USD, 10,1%), Niemcy (2.587 mln USD, 6,0%), Wielka Brytania (1.802 mln USD, 4,2%).

Geograficzna struktura inwestycji zagranicznych w Rosji wskazuje na znaczący udział operacji związanych z finansowaniem inwestycji filialnych przez organizacje o charakterze holdingowym zarejestrowane m.in. w Luksemburgu i na Cyprze, w tym w zakresie nabywania poszczególnych przedsiębiorstw rosyjskich. Są to więc w praktyce inwestycje rosyjskie bądź krajów rozwiniętych gospodarczo.

Jeżeli chodzi o rosyjskie inwestycje za granicą, to w okresie trzech kwartałów 2005 roku wywieziono z Rosji kapitał o wartości 22,8 mld USD (co oznacza 9,9% spadek w stosunku do trzech kwartałów 2004 roku).

Jednocześnie wartość zaniechania wcześniej wywiezionego rosyjskiego kapitału ukształtowała się na poziomie 22,7 mld USD (spadek o 2,2% w stosunku do trzech kwartałów 2004 roku).

W rezultacie, rosyjskie inwestycje za granicą wyniosły na koniec września 2005 roku 7.652 mln USD, w tym  na Cyprze: 707 mln USD (9,2%), Wyspach Wirgińskich: 698 mln USD (9,1%), w Holandii: 613 mln USD (8,0%), Austrii: 601 mln USD (7,9%), Wyspach Bahama: 598 mln USD (7,8%), na Ukrainie: 485 mln USD (6,3%), USA: 432 mln USD (5,7%).Większość środków kierowanych do państw wyspiarskich i Austrii występuje w formie kredytów. Z kolei w rosyjskich inwestycjach w Holandii, Wielkiej Brytanii, USA, a także na Gibraltarze (379 mln USD) i w Iranie (360 mln USD) zdecydowanie przeważają inwestycje bezpośrednie. Rosyjskie inwestycje portfelowe występują przede wszystkim na Ukrainie (382 mln USD) i Cyprze (282 mln USD).

Polskie inwestycje w Rosji

W latach 2000 - 2004 napływ polskich inwestycji do Rosji według danych Federalnej Służby Statystyki Państwowej FR w poszczególnych okresach kształtował się następująco:

· 2000 rok: 11,2 mln USD (w tym bezpośrednie 7,5 mln USD, tj. ok. 67%, pozostałe 3,7 mln USD, portfelowych brak),

· 2001 rok:   9,5 mln USD (w tym bezpośrednie 7,0 mln USD, tj. ok. 74%, pozostałe 3,7 mln USD, portfelowych brak),

· 2002 rok:   5,2 mln USD (w tym bezpośrednie 4,1 mln USD, tj. ok. 79%, pozostałe 1,1 mln USD, portfelowych brak),

· 2003 rok: 20,1 mln USD (w tym bezpośrednie 17 mln USD, tj. ok. 85%, pozostałe 3,1 mln USD, portfelowych brak),

· 2004 rok: 39,5 mln USD (w tym inwestycje bezpośrednie 33 mln USD, tj. 83,5%,  pozostałe 6,5 mln USD, portfelowe 0,3 mln USD).

W okresie trzech kwartałów 2005 roku napływ polskich inwestycji do Rosji wyniósł 77,5 mln USD, w tym inwestycje bezpośrednie 41,7 mln USD (53,9%), pozostałe 35,8 mln USD (46,1%), portfelowych brak.

Najwięcej inwestycji w okresie trzech kwartałów 2005 roku skierowano do sektorów przetwórczych – 57,3 mln USD (74,0%), a wśród nich do: przetwórstwa drewna i produkcji wyrobów z drewna – 28,6 mln USD (49,9% inwestycji w sektorach przetwórczych), produkcji środków transportu i urządzeń – 16,0 mln USD (28,0%), produkcji włókienniczej – 3,0 mln USD (5,2%), metalurgii i produkcji wyrobów metalowych – 2,7 mln USD (4,6%), produkcji chemicznej – 2,2 mln USD (3,9%) , a następnie do sfery finansowej – 13,9 mln USD (17,9% łącznej sumy polskich inwestycji), handlu hurtowego i detalicznego oraz remontów – 2,7 mln USD (3,4%),  operacji z nieruchomościami, dzierżawy i świadczenia usług – 2,7 mln USD (3,4%). Należy zwrócić uwagę na wysoki poziom (46,1%) polskich inwestycji pozostałych (o charakterze kredytowym). Najwięcej tego typu kredytów z Polski dotyczyło sfery produkcji środków transportu i urządzeń – 15,8 mln USD (44,2% inwestycji pozostałych), sektora finansowego – 13,9 mln USD (38,8%), a także metalurgii i produkcji wyrobów metalowych – 2,7 mln USD (7,4%) oraz handlu hurtowego i detalicznego oraz remontów – 1,7 mln USD (4,9%). Znaczące inwestycje w pozostałych dziedzinach były polskimi inwestycjami bezpośrednimi.

Powyższe dane wskazują na aktywizację działalności inwestycyjnej polskich firm w Rosji, szczególnie w 2005 roku, przy czym plany inwestycyjne polskich przedsiębiorstw (m.in. GRAJEWA w Wielkim Nowgorodzie (płyty wiórowe), FORTE we Włodzimierzu (meble), firmy BIOTON w Orle (produkcja insuliny), Toruńskich Zakładów Materiałów Opatrunkowych – „Bella – Jegoriewsk” w Obwodzie Moskiewskim (materiały higieniczne) oraz plany produkcyjne niektórych innych polskich przedsiębiorstw (m.in. w zakresie produkcji rowerów, artykułów przemysłowych gospodarstwa domowego, wyrobów ceramiki sanitarnej, okien dachowych, przetwórstwa drewna, chemii budowlanej, wyrobów kosmetycznych i higienicznych, mebli, opakowań, przetwórstwa rolno – spożywczego: produkcji napojów, przypraw, wyrobów cukierniczych), wręcz wskazują na możliwość ich dalszego zasadniczego zwiększenia w perspektywie  2006 roku.

Polskie inwestycje na rynku rosyjskim na koniec września 2005 roku kształtowały się według  w.wym. źródła na poziomie 133,9 mln USD. W strukturze polskich inwestycji w Rosji przeważają inwestycje bezpośrednie – 94,9 mln USD (70,9%), co jest wskaźnikiem znacznie wyższym niż średni dla inwestycji zagranicznych w FR, inwestycje pozostałe 35,3 mln USD (26,4%), natomiast portfelowe 3,7 mln USD (2,7%).

Zakumulowane polskie inwestycje (według stanu na koniec września 2005 roku)  skierowane zostały głównie do następujących sektorów (według Federalnej Służby Statystyki Państwowej FR):

· przetwórczy – 94,0 mln USD (70,2%), w tym głównie do przetwórstwa drewna i produkcji wyrobów z drewna – 45,7 mln USD (48,7% polskich inwestycji w sektorach przetwórczych), produkcji środków transportu i urządzeń – 19,7 mln USD (21,0% polskich inwestycji w sektorach przetwórczych), produkcji wyrobów gumowych i z tworzyw sztucznych – 9,0 mln USD (9,6%), produkcji włókienniczej i krawiectwa – 5,5 mln USD (5,8%), produkcji wyrobów spożywczych, włączając napoje i tytoń – 4,9 mln USD (5,2%), produkcji chemicznej – 1,5 mln USD (1,6%);

· sfera finansowa – 21,7 mln USD (16,2% łącznej sumy polskich inwestycji);

· handel hurtowy i detaliczny oraz remonty – 10,1 mln USD (7,6%);

· operacje z nieruchomościami i świadczenie usług – 5,7 mln USD (4,3%);

· budownictwo – 1,7 mln USD (1,2%).

Całość lub przeważającą część polskich inwestycji w produkcję środków transportu i urządzeń oraz sektor finansowy stanowią inwestycje tzw. pozostałe (głównie o charakterze kredytowym). Znaczna część inwestycji także w sferę handlu hurtowego i detalicznego odnosi się do inwestycji pozostałych (43,4%). Wszystkie polskie inwestycje portfelowe dotyczą sfery produkcji środków transportu i urządzeń. W pozostałych dziedzinach zdecydowanie przeważają inwestycje bezpośrednie.

Polskie inwestycje w Rosji są stosunkowo rozdrobnione. W Rosji zarejestrowano ok. 400 przedsiębiorstw z udziałem polskiego kapitału (z uwzględnieniem wszystkich firm zarejestrowanych w Obwodzie Kaliningradzkim FR i nie uwzględnionych w rejestrze centralnym, liczba ta jest zdecydowanie wyższa), ok. 200 przedsiębiorstw ze 100% polskim kapitałem, ponad 20 filii polskich firm, a także ponad 70 przedstawicielstw polskich przedsiębiorstw. 

Regionalna lokalizacja polskich inwestycji w Federacji Rosyjskiej

Według danych Federalnej Służby Statystyki Państwowej FR, najwięcej polskich inwestycji ulokowano (na koniec września 2005 roku) w Północno – Zachodnim Okręgu Federalnym Rosji (bez Obwodu Kaliningradzkiego) – 63,0 mln USD. Największe przedsięwzięcie inwestycyjne realizowane jest w Obwodzie Nowgorodzkim – 45,7 mln USD (zajmuje pierwsze miejsce wśród rosyjskich regionów pod względem wielkości polskich inwestycji) przez firmę GRAJEWO, która uruchomiła duży zakład produkcji płyt wiórowych. Docelowe plany inwestycyjne firmy oceniane są nawet na kilkaset mln USD.

Na drugim miejscu pod względem polskich inwestycji w Północno – Zachodnim Okręgu Federalnym Rosji jest Sankt Petersburg (16,9 mln USD) – miasto zajmuje czwarte miejsce wśród rosyjskich regionów pod względem wielkości polskich inwestycji.

Polscy inwestorzy i firmy usługowe prowadzą stałą współpracę z ok. 50 przedsiębiorstwami regionu. W  rejonie gatczinskim Obwodu Leningradzkiego funkcjonowały m. in. spółki NOVOL-u (produkcja szpachlówek samochodowych) i Lukullussa z Nowego Dworu Mazowieckiego ( produkcja wyrobów mięsnych).

W regionie funkcjonuje m.in. salon meblowy firmy Studio-Rustica z Gdańska.  Polsko – rosyjska spółka „MEDPOL”  produkuje  ozdoby choinkowe i artykuły higieniczne w Kronsztadzie.  Przedstawiciel polskiej firmy BOLIX w Sankt Petersburgu zrealizował szereg projektów budowlanych w technice dociepleń budynków metodą Bolix. 

Na drugim miejscu wśród rosyjskich regionów pod względem wielkości polskich inwestycji jest Obwód Kaliningradzki – 24,3 mln USD (według stanu na koniec września 2005 roku). W regionie zarejestrowanych jest ponad 500 firm z udziałem kapitału polskiego. Są to z reguły  firmy działające w sektorze budowlanym, handlu i usług. Wśród bardziej znaczących firm działających na rynku Obwodu Kaliningradzkiego można wymienić między innymi  „Budimex”, „Construction”, „Alwa” (budownictwo), „Chołod System” (produkcja sprzętu chłodniczego), „Dospel” (wentylacja), „Maspex” (produkcja kawy).

W 2004 r. podpisany został duży kontrakt na budowę fabryki krochmalu w Bagrationowsku, a także otwarte zostało biuro przedstawicielstwa polskiej firmy, która zamierza uruchomić w regionie montaż liczników gazowych. 

Potencjał współpracy inwestycyjnej w tym regionie jest znacznie szerszy, co wynika z przedsięwzięć przewidzianych do realizacji w ramach przyjętego Federalnego Programu Celowego „Rozwoju Obwodu Kaliningradzkiego w okresie do 2010 roku” oraz priorytetowych projektów inwestycyjnych, których wykaz został uzgodniony podczas ostatnich posiedzeń byłej Wspólnej Polsko – Rosyjskiej Komisji ds. Handlu i Współpracy Gospodarczej. 

Na trzecim miejscu wśród rosyjskich regionów pod względem wielkości polskich inwestycji jest Obwód Moskiewski – 22,7 mln USD (według stanu na koniec września 2005 roku). W Obwodzie Moskiewskim zarejestrowano ok. 30 przedsiębiorstw z udziałem polskiego kapitału. Zakres ich działalności jest szeroki i obejmuje m.in. opracowywanie, produkcję i sprzedaż wodomierzy i innej aparatury (ZAO „Wodomierz” w mieście Mytyszcze); uruchomiony został zakład produkcji klejów i budowlanych materiałów wykończeniowych (ATLAS – RUŚ w mieście Dubna), produkcji artykułów higienicznych w Obwodzie Moskiewskim („BELLA-Jegoriewsk”) – w grudniu 2004 roku uruchomiona została produkcja w drugim budynku produkcyjnym „Belli” w Jegoriewsku, a we wrześniu 2005 roku nowoczesne Centrum Logistyczne. Prowadzone są rozmowy w sprawie budowy w Obwodzie Moskiewskim zakładów sektora rolno – spożywczego (w tym produkcji napojów oraz jogurtów, a także pakowania i produkcji przypraw oraz wyrobów cukierniczych), produkcji budowlanej, armatury sanitarnej, artykułów przemysłowych gospodarstwa domowego, wyrobów opakowaniowych (m.in. z tworzyw sztucznych), montażu rowerów, produkcji wyrobów higienicznych i chusteczek nawilżanych i innych branżach.

Stosunkowo aktywnie działają polscy inwestorzy także w innych regionach Centralnego Okręgu Federalnego Rosji (łączna wartość polskich inwestycji w tym okręgu wynosiła na koniec września 2005 roku 41,4 mln USD). W okręgu polskie przedsiębiorstwa zainwestowały (poza Obwodem Moskiewskim) również m.in. w Moskwie (12,3 mln USD, piąte miejsce wśród rosyjskich regionów pod względem wielkości polskich inwestycji), Obwodzie Władimirskim (4,9 mln USD, szóste miejsce wśród rosyjskich regionów pod względem wielkości polskich inwestycji) - 15 grudnia 2005 r. nastąpiło oficjalne otwarcie zakładu produkcji mebli FORTE we Włodzimierzu – meble mieszkaniowe i biurowe (wcześniej w sierpniu 2005 r. uruchomiony został salon meblowy tej firmy we Włodzimierzu), Obwodzie Orłowskim (1,2 mln USD, ósme miejsce wśród rosyjskich regionów pod względem wielkości polskich inwestycji) – w mieście Orzeł polska firma BIOTON rozpoczęła budowę zakładu produkcji insuliny.

Inwestycje i plany inwestycyjne polskich przedsiębiorstw obejmują również inne regiony, w tym Obwód Smoleński (funkcjonuje m.in. wspólne polsko – rosyjskie przedsiębiorstwo ZAO „ETS” w sferze materiałów i prac budowlanych), Obwód Tulski (m.in. plany zakupu zakładu i uruchomienia przetwórstwa drewna), Obwód Twerski (plany produkcji mebli).

Znaczny potencjał dla rozwoju polskich inwestycji w Rosji prezentuje Republika Tatarstan, jednak dotychczas zaangażowanie inwestycyjne Polski w regionie wynosi zaledwie 3,7 mln USD (siódme miejsce wśród rosyjskich regionów pod względem wielkości polskich inwestycji), przy czym dotyczy w całości inwestycji portfelowych w sferze produkcji środków transportu i urządzeń.

Polskie firmy uczestniczą oraz prowadzą rozmowy w sprawie udziału w realizacji szeregu obiektów budowlanych, w tym w Moskwie, Obwodzie Kaliningradzkim, Obwodzie Moskiewskim, Republice Tatarstan (m.in. modernizacja i budowa kompleksu hotelowego w Kazaniu), Obwodzie Smoleńskim, Sankt Petersburgu, Astrachaniu, Irkucku, Nowosybirsku, Rostowie i innych ośrodkach regionalnych. W mieście Gagarin w Obwodzie Smoleńskim polskie przedsiębiorstwo wybudowało terminal logistyczny dla firmy Classen. Realizowana jest budowa Centrum Sprzedaży i Obsługi Volkswagena w Moskwie. Prowadzone są działania  w zakresie podjęcia budowy centrum hotelowego w Moskwie.

Mniejsze wartościowo przedsięwzięcia z udziałem polskiego kapitału realizowane w ostatnim okresie - poza sferą handlu i pośrednictwa - występują najczęściej w sferze materiałów budowlanych, przetwórstwa drewna, opakowań z tworzyw sztucznych,  a także w przemyśle papierniczym, przetwórstwie owocowo-warzywnym, przemyśle lekkim, produkcji farb i lakierów. 

Dla wzrostu polskiego zaangażowania inwestycyjnego na rynku rosyjskim ważne znaczenie ma stabilizacja warunków prowadzenia działalności inwestycyjnej w FR, czemu sprzyjałoby uzgodnienie i zawarcie polsko – rosyjskiej Umowy w sprawie popierania i wzajemnej ochrony inwestycji, prace nad którą zostały aktualnie wznowione.

Oprac. Aleksander Milota

 Radca

POLSKO – ROSYJSKIE OBROTY TOWAROWE

 Po okresie szybkiego wzrostu w roku 2004, kiedy to polski eksport do Rosji zwiększył się o 88%, w roku 2005 r. tendencje te były kontynuowane. W porównaniu z analogicznym okresem roku poprzedniego zwiększył się on o 43,2% ( dane za 11 miesięcy )

Polsko-rosyjskie obroty handlowe ( wg polskiej statystyki celnej ) w okresie styczeń-listopad  2005 r. przedstawiają się następująco:

( wartość w mln USD )

	
	2004

I-XI
	2005

I-XI
	2005/2004

	Eksport
	2 533,8
	3 627,9
	143,2

	Import
	5 695,5
	8 103,3
	139,8

	Obroty 
	8 229,3
	11 731,2
	142,6

	Saldo
	-3 261,7
	-4 475,4
	137,2


    
Wszystkie wiodące grupy towarowe w eksporcie utrzymały  wysoką dynamikę wzrostu. Szczególnie wysokie wskaźniki osiągnęły takie grupy jak:

   - wyroby metalurgiczne ( dynamika 157,0 przy wielkości dostaw 310,3 mln USD ),

   - tworzywa sztuczne i wyroby z nich ( 175,8 i wartości 326,5 mln USD ),

   - pojazdy i jednostki pływające ( 153,6 i wartości 205,3 mln USD ),

   - maszyny i urządzenia mechaniczne ( 153,4 i wartości 765,0 mln USD ),

   - materiały i wyroby włókiennicze ( 152,8 i wartości 132,3 mln USD )

    
 Wysoką dynamiką wzrostu eksportu charakteryzowały się farmaceutyki (dynamika 162,6 i wartości 111,9 mln USD ), kosmetyki, obuwie,meble. Dynamicznie wzrasta eksport polskiej odzieży. Jego wartość osiągnęła. 64 mln USD, przy wskaźniku dynamiki na poziomie 152,9. Wysoką pozycję w eksporcie ( wartość 304,2 mln USD i udział w polskim eksporcie do Rosji na poziomie 8,4% ), mimo niższej od średniej dynamiki ( 132,0 ), utrzymuje grupa papier i wyroby papierowe. To samo dotyczy całej grupy  wyroby przemysłu chemicznego ( wartość eksportu 488,2 mln USD, dynamika 123,8 oraz udział w całym polskim eksporcie do Rosji na poziomie 13,4% ).

 Kontynuje odbudowywanie swojej pozycji na rynku rosyjskim eksport artykułów rolno-spożywczych. Mimo znanych trudności, stwarzanych przez stronę rosyjską, wzrósł on o 34,5%, osiągając wartość 591,5 mln USD i udział w całym polskim eksporcie do Rosji 16,3%. Zaostrzenie wymogów i procedur weterynaryjnych i sanitarnych skutkowało spadkiem eksportu  w porównaniu z analogicznym okresem ubiegłego roku w sekcji zwierzęta żywe i produkty pochodzenia zwierzęcego o 15,3%, w tym  mięsa o 9,2% a produktów mleczarskich o 24,4% zwierząt żywych o 20,8%. Jednocześnie jednak dynamicznie wzrastał eksport w sekcji produkty pochodzenia roślinnego ( dynamika 141,5 i wartość 218,7 mln USD) oraz gotowe artykuły spożywcze ( dynamika 153,5 i wartość 293,2 mln USD). W pierwszej z tych sekcji szczególnie szybko wzrastał eksport w dziale żywe drzewa i inne rośliny ( dynamika 201,6 i wartość 17,4 mln USD ) oraz warzywa ( dynamika 177,8 i wartość 83,3 mln USD ). Mimo szybkiej odbudowy naszych pozycji na rosyjskim rynku artykułów rolno-spożywczych w ostatnich latach, czego widocznym efektem jest wzrost eksportu ( na koniec br. osiągnąć on może 630 -650 mln USD ), jego wartość  jest w dalszym ciągu na poziomie znacznie niższym niż w rekordowym roku 1997, kiedy to wartość polskiego eksportu rolno-spożywczego do Rosji przekroczyła 920 mln USD.

    
  Szacować można, że w roku 2005 obroty towarowe z Rosją osiągną poziom 12,8-13,0 mld USD, w tym wartości polskiego eksportu do Rosji  poziom 4,0 mld USD. Oznaczłoby to, że Rosja stała się piątym co do wartości  polskim rynkiem eksportowym.

     
  Po stronie importu nie następują większe zmiany w strukturze towarowej. Ponad 88% stanowią paliwa, a inne znaczące pozycje towarowe to wyroby chemiczne 3,3% ( nawozy, chemia organiczna ),metalurgia 4,4%, rudy metali 2,1%. Dotychczasowe tendencje wskazują, że Rosja ugruntowuje pozycję drugiego partnera handlowego Polski po stronie importu. Jego wartość w roku 2005 zbliżyła się  do 9 mld USD, co oznacza, że ujemne dla Polski saldo  mogło na koniec ubr. przekropczyć 4,9 mld USD. Jest to poziom rekordowy i oznacza, że Rosja, na którą przypada ok. 4,5% polskiego eksportu i ok. 8,8% polskiego importu kreuje ponad 42% ujemnego salda w całych obrotach polskiego handlu zagranicznego.

Oprac. Jerzy Rutkowski

Radca


PERSPEKTYWY ROZWOJU POLSKIEGO EKSPORTU DO ROSJI.

1.Makroekonomiczne uwarunkowania rozwoju gospodarczego i wzrostu rosyjskiego importu.

W ostatnich latach gospodarka rosyjska charakteryzuje się wysoką dynamiką wzrostu. Średnioroczne tempo wzrostu Produktu Krajowego Brutto ( PKB ) w latach 2001 – 2005 wyniosło 6,1%, w tym w roku 2003 – 7,3%, a w 2004 – 7,2%. Według szacunków w 2005 r. wzrost gospodarczy osiągnął poziom 6,1%. Słabnący potencjał rozwojowy kreowany przez czynniki zewnętrzne jest w coraz większej skali uzupełniany przez popyt wewnętrzny, kreowany głównie przez gospodarstwa domowe. Ma on swe źródło w dużej mierze w wypłatach z budżetu na podwyżkę płac sfery budżetowej, emerytur, rent i realizację różnego rodzaju programów socjalnych. W najbliższych latach ten kierunek zmian z coraz większym zaangażowaniem się Państwa, w tym również w realne procesy gospodarcze ( np. inwestycje ) zostanie wzmocniony. Przy utrzymaniu się, aczkolwiek nie tak rekordowo sprzyjajacych uwarunkowań zewnętrznych oraz wzmocnieniu finansowania procesów restrukturyzacji ze środków budżetowych przewiduje się, że wysokie tempo wzrostu gospodarczego zostanie utrzymane również na najbliższe lata. Zgodnie z tymi założeniami średnioropczne  tempo wzrosty PKB w latach 2006-2008 powinno kształtować się na poziomie 5,8-6,0%, w okresie 2009-2010 – 6,0-6,2%, a w latach 2011-2015 – 6,7-6,8%.

W warunkach szybkiego wzrostu, w gospodarce rosyjskiej narastać zaczęło szereg nierównowag, wśród których do podstawowych zaliczyć należy nierównowagę między szybko wzrastającym popytem a nie nadążającą za nim podażą krajowych  towarów i usług. Zjawisko to zilustrować można od strony popytowej wzrostem dochodów realnych ludności ( popyt konsumpcyjny ), które zwiększyły się w latach 2001-2005 o 62,9% oraz dynamiką wzrostu inwestycji ( popyt inwestycyjny ), które w tym samym okresie zwiększyły się o 53,1%. W tym samym czasie po stronie podaży produkcja przemysłowa wzrosła jedynie o 28,6%, produkcja rolna o 14,0%, a podaż usług dla ludności o 29,0%. Tendencje w tym zakresie ulegną pogłębieniu, szczególnie w okresie 2006-2008, na które to lata przewiduje się średnioroczny wzrost produkcji przemyslowej o 4,6%, podczas gdy dochody realne ludności zwiększą się o 8,9-9,1% średniorocznie a inwestycje o 9,8-11,1%.Proces ten kontynuowany będzie również w następnych latach, gdyż przewiduje się, że w latach 2004-2015 produkcja przemysłowa wzrośnie o 73%, podzcas gdy dochody realne ludności o 197-215%, a inwestycje o 130-131%.

Efektem luki jaka tworzyła się między szybko wzrastającym popytem a nie nadążającą  za tym podażą był dynamiczny wzrost importu. Należy on do najdynamiczniej wzrastających kategorii ekonomicznych w Rosji. W latach 2001-2005 wskaźnik  dynamiki importu ukształtował się na poziomie 347,7 ( import z Polski odnotował w tytm samym okresie dynamikę 394,2 ). W ostatnich latach dostawy z importu zaspokajają przy tym 55-75% przyrostu popytu. Silne ssanie importowe, jakie stwarzała szybko rozwijająca się gospodarka i wytworzona luka podażowo-popytowa jest dodatkowo silnie wzmacniane realną aprecjacją rubla ( w latach 2003-2005 przekroczyła ona w stosunku do dolara 40% ) oraz inflacją, która ma ciągle wymiar dwucyfrowy ( 12,0% w 2003 r., 11,7% w 2004r. i 10,9% w 2005 r. ). Oba te czynniki działają proimportowo, inflacja pogarszając konkurencyjność produkcji krajowej wobec towarów z importu, aprecjacja poprzez „tanienie” importu. Przedstawione uwarunkowania stymulujące import skutkowały utrzymywaniem się wysokiej elastyczności dochodowej importu w wyrażeniu realnym. Wynosiła ona w roku 2003 – 3,77, w roku 2004 – 2,90, a wroku 2005 – 3,7. Tendencje te będą się umacniały i  charakteryzowały rozwój gospodarki rosyjskiej również w następnych latach, stąd też w rządowych programach rozwojowych przewiduje się jego dalszy dynamiczny wzrost importu. W wyrażeniu realnym ( fizyczne rozmiary ) import wzrastał  będzie w latach 2006-2008 średniorocznie o 17,7-17,9%, w latach 2009-2011 o 10,1-11,3%, zaś w okresie 2011-2015 o 8,7-9,0%. Oznacza to, że w całym okresie 2004-2015 wskaźnik dynamiki wzrostu importu osiągnie poziom 366-400. .

 O systemowym, a więc długofalowym charakterze powyższych trendów świadczyć może fakt, że mimo szybkiego wzrostu płace realne osiągną swój poziom z 1991 r. dopiero w 2007 r. a inwestycje w 2013 – 20016 r. Od strony materialnej procesy te zabezpieczone są olbrzymimi  i wciąż rosnącymi rezerwami finansowymi, w tym dewizowymi. Rezerwy dewizowo-złote Banku Rosji przekroczyły na koniec 2005 r. 182 mld USD, środki zgromadzone na rachunkach Funduszu Stabilizacyjnego 43 mld USD, a nadwyżka budżetowa osiągnęła 7,5-8,0% PKB.

  Spadek dynamiki przyrostu PKB w 2005 r., mimo rekordowo sprzyjających uwarunkowań zewnętrznych, tj. prawie 50% wzrostu cen ropy naftowej i innych paliw i surowców na rynku międzynarodowym wskazuje, że Rosja wyczerpała możliwości rozwoju w oparciu o dotychczasowy model bazujący na esporcie ropy naftowej, gazu ziemnego i innych surowców. W warunkach zagrożenia inflacyjnego pobudzanie wzrostu gospodarczego poprzez zwiększenie popytu wewnętrznego finansowanego w podstawowej skali ze środkow budżetowych nie wydaje się być skutecznym narzędziem na dłuższą metę. Realnym wyjściem, pozwalającym na wyeliminowanie silnie działających barier rozwojowych jest szersze otwarcie gospodarki rosyjskiej na import, zarówno dóbr inwestycyjnych, warunkujących zmiany strukturalne w gospodarce, jak również towarów rynkowych, w tym żywnościowych umożliwiających skuteczną walkę z inflacją. Mimo braku artykułowania tego modelu rozwoju w oficjalnych dokumentach, de facto gospodarka rosyjska zmierza w tym kierunku. Dynamiczny wzrost importu w ostatnich latach, stymulowany wzrastającymi dochodami realnymi ludności oraz aprecjacją rubla zyska dodatkowy impuls po wejściu Rosji do WTO ( strona rosyjska przewiduje, że może to nastąpić w 2006 r.). 

Istotne rezerwy we wzroście importu jako czynniku dynamizującym realne procesy gospodarcze w Rosji, w tym w szczególności poprzez restrukturyzację  gospodarki, widać dobitnie na przykładzie jego skromnych dotychczasowych rozmiarów. Rosja, będąc znaczącym w skali światowej eksporterem, pozostaje daleko w tyle jako importer. Import Rosji według statystyki celnej jest nawet znacząco niższy niż import Polski. W roku 2003 rosyjski import wyniósł 57,3 mld USD ( polski 68,0 mld USD ), w 2004 r. zaś 75,6 mld USD ( polski 88,2 mld USD ).


Uwzględniając przedstawione uwarunkowania, w tym w szczególności te o charakterze wewnętrznym ( wzrastający  poziom importochłonności rozwoju gospodarczego w Rosji, stymulowany szybkim wzrostem popytu konsumpcyjnego, jako efektu wzrostu dochodów realnych oraz inwestycyjnego,  wzmacniany dodatkowo postępującą aprecjacją rubla w wyniku szerokiego napływu dewiz na rynek wewnętrzny ) wydaje się uzasadnionym szacunek, że polski eksport do Rosji wzrastał będzie w najbliższych latach w tempie ok. 20% rocznie, co oznacza, że jego wartość osiągnie w 2008 r. ok. 7 mld USD wobec obecnego poziomu na koniec 2005 r. ok. 4 mld USD.

2. Perspektywy rozwoju polskiego eksportu do Rosji

Analizując perspektywy wzrostu polskiego eksportu do Rosji podkreślić należy, że szybki wzrost rosyjskiego importu stwarza szanse  praktycznie dla wszystkich towarów i grup towarowych. Wyniki polskiego eksportu do Rosji w 2004 r. i 2005 r. mogą być potwierdzeniem takiej tezy. Wysoką dynamikę wzrostu odnotowały zarówno   towary o charakterze rynkowym, w tym żywnościowe, jak również towary o charakterze inwestycyjnym, w tym w szczególności maszyny i urządzenia. Tym nie mniej dla celów niniejszego opracowania dokonano analizy rosyjskiego importu w latach 2003 – III kwartały 2005 r. według danych rosyjskiej statystyki celnej. Jako miarę konkurencyjności przyjęto dynamikę importu z Polski na tle dynamiki importu globalnego danego towaru lub grupy towarowej. Miernikiem takim był również udział importu z Polski w rosyjskim imporcie danego towaru/grupy towarowej. Analizując wyniki niniejszego opracowania trzeba jednak mieć na uwadze, że między polską a rosyjską statystyką istnieją bardzo duże rozbieżności, szczególnie w odniesieniu do roku 2005. Eksport do Rosji według polskiej statystyki wyniósł np. po III kwartałach 2005 r. 2 866,2 mln USD. Ta sama wielkość ( import z Polski ) według statystyki rosyjskiej wyniósł jedynie 1980,8 mln USD. Szczególnie duże różnice wystąpiły w odniesieniu do maszyn i urządzeń ( 755,7 mln USD i 370,2 mln USD ), w tym maszyn i wyrobów mechanicznych – sekcja XVI ( 574,7 i 312,1 ) oraz sekcja XVII – pojazdy, jednostki pływające ( 165,6 i 48,6 ),  materiałów i wyrobów włókienniczych – sekcja XI ( 103,7 mln USD i 42,0 mln USD ), w tym odzieży  ( 51,5 i 13,6 ), metali nieszlachetnych i wyrobów z metali nieszlachetnych – sekcja XV ( 243,0 i 103,4 ), w tym wyrobów z żeliwa i stali ( 129,9 i 40,0 ), obuwia i nakryć głow – sekcja XII ( 38,4 i 7,8 ), w tym obuwia ( 23,7 i 5,2 ).

Według rosyjskiej statystyki celnej, w okresie trzech kwartałów 2005 roku polski eksport do Rosji w branży artykułów rolno – spożywczych wynosił 463,6 mln USD, co oznaczało wzrost o 18,3% w porównaniu z analogicznym okresem 2004 roku. Artykuły rolno – spożywcze stanowiły 23,4% polskiego eksportu do Rosji. Generalnie pogorszyła się konkurencyjność całej branży na rynku rosyjskim z uwagi na szybsze tempo wzrostu rosyjskiego importu ogółem, które w okresie trzech kwartałów 2005 roku wynosiło 28,5%.

W eksporcie artykułów rolno – spożywczych mamy do czynienia z dwoma różnowektorowymi tendencjami. 

Z jednej strony dynamicznie rozwijał się dotychczas eksport towarów pochodzenia roślinnego  – w 2004 roku wzrost o 61% (wobec wzrostu globalnego importu Rosji o 39%), w okresie trzech kwartałów 2005 roku wzrost o 40% (wobec wzrostu globalnego importu Rosji o 22%) oraz gotowych wyrobów spożywczych pochodzenia roślinnego.
Pozytywne tendencje dotyczyły warzyw i owoców świeżych (szczególnie jabłek – ponad 23% udział w imporcie FR, ale też warzyw kapustnych – ponad 4 – krotny wzrost polskiego eksportu oraz zwiększenie udziału polskich dostaw w globalnym imporcie Rosji z 19,8% w okresie trzech kwartałów 2004 roku do 37,4% w okresie trzech kwartałów 2005 roku i innych), a także ich przetworów (mrożonych i niemrożonych). Zdecydowanie wzrasta rola dostaw z Polski takich towarów jak kwiaty, sadzonki, krzewy (wzrost eksportu np. w pozycji pozostałe rośliny żywe o 31,5% oraz udziału w rosyjskim imporcie z 20% do 25,5%).

W odniesieniu do innych gotowych artykułów spożywczych i napojów, w 2005 r. powróciły na rosyjski rynek wody mineralne z Polski (3,5 – krotny wzrost eksportu oraz udziału w rosyjskim imporcie z 9,6% do 22,5%), a także zwiększyły się dostawy przetworów zbożowych (prawie 2 – krotny wzrost eksportu oraz udziału w rosyjskim imporcie z 47% do 60%), przypraw (wzrost udziału polskich dostaw w rosyjskim imporcie w pozycji sosy i przetwory z 14,3% do 16,5%), wyrobów piekarniczych (wzrost eksportu o 47,6% oraz udziału w rosyjskim imporcie z 14,8% do 16,1%), cukierniczych (wzrost eksportu o 41,6% oraz udziału w rosyjskim imporcie z 8,4% do 10,4%).

Korzystnie kształtowała się również sytuacja w polskim eksporcie do Rosji m.in. takich towarów jak cukier, przetworzony tytoń oraz koncentraty kawy i herbaty.

Niestety, od 14 listopada 2005 r. Rosja wprowadziła czasowe ograniczenia na przywóz z Polski towarów pochodzenia roślinnego podlegających kontroli fito – sanitarnej (w związku z naruszeniami rosyjskiego ustawodawstwa fito – sanitarnego). Ograniczenia obejmują szeroki krąg towarów: cebulki, kwiaty, części roślin, warzywa świeże, ochłodzone i suszone, owoce świeże i suszone, przyprawy, kawę, zboża, mąkę, słód, nasiona, materiały roślinne dla wypychania i wyściełania, korę drzewną, pasze kombinowane, grunt, torf, kultury mikroorganizmów, skóry surowe, drewno opałowe i inne nie obrobione wyroby z drewna, opakowania z drewna, palety drewniane, papier i karton, opakowania z papieru i tektury, włókna bawełniane i odpady, surowiec lniany i inne. 

Z drugiej strony zdecydowanie tracą swoje pozycje na rynku rosyjskim polskie towary pochodzenia zwierzęcego oraz gotowe artykuły spożywcze pochodzenia zwierzęcego. Dotyczy to praktycznie wszystkich towarów: mięsa wieprzowego, serów i twarogów, jogurtów i kefirów oraz innych produktów mleczarskich, mięsa drobiowego, kiełbas, konserw rybnych, co podyktowane jest problemami związanymi z wprowadzeniem przez Rosję w 2004 roku wymogu posiadania tzw. jednolitych świadectw weterynaryjnych i w konsekwencji ograniczeniem dostępu do rynku rosyjskiego dla wielu dotychczasowych i nowych polskich eksporterów. 

Dodatkowym problemem stało się wprowadzenie przez stronę rosyjską od 10 listopada 2005 roku ograniczenia wwozu z RP do FR niektórych towarów mięsnych (w związku z naruszeniami ustawodawstwa weterynaryjnego). Zakaz obejmuje: wołowinę i półprodukty wołowe, wieprzowinę i półprodukty wieprzowe, mięso drobiu i farsz z mięsa drobiowego, a także surowe półprodukty mięsne.

W najbliższych latach prognozuje się wzrost chłonności i zapotrzebowania rynku rosyjskiego na artykuły rolno – spożywcze (z wyjątkiem jogurtów i kefirów, których produkcja w Rosji, głównie przez takie firmy jak Danone, Campina i Ehrman, pozwoli na zabezpieczenie w znacznym stopniu zapotrzebowania klientów w Rosji). Jednocześnie polscy przedsiębiorcy kreują konkurencyjną ofertę eksportową, która ma wszelkie szanse zbytu w FR, w tym poprzez odbudowanie istniejących i tworzenie nowych trwałych powiązań handlowych. Niektóre z firm planują również podejmowanie inwestycji w Rosji (m.in. w sferze produkcji napojów, przypraw, wyrobów cukierniczych), co dodatkowo może zwiększyć możliwości stabilnej polskiej obecności gospodarczej na rynku rosyjskim w branży rolno – spożywczej.

Warunkiem praktycznej realizacji wymienionych możliwości wzrostu polskiego eksportu jest przede wszystkim likwidacja istniejących barier i ograniczeń w dostępie do rynku rosyjskiego, w tym uzgodnienie warunków, które pozwolą na przywrócenie w pełnym zakresie możliwości dostaw polskich wyrobów pochodzenia roślinnego i zwierzęcego na rynek rosyjski, a także wypracowanie efektywnych procedur kontroli maksymalnej ilości polskich zakładów w celu uzyskania rosyjskich certyfikatów warunkujących realizację eksportu do Rosji. 

Relatywnie korzystnie kształtuje się sytuacje w polskim eksporcie do Rosji produktów przemysłu chemicznego, którego wartość w okresie trzech kwartałów 2005 roku wynosiła 340 mln USD. O ile jednak w 2004 roku dynamika polskich dostaw (+49%) wyprzedzała tempo wzrostu łącznego rosyjskiego importu (+24%), to w okresie trzech kwartałów 2005 roku mieliśmy do czynienia z odwrotną tendencją – polski eksport zwiększył się 28%, podczas gdy globalny import FR wzrósł o 38%.

Ważną pozycją towarową w danej branży są preparaty farmaceutyczne, które odzyskują znaczącą pozycję na rynku rosyjskim (polski eksport w okresie trzech kwartałów 2005 r. zwiększył się o 75%, przy wzroście łącznego importu FR o 57%. Jest to stabilna pozytywna tendencja obserwowana również w 2004 roku – wzrost polskiego eksportu o 50%, wobec wzrostu rosyjskiego importu ogółem o 26%). W zakresie dostaw farmaceutyków w okresie trzech kwartałów 2005 r. odnotowano najwyższy wartościowy przyrost polskiego eksportu: +42,3 mln USD w stosunku do trzech kwartałów 2004 roku. Polski eksport leków posiada stabilny 3 – 4% udział w rosyjskim imporcie (jesteśmy 9 dostawcą farmaceutyków do Rosji, ustępując  bezwzględnym liderom – dostawcom z Niemiec i Francji, a także eksporterom z Indii, Węgier, Włoch, Danii, Słowenii i Szwajcarii). Pomimo aktywizacji działań w zakresie uruchamiania produkcji leków bezpośrednio w Rosji (przez firmy zagraniczne i rosyjskie), zapotrzebowanie na leki w FR w najbliższych latach nadal będzie w znacznym stopniu zaspokajane poprzez import, którego tempo wzrostu może wynieść ok. 25 – 30% w skali rocznej. Zakładając utrzymanie obecnego udziału polskich dostaw w rosyjskim imporcie, istnieje również możliwość zwiększenia poziomu eksport farmaceutyków z Polski. 

Jednym z problemów w dostawach leków do Rosji jest zjawisko podrabiania leków zarówno polskich, jak i innych. Podróbki dotyczą wielu popularnych preparatów, których sprzedaż na rynku rosyjskim przynosi znaczące dochody.

W ostatnich latach zasadniczo wzrosła pozycja polskich kosmetyków. W 2004 roku eksport wynosił 187 mln USD (wzrost o 49%, wobec wzrostu rosyjskiego importu ogółem o 32%). W okresie trzech kwartałów 2005 roku tempo wzrostu polskiego eksportu obniżyło się do poziomu 5% (podczas gdy łączny import FR zwiększył się o 18%). Pomimo to, szereg towarów dostarczanych z Polski zachowuje liczącą się pozycję na rynku rosyjskim. Dotyczy to m.in. preparatów do upiększania, makijażu i pielęgnacji skóry, których udział przekracza 20% w łącznym rosyjskim imporcie (głównie kosmetyki białej – kremów), preparatów do włosów (22% udział w rosyjskim imporcie), wód toaletowych (14% udział w rosyjskim imporcie).

Rosyjski rynek perfumeryjno – kosmetyczny należy do szybko rozwijających się segmentów rynku konsumpcyjnego. Jego aktualna chłonność oceniana jest na ponad 6 mld USD rocznie, co stawia Rosję na szóstym miejscu w Europie. Jest to jednocześnie dynamicznie rozwijający się rynek z tempem wzrostu ok. 15% rocznie. Eksperci oceniają, że tendencje rozwojowe utrzymają się jeszcze w ciągu najbliższych dwóch – trzech lat, co stwarza szanse dla wzrostu polskiego eksportu .

Ponadto, polskie przedsiębiorstwa są ważnymi dostawcami opakowań oraz urządzeń do produkcji wyrobów perfumeryjno – kosmetycznych na rynek rosyjski. Tradycyjnie w ostatnich latach polskie firmy należą do najliczniejszych i najlepiej prezentujących się wystawców na znaczących moskiewskich targach perfumeryjno – kosmetycznych „INTERCHARM”. 

Wzrasta także zainteresowanie importem z Polski wyrobów z branży tworzyw sztucznych. W 2004 roku polski eksport tych towarów wynosił 159,3 mln USD (wzrost o 39%, wobec wzrostu łącznego importu FR o 33%), natomiast w okresie trzech kwartałów 2005 roku polskie dostawy wyniosły 168,7 mln USD (wzrost o 48%, wobec wzrostu łącznego importu Rosji o 52%). Szczególnie dynamicznie wzrastają dostawy z Polski takich towarów jak: artykuły do transportu i pakowania towarów z tworzyw sztucznych (w okresie trzech kwartałów 2005 roku 37,6 mln USD, wzrost dostaw o 77,8% oraz wzrost udziału w rosyjskim imporcie z 14,6% w okresie trzech kwartałów 2004 roku do 17,1% w okresie trzech kwartałów 2005 roku), pozostałe płyty, arkusze, folie, taśmy z tworzyw sztucznych (w okresie trzech kwartałów 2005 roku 25,1 mln USD, wzrost dostaw o 51,3%, 9% udział w rosyjskim imporcie), włókna z tworzyw sztucznych (16,7 mln USD, 3 – krotny wzrost dostaw, 11,8% udział w rosyjskim imporcie), opony pneumatyczne (9 mln USD, wzrost dostaw o 68,2%, ok. 2,5% udział w rosyjskim imporcie) i niektórych innych wyrobów. 

Chłonność rosyjskiego rynku kreowana jest przez rynkowe czynniki popytowe i tempo wzrostu importu może wynosić w najbliższych latach ok. 25 - 30% w skali rocznej, co tworzy warunki dla wzrostu polskiego eksportu. Nie występują zasadnicze bariery w dostępie do rynku rosyjskiego, a polska oferta eksportowa jest konkurencyjne wobec innych dostawców zagranicznych.

W ostatnim okresie nieco zmniejsza się udział polskich dostaw drewna i wyrobów z drewna – w 2004 roku polski eksport wynosił 53 mln USD (wzrost o 18%, wobec wzrostu rosyjskiego importu ogółem o 29%) natomiast w okresie trzech kwartałów 2005 roku 41,3 mln USD (wzrost o 13%, wobec wzrostu rosyjskiego importu ogółem o 15%). W konsekwencji udział polskich dostaw w łącznym imporcie FR obniżył się z 17% w 2004 roku do 16% w okresie trzech kwartałów 2005 roku. Podstawowym towarem w polskim eksporcie są płyty wiórowe – w okresie trzech kwartałów 2005 roku wartość dostaw wynosiła 21,6 mln USD (wzrost eksportu o 20,5%, ok. 32% udział w rosyjskim imporcie). Eksport wyrobów z drewna będzie napotykał na wzrastającą konkurencję produkcji w Rosji (uruchamiany jest m.in. w rejonie Wielkiego Nowgorodu duży zakład produkcyjny firmy Pfleiderer – Grajewo). Generalnie polityka Rosji, w tym realizowana przez administracje regionalne, nastawiona jest na uruchamianie maksymalnie głębokiego przetwórstwa drewna bezpośrednio na terytorium FR. Jest to polityka ukierunkowana na przeciwdziałanie wywozowi drewna surowego z Rosji, jednocześnie jednak stwarza często skuteczną konkurencję dla importu wyrobów z drewna. Czynniki te ograniczają możliwości zasadniczego wzrostu polskiego eksportu do FR w danej branży.

Trwałą, relatywnie mocną pozycję na rynku rosyjskim posiadają polskie dostawy w branży: ścier drzewny lub z innego włóknistego materiału celulozowego; papier lub tektura z odzysku; papier lub tektura oraz wyroby z nich (sekcja X). Eksport realizowany jest przede wszystkim w pozycji towarowej: papier i tektura; wyroby z masy papierniczej, papieru lub tektury – w 2004 roku 237 mln USD (wzrost o 19%, wobec wzrostu rosyjskiego importu ogółem o 26%), natomiast w okresie trzech kwartałów 2005 roku eksport wyniósł 203,8 mln USD (wzrost o 55%, wobec wzrostu łącznego importu FR o 18%). Wzrost eksportu dotyczy m.in. środków higienicznych (pieluszki i podpaski), w tym  podpasek „BELLA”, które zabezpieczają ok. 27% potrzeb rosyjskich konsumentów (eksport i produkcja zakładu „Bella – Jegoriewsk”), a także papieru i kartonu powlekanego. Zmniejszają się natomiast dostawy z Polski kartonów, pudeł itp. opakowań z papieru i tektury (spadek eksportu w okresie trzech kwartałów 2005 roku wyniósł –16%, co spowodowało zmniejszenie udziału w rosyjskim imporcie z 17,6% do 14,5%. O ile w okresie trzech kwartałów 2004 roku byliśmy liderem w dostawach do Rosji, to w okresie trzech kwartałów 2005 roku wyprzedzili nas eksporterzy z Niemiec i Ukrainy).

Stosunkowo znaczący eksport obejmuje także pozycję towarową wyrobów drukowanych (w okresie trzech kwartałów 2005 roku 31 mln USD). W pozycji tej dostarczamy m.in. gazety i czasopisma (głównie miesięczniki) – eksport w okresie trzech kwartałów 2005 roku wynosił 18 mln USD (wzrost dostaw o 21,4%, 10,7% udział w imporcie FR), katalogi handlowe – eksport 10,8 mln USD (wzrost dostaw o 18%, 11,6% udział w imporcie FR).

W najbliższych latach zapotrzebowanie na w.wym. towary będzie w Rosji wzrastać,  jednocześnie jednak zwiększy się konkurencja zarówno ze strony innych dostawców zagranicznych, jak i produkcji uruchamianej w FR. Tym niemniej, istnieje możliwość wzrostu polskiego eksportu na poziomie ok. 20 – 25% rocznie. 

Do grup towarowych odbudowujących swoją pozycję na rynku rosyjskim należą materiały i wyroby włókiennicze. Osiągnęly one 2,5% udział w rosyjskim imporcie tych wyrobów. Do największych i najbardziej dynamicznie wzrastających pozycji należy odzież ( dział 61 i 62 ) oraz wata,filc,włókniny ( dział 56 ). Odzież uzyskała ok. 3,5% udział w imporcie, a dynamika wzrostu importu z Polski wyniosła w 2004 r. 151,3% przekraczając znacząco wskaźnik dla całego importu tych wyrobów, który wyniósł  132,2%. Tendencja ta utrzymała się również w 2005 r. Po trzech kwartałach import z Polski wzrósł o 24,7%, podczas gdy cały import odzieży zanotował 21,1% wzrost. Dział 56 osiągnął ok. 9% udział w rosyjskim imporcie przy bardzo wysokiej dynamice wzrostu, szczególnie w roku 2005. W 2004 r. import  z Polski wzrosł tu o 21% ( cały import tego działu wzrósł o15% ), a w  ciągu trzech kwartałów 2005 r. o 65% znacznie wyprzedzając dynamikę importu całego działu ( 8% ). 

Wysoką pozycję w rosyjskim imporcie zajmuje polski eksport wyrobów sekcji XIII ( wyroby z kamieni, gipsu, cementu ). Import z Polski stanowi tu ok. 13% całego przywozu do Rosji, a wysoka dynamika jego wzrostu ( 137% ) po trzech kwartałach 2005 r. wyprzedza znacząco import tych wyrobów z innych kierunków ( 124% ). Szybki wzrost importu wiązać tu można z bardzo dynamicznym wzrostem budownictwa , wspieranego również ze środkow budżetowych. Dobre perspektywy eksportu do Rosji dotyczą wszystkich trzech działów ( 68, 69, 70 ) wchodzących w skład sekcji XIII, a więc wyrobów z kamieni, gipsu, cementu ( udział w imporcie Rosji 14,5% ), jak również wyrobów ceramicznych ( udział w imporcie 10,2% ), w tym ceramiki budowlanej oraz szkła i wyrobów ze szkła ( udział w imporcie 9,8% ). Dynamika importu z Polski w odniesieniu do tych towarów wynosiła w ostatnich latach 120 – 140%. 

Wysoką dynamikę eksportu do Rosji charakteryzują się wyroby z sekcji XV  ( wyroby nieszlachetne i wyroby z metali nieszlachetnych ). W 2004 r. wyniosła ona 125% a w 2005 r.138% z szacunkową wielkością eksportu na poziomie 160 mln USD i udziałem w rosyjskim imporcie w wysokości ok.3%. Szczególne miejsce w tym eksporcie ( udział w rosyjskim imporcie na poziomie 3 – 5% ) zajmują wyroby z takich działów jak: 7321 ( piece, kuchnie, ruszty kuchenne ), 7308 ( konstrukcje ), 7322 ( grzejniki centralnego ogrzewania ), 7604          ( sztaby, pręty, kształtowniki ), 7610 ( konstrukcje aluminiowe ), 8302 ( oprawy, okucja ), 8212 ( maszynki do golenia ), 8309 ( korki, pokrywki, wieczka ). 

Bardzo dynamicznym wzrostem charakteryzuje się eksport obuwia. Według statystyki rosyjskiej import z Polski zwiększył się o 78% w 2004 r.i o 50% w 2005 r. 

Wzrasta w polskim eksporcie rola grupy maszyn i urządzeń. W okresie I - III kwartał 2005 roku wartość polskiego eksportu w danej grupie wyniosła 370,2 mln USD, co stanowiło 18,7% polskiego eksportu do Federacji Rosyjskiej. Dynamika importu z Polski w latach 2004/2005 (za okres I - III kwartał) wyniosła 21,1%, przy 40,4% dynamice rosyjskiego importu ogółem. Z obserwacji tendencji 2004 i 2005 roku wynika, że perspektywy dostaw dotyczą : 

· urządzeń i aparatury do filtrowania/oczyszczania cieczy i gazów (ośmiokrotny wzrost dostaw do FR w 2005 roku, przy 2,2 krotnym wzroście importu FR ogółem, wzrost udziału w imporcie FR z 1,5% do 5,4%),

· urządzeń stosowanych w przemyśle zbożowym (ponad 23-krotny  wzrost eksportu przy 3,5-krotnym wzroście rosyjskiego importu ogółem, wzrost udziału w imporcie FR z 0,2% do ponad 11%),

· maszyn i instalacji przemysłowych, w tym wykorzystywanych w procesach osuszania (wzrost dostaw o 85%, przy ogólnym wzroście importu FR o 60,3%, wzrost udziału w imporcie FR z 1,5% do 1,8%),

· maszyn i urządzeń do przemysłowego przygotowania lub produkcji żywności i napojów (szczególnie urządzenia browarnicze) (dynamika 483% przy ogólnej dynamice rosyjskiego importu 114%, wzrost udziału w imporcie FR z poniżej 1% do prawie 4%), 

· urządzeń służących do elektrycznego sterowania lub rozdziału energii elektrycznej (dynamika 291%, przy ogólnej dynamice rosyjskiego importu 116%, wzrost udziału w imporcie FR z 1,3% do 3,3%), 

· chłodziarek/zamrażarek, w tym witryn i lad chłodniczych (dynamika 176%, przy ogólnej dynamice rosyjskiego importu 125%, wzrost udziału w imporcie FR z 2,7% do 3,9%), 

· podgrzewaczy, głównie kuchenki (dynamika 256%, przy ogólnej dynamice rosyjskiego importu 115,36%, wzrost udziału w rosyjskim imporcie z 2% do 4,4%), 

· wyciągów i przenośników górniczych (dynamika 235%, przy ogólnej dynamice rosyjskiego importu 157%, wzrost udziału w rosyjskim imporcie z 1,5% do 2,3%),

· kombajnów zbożowych (dynamika 137% przy ogólnej dynamice rosyjskiego importu 132%, stabilny ok.2,8% udział w rosyjskim imporcie ogółem),

· silników spalinowych (dynamika 196% przy ogólnej dynamice rosyjskiego importu 162%, wzrost udziału w rosyjskim imporcie z 5,9% do 7,2%),

· żarówek, lamp wyładowczych (dynamika 123% przy ogólnej dynamice rosyjskiego importu 112%, wzrost udziału w rosyjskim imporcie z 14% do 15,6%),

· armatury: kranów, kurków i armatury do rur, płaszczy kotłów, zbiorników, kadzi itp, włącznie z zaworami redukcyjnymi i zaworami sterowanymi termostatycznie (dynamika 183% przy ogólnej dynamice rosyjskiego importu 149%, wzrost udziału w rosyjskim imporcie z 1,5% do ok. 2%), 

· klimatyzatorów elektrycznych (dynamika 124%, przy ogólnej dynamice rosyjskiego importu 108%, wzrost udziału w rosyjskim imporcie z 9,4% do 10,8%). 

Poza w/w dziedzinami znaczące pozycje stanowią również takie towary, jak: maszyny i urządzenia mechaniczne przeznaczone do wykonywania funkcji specjalnych, części i akcesoria samochodowe, maszyny budowlano-drogowe, przewody izolowane, pralki automatyczne, przyczepy rolnicze, transformatory elektryczne, urządzenia elektryczne do przełączania i zabezpieczania obwodów elektrycznych, akumulatory elektryczne, urządzenia odbiorcze dla telewizji, monitory i projektory wideo.

W 2005 roku powróciły na rynek rosyjski wózki dziecięce z Polski - dynamika dostaw 3918% (4,31 mln USD).

Aktywizacja popytu zarówno inwestycyjnego, jak i konsumpcyjnego w Rosji powoduje wzrost zapotrzebowania na dostawy towarów z branży maszyn i urządzeń. W odniesieniu do polskiego eksportu możliwości  wzrostu dostaw dotyczą w szczególności: aparatury do oczyszczania i filtrowania, maszyn i urządzeń rolniczych i do przetwórstwa rolno-spożywczego, urządzeń górniczych, maszyn budowlano-drogowych, urządzeń i technologii dla gospodarki komunalno-mieszkaniowej, komponentów samochodowych, sprzętu chłodniczego m.in. dla obiektów handlowych, a także sprzętu używanego w gospodarstwach domowych (kuchenki, pralki, wózki).

Czynnikiem warunkującym możliwości wzrostu polskiego eksportu jest kreowanie konkurencyjnej kredytowej oferty eksportowej, co wiąże się koniecznością oferowania dla polskich przedsiębiorców odpowiednich produktów kredytowo-ubezpieczeniowych, przy aktywnym zaangażowaniu KUKE S.A. i banków.

Zwiększają się również dostawy mebli z Polski, pomimo niekorzystnej dla polskich eksporterów konstrukcji importowej taryfy celnej FR (stosowane kombinowane stawki celne stanowią barierę dla dostaw tradycyjnych mebli drewnianych z Polski). W okresie I - III kwartał 2005 roku wartość polskiego eksportu mebli wyniosła 51,15 mln USD. Dynamika importu z Polski w latach 2004/2005 (za okres I - III kwartał) wyniosła 24%, przy 23% dynamice rosyjskiego importu ogółem. Dotyczy to mebli drewnianych do mieszkań i części (stabilny ponad 9% udział w łącznym rosyjskim imporcie).

Rosnąca chłonność rynku rosyjskiego na meble zaspokajana jest w coraz większym stopniu poprzez produkcję krajową, jak również import z takich krajów, jak Białoruś czy Ukraina. Odnotować należy przy tym możliowści wzrostu polskiego eksportu w zakresie komponentów i akcesoriów do produkcji mebli. Wspomniana konstrukcja importowej taryfy celnej FR w sposób znaczący obniża konkurencyjność polskiej oferty eksportowej.  Dlatego szansą na stworzenie trwałych powiązań gospodarczych jest rozwój polskich inwestycji w branży meblowej w Rosji. Przykładem może być uruchomienie w 2005 roku we Włodzimierzu fabryki mebli i salonu firmowego Forte.

Oprócz przedstawionej poniżej analizy w odniesieniu do towarów, w perspektywach zwiększenia polskiego eksportu na rynek rosyjski uwzględnić należy usługi budowlane. Ta część rynku rosyjskiego cechuje się w ostatnich latach bardzo dużym potencjałem rozwojowym. Dotyczy to wszystkich segmentów tego rynku, a więc budownictwa komunalno-mieszkaniowego, hotelowo-biurowego, handlowo-rekreacyjnego oraz konserwatorsko-rekonstrukcyjnego. Budownictwo mieszkaniowe należy do najszybciej rozwijających się dziedzin gospodarczych w Rosji. Mimo to ciągle rosnące ceny na rynku nieruchomości, w tym na rynku mieszkaniowym w szczególności wskazują, że popyt w sposób znaczący przewyższa możliwości podażowe. 

Sytuacja taka stwarza dodatkowe możliwości dla polskich firm budowlanych. Ograniczeniem mogą być tu jedynie możliwości wykonawcze polskich firm budowlanych  oraz kredytowo-ubezpieczeniowe limity polskich banków i KUKE.
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REGIONY FEDERACJI ROSYJSKIEJ – PROPOZYCJE WSPÓŁPRACY  DLA POLSKICH PRZEDSIĄĘBIORCÓW

PROPOZYCJE WSPÓŁPRACY GOSPODARCZEJ Z ASTRACHANIEM

Miasto Astrachań jest dużym centrum przemysłowym i kulturalnym Powołża, stolicą Obwodu Astrachańskiego. Zajmuje powierzchnię 500 km2. Miasto podzielone jest na cztery rejony administracyjne. Liczba ludności wynosi 500,2 tys. osób (według stanu na 1 lipca 2005 r.). Astrachań położony jest w strefie wyraźnie kontynentalnego, suchego klimatu. Średnia temperatura stycznia: -10 stopni C, lipca: +25 stopni C. Średni roczny poziom opadów 230 mm.

W okresie ostatnich lat następuje rozwój społeczno – gospodarczy miasta. Wzrost produkcji przemysłowej wynosi 5,8% (przy prognozowanym wskaźniku +5%). Przemysł Astrachania charakteryzuje się wielobranżową strukturą i koncentracją potencjału przemysłowego (32,5% przemysłu obwodu). W strukturze produkcji przemysłowej przeważa produkcja przemysłu spożywczego, elektroenergetyki, budowy maszyn i przetwórstwa metali. Położenie Astrachania na Nizinie Nadkaspijskiej, w delcie Wołgi z bogatymi zapasami zasobów naturalnych sprzyja rozwojowi przemysłu rybnego, owocowo – warzywnego, chemicznego i petrochemicznego, materiałów budowlanych, stoczniowego.

W regionie występują praktycznie niewyczerpalne zapasy gazu, ropy i siarki. Według wstępnych danych, astrachańskie złoże ropy jest piątym w świecie pod względem wielkości.

Przewagi konkurencyjne miasta zwiększają się w związku z uruchomieniem międzynarodowego korytarza transportowego „Północ – Południe”, który pozwala na dostawy ładunków z regionów Zatoki Perskiej, Indii, Pakistanu do irańskich portów Morza Kaspijskiego, a następnie promami do sieci kolejowej Rosji, lub statkami „rzeka – morze” przez wewnętrzne szlaki wodne do państw Wschodniej, Centralnej Europy i Skandynawii, co jest drogą trzy razy krótszą niż przewozy ładunków przez Kanał Sueski.

Miejska sieć handlowa liczy ponad 3 tysiące przedsiębiorstw handlu detalicznego, ponad 600 przedsiębiorstw żywienia zbiorowego, 50 rynków.

Średnie dochody ludności wyniosły w okresie stycznia – września 2005 r. 6.621,6 rubli miesięcznie. Średnia naliczona płaca jednego pracownika wynosiła w tym okresie 6.647,6 rubli i wzrosła w porównaniu z 2004 rokiem o 21%. Siła nabywcza tej płacy stanowiła 2,4 wysokości minimum socjalnego ludności zdolnej do pracy. Najwyższe tempo wzrostu średniej płacy dotyczył takich rodzajów działalności jak „Wydobycie złóż naturalnych” i „Handel hurtowy”. W okresie 9 miesięcy 2005 r. realne płace wzrosły w stosunku do 2004 r. o 4,9%. 

Potencjał inwestycyjny Obwodu Astrachańskiego determinowany jest m.in. dostępem do bogactw naturalnych, stabilną sytuacją wewnątrzpolityczną oraz odpowiednią bazą ustawodawczą. Efektywność polityki inwestycyjnej Obwodu Astrachańskiego znajduje potwierdzenie w ocenach agencji rankingowych, w tym „EKSPERT RA” – w latach 2003 – 2004 zintegrowany ranking potencjału i ryzyka inwestycyjnego w regionie został określony jako 3B2 (tj. nieznaczący potencjał–umiarkowane ryzyko). Obwód Astrachański wchodzi w dwudziestkę regionów FR z najbardziej efektywnym aparatem zarządzania.

Propozycje współpracy gospodarczej z Astrachaniem

Administracja miasta Astrachań  proponuje polskim przedsiębiorstwom szereg przedsięwzięć w zakresie rozwoju biznesu, rozszerzenia kontaktów gospodarczych i realizację projektów inwestycyjnych w regionie. Priorytety inwestycyjne obejmują m.in. następujące branże i sektory.

1. Budownictwo mieszkaniowe oraz produkcja materiałów budowlanych (płytki ceramiczne, bitum drogowy, masa siarkowa betonowa i polimeryzacyjny cement siarkowy, materiały budowlane na bazie gipsu).

W regionie występują mieszkania do likwidacji i modernizacji. Z ogólnej wielkości 13 mln m2 mieszkań, ponad 1,9 mln m2 powinno zostać zlikwidowane bądź modernizowane. W Astrachaniu funkcjonuje szereg firm budowlanych i zjednoczeń produkcyjnych. Rozwija się przemysł materiałów budowlanych (2,5% produkcji przemysłowej). Występują złoża surowców do produkcji materiałów budowlanych (czerwonej cegły ceramicznej, surowego gipsu mielonego, kamienia gipsowego) oraz zasoby piasków. Większość złóż pozwala na zabezpieczenie działalności przedsiębiorstw przemysłowych w okresie 50 – 60 lat. Poza w.wym. dziedzinami, region zainteresowany jest modernizacją istniejących przedsiębiorstw sfery budowlanej oraz wdrażaniem nowoczesnych technologii budownictwa.

2. Budowa centrów rozrywkowych i sportowych (centra rozrywki, włączające multipleksy, skałodrom, akwapark, lodowisko i inne).

3. Rozwój sieci hotelowych i restauracyjnych, w tym w stylu tradycji narodowych.

Szeroko rozwinięta sieć infrastruktury transportowej, gwarantowana dostępność zasobów rekreacyjnych stwarzają warunki dla ekonomicznie efektywnych inwestycji w daną sferę gospodarki. Aktualnie na rynku obiektów nieruchomości komercyjnych w Astrachaniu nie funkcjonują jeszcze dostatecznie aktywnie znani rosyjscy i zagraniczni operatorzy danego segmentu. Przewagi konkurencyjne w tej dziedzinie wiążą się zarówno z możliwością wykorzystania „wizytówki” Astrachania jako miasta „arbuzów, ryby i kawioru”, bogatego dziedzictwa historyczno – kulturalnego, geograficznej lokalizacji miasta korzystnej dla perspektywicznego jego rozwoju, jak i z poziomem płac mieszkańców (najwyższe dochody osiągane są w takich rodzajach działalności, jak „Wydobycie złóż naturalnych” i „Handel hurtowy”), i odpowiednim popytem na usługi w sferze odpoczynku, rozrywki i kultury. Bogate warunki przyrodniczo – klimatyczne Obwodu Astrachańskiego, szczególnie w delcie Wołgi, tworzą korzystne możliwości dla rozwoju turystyki. Perspektywiczne kierunki rozwoju kompleksu turystycznego obejmują m.in.: budowę i modernizację hoteli, w tym stworzenie sieci małych hoteli; odbudowę centrów sanatoryjnych i baz odpoczynkowo – rekreacyjnych; urządzenie terytorium astrachańskiego rezerwatu biologicznego  w celu rozwoju turystyki ekologicznej; rozwój sieci „zielonych” miejsc postojowych.

4. Rozwój przemysłu stoczniowego, budowy maszyn i obróbki metali.

Dane dziedziny zapewniają efektywność realizacji projektów biznesowych, szczególnie w charakterze branż wspierających i obsługujących naftowo – gazowy kompleks regionu. Na terytorium obwodu zagospodarowywane są największe w Europie złoża gazowo – kondensatowe, odkryto szereg innych perspektywicznych złóż ropy i gazu. Ocenia się, że w najbliższym czasie mogą zostać odkryte nowe znaczące złoża surowców mineralnych na północy Morza Kaspijskiego. Szereg miejsc odnosi się do perspektywicznych w zakresie poszukiwania i zagospodarowania złóż ropy i gazu w warstwach nadsolnych i podsolnych. Prognozowane zasoby ropy w rejonie Morza Kaspijskiego wynoszą ok. 16 mld ton oraz gazu 10 bln m3. Tak znaczące zasoby (znane złoża charakteryzują się niskim stopniem zagospodarowania) mogą wyprowadzić region Astrachański na pozycję jednego ze światowych liderów w zakresie wydobycia ropy i gazu i tym samym zapewnić perspektywiczny rozwój przemysłu stoczniowego i budowy maszyn, a także innych obsługujących sektorów: obsługi hotelowej i restauracyjnej, rynku konsumpcyjnego, IT – technologii i innych. Wiodącymi kierunkami rozwoju kompleksu naftowego i gazowego są: rozwój prac geologiczno – poszukiwawczych w odniesieniu do nowych złóż; zagospodarowanie odkrytych złóż; tworzenie infrastruktury dla zagospodarowania i rozwoju złóż ropy i gazu.

Obwód Astrachański reprezentuje znaczący potencjał przemysłu stoczniowego. Na terytorium regionu znajduje się 12 zakładów budowy statków i stoczni remontowych. Przedsiębiorstwa te nie tylko produkują różne rodzaje statków (drobnicowce, tankowce do 6 tys. ton DWT, wspomagające, do układania rur, pasażerskie, rybackie), ale również urządzenia wiertnicze typu „Kaspij” i „Szelf”, różnorodne urządzenia dla szelfu morskiego i oceanicznego, pontony. Aktualnie przedsiębiorstwa przemysłu stoczniowego ukierunkowane są na zamówienia krajowe i zagraniczne i mogą realizować najbardziej skomplikowane zamówienia.

5. Tworzenie kompleksów przerobu śmieci oraz efektywne zarządzanie ich działalnością.

Stworzenie kompleksu przemysłowego przerobu odpadów produkcyjnych i konsumpcyjnych w produkty towarowe i energię, co pozwoli polepszyć sytuację ekologiczną w regionie. Aktualnie na terytorium obwodu brak jest kompleksów przerobu i/lub spalania śmieci.

6. Wdrożenie i efektywne wykorzystanie ekologicznie ukierunkowanych nowoczesnych technologii (w sferach: zaopatrzenia w ciepło i wodę, gospodarki komunalno – mieszkaniowej, wykorzystania energii słonecznej).

7. Produkcja w zakresie montażu samochodów, komputerów, elektroniki.

Znaczące moce infrastruktury transportowej, korzystne położenie geograficzne na skrzyżowaniu szeregu euro – azjatyckich szlaków handlowych, powiązanie astrachańskiego kompleksowego węzła komunikacyjnego z systemem międzynarodowych korytarzy transportowych – określają perspektywy rozwoju Obwodu Astrachańskiego w charakterze tranzytowego pośrednika między Wschodem i Zachodem, Północą i Południem. Astrachański węzeł transportowy zajmuje kluczową pozycję na Południu Rosji i zyskał w ostatnich latach status strategicznego centrum portowo – handlowego Rosji w rejonie Morza Kaspijskiego. Astrachań zlokalizowana jest na najkrótszym i wygodnym szlaku łączącym europejską część Rosji z państwami Azji Centralnej, Indiami i Pakistanem, państwami basenu Oceanu Indyjskiego. Znaczącym atutem obwodu jest możliwość intermodalnej organizacji przewozów ładunków (transport morski, rzeczny, kolejowy, samochodowy, lotniczy). Przewozy korytarzem transportowym „Północ – Południe” sprzyjają zwiększeniu konkurencyjności towarów na rynku światowym, także niedrogiemu i szybkiemu importowi. Szlak handlowy pozwala znacznie skrócić czas przewozu ładunków w porównaniu z tradycyjną drogą morską przez Morze Śródziemne i Kanał Sueski. Już dzisiaj można stwierdzić, że Obwód Astrachański stał się częścią światowego systemu transportowego - region z uwagi na położenie geograficzne jest podstawowym rosyjskim odcinkiem korytarza „Północ – Południe”. Priorytetami rozwoju kompleksu transportowego regionu są: budowa morskiego portu handlowego Olia i odgałęzienia kolejowego do portu; rekonstrukcja i udoskonalenie Astrachańskiego zintegrowanego portu, w tym budowa urządzeń cumowniczych i pokrycia nabrzeży, pozyskanie techniki portowej (kontenerowych urządzeń załadowczo – rozładowczych i kranów nabrzeżnych); stworzenie firm – operatorów dla obsługi przemieszczania się ładunków towarowych; rozwój istniejących i tworzenie nowych firm armatorskich oraz znowelizowanie parku statków; rekonstrukcja portu lotniczego „Astrachań”, w tym wzmocnienie pasa startowego oraz wyposażenie lotniska w nowoczesne urządzenia i modernizacja portu lotniczego; budowa obwodnicy ze wschodniej strony miasta Astrachań, dróg dojazdowych do portów morskich, budowa transkaspijskiej przeprawy promowej, rekonstrukcja mostów.

Przewagi konkurencyjne przy realizacji projektów w zakresie montażu samochodów, komputerów, elektroniki Administracja miasta Astrachania widzi zarówno w stabilnym popycie na wymienione rodzaje produkcji, jak i w oferowanej relatywnie wysokiej kwalifikacji miejscowych pracowników. System edukacji miasta obejmuje 5 wyższych uczelni, 19 średnich szkół specjalnych, 16 jednostek początkowego nauczania zawodowego. W mieście funkcjonuje 8 państwowych i 6 pozapaństwowych filii.

8. Rozwój kompleksu rolno – przemysłowego.

W ostatnim okresie dany segment Obwodu Astrachańskiego przeżywa niełatwy okres. Obwód Astrachański tradycyjnie znany był z warzyw i kultur basztanowych oraz zajmował wiodącą pozycję w zakresie uprawy ryżu. Wcześniej region wytwarzał ok. jednego miliona ton produkcji warzyw i roślin basztanowych. Ostatnio podejmowane są działania dla rozwoju innych, nie tradycyjnych dla regionu, rodzajów produkcji – bawełny, tytoniu, soi, buraka cukrowego. 

Wśród perspektywicznych kierunków rozwoju kompleksu rolno – przemysłowego można wymienić m.in.: rozwój produkcji i przetwórstwa bawełny; rozwój produkcji i przetwórstwa tytoniu; podjęcie produkcji nowych rodzajów produkcji roślinnej i stworzenie bazy dla ich przerobu; wprowadzenie do obrotu gospodarczego traw leczniczych, w tym poprzez rozwój przemysłu farmaceutycznego; rozwój i przetwórstwo produkcji mięsnej; rozwój i przetwórstwo produkcji mleczarskiej; rozwój drobiarstwa; doskonalenie technologii przetwórstwa rolno – spożywczego; rozwój branży szklarskiej i poligraficznej w charakterze bazy dla zwiększenia produkcji i rozszerzenia asortymentu przetwórstwa rolno – spożywczego.

Wśród mocnych stron kompleksu rolno – przemysłowego obwodu można wyodrębnić: rozwiniętą bazę surowcową przemysłu spożywczego, występowanie nie wykorzystywanych mocy produkcyjnych w podstawowych gałęziach przemysłu spożywczego, wizerunek obwodu jako źródła dostaw jakościowej produkcji spożywczej, wykwalifikowane kadry robotników i specjalistów, bogate biologiczne zasoby naturalne. W celu optymalizacji procesu inwestycyjnego w danym segmencie można wykorzystać następujące możliwości: zwiększenie potencjału zasobów w produkcji rolnej, odtworzenie i rozwój przetwórstwa owocowo – warzywnego (w tym produkcji konserw). 

9. Rozwój kompleksu rybnego (produkcja towarowa ryb, w tym hodowla jesiotrowatych, wykorzystanie nowoczesnych technologii w hodowli ryb).

Branża rybna odgrywa wiodącą rolę w przemyśle spożywczym regionu (35,1%). Produkcja ryb posiada stabilny popyt i jest realizowana zarówno na rynku wewnętrznym, jak i na eksport. W obwodzie występują znaczące zapasy ryb, realizowane jest odawianie i sztuczna hodowla ryb jesiotrowatych oraz hydrobionów. Perspektywiczne kierunki rozwoju kompleksu rybnego obejmują: rozwój bazy surowcowej (ochrona wodnych zasobów biologicznych; naturalna reprodukcja wodnych zasobów biologicznych – melioracja naturalnych tarlisk i delty rzeki Wołga; sztuczna reprodukcja wodnych zasobów biologicznych – zakłady hodowli jesiotrowatych, gospodarstwa hodowli i tarła ryb; hodowla towarowa ryb – w tym jesiotrowatych, hodowla nowych obiektów akwakultury), zagospodarowanie wodnych zasobów biologicznych (stworzenie racjonalnej struktury floty rybackiej – zamiana statków na nowe oraz ich wyposażenie w nowoczesne urządzenia technologiczne; budowa floty małych statków rybackich dla realizacji połowów w płytkiej północnej części Morza Kaspijskiego; organizacja przemysłowych połowów perspektywicznych obiektów–dołgińskiego śledzia, cefali, kaspijskiego brzuchacza, fok i innych; techniczna rekonstrukcja i unowocześnienie brzegowych przedsiębiorstw przetwórczych w celu osiągnięcia poziomu produkcji odpowiadającej wymogom rynku wewnętrznego i zagranicznego; rozwój potencjału eksportowego branży rybnej poprzez radykalna zmianę struktury produkcji, w tym w drodze głębokiego przerobu; stworzenie nowych społecznie znaczących i efektywnych ekonomicznie miejsc pracy w kompleksie gospodarki rybnej), zwiększenie naukowo – technicznego potencjału kompleksu gospodarki rybnej.

Administracja miasta Astrachań deklaruje rozpatrzenie propozycji gospodarczych polskich przedsiębiorców również w innych sektorach rozwoju współpracy gospodarczej i społecznej. Deklaruje również wszechstronną pomoc i wspieranie działalności poważnych polskich przedsiębiorstw w zakresie kompetencji lokalnych organów samorządowych obejmującej m.in. wybór i wydzielenie działek ziemskich pod budowę obiektów w maksymalnie krótkim czasie; uzgodnienie spraw związanych z projektowaniem, budownictwem i oddaniem obiektów do eksploatacji itd.

Dane kontaktowe: Komitet ds. Gospodarki i Inwestycji Administracji miasta Astrachań: tel./fax (8512) 22 – 56 – 37, (8512) 22 – 56 – 94, e-mail: politek@astranet.ru.

OBWÓD ROSTOWSKI

Terytorium – 100,8 tys. km2. Ludność – 4.407 tys. osób, w tym aktywnych zawodowo – 2.127 tys. osób. Stolica – Rostów nad Donem (1.070,2 tys. mieszkańców).

Produkcja przemysłowa Obwodu Rostowskiego wzrosła w 2003 roku o 4,8% (w 2000 roku +11,2%, w 2001 roku +16,1%, w 2002 roku +4,2%). Udział regionu w produkcji przemysłowej Południowego Okręgu Federalnego Rosji wynosił w 2003 roku 26%.

W 2004 roku tempo wzrostu gospodarczego regionu uległo przyspieszeniu. Według danych Administracji Obwodu Rostowskiego, w 2004 roku nastąpił wzrost w ujęciu ilościowym produkcji przemysłowej o 17,1%, realne dochody ludności o 10,8%, a obroty handlu detalicznego o 12,7%. Nieznacząco (o 0,2%) zwiększyły się w 2004 roku nakłady inwestycyjne w regionie (w 2005 roku tempo ich wzrostu uległo przyspieszeniu – po 8 miesiącach 2005 roku o ok. 13%). W 2005 roku utrzymują się pozytywne tendencje rozwoju gospodarczego – według ocen Administracji wzrost produkcji przemysłowej regionu po 8 miesiącach 2005 r. wynosił 18,5%.

Obwód Rostowski charakteryzuje się rozwiniętą infrastrukturą, relatywnie wysokim potencjałem przemysłowym i kadrowym oraz posiada dostateczne warunki dla rozwoju, jednak na aktualnym etapie ustępują jeszcze w dziedzinie konkurencyjności niektórym innym podmiotom terytorialnym FR (chociaż wysokie tempo wzrostu produkcji przemysłowej w ostatnich dwóch latach wyraźnie poprawia sytuację regionu w tym względzie).

Obwód Rostowski korzysta z dotacji z budżetu federalnego na wspieranie przedsięwzięć w zakresie zbilansowania budżetów podmiotów terytorialnych FR. Jednocześnie region jest „umownym dawcą” środków do budżetu federalnego (bilans przepływów finansowych pomiędzy Obwodem i Centrum jest na przestrzeni ostatnich lat dodatni).  

 W 2004 roku obroty handlu zagranicznego Obwodu Rostowskiego wyniosły 3,222 mld USD (wzrost o 44%), w tym eksport regionu – 1,566 mld USD (wzrost o 19%), import regionu – 1,656 mld USD (wzrost o 77%). Wzrost importu podyktowany był przede wszystkim zwiększeniem dostaw z Ukrainy (obroty handlowe z tym krajem przekraczały 1 mld USD) w rezultacie decyzji Rządu FR znoszących kontyngenty na przywóz z Ukrainy wyrobów metalurgicznych oraz wprowadzających „0” stawkę VAT na import z tego kraju. Poza Ukrainą, najważniejszymi partnerami handlowymi Obwodu Rostowskiego pozostawały w 2004 roku: Turcja, Włochy, Niemcy i Grecja. 

Obwód Rostowski zaliczany jest do regionów ze średnim potencjałem i umiarkowanym ryzykiem inwestycyjnym (grupa 2B według rankingu „Ekspert RA”) – zarówno w zakresie ryzyka inwestycyjnego, jak i potencjału inwestycyjnego klasyfikowany jest na 12 pozycji wśród regionów Rosji. W rankingu czasopisma „Ekspert”  miasto Rostów nad Donem sklasyfikowane zostało na 21 miejscu wśród rosyjskich miast pod względem klimatu dla rozwoju przedsiębiorczości, przy czym z przewagą elementów korzystnych dla działalności inwestycyjnej. 

Na terytorium regionu zarejestrowanych jest ok. 220 przedsiębiorstw z kapitałem zagranicznym. W 2002 roku do Obwodu Rostowskiego wpłynęło 111,9 mln USD inwestycji zagranicznych (w tym bezpośrednich – 52,7 mln USD), natomiast w 2003 roku inwestycje zagraniczne w regionie wzrosły dwukrotnie i wyniosły 225,3 mln USD. W 2004 roku zagraniczne firmy zainwestowały 263 mln USD (wzrost o ok. 17%), jednak przyrost ten wiązał się przede wszystkim ze wzrostem kredytów handlowych (a nie inwestycji bezpośrednich), których udział w strukturze inwestycji zagranicznych zwiększył się z 1,6% w 2003 roku do ok. 15% w 2004 roku. Aktywną współpracę gospodarczą, w tym inwestycyjną Obwód Rostowski prowadzi z krajami WNP (Ukraina, Białoruś), natomiast wśród państw spoza WNP najwięcej projektów realizowanych jest we współdziałaniu z przedsiębiorstwami z Niemiec (m.in. technologie budowlane, rozwój gospodarstw farmerskich) i Włoch (m.in. w sferze budownictwa i materiałów budowlanych, farb i lakierów). 

W opinii Administracji Obwodu Rostowskiego, priorytety współpracy inwestycyjnej w regionie obejmują m.in. kompleks rolno – przemysłowy, budownictwo, przemysł drzewny oraz produkcję materiałów budowlanych i wykończeniowych. 

Kontakty i perspektywy współpracy gospodarczej z Polską.

W polskim eksporcie do Rosji w 2003 roku Obwód Rostowski zajmował 14 pozycję wśród regionów FR (ponad 12 mln USD), natomiast w polskim imporcie z Rosji region zajmował 37 pozycję (ok. 3,5 mln USD). W 2004 roku region przesunął się na 10 pozycję w polskim eksporcie do Rosji – 15,8 mln USD (polski import z regionu ukształtował się na poziomie ok. 4 mln USD). W 2005 roku mamy do czynienia z dalszą aktywizacją wymiany handlowej pomiędzy Polską i Obwodem Rostowskim. W okresie 8 miesięcy 2005 r. dostawy z Polski do regionu wyniosły 14,3 mln USD. Największe pozycje polskiego eksportu to: artykuły higieniczno – kosmetyczne (ręczniki higieniczne, pieluchy, tampony, chusteczki kosmetyczne itp.) – ponad 8 mln USD (56%), jabłka – 1,1 mln USD (8%), grzyby (pieczarki) – ok. 1 mln USD (7%), a ponadto dostarczano m.in. watę, okapy, skóry obrobione, armaturę sanitarną ceramiczną i metalową (umywalki, wanny itp.), płytki ceramiczne, taśmociągi, farby i lakiery, anteny RTV, kultywatory, urządzenia dla osuszania produktów rolnych i inne urządzenia dla rolnictwa, meble i płyty drewniane, rury z tworzyw sztucznych, drewniane konstrukcje budowlane, urządzenia dla przemysłu cukrowniczego i inne towary. 

Polski import z Obwodu Rostowskiego w okresie 8 miesięcy 2005 roku wynosił 4,9 mln USD. Z regionu zakupujemy m.in. ptasie pióra i puch (ok. 28% wartości importu), antracyt (18% importu), osłonki sztuczne dla parówek (8,5% importu), a także rury stalowe, niektóre wyroby z cynku i aluminium, elektrody dla pieców i szereg innych towarów. 

Do perspektywicznych dziedzin współpracy zaliczyć można: 

1. Budownictwo, w tym: 

- budowa centrów handlowych, 

- budownictwo mieszkaniowe (w danym sektorze w regionie realizowane są projekty firm z Turcji i obszaru b.Jugosławii, przygotowywane są przedsięwzięcia z udziałem firm holenderskich i włoskich, natomiast brak jest inicjatyw polskich przedsiębiorstw)  

Oba wymienione sektory należą do najszybciej rozwijających się segmentów gospodarczych w Obwodzie Rostowskim. 

2. Produkcja materiałów budowlanych i wykończeniowych. W regionie występują braki tych towarów. Zdaniem strony rosyjskiej, znaczącą efektywnością charakteryzowałaby się realizacja projektów produkcyjnych w danej sferze, wymagających zaangażowania nakładów w wysokości 2 – 3 mln euro na jeden projekt. Aktualnie produkcja materiałów budowlanych należy do najszybciej rozwijających się branż gospodarki obwodu i jest jednym z podstawowych priorytetów w działalności Agencji Rozwoju Inwestycyjnego Obwodu Rostowskiego. 

W wymienionych powyżej sektorach (budowa centrów handlowych, budownictwo mieszkaniowe, produkcja materiałów budowlanych) władze regionu zadeklarowały wspieranie inicjatyw polskich inwestorów, w tym poprzez wydzielanie odpowiednich działek, pomoc w uzgadnianiu założeń techniczno – ekonomicznych i załatwieniu wszystkich niezbędnych formalności, a także możliwość ulg podatkowych (w podatku od zysku i podatku od majątku organizacji), zgodnie z odpowiednią ustawą w sprawie opodatkowania inwestycji w Obwodzie Rostowskim z września 2004 roku.

 3. Przemysł stoczniowy i remonty. Obwód zainteresowany jest współpracą swoich pięciu stoczni remontowych m.in. w zakresie modernizacji i remontów niewielkich przybrzeżnych jednostek pływających, w tym statków rybackich. 

 4. Przetwórstwo ryb – chłodzone, mrożone, produkcja konserw (dotyczy wszystkich rodzajów ryb). Poszukiwani są partnerzy strategiczni, w tym z Polski. Formą wsparcia współpracy mogłoby się stać wydzielenie przez władze obwodu dodatkowych kwot na połowy ryb jesiotrowatych i innych w Morzu Czarnym i Morzu Azowskim. Konkretne propozycje współpracy mogą być kierowane i uzyskać wsparcie Agencji Rozwoju Inwestycyjnego Obwodu Rostowskiego (Dyrektor Generalny Wadim I. Wikułow tel. (863)291-30-64, fax (863) 291-30-65). 

5. Rolnictwo i przetwórstwo rolno – spożywcze. Region zainteresowany jest zwiększeniem upraw rzepaku, również pod kątem jego wykorzystania w charakterze biopaliwa. W zakresie produkcji zwierzęcej, Obwód Rostowski zamierza rozwijać produkcję wieprzowiny, co stwarza warunki dla rozwoju współpracy z polskimi przedsiębiorstwami z uwzględnieniem doświadczeń Polski w tej dziedzinie. Drugim priorytetem jest produkcja drobiu (głównie indyków). W wymienionych dziedzinach możliwe jest uzyskanie wsparcia władz Obwodu Rostowskiego, w tym również w formie subsydiów i dotacji dla wybranych wspólnych przedsięwzięć w regionie. Współpraca może polegać zarówno na udziale kapitałowym polskich przedsiębiorców, jak i współdziałaniu w zakresie wykorzystania polskich doświadczeń, technologii, kultury produkcji itp. 

Pomimo występowania 10 przykładów przedsiębiorstw z udziałem polskiego kapitału (m.in. w zakresie przetwórstwa mleka w Azowie, czy też produkcji wyrobów z tworzyw sztucznych w Rostowie nad Donem), polskie inwestycje nie odgrywają dotychczas liczącej się roli w inwestycjach zagranicznych w Obwodzie Rostowskim. 

6. Turystyka. W kontekście możliwości współpracy w dziedzinie turystyki poruszono problem połączeń transportowych pomiędzy Polską i Obwodem Rostowskim. Wicegubernator W.Dieriabkin wskazał na brak połączeń lotniczych z Polską, informując przy tym, że regularne loty odbywają się w relacjach m.in. z Austrią, Turcją i Włochami. 

7. Kontakty z Polską i współpraca międzyregionalna. Przedstawiciele Obwodu Rostowskiego uczestniczyli w przedsięwzięciach Forum Ekonomicznego Polska – Wschód w Krynicy Górskiej oraz w targach POLAGRA. Region zainteresowany jest nawiązaniem stałej współpracy z wybranym polskim województwem (takie umowy o współpracy obwód realizuje z regionami Niemiec i Włoch; rozpatrywane jest również podjęcie współdziałania w relacjach z Francją). 

8. Współpraca w sferze handlu. Jak już wspomniano w punkcie 1., w Obwodzie Rostowskim szybko rozwija się sieć handlowa (Metro, Ramstor, będą uruchamiane Auchan, Castorama, Ikea). W związku z tym region zainteresowany jest pozyskiwaniem towarów bezpośrednio od polskich dostawców, a nie poprzez pośredników z Moskwy, jak to ma miejsce obecnie w odniesieniu m.in. do polskich farmaceutyków, urządzeń medycznych, czy też kosmetyków. 

Wśród perspektywicznych kierunków współpracy gospodarczej z Obwodem Rostowskim można także wymienić dostawy do regionu maszyn i urządzeń górniczych oraz przetwórstwo drewna. 

W I połowie 2005 roku napłynęło do Obwodu Rostowskiego 183,1 mln USD inwestycji zagranicznych, w tym inwestycje bezpośrednie stanowiły ok. 16%, natomiast większość dotyczyła tzw. inwestycji pozostałych (głównie kredytów). Największe realizowane i planowane projekty obejmują: modernizację zakładu metali kolorowych (kapitał amerykański), produkcję dywanów (kapitał turecki), produkcję mięsa indyków (spółka rosyjsko – izraelska), sieć handlową (Ikea). 

System wspierania inwestycji w Obwodzie Rostowskim bazuje na takich instrumentach jak: 

 - ulgi podatkowe (w wysokości do 1,1% w podatku od majątku organizacji i 4% w podatku od zysku), 

- gwarancje dla projektów wybranych w drodze konkursu,

 - subsydiowanie stawki kredytów dla priorytetowych projektów, 

- w niektórych przypadkach możliwe jest bezpośrednie finansowanie budżetowe (na zasadach konkursu). 

Warunkiem uzyskania ulg jest zainwestowanie ponad 3 mln rubli (ok. 105 tys. USD) dla wybranych projektów w Rostowie nad Donem i Taganrogu oraz ponad 1,5 mln rubli (ok. 53 tys. USD) w innych rejonach. 

Preferowane sektory dla współpracy inwestycyjnej w Obwodzie Rostowskim:

 - montaż środków transportu samochodowego,

 - przetwórstwo mięsa, mleka, zbóż,

 - rozwój sieci handlowych, 

 - budowa infrastruktury biznesowej, 

 - budownictwo mieszkaniowe, 

  - przemysł lekki, 

  - wdrażanie rozwiązań innowacyjnych.

 W Obwodzie Rostowskim wspierany jest rozwój sektora małych i średnich przedsiębiorstw. W regionie funkcjonuje ok. 150 tys. takich firm (głównie w sferze handlu, usług i „małego” przetwórstwa rolno – spożywczego). Sektor zatrudnia 15% pracowników oraz zainwestował ponad 2 mld rubli (ok. 76 mln USD), przy czym przede wszystkim w nowe technologie, urządzenia itp. 

Inwestując w sektor małych i średnich przedsiębiorstw można uzyskać wsparcie w formie: 

- subsydiowania stawek kredytowych (2/3 stawki refinansowej, tj. środki budżetowe mogą pokrywać do ok. 9%), 

- od 2006 roku możliwość subsydiowania stawek procentowych będzie obejmować także transakcje leasingowe. 

W Obwodzie Rostowskim istnieje także możliwość dofinansowania części kosztów certyfikacji produkcji według standardów międzynarodowych (z takiego wsparcia mogą skorzystać również wspólne przedsiębiorstwa). 

PROPOZYCJE WSPÓŁPRACY CZECHOWSKIEGO REJONU (OBWÓD MOSKIEWSKI). 

Czechowski Rejon zlokalizowany jest w południowej części Obwodu Moskiewskiego.Powierzchnia: 844 km 2. Na terytorium rejonu znajduje się 146 punktów zamieszkania. Rejon graniczy z Podolskim, Domodiedowskim, Stupińskim rejonami Obwodu Moskiewskiego i Żukowskim Rejonem Obwodu Kałużskiego. Liczba ludności: 109,6 tys. osób, w tym 79,1 tys. osób zamieszkuje miasta i 30,5 tys. osób tereny wiejskie. Liczba osób w wieku produkcyjnym wynosi 67,5 tys. osób. Centrum administracyjnym jest miasto Czechow – 70 km na południe od Moskwy. Wiodącą rolę w gospodarce rejonu odgrywa przemysł – budowa maszyn, metalurgia, obróbka metali, przemysł chemiczny, poligrafia, przetwórstwo drewna, przemysł spożywczy i inne. Podstawowe rodzaje towarów produkowanych w rejonie: zasuwy stalowe i armatura o wysokich parametrach; urządzenia hydro - mechaniczne i konstrukcje metalowe; wentylatory przemysłowe; regenerat i wyroby techniczne z gumy; meble; książki, czasopisma i inne wydawnictwa; odlewy żeliwne; pasze treściwe; wyroby cukiernicze; produkty mleczne. 

W rejonie realizowanych jest szereg projektów z udziałem inwestorów zagranicznych. Największe z nich to: „ALKOA CSI VOSTOK” Ltd (USA), „DANONE – INDUSTRY” Ltd (Francja), MILTON T.N.P.” Ltd (Wietnam), ZAO „FM LOGISTIC S.E. SOUTH” (Francja).

  Korzystnie rozwija się sytuacja gospodarcza w rejonie. W 2004 roku produkcja przemysłowa wzrosła o 17% i wyniosła 8.212,1 mln rubli (ok. 287 mln USD). Inwestycje zagraniczne w produkcję przemysłową wyniosły w 2004 roku 3.610,6 mln rubli (ok. 125 mln USD). W okresie 9 miesięcy 2005 roku produkcja przemysłowa wzrosła o ponad. 40% i wyniosła ok. 8 mld rubli (ok. 280 mln USD). Około 62% produkcji przypada na „DANONE – INDUSTRY”, co powoduje, że przemysł spożywczy zajmuje wiodącą pozycję w przemyśle rejonu (drugie miejsce – przemysł maszynowy, a trzecie – chemiczny).

 W okresie 9 miesięcy 2005 roku inwestycje zagraniczne w rejonie ukształtowały się na poziomie 32 mln USD, przy czym przewiduje się ich zasadniczy wzrost z uwagi na liczne wnioski inwestycyjne przedsiębiorców (m.in. planuje się budowę zakładów produkcji wyrobów czekoladowych niemieckiej firmy RITTER SPORT – wiosną 2006 roku fundamenty, a za 1 – 1,5 roku rozpoczęcie produkcji: w I etapie 15 tys. ton, w II etapie 30 tys. ton, a także rozbudowę składów DANONE – INDUSTRY).

 W rejonie tworzony jest korzystny klimat dla inwestorów. Administracja wspiera przedsiębiorców na wszystkich etapach realizacji projektów (w tym w zakresie doboru działek i załatwianiu wszystkich pozwoleń i formalności). Priorytetowo traktowani są przedsiębiorcy inwestujący w rozwój nowoczesnej produkcji i we wdrożenie nowych technologii.

 W rejonie dobrze rozwinięta jest infrastruktura, w tym telekomunikacyjna i transportowa (200 km dróg samochodowych, w tym 192 km z twardą nawierzchnią. Terytorium rejonu przecinają dwie federalne magistrale: Moskwa – Krym i autostrada Symferopolska oraz autostrada Kaszyrsko – Symferopolska. Przez Czechowski Rejon  przebiega podstawowa magistrala kolejowa Moskiewsko–Kurskiej kolei. Stacja kolejowa w Czechowie pozwala na wybór dogodnego sposobu transportu ładunków. Sieć transportowa rejonu zapewnia również możliwość sprawnego dotarcia do lotnisk – Domodiedowo znajduje się w odległości 50 km od Czechowa, Wnukowo – 70 km, a Szeremietiewo – 100 km). 

Aktualnie Czechowski Rejon oferuje potencjalnym inwestorom 11 działek i obiektów pod produkcję:

 - działka „Siergiejewo” (50 ha ziemi rolniczej, w pobliżu Czechowa). Wymagane są: procedura przekwalifikowania ziemi na przemysłową oraz określone inwestycje w media),

  - działka w rejonie miejscowości Tałalichino (3 – 4 ha). Możliwość dzierżawy. Własność municypalna z dostępem do mediów,

  - działka za OAO „ANTEJ” (3 ha). Własność municypalna z dostępem do mediów,

  - nie dokończone budownictwo: obora dla 400 krów kołchozu „Leninskoje Znamia” (2 ha ziem rolniczych we wsi Ałfiorowo, powierzchnia użytkowa 3.600 m2). Wymagane są: procedura przekwalifikowania ziemi na przemysłową oraz określone inwestycje w media. Możliwość dzierżawy bądź nabycia na własność,

  - kompleks hodowlany (fermy mleczno – towarowe) we wsi Masnowo – Żukowo (ok. 5 ha ziem rolniczych, na których aktualnie znajduje się 8 obiektów; fermy standardowe: 24 X 70 m o wysokości 3 m). Wymagane są: procedura przekwalifikowania ziemi na przemysłową oraz określone inwestycje w media,

  - zakład produkcji cegły (2,8 ha, żelbetonowy budynek 24 X 150 m o wysokości 9 m, własność prywatna). Możliwość dzierżawy lub nabycia na własność,

  - działki „Nowosiołki wzdłuż Krym 2” (dwie działki: 6 i 8 ha o przeznaczeniu rolniczym). Wymagane są: procedura przekwalifikowania ziemi na przemysłową oraz określone inwestycje w media,

  - działka „Nowosiołki” (80 ha ziem rolniczych). Wymagane są: procedura przekwalifikowania ziemi na przemysłową oraz określone inwestycje w media,

  - hala – stacja obsługi technicznej samochodów osobowych – właściciel OAO „ŁOTRA” (budynek o powierzchni 3.600 m2 z żelbetonu i cegły i wysokości 10,5 m w miejscowości Nowy Byt). Pokrycie dachowe w dobrym stanie. Budynek częściowo oszklony. Na wysokości 6 m znajduje się antresola z płyt żelbetonowych o powierzchni 1.800 m2. Do hali podstawowej dobudowane jest piętrowy budynek (2 poziomy). Wolne terytorium 2 ha. Własność OAO „ŁOTRA”. Warunki nabycia do uzgodnienia z właścicielem,

 -  działka „Pieszkowo” (6 ha ziem rolniczych z zabudowaniami i roślinnością we wsi Pieszkowo na terytorium byłej bazy produkcyjnej SPK PK „Czepielewskoje”). Wymagane są: procedura przekwalifikowania ziemi na przemysłową oraz określone inwestycje w media,

  - działka „Sienino” (4 ha ziem rolniczych z zabudowaniami i roślinnością w rejonie wsi Sienino na terytorium byłej fermy mleczno – towarowej SPK PK „Czepielewskoje”). Wymagane są: procedura przekwalifikowania ziemi na przemysłową oraz określone inwestycje w media.

 Oferta współpracy OAO „CzRZ” (były Czechowski Regeneratornyj Zawod).Największe w Rosji przedsiębiorstwo przerobu (regeneracji) opon. Zakład posiada technologię całego cyklu przerobu (regeneracji) opon. Produktem finalnym jest regenerat i różnorodne wyroby gumowe o przeznaczeniu technicznym. Zakład zlokalizowany jest w centrum Czechowa na powierzchni ponad 30 ha. Do przedsiębiorstwa doprowadzone są trzy  odgałęzienia kolejowe. Łączna powierzchnia krytych pomieszczeń produkcyjnych wynosi 90 000 m2. Zakład posiada własną centralną podstację rozdzieczą elektryczną, własną centralę telefoniczną, system obiegu wody, pary i zabezpieczenia w ciepło (na terytorium zakładu znajduje się kotłownia MP ŻKH – Gospodarki Komunalno – Mieszkaniowej – Czechowskiego Rejonu). Przedsiębiorstwo posiada wolne pomieszczenia produkcyjne i do składowania oraz wolne działki ziemskie. OAO „CzRZ” zainteresowany jest w pozyskaniu partnera w celu podjęcia wspólnej działalności w dowolnej inwestycyjnej i ekonomicznie wzajemnie korzystnej sferze działalności. Możliwe są również ewentualne rozmowy na temat nabycia przedsiębiorstwa.

 Wykaz obiektów MP „Gospodarka Komunalno – Mieszkaniowa Czechowskiego Rejonu”, udostępnianych pod inwestycje: 

1. Urządzenia oczyszczania miejscowości Stołbowaja. Obecnie odbiera 2.000 m3 ścieków, niezbędna jest rekonstrukcja do poziomu 3.000 m3.

2. Rekonstrukcja urządzeń oczyszczania miasta Czechow. Moc projektowa 50.000 m3 na dobę. Obecnie moc przepustowa wynosi 30.000 m3 na dobę. Niezbędna jest budowa wydziału mechanicznego odwadniania, urządzeń poletek osadowych, wydziału dezynfekcji.

3. Przeniesienie urządzeń poboru wody do ekologicznie czystego miejsca w miejscowości Liubuczany o mocy 2.000 m3 na dobę.

4. Budowa urządzeń poboru wody w rejonie wsi Sołnyszkowo dla zabezpieczenia w wodę miasta Czechowa o mocy 2.500 m3 na dobę.

5. Rekonstrukcja kotłowni Nr 4 miasta Czechowa o wydajności 20 Gcal na godzinę ze zwiększeniem do 30 Gcal na godzinę.

 6. Przekształcenie kotłowni węglowych na gaz:

  -  wieś Mierlejewo: ustanowiona moc 1,26 Gcal/godz.; podłączona 0,12 Gcal/godz.,

   - wieś Pieszkowo: ustanowiona moc 0,84 Gcal/godz.; podłączona 0,11 Gcal/godz.,

   - wieś Bierszowo: ustanowiona moc 2,4 Gcal/godz.; podłączona 0,135 Gcal/godz.,

   - Łopasnia: ustanowiona moc 3,7 Gcal/godz.; podłączona 0,33 Gcal/godz.,

  -  wieś Bielajewo: ustanowiona moc 2,7 Gcal/godz.; podłączona 0,23 Gcal/godz.

7. Budowa kotłowni gazowej miejscowości Stołbowaja – 2 na bazie centralnej podstacji cieplnej (ЦТП) Nr 3 z podłączoną mocą 4,5 Gcal/godz.

 Realizacja wyżej wymienionych projektów gospodarki komunalno – mieszkaniowej może się odbywać z udziałem inwestorów zagranicznych na warunkach koncesji, uzgadnianych z Administrają Czechowskiego Rejonu.

 Oprac. Aleksander Milota 

               Radca
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